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Sobre el Autor

Me han pedido que acomparie esta obra con un pensamiento breve sobre su contenido
y sobre los esfuerzos del autor por desarrollar una herramienta apta para todos aquellos que quieran
utilizar necesariamente bien el lenguaje articulado.

Hace mas de cuarenta arios que me une una gran amistad con el autor y ese tiempo de
conocimiento profundo me avala para prologar su primer libro. Conozco a fondo su temperamento
y profesionalismoy conozco también el teson y amor que volco parala consecucion de cada unade estas
pdginas.

Aunque suene paradojico, su lengua madre no fue el castellano sino el inglés -es hijo
de norteamericana y argentino- pero eso no fue impedimento para trabajar en un tema tan complejo
como el de la comunicacion oral. La docencia, viajar por el mundo y el periodismo fueron siempre
sus grandes pasionesy la vida le permitio concretar todos esos anhelos. Dicto clases de inglés y matematica
eninstitutos de lazona. Desde hace mds de veinte arios esprofesor titular de Oratoria en la Escuela Superior
de Policia y fue durante este tiempo que germiné la idea de su primera obra.

También desarrollo el periodismo en medios orales de la region (radio y television) e
incluso escribio articulos en diarios sobre uno de sus pasatiempos preferidos: los objetos voladores no
identificados. Sobre este tema en particular fue disertante en congresos nacionales e internacionales
v pudo realizar uno de sus mayores suerios en 1973, cuando enun pequeiio automovil -junto aun gran amigo-
realizo la travesia Neuquén-Nueva York-Neuquén. Ese viaje, privilegio de unos pocos, le permitio no
solo investigary disertar sobre el tema, sino también comunicarse y conocer afondo a muchos de nuestros
hermanos latinoamericanos, con quienes compartio tristezas y alegrias.

En 1991, tomé la firme decision de plasmar en un libro, las técnicas para manejar las
complejas herramientas de la Oratoria.

Demdas esta decir que ésta es una vieja historia en la tarea de la comunicacion
interpersonal; mas aun, ya lo dijo Aristoteles: “es el arte de la persuasion”.

En realidad, hablar con efectividad es una cosa relativamente sencilla; es muy facil
si sabe uno como hacerlo, pero es muy dificil si no conocemos las técnicas adecuadas. Este libro les va
a mostrar, paso a paso, el modo de cumplir esta tarea, le dara confianza en si mismo (que es la mitad
de la batalla) y le explicara lo que ha de decir y como decirlo.

Como puso el autor en la contratapa, este no es un libro para leer una sola vez, es una
obra de consulta permanente, ya que -entre otras cosas- su utilisimo diccionarioy la lista de raices griegas
v latinas, tienen un valor inconmensurable para la elaboracion de nuestros discursos. Y no solo para eso,
sino también para poder entender mejor los de otros.

Rescato de una exquisita obra de Phil Bosmans, lo siguiente: “Sefior, ayiidame a no
abrir la boca antes de saber lo que tengo que decir”. Nunca se ha hablado tanto como en nuestra época,
jamas una avalancha tan imponente de palabras vacias, inutiles y sin sentido habia caido sobre la gente.
Todos quieren participar, pero pocos tienen algo que decir, porque pocos son capaces de alcanzar el
silencio y el esfuerzo necesario para la reflexion.

Este libro, que les aporta Ricardo Esteban Funes, es una herramienta importantisima
porque, como expresamos al principio, es fundamental tener en claro lo que se quiere deciry saber utilizar
el lenguaje y técnicas adecuadas para decirlo como corresponde. Por eso creo que la obra estad destinada
a todas aquellas personas a las que se les requiere -aunque mds no sea de cuando en cuando- que aporten
algun pensamiento, alguna idea, algunas palabras.
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Aqui hallaran condensadas respuestas a muchas de las cuestiones que surgen
naturalmente cuando uno tiene que enfrentarse con determinado publico. Las recomendaciones que
hace el autor al respecto, daran resultado porque estan basadas en su propia experiencia durante muchos
afios como orador y profesor de miles de cursantes.

En una de nuestras habituales charlas de cafe, Ricky -asi lo llamo yo- me confeso que
le debe mucho a sus alumnos y colegas porque han hecho posible que el libro se escribiera y llegara
a su termino luego de siete afios de trabajo. También me expreso que su mds sincero deseo es que el lector
encuentre en él mucho de interés y bastante de valor.

Por eso les recuerdo que siempre que deban pronunciar algunas palabras tengan en
cuenta esta obra. Estoy convencido de que el auditorio les solicitard que prosigan con su discurso.

Osvaldo Oscar Arabarco (1)

(1) Osvaldo O. Arabarco es locutor nacional y lleva mds de veinticinco aiios ejerciendo -en los medios orales de la region-
la dificil tarea de comunicarse con la gente a través de la palabra.

Prologo de la Tercera Edicion

Hoy tuve un sueiio, expreso alguna vez Martin Luther King. Creo que, en cierto sentido, parte de
él se cumplio. Siendo nifio sofié con que algun dia iba a poder editar un libro, pero jamas crei que podria
concretar una tercera edicion. Probablemente esto ultimo no lo haya creido, pero lo deseé intensamente.
En el prologo de la edicion anterior, en 1998, manifesté que estaba trabajando con los borradores de ésta.
Incluso insinué que traeria algunos cambios. Eso no fue posible porque la presion de alumnos y amigos me
llevo a reeditarlo sin modificaciones de fondo. Entonces, esos borradores se transformaran en la semilla
de otro libro, sobre el mismo tema, pero con otro enfoque y con otro nivel; en un futuro proximo.

Este libro contiene muchas herramientas que, silas empleamos con correccion, nos transformaran
en mejores oradores. Ese es nuestro deseo.

12



Prologo de la Primera Edicion

Es probable que nunca hayamos deseado adquirir un libro para mejorar nuestra
capacidad oratoria porque creiamos conocer el axioma que dice "para hablar, primero se debe saber lo
que se va a decir". Eso es algo simple, pensabamos: solamente hace falta aprender bien la letra de nuestro
discurso. Esapremisa esvalida pero no es suficiente. Es cierto, hay que saber bien lo que se va a decir, pero
también hay que saber como hacerlo o, dicho en otras palabras, cudles métodos o herramientas debemos
emplear.

Elunico fin de esta obra es mostrar los elementos necesarios para que podamos mejorar
-con la prdctica- nuestra capacidad para hablar en publico. Este libro no sélo hay que leerlo sino también
practicarlo porque -como siempre les digo a mis alumnos- no se puede aprender a volar un avion ni a nadar
por correspondencia, la teoria se deba aplicar, y eso se logra vnicamente con la PRACTICA.

Las reglas de la oratoria no se rigen, qué suerte, por las estrictas leyes matematicas, esto
significa que no debemos transitar sobre un delgado hilo que nos impide desplazarnos. Al contrario, tenemos
una "ruta" lo suficientemente ancha por la que podemos transitar , y todo lo que hagamos dentro de ella
sera valido. Lo que no debemos hacer es circular por las banquinas de ese camino impuesto.

Estoy persuadido de que el lector se familiarizarad enseguida con el contenido del libro.
Encontrara un primer capitulo introductorio que culmina con el concepto de comunicacion, tan ligado a
esta materia. Las siguientes dos secciones son eminentemente técnicas, en ellas estableceremos un intimo
contacto con las herramientas necesarias para poder conocer los distintos tipos de discursos, las etapas
de elaboracion y las prohibiciones y exigencias que sugieren los grandes maestros.

El cuarto capitulo hace referencia al tan temido "panico escénico"” o "miedo oratorio”
va lasformas de evitarlo o, almenos, dereducirlo a suminimaexpresion. Aquitambiénse muestraun efectivo
y revolucionario método para memorizar sin esfuerzo cientos de conceptos. Esto serd, sin dudas, muy util
para el estudio de cualquier otra disciplina.

El quinto, ultimo, trata con mds profundidad el concepto sobre dos de los tres elementos
esenciales de la oratoria: el orador y el publico.

Aquellos que tienen cierta gimnasia en el uso de la palabra podran decir que este libro
no es para ellos. Pienso que mal no les va a hacer, es mds, creo que siempre se aprende algo nuevo y aqui
lo encontraran con seguridad. De lo que siestoy convencido es de que serd sumamante positivo para quienes
ignoran por completo los "secretos” de la palabra y su uso publico.

No pretendo constituirme en modelo de nadie, sino en un facilitador de la tarea. Cada
uno deberd mantener su propio estilo y personalidad, esa es la consigna.

Muchos profanos creen que ser un buen orador significa ser grandilocuente y, por lo
general, se deslumbran ante interminables y perisologicos discursos floridos que, en realidad, estan vacios
de contenido y presentan una estructura andrquica que carece de todo orden logico. (La ultima palabra
en negrita, perisologicos, es un claro ejemplo de verborragia sin sentido, pues el término no fue explicado
al lector).

Los que asi hablan, no sélo ignoran los fundamentos basicos de la oratoria, sino que no
han preparado su discurso. Todo buen disertante, hasta el mds conspicuo, prepara siempre sus charlas,
pero es logico que cuando mayor sea su experiencia, menor serd el tiempo requerido para la preparacion,
va que habra transformado ese trabajo en un habito.

Eso es precisamente lo que tendremos que hacer nosotros: condicionarnos para poder
hablar mejor cada dia. Esa meta la conseguiremos solamente con la practica constante y si se torna tediosa,
Jpor qué no adoptar un criterio ludico, es decir, tomarla como si fuera un juego?.

Si todos queremos en realidad mejorar nuestra capacidad oratoria, surge en mi un
interrogante que me persigue como un fantasma: ;por qué en nuestro pais no se dicta esta disciplina en las
escuelas y universidades, como en las naciones mas desarrolladas? . En ellas, la comunicacion oral tiene
una importancia superlativa y queda demostrado con la gran cantidad de concursos y debates publicos
que realizan los alumnos de distintos establecimientos compitiendo sanamente para tratar de triunfar en
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cada una de sus disertaciones. Esa gimnasia no solo produce eximios oradores, sino que también ayuda
a la formacion de los futuros politicos, funcionarios, profesionales, sindicalistas, etcétera.

Un informe de una agencia europea confirmo mi presuncion de que el lenguaje humano
(en cualquieridioma) estd en peligro de extincion. Esto puede sonarfatalista, pero el cable hacia referencia
a la proliferacion de clisés, frases hechas, vacias y sin sentido y a la pérdida de costumbre para distinguir
los ricos matices del idioma. Conocidos escritores argentinos culpan a los medios de difusion por este mal
contagioso. No sé si les cabe toda la culpa, pero creo que colaboran un poco.

Esto me hace reflexionar sobre el hecho de que en nuestras escuelas se ha dejado de lado
lapractica del arte de la conversacion, no tenemos tiempo para algo tan importante. Tomémonos el trabajo
de releer alguna de las cartas de nuestros abuelos y apreciaremos un lenguaje mucho mds rico que el actual.

También se sigue hoy en dia con el archiconocido molde de las composiciones escolares
sobre "La Primavera"y "La Vaca", en lugar de fomentar el desarrollo de nuestra imaginacion, observacion
y reflexion sobre muchos otros temas que interesan, sin dudas, a los educandos.

Es cierto que la lengua humana peligra, y estimo que eso puede darse porque si miramos
a nuestro alrededor notaremos que somos pendulares o extremistas. Al decir esto no quiero adoptar una
postura netamente maniqueista y expresar que en la actualidad solo quedan dos clases de oradores: los
del lenguaje sintéticamente vacio y los ultraintelectuales, que tampoco llegan con su mensaje.

Nos quedaa nosotros ensanchar esa franja central para insertarnos entre ambos extremos
convertidos en buenos oradores normales, pasando a ser mayoria absoluta. De esa forma todos, algun
dia, nos entenderemos mejor.

Ricardo Esteban Funes

Prologo de la Segunda Edicion

Esta segunda edicion salio a la luz gracias al invento de Alexander Graham Bell (si es que
lainvencion del teléfono se le puede atribuir a él). Y también afloro gracias a lavehemencia de una profesora
de oratoria radicada en Viedma (Rio Negro), a quien aun no tengo el honor de conocer. Una llamada
en particular- de las tantas que hizo- Susana Beatriz Lignini- fue necesario para que despertara de milargo
letargo de casi ocho afios y me dispusiera a reeditar este libro.

Por razones de tiempo, sélo tendrd un nuevo anexo al final, con el objeto de comentar
algunas anécdotas sucedidas en los numerosos cursos, como asi también para incorporar otras raices,
algunas otraspalabras al diccionario y algunos consejos que comparto de numerosos autores de libros sobre

esta materia tan vital para la comunicacion humana.

Espero que no pase tanto tiempo antes de lanzar la tercera edicion corregida, cuyos
borradores tengo practicamente concluidos.

Gracias Susana por este empujon.

Ricardo Esteban Funes
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5 Flicada Capitulo 1

CAPITULOI

|.-ORATORIA
I.1.- Generalidades :

Enlosumbralesdel siglo XXI, erade las comunicaciones, es casiimposible que no
tengamos que hablar alguna vez en publico. Mas aln si realizamos alguna actividad politica,
profesional, docente, periodistica, sindical, etc. . Para hacer esto debemos aprender primero, y
poner en practica después, un determinado nimero de técnicas que hasta hoy no valorabamos.
Todos los actos del hombre estan regidos por la palabra, ya sea gestual, escrita o hablada.

Pero, ¢tenemos la capacidad necesaria para hablar en publico? Es necesario
destacar que esa capacidad existe en cada uno de nosotros, pero falta algo fundamental que es la
gimnasia, es decir, la ejercitacion permanente de esas técnicas o principios, y luego de ello
vamos a notar un cambiotrascendental en nuestra capacidad de hablar. Esto lo vamos acomprobar
nosotros mismos al comparar nuestros discursos (grabados) al iniciar el libro, y los que hagamos
luego deleerlo.

Sabemos positivamente que un tenista -para triunfar- o un futbolista, o un atleta,
necesita varias horas al dia de ejercitacion constante, como por ejemplo fronton, carrera, juego de
cinturay otros ejercicios. Nosotros no necesitaremos de un lugar especifico parala practica, nuestra
ventajava a radicaren el hecho de que esa ejercitaciéon la podremos hacer en cualquier tiempo
y lugar, ain cuando estudiemos otra materia, trabajemos o descansemos.

Al comienzo de esta obra cito la bibliografia consultada, pero es importante que
sepan que cualquier otro libro sobre el tema puede servir como base para el estudio, pues los
distintos autores coinciden en casi todos los puntos.

Recordemos siempre esta premisa fundamental de la materia:

“LA CAPACIDAD DE EXPRESION PUEDE MEJORARSE
MEDIANTE EL EMPLEO DE PRINCIPIOS O TECNICAS”.

I.2.- Antecedentes :

La oratoria (tomada como el solo hecho de hablar) existié desde que el hombre
pudo usar de la palabra. O sea, que primero existieron los oradores comunes y mas tarde los
retéricos, aquellos hombres que hicieron uso de la retérica  (“Arte del buen decir” o
“Sistematizacién de las técnicas y recursos empleados por los oradores”). Es natural que asi
sucediera, porque el hombre primero simplemente hablé, y luego recién mejord con técnicas su
manerade hablar.

Es sabido por todos que la retérica fue muy utilizada en el mundo antiguo,
especialmente porlosgriegosy romanos que fueronverdaderos maestrosenlamateria, todavez que
lapalabra era practicamente la Unica forma de comunicacionen el mundo antiguo, que no conocié
laimprenta, ni la radio, ni latelevision y escasamente conocié el libro (manuscrito) y la escuela.
En ese periodo de comunicacién esencialmente oral, la palabra hablada estaba sometida a
exigencias estéticas y practicas.

Oradoresromanos destacados:

a) CICERON, Marco Tulio (106 - 43 a.c.). Orador, escritor y politico romano. Enfrenté a
César y Marco Antonio.
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b) QUINTILIANO, Marco Fabio (35 - 95 d.c.). Retdricolatino. Fue profesor de retérica
del estadoy cénsul. Desarrollé un plan para ensefiar oratoriay aplicarlo alaeducacion. Suobramas
destacadafue “Institutio Oratoria”.

Quintiliano fue aquél que fundamenté sufamoso hexametro: Qué, Quién, Donde,
Cuéndo, ComoyPorQué. Todacomunicacién oral o escritadeberiaresponder siempre a estas
seis preguntas.

Nunca olvidemos lo que dijo Quintiliano: "El orador se hace, el poeta nace”.

Oradores griegos destacados:

a) ARISTOTELES: (384-322a.c.). Fildsofogriego, discipulo de Platén. Uno delos oradores
mas famosos de la historia.

b) DEMOSTENES: (384 -322a.c.). Contemporaneo de Aristételes. Fue un gran orador
y politico ateniense. Teniaun defecto parahablar; paramejorarlo se colocaba piedrasdebajodela
lengua y modificaba su diccién.

En la época del Romanticismo (movimiento intelectual que surgié en Europa
occidental durante la primera mitad del siglo XIXy dio lugar a manifestacionesfiloséficas, politicas
y artisticas) la retérica se desprestigié un poco, pero en laactualidad ha vuelto arenaceraunque
conun enfoque mucho mas amplio que el de laviejaretérica. Poreso, selapuede denominar
también a la actual como neo retérica (0 nueva retdrica), complementada con aportes de
sociologia, psicologia y otras ciencias modernas.

El hombre es el Gnico ser viviente que habla y la palabra es uno de los dones
mas extraordinarios que posee. Todaslaspersonas hablan, peromuy pocaslohacen con eficiencia.
Los seres elocuentes por naturaleza son la excepcion del género humano.

Pero cuidado, noolvidemosnuncaque mediante laaplicacion de métodosytécnicas
practicas -como ya se dijo- podremos mejorar sustancialmente nuestra capacidad oratoria.

I. 3.- Definiciones :

Para el estudio de esta materia es necesario conocer el significado de algunos
términos que estan intimamente ligados aella.

a) GRAMATICA: es el “arte de hablar y escribir correctamente”.

Pero el conocimiento teérico de las formas de unalenguano es suficiente para
hablar bien, es decir, que no dota al individuo de una buena capacidad expresiva. Por eso, los
estudiosos de la gramatica, desde la antigiedad, complementaron esta disciplina con otras mas
pragmaticas (practicas).

Es conveniente destacarcomomuyimportante que hay una grandiferencia entre
hablar y escribir, es decir que el estilo literario (escrito) no esigual al estilo oral (hablado).

b) ELOCUENCIA: es el arte de la palabra. Es sindbnimo de retoricay oratoria.

c) RETORICA (del griego, rhetor, orador): es el arte del bien decir, o de embellecer laexpresion
de los conceptos o de dar al lenguaje -escrito o hablado- la eficacia necesaria para deleitar,
persuadir o conmover. (Segun el Diccionario de la Real Academia Espafiola).

Enotraspalabras, podemosdecir también que retdrica es un conjunto de preceptosy reglas
parahablarbien.
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d) DIALECTICA (del griego, dialectiké/techne): es el arte de dialogar. Como concepto filosofico
es el arte de razonar o analizar la realidad.

e) SEMANTICA (del griego, semaino, significado): es el estudio de lasignificacion de las palabras
y de su evolucion.

Es primordial para hablar bien darle importancia a la semantica, porque muchas
vecesempleamosuna palabradeterminada para querer deciralgoy realmente no lodecimos, pues
esa palabra tiene un significado totalmente distinto.

Para solucionar este problema que todos tenemos existe un libro que conocemos
muy bieny se llamadiccionario. Un buendiccionario no deberiafaltaren ninguna biblioteca, y menos
enladequienes, por sufuncién, estadn en contacto permanente con otras personasy adiariolestienen
gue dirigir la palabra o enviarles mensajes (escritos).

Hay un ejercicio muy util. Para hacerlo s6lo hay que tener constancia. Consiste
en anotar en un cuaderno o libreta con indice alfabético cinco palabras nuevas por diay su
significado correcto y emplearlas luego durante todo ese dia, por lo menos cinco veces cada una.

Al decir palabras nuevas no nos estamosrefiriendo avocablos inusualesoraros,
sino atérminos de uso mas o menos corriente de cuyo significado dudamos o bien desconocemos.
(Ejemplos de palabras: ignominia, pragmético, ortodoxo, heterodoxo, abominable, inexorable,
fruicién, incélume, exanime, etc.). Aunque no tengamos la libreta, un buen método es -luego de
escucharla-anotarla en cualquier partey luego pasarlaal cuaderno con susignificado y practicarla
paraque se nosgrabe. Despuésde untiempode aplicada estapractica, podremosverde qué manera
senosincrementa el vocabulario.

Su aplicacion excede los limites de este curso. Se incluye en este tomo un
minidiccionario de quinientas palabras de uso bastante corriente que, muchas veces, confundimos
(anexogenerall).

f) ETIMOLOGIA (del griego étimos, verdadero, y logos, palabra, diccion): origen de las palabras,
razén de su existenciay significado. (Aquise ligaalasemantica). Importante: “Es mejorno entender
una palabra, que entenderlaamediasoal revés”. Eneste punto debemos detenernosy remitirnos
al anexo 5 de este capitulo para el estudio profundo de lasraices (prefijosy sufijos) griegos y latinos.
Unavez conocidos, nuestro vocabulario se ampliard de una manera casi milagrosa.

I.4.- Fines de la Oratoria_: (o elocuencia, o retérica). Para qué sirve laelocuencia _? p.e.c.a.) (*)
Sirve para:

a) Persuadir : convencer a otras personas de que nuestras opiniones son las verdaderasy
moverlas -de acuerdo con esto- ala accion (siempre con argumentos racionales, l6gicos y con
verdad). Cuando se trata de persuadir a un auditorio es conveniente trabajar con el esquemalogico
de problema-causa-solucién. Ejemplosenelanexogeneral lll.

b) Ensefar/Informary aprender : transmitir conocimientos a otras personas, o investigarlos
y adquirirlos endeliberaciones.

¢) Conmover : provocar en el espiritu ajeno determinados sentimientos, pasiones 0 emociones.

d) Agradar : producir en el alma ajena por medio de la palabra un sentimiento de placer con
fines determinados.

Los fines de la oratoria pueden darse solos o combinados. Depende de cada orador.

(*) Regla mnemotécnica (similar criterio emplearemos a lo largo del libro).

25



Oratoria

Capitulo 1

I. 5.- Tipos de Oratoria 0 Elocuencia

Losdistintos autores enla materiatienen ciertos problemas para poder clasificar los
tipos de oratoria conocidos, ya que habria tantas formas como temas puedan existir.

Los antiguos maestros de laretérica -con Aristoteles ala cabeza- decian que sélo
existian tres tipos de discursos: deliberativos, judiciales y demostrativos.

Hoy en dia, los neo retéricos se atreven a hacer una tipologia mas amplia -sin que
sea absoluta- en la que cada clase de elocuencia (o de discurso) tiene sus propias formasyy leyes:

1) Didéactica

2) Paolitica

3) Forense ojudicial.
4)Religiosa.
5)Sentimental.

6) Artistica.

7) Militar.

8) Deliberativa.

Aestaclasificacion le agregariaunnovenotipo, el discurso (o elocuencia) netamente
técnico, que algunos incluyen dentro del didactico.

Tratar de definir o de profundizar cada uno de estostipos de elocuencia seria quitarle
a este curso practico su caracter dinamico y funcional. El nombre mismo nos llevara a usaruno u
otro, segun el caso en que nos toque disertar.

De todos modos es conveniente decir que existe una division méas general de los
discursos que habla sobre una oratoria individual y otra deliberativa.

El disertante puede enrealidad hacer dos cosas, 0 transmitir su mensaje en forma
individual a un grupo que asiste sin participar de la exposicién, o puede hacerlo en forma conjunta
conlosasistentes, buscando grupalmente -mediante debate o discusion- formar una opinién o tomar
unadecision comun. Al primer caso se lo denomina oratoria individual y al segundo deliberativa o
grupal.

Los tipos méas conocidos de oratoria individual son: la conferencia, el discurso
conmemorativo, el inaugural, de presentacién, de bienvenida, de ofrecimiento, de aceptacion o
agradecimiento, de despedida, de augurio, de sobremesa, el brindis, y el discurso funebre. La
concepcién moderna también habla sobre oratoriaindividual radial y televisiva. Estas dostambién
puedenserdeliberativas.

Dentrodela oratoriagrupal o deliberativatenemoslaconversacion (formal oinformal),
la entrevista, (periodistica, comercial, laboral, etc.), la discusion en grupo o ante un publico, el
simposio, el debate y el foro.

Para ampliar el concepto de cada uno de estos tipos de oratoria, el lector puede
recurrir al anexo 2 del capitulo V.
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CAPITULO |

I.- TEORIADE LACOMUNICACION

1. 1.- Definicién :

¢, Qué es comunicacion? Es la accién y efecto de comunicar. Es hacer participe a
otro de lo que uno tiene. También se puede decir que es transmitir a otro una idea.

Elvocablo“comunicacion” proviene etimoldgicamente dellatin “communis”, coman.
Para quelacomunicacion seaefectivael mensaje debe sercomun alemisory alreceptor. EI hombre
paraviviren sociedad necesita de la comunicacion.

II. 2.- Tipos de Comunicacion : Las comunicaciones pueden ser:

a) Orales: son lastransmitidas verbalmente.
b) Escritas: pueden ser a través de palabras o simbolos.

c) Corporales o Gestuales: se realizan con el cuerpo 0 mediante gestos.

En las comunicaciones humanas, como se dijo, los mensajes no son siempre
orales 0 escritos, sino que existe también el tercer tipo, que son las comunicaciones gestuales
o corporales. Veamos este ejemplo:

“Un joven ejecutivo cuya secretaria se marchainmediatamente cuando él comienza

adecirle que suesposano locomprende. La retirada de la secretaria fue una inmediata

respuesta para él. Aungue ella no haya pronunciado una sola palabra, el ejecutivo

obtuvo el mensaje, es decir, que hubo comunicaciéon”. (1)

Sepamos que también los silencios y las pausas pueden expresar en si mismos
un mundo de cosas.

Saber comunicar significasaberse expresar . Saberse expresar significahacerse
entender . Y por supuestoque, parahacerse entender, hace falta suscitar el interés en el que escucha
nuestras palabras o lee nuestros escritos.

En las comunicaciones, con lasola intencidn no se cierra el ciclo, es decir, que
no basta conintentar decir algo, sino que el destinatario debe comprender de verdadlo que le hemos
comunicado.

Il. 3.- Componentes de la Comunicacion . Son seis:

1) Emisor: es el que habla o escribe.
2) Receptor: es el que escucha o lee.
3) Mensaje: es lo que el emisor transmite al receptor o destinatario.

4) Cddigo: es un sistema de sefiales -previamente convenido- para poder entenderse (debe ser
comun)

5) Canal: es el medio através del cual llega el mensaje del emisor al receptor (se llamatambién
vehiculo).

(1) Kostoff, Oreste, "Curso de Conduccion, Administracion y Liderazgo".
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6) Feed Back o Retroalimentacion: este sexto componente de lacomunicaciones muy importante,
pues equivale a decir: ¢“Entendié Ud. mi mensaje”?, esdecir, que es laverificacidn por parte del
emisor de que su mensaje fue comprendido totalmente.

SIN ESTOS SEIS (6) ELEMENTOS NO HAY COMUNICACION

Respecto al ultimo componente (feed back), conviene hacer la siguiente reflexién: “Todos
hablamos con las mismas palabras pero no decimos las mismas cosas” (por eso es importante la
retroalimentacion).

También es conveniente saber que “las palabras no son meros significados, sino
gue son simbolos a los cuales les asignamos significados”. Por ejemplo, si digo: “vengo del
banco” , ¢ de dénde vengo, enrealidad? Vengo del...

1.- Banco de sangre?
2.-BancodelaProvinciadel Neuquén?
3.-Banco de carpintero?

4.- Banco para sentarse? , etcétera.

Il. 4.- Interferencias o Filtros

Dentro de la comunicacion existe un elemento que si bien no forma parte de
ella, aveces aparece como un intruso que la destruye o afecta: son las interferencias o filtros, y
Su numero es practicamente ilimitado. Las interferencias pueden ser de orden:

1) Fisico: faltade luz adecuada, excesivofrio o calor, ruidos molestos, corte de energia, fallaenlos
equipos de audio, etcétera.

2) Fisioldqgico: deficiencia mental, balbuceo, marcado tartamudeo, mala voz, etcétera.
3) Psicoldgico: ignorancia, falta de predisposicién, distraccion, etcétera.

Las interferencias pueden originarse o generarse en el emisor, el receptor, el codigo
(no coman), el canal o en la misma retroalimentacion. Ejemplos:

En el emisor: balbuceo, lenguaje abstracto, empleo de cddigo no convenido, ignorancia del tema
gue trata, mala voz, escritura ilegible, empleo de maquina de escribir con cinta muy clara (baja
legibilidad), malacopiacarbénica, etc. (lasdos Gltimas muy comunes enlosdocumentos publicos).

En el receptor: caben los mismos ejemplos que para el emisor y se podrian agregar otros también
comunes a ambos: disturbadores que le entorpecen la audicion y el entendimiento, falta de
predisposicion, ignorancia del tema que escucha olee, problema de vista o audicion, distraccion,
falta de oportunidad adecuada para recibir un mensaje, etcétera.

En el canal o vehiculo: ruidosmolestos, calor, frio, problemas eléctricos, lano llegada del estafeta,
huelga de correos, etcétera.

En el cddigo: no comun al emisor y receptor.

En la retroalimentacion: generalmente falla por las interferencias ya sefialadas en los demas
elementos o componentes.
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En las comunicaciones puede darse una solainterferencia que afecte
parcialmente el mensaje, o bien varias combinadas. Existen miles de variantes posibles.

Lo cierto es que cuando existe algun tipo de interferencia se produce lo que
conocemos como decodificacion aberrante , es decir, la no comprension del mensaje en su
totalidad. Esto es muy comun en radio o television, cuando se cree haber escuchado una
informacion determinaday en realidad se comunicé otra cosa. Ej.: “Se murié Reagan de cancer”,
en lugar de “A Reagan le extirparon un tumor canceroso”. A diario tenemos cientos de ejemplos
de este tipo.

Il.5.- Conceptode ALTERIDAD :

Lacomunicacion no esmonélogo, es siempre diadlogo, esdecir, que paraque haya
comunicacion siempre debe haber otro.

Este es precisamente el concepto de alteridad (del latin: alter, otro).

Es tan importante -aunque sencillo y légico- este concepto, que le dedicamos
este punto separado en el capitulo.

Il. 6.- Otros Conceptos Importantes

a) Autoridad moraly conocimiento del publico . “Lahabilidad de quien comunica
(lider, superior, docente, etc.) no consiste solamente en dar 6rdenes al amparo de la autoridad
(formal) que se ostenta, sino en poner a los destinatarios del mensaje en condiciones de aceptarlas
o cumplirlas mas por la conviccién y el razonamiento, que por la jerarquia de quien las emite" (1).

Se puede considerar también a esto como autoridad moral o capacidad de
persuasién poresa misma autoridad moral qgue uno posee.

Para lograr esto hay que conocer a los destinatarios o receptores de las
comunicaciones. Este es un principio fundamental de la oratoria (conocimiento del auditorio). No
conocer al publico es una actitud suicida del orador.

b) Tiempo empleado : los especialistas en comunicaciones nos dicen que todo
jefe emplea aproximadamente el 70% de su tiempo comunicando algo aalguien . De alli surgela
granimportancia de las comunicaciones.

¢) Retentiva Audiovisual _: parasaber el tipo de comunicacién mas conveniente
no olvidemos que normalmente se recuerda:

del 30 al 35% de lo que se ve

del 10 al 15% de lo que se oye

y...mas del 50% a través de métodos audiovisuales.

Ver + oir_= mayor comprensién = mejor comunicacion
(Los porcentajes dados estan de lamedia paraabajo, hay muchas personas que retienen bastante
mas que esas cifras).

d) Precisién : enlas comunicaciones hay que ser siempre precisos; si el emisor
cree que nova a ser comprendido, es preferible agregar conceptos y en algunos casos pecar por
exceso (siempre con claridad) que por omision. Esto no se contradice con el conceptode la brevedad
o con el habitual pedido de: “Sea conciso”. No hay concision sin precision. (Ver anexos 1, 2, 3y
4). Es decir, que hay que tener "mayor brevedad, con mayor precision".

(Recordar el ejemplode Japonalfinalizarla guerra: “El Gran Error MOKUSATSU”).

Reflexiéon Final: Para ilustrar laidea delacomunicacién , sirva este parrafo para
finalizar el Capitulo | de este curso de Oratoria:

“YO TENGO UNA MONEDA Y TU TIENES OTRA; LAS CAMBIAMOS: YO SIGO TENIENDO UNA MONEDA Y
TU OTRA. NO HEMOS GANADO NADA”. “PERO AHORA YO TENGO UNA IDEA Y TU TIENES OTRA; LAS
CAMBIAMOS, AHORA YO TENGO DOS IDEAS Y TU TAMBIEN TIENES DOS IDEAS. LOS DOS HEMOS GANADO

MUCHO".

(1) Kostoff, Oreste, "Conduccion y Administracion”
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El Mensaje Incomprendido _: Un gracioso ejemplo.

El empleado Pérez llam¢ al Gerentey le dijo:

- Jefe, hoy no puedo ir a trabajar, estoy enfermo; me duele la cabeza, el estbmago, la pierna, estoy
realmente destrozado.

El Gerente le respondié:

- Pérez, hoy realmente te necesito en el trabajo, si faltds me dejas en banda. Mir4, hijo, cuando me
siento asi de mal, le pido a mi esposa que tengamos sexo. Eso me hace sentir mucho mejory me
da muchas ganas de trabajar. Deberias probar, te hara muy bien. Te lo aconsejo.

Dos horas después, el empleado volvié allamar a su jefe y le dijo:

- Jefe, no sé qué decirle. gracias por el consejo, me siento mucho mejor, ya mismo salgo para el
trabajo. Ah, sefior, lo felicito: muy linda su casay... de qué raza es su perro?

Moraleja : " Sea explicito cuando hable con sus subordinados "
Evitemos que nos pase lo mismo.
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Anexo 1: IMPRECISION EN LAS COMUNICACIONES

Lectura: ElI “Gran Error MOKUSATSU”

Facil es comprobar que la falta de precisién produce muchos mas obstaculos
enlacomunicacion que los que podriaoriginar suexceso. Parailustrarlas tragicas consecuencias
que laimprecision es capaz de acarrear, cito los hechos revelados por William J. Coughland en su
articulo: “The Great MOKUSATSU Mistake” (El Gran Error sobre Mokusatsu), aparecido en la
revistaHarper’s.

"En julio de 1945, antes de que los Estados Unidos arrojaran sobre Hiroshima
laprimerabombaatémica, este pais, Inglaterra y China pidieron al Japon atravésde la Declaracién
de Postdam, que serindierao de lo contrario seria aplastado. El gabinete japonés habiayadecidido
capitular, pero al serinterrogado por la prensa de Tokio sobre el ultimtum de Postdam, el Primer
Ministro Susuki manifesté que el gabinete se mantenia enactitud de mokusatsu. Con ello, elministro
nipdn quiso decir que el gabinete se reservariatodo comentario para mas tarde; que sudecision seria
anunciada posteriormente.

Pero la palabra mokusatsu es dificil de traducir. La agencia informativa Donnei,
en su transmision de onda corta empleé la expresidn pasar por alto. Los aliados recibieron en
Postdam la noticia de que el gabinete de Susuki habia “pasado por alto” el ultimatum de rendicién,
y el aplastamiento del Jap6n no se hizo esperar”.

Anexo 2 : PORQUENO SON EFECTIVAS LAS ORDENES VERBALES

Lectura: “Historia del Cuartel” (clasico ejemplo de decodificacion aberrante).

Historia del cuartel

EL TENIENTE AL SARGENTO : "Por orden del capitan, la tropa asistirh mafiana al campo de
ejercicios en uniforme de campafiaa fin de presenciar el eclipse de sol que, segun los periddicos,
tendrd lugar alas 11 en punto. Més tarde, y en el propio campo, un especialista en astronomia
explicara a los soldados la causa del raro fenébmeno, pero, si llegaraallover, las explicaciones
tendran lugar en el comedor del cuartel".

EL SARGENTO ALOS CABOS : "Porordendel capitdn, mafiana alas 11 habré eclipse de sol en
el campo de ejercicios. Seguramente empezara allover, porlo que las tropas pasaran al comedor
del cuartel, endonde un astrénomo, en uniforme de campafa, les dirda los soldados lo que los
periddicosdicenacercadel fenébmeno".

DEL CABO A LOS SOLDADOS : "Mafiana a las 11 horas el capitan eclipsara el sol con unos
periodicos en el campode ejercicios. Mastarde un especialistaharallover en el comedor, pero, para
que el raro fendmeno se produzca, latropa deberavestirse con uniforme de campafia”.

LOS SOLDADOS ENTRE FILAS : "Mafianaalas 11, el sol eclipsara al capitan, quien porlatarde
volverd aaparecer en el comedor del cuartel en uniforme de campafia. Los astrénomos trataran de
explicarle las causas del fenémeno, pero sinolo entiende, iraaver aun especialista. Los soldados
llevaran periddicos parataparse por si acaso llueve".
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Anexo 3:

|

11

111

COMO HABLAR DOS HORAS SEGUIDAS SIN DECIR NADA _ (¥)

v

Queridos compafieros

la realizacion de las premisas
del programa

nos obliga a un exhaustivo anali-
sis

de las condiciones financieras
y administrativas exigentes

Por otra parte, y dados los
condicionamientos actuales

la complejidad de los estu-
dios de los dirigentes

cumple un rol esencial en la for-
macion

de las directivas de desarrollo
para el futuro

Asimismo

el aumento constante en
cantidad y en extension de-
nuestra actividad

exige la precision y la determi-
nacion

del sistema de participacion
general

Sin embargo, no hemos de
olvidar que

la estructura actual de la or-
ganizacién

ayuda a la preparaciéon y a la
realizacion

de las actitudes de los miem-
bros hacia sus deberes
ineludibles

De igual manera

el nuevo modelo de actividad
de la organizacién

garantiza la participaciéon de un
grupo importante de la formacién

de las nuevas proposiciones

La practica de la vida coti-
diana prueba que

el desarrollo continuo de distin-
tas formas de actividad

cumple deberes importantes en la
determinacion

de las direcciones educativas
en el sentido del progreso

No es indispensable argu-
mentar el pesoy la significa-
cion de estos problemas, ya
que

nuestra actividad de infor-
macion y de propaganda

facilita la creacion

del sistema de formacion de
cuadros que corresponda a
las

necesidades

Las experiencias ricas y
diversas muestran que

el reforzamiento y desarrollo
de las estructuras

obstaculiza la apreciacion de la
importancia

de las condiciones de las acti-
vidades apropiadas

El afan de organizacion, pe-
ro sobre todo

la consulta de los numerosos
militantes

ofrece un ensayo interesante de
verificacion

del modelo de desarrollo

Los superiores principios
ideoldgicos, condicionan
que

el inicio de la accion general
de formacién de las actitudes

implica el proceso de reestruc-
turacion y de modernizacion

de las formas de acci6n

Incluso bien pudiéramos
atrevernos a sugerir que

un relanzamiento especifico
de todos los sectores impli-
cados

habra de significar un auténtico y
eficaz punto de partida

de las béasicas premisas acep-
tadas

Es obvio sefialar que

la superacion de experiencias
periclitadas

permite en todo caso explicar
las razones fundamentales

de toda una casuistica
de amplio espectro

Pero pecariamos de insin-
ceros si soslayasemos
que

una aplicacion indiscrimina-da
de los factores concluyentes

asegura en todo caso un proceso
muy sensible de inversion

de los elementos generado-
res

Por ultimo, y como definitivo
elemento esclarecedor,
cabe afiadir que

el proceso consensuado de
unas y otras aplicaciones con-
currentes

deriva en una directa incidencia
superadora

de toda una serie de criterios
ideolégicamente sistemati-
zados en un frente comun de
accion regeneradora.

(*) Se puede leer de cualquier forma, respetando el orden I, II, IIl y IV
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Anexo 4:

CUIDADO AL QUERER ESCRIBIROHABLAR CON PALABRAS"

DIFICILES"

. LOQUE?

Las inscripciones producidas por la

emersion de indicios capaces de contener

la figura, no han incidido mayormente

sobre la superficie abstracta de las obras

de JUAN LECUONA , que expone sus pinturas
recientes en la galeria TEMA, Viamonte 625.

El pintor celebra su espacio como totalidad
abierta hacia la polisemia del sentido pictérico,
armando su nocion del mundo

sobre la base del juego del color y sus
multiples combinaciones, sin ignorar la
permanente segmentaciéon que desencadena
la irreductible afirmacion de la subjetividad,
pero que se hace notoria cuando los con-
tornos signicos adquieren proyecciones

gue apuntan hacia una morfologia floral.

Las combinaciones de colores renuevan sus
pactos, aunque prevalecen los tonos negros
y grises. Por momentos surgen ante nuestros
ojos vestigios de un Rotko tardio, tratando
de precisar el lugar de algunas escisiones
producidas en la frontalidad de la telay
gue el artista resuelve con gran seguridad,
sin temor a la caida en el abismo. La pre-
sencia de la figura es el prenuncio estruc-
turante del vértigo emotivo que tanto puede
afirmar su persistencia como metamorfosear-
se en apologia de la superficie.
CarlosEspartaco

Algunos criticos de arte tienen, a no dudarlo, la verba
inflamada. Tal el caso de Carlos Espartaco, como
resulta notorio al recorrer los péarrafos que repro-
ducimos, destinados a comentar una muestra de
Juan Lecuona. Un lector conmovido hasta el caracu
por la luminosidad que dimana la critica de marras,
urdi6 una conmovida cuan espontanea nota de
agradecimiento, que a continuacién reproducimos:

Egregio Sr. Espartaco:
Desde mi longincua parvulez me imantan las artes
figurativas, sean glipticas o estereogréaficas, pero
aun padezco de parvidad cognitiva pictérica que
impideme la aprehension cabal de su mensaje con-
ceptual, onirico y metafisico en toda su volumétrica
magnitud.
Mi retina capta la permanente emision cromatica que
proyecta la ignivoma exhibitio pero mi neopalio, ca-
rente aln de los parametros normativos indispen-
sables no la ordena con la adecuacion necesaria
para integrar y reconocer el conjeturable mensaje
renuente a cristalizarse en imagen cognoscible. El
soliloquio autoral no termina su metamorfosis en
didlogo ubérrimo y el pleno ascenso queda en sélido
frustrante.
En la semipenumbra del subconsiente la admirable
admixtion cromatica, habilmente manejada ad arbi-
trium, se alza sobre magno estilébato que impide
apropincuarse al pathos del autor y su critico men-
saje, testamento que falla pertinazmente en el ha-
llazgo del recipientario. Se contempla pero la paralaje
oscurece la totalidad figurativa.
En lainconmensurabilidad de la tela con su superficie
enigmatica se percibe, aqui y alla, algin pa-rangén
que no es parametro eficiente para la cogniciéon
plena.
Tal es lo que me acaece con la obra de Lecuona.
Gratia Deus hay quienes quieren y pueden sacarnos
de la concusion, quien puede concretar, cual eficaz
icnégeno, nuestro approach a la tematica, sepa-
rando la logomaquia pictérica para sacarnos del
propileo, las artes y sumergirnos en la verdad
representativa y simbdlica de su templo.
Gracias, egregio critico por su perinclita poligrafia
que me permite adentrarme, por primera vez, en las
misteriosas circunvoluciones de la abstraccién
pictérica. ¢ Cémo nos, mortales agrestes e incuriosos,
podriamos adentrarnos en la cultura sin un generoso
magister como Espartaco que nos acerca a la inma-
nente realidad del arte arcano? De nuevo, GRATIA
MAGISTER.

Marcus Licinius Crassus

Fuentes : (1) Diario Clarin. (1988)

(2) RevistaHUMOR. (1988).

GLOSARIO

Polisemia: (Ling.). Tipo de fendmeno semantico que consiste en que una misma forma poética puede poseer diversas
significaciones que presentan cierta proximidad.

Signico: Relativo a los signos.

Prenuncio: Anuncio anticipado.
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Metamorfosearse: Transformarse.

Dimana: (Dimanar: proceder el agua de su manantial. Proceder y tener origen una cosa de otra.). Procede.

Egregio: Ilustre.

Longincua: Adj. Distante, apartada

Parvulez: Nifiez.

Imantan: Magnetizan. Atraen.

Glipticas: (Gliptica: Arte de grabar en piedras muy duras). Grabadas en superficies duras.

Estereograficas: (gr. stereds, solido; grapho, dibujar). (Estereografia: Arte de representar en un plano los cuerpos solidos).
Parvidad: (Parvedad). Pequeez.

Cognitiva: Referida al conocimiento.

Pictorica: Perteneciente o relativo a la pintura.

Aprehension: Accion y efecto de aprehender. (Fil. Concebir o percibir sin juzgar).

Onirico: Relativo a los suefios.

Metafisico: Relativo a la metafisica. (Fil. Parte de la filosofia que trata del ser en cuanto tal y de sus propiedades. No existe
parecer unanime acerca de su definicion. Para Aristoteles es la ciencia de los primeros conocimientos y de las primeras causas.
En sentido figurado significa: Manera de discurrir con excesiva sutileza). (Discurrir: Fig. Reflexionar, platicar de una cosa.
Inventar, imaginar. Inferir, conjeturar. En sentido real es: Caminar, andar por diversas partes. Correr, transcurrir).
Cromatica: Referida a los colores.

Ignivoma: Que vomita fuego. Adj. Poet. La fragua ignivoma.

Exhibitio: (en latin). Exhibicion.

Neopalio: (neo, nuevo; palio, manto, abrigo. Dosel).

Cognoscible: Conocible.

Soliloquio: Discurso de una persona que no dirige la palabra a otra.

Ubérrimo: Muy abundante y fértil.

Admixtién: Con mezcla.

Ad Arbitrium: (locucion latina). Con juicio.

Estilobato: Arq. Macizo corrido en que se apoya una columnata.

Apropincuarse: Aproximarse.

Pathos: Voz griega que significa afecto o pasion.

Recipientario: El que es recibido con solemnidad en una corporacion para formar parte de ella.

Paralaje: (Fem.) Diferencia entre las posiciones aparentes de un astro en la boveda celeste, segun el punto de observacion.
Parangon: Comparacion, semejanza.

Parametro: Fig. Medida.

Cogniscion: Conocimiento.

Gratia Deus: (locucién latina). Gracias Dios.

Concusién: Sacudimiento, conmocion violenta.

Icndgeno: (Icnografia: Delineacion de la planta de un edificio). Arquitecto. (?).

Approach: Voz inglesa que significa acercamiento.

Logomagquia: Discusion en que se atiende a las palabras y no al fondo de la cuestion.

Propileo: Vestibulo de un templo; peristilo de columnas.

Perinclita: Grande, esclarecida; inclita en sumo grado. (Inclita: Ilustre, esclarecida afamada).

Poligrafia: Arte de escribir por distintas maneras secretas o extraordinarias. Ciencia de escribir sobre varias materias.
Circunvoluciones: Revoluciones (vueltas).

Incuriosos: Negligentes, descuidados.

Inmanente: Fil. Que es inherente a algiin ser o va unido indisolublemente a su esencia.

Arcano: adj. Secreto, recondito. Sust. Secreto importante, misterio.

Gratia Magister: Gracias maestro.

\

Cuando las ideas son claras, las palabras nunca faltan.
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Anexo 5 : SEMANTICA Y ETIMOLOGIA (aplicacién practica)

El griegoy el latin son las dos grandes fuentes de nuestro idioma.
El estudio profundo de las raices que formaron el castellano incrementara notablemente
nuestro vocabulario. Victor H. Alvarez Chavez menciona, en su libro "Técnicas de la
Comunicacién Oralyla Persuasion, "que unimportante fildlogo ha demostrado como, con
el conocimiento de treinta y cuatro elementos -raices griegas Yy latinas- pueden
comprenderse cien mil palabras del diccionario y catorce mil de uso cotidiano. Por
ejemplola raiz Bl (que significa dos) estaen noventa y ocho palabras. Veamos algunas:
bizcocho (horneado dos veces), bimestre (dos meses), bisabuelo (dos veces abuelo),

etc.”.

Gran cantidad de tecnicismos proceden de las lenguas clasicas por
derivacién: yasea por prefijacion, o bien por sufijacion.

Este mismo autor nos brinda algunos ejemplos de cémo con el
conocimiento de los prefijos greco-latinos podemos descubrir voces propias de la
innovacion tecnicista:

a, privativa: a-fénico “sinvoz”; a-nemia “sin sangre”.

ad, proximidad: adjuntar, “acompanar".

ana, contra: anacrénico, “contra el tiempo, que adolece de error en el tiempo”.
epi, sobre: epidemia, “sobre el pueblo”, enfermedad que aflige temporalmente aunaregion.
eti (gr.aitia) causa: etiologia, “estudio de las causas de las cosas”.

eu, bien: eufonia “buen sonido”.

fil (gr.philos, amigo): filosofia, “amor a la sabiduria”.

hemi (gr.hemi, medio): hemiplejia, “pardlisis de una parte del cuerpo”.
hiper, exceso: sobre, hipérbole “exageracién”, hipertensiébn “tension excesiva’.
hipo (agr.hypo, debajo): hipotenso “que tiene reducida la tension sanguinea”.
ideo, propioideologia: “indole, temperamento”.

iso, igual:isoformo“deigual forma”.

log, palabra: razén, logogrifo “dificil de entender”.

macr _(gr. makros, grande): macrocosmos “universo”.

mega (gr. megas): megalomania “delirio de grandeza”.

micr_(gr. mikros, pequefio): microbus “autobus pequefio”.

mio (gr. mys, musculo): mialgia “dolor muscular”.

olig (gr.6ligos, poco): oligarquia “gobierno de unos pocos”.

pan, todo: pantomima “que lo imita todo”.

pato (gr. pathos, enfermedad): patologia “tratado de las enfermedades”.

peri, alrededor: periscopio “aparato para mirar alrededor”;

poli, mucho: poliarquia “gobierno de muchos”.

sem (gr. sema, sefial): seméforo “poste de sefalar en el cruce de las calles”.
tagui (gr. tachis, veloz): taquigrafia “escritura rapida”.

Adjuntamos a este anexo una lista con las etimologias basicas, para su detallado estudio.
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001
002
003
004
005
006
007
008
009
010
011
012
013
014
015
016
017
018
019
020
021
022
023
024
025
026
027
028
029
030
031
032
033
034
035
036
037
038
039
040
041
042
043
044
045
046
047
048
049
050
051
052
053
054
055
056
057
058
059
060

A-AN
AB-ABS
AD
AER/AEREO
AGOGUS
AGON
AGRO
ALE/O
ALGIA
ALTER
AMBI
ANDROS
ANFI
ANTE
ANTI
ANTROPO
ARCI/CH/AI
ARISTO
ARQUIA
ASTER
AUDI
AUTO
BARI/O
BENE
BI-BIS-BIZ
BIBLIO
BIO
BLEFARO
CACO
CARDIA/O
CEFALO
CENTI
CICLO
CIDA-CIDIO
CIR (QUIROS)
CIRCUM
CLEPTO
co

CLIN
COPRO
CORDIO
COSMOS
CRACIA
CRIPTO
CRISO
CROMO
CRONOS
CUADRI
DACTI
DASI
DECA
DEMO
DERMO
DES
DEXTR/DEXTRA
DIPLO
DIS
DODECA
DOXA
DROMO

ETIMOLOGIAS BASICAS

sin, carencia
alejamiento
proximidad

aire

conducir

lucha

campo

diferencia

dolor

otro

doble

hombre
alrededor, ambos, ambos lados
primero

opuesto

hombre

antiguo (c/adj. = muy)
superior

gobierno de
estrella, cuerpo celeste
oir

identidad, por si mismo
gravedad, presion
bien, buen, bueno
dos, doble

libro

vida

parpado
desagradable, malo
corazén

cabeza

cien

circulo

matar

mano

alrededor

robar

acompanfar

lecho
excremento
cuerda

mundo

gobierno de
oculto

oro

color

tiempo

cuatro

dedo

densidad

diez

pueblo

piel

negacion
derecha

doble

privacion

doce

opinion

carrera

061
062
063
064
065
066
067
068
069
070
071
072
073
074
075
076
077
078
079
080
081
082
083
084
085
086
087
088
089
090
091
092
093
094
095
096
097
098
099
100
101
102
103
104
105
106
107
108
109
110
111
112
113
114
115
116
117
118
119
120

DUCERE conducir

DUPLO doble

ECLE iglesia

ENDO dentro

ENO vino

ENTERO intestino

EPI sobre

EROS amor

ESQUIZO disociar/dividir
ESTENO estrechez
ESTEREO relieve,tridimensional, soélido
ESTESIA sensacion

ETNO pueblo, raza

EU bien, bueno, bondad
EX/EXO fuera

EXTRA fuera de

FAGIA comer
FARMA/FARMACO remedio

FERO que lleva

FILO amistad, amor, tendencia
FISI/FISIO material, corporal
FLEBO venas

FITO planta

FOBIA horror, miedo, odio
FONO sonido
FOS/FOTO luz

FRATER hermano

FRENO cerebro

GALI relativo a Francia
GAMIA unién, casamiento
GASTER/GASTR estomago
GEN/E/O engendrar, origen
GEO tierra

GERONTO anciano
GINE/O/GINECO mujer

GLOSO /TO lengua

GRAFIA escribir, describir
GRAMA escritura
HECATON/HECTOcien

HELIOS sol

HELENO griego
HEMA/O/HEMAT sangre, rojo
HEMI mitad

HEPTA siete

HETERO (ALO) distinto, diferente
HEXA-EXA seis

HIDRO agua

HIGRO humedad

HIPER exceso, aumento
HIPNO suefio

HIPO caballo, debajo
HOLO (OLO) todo
HOM/O/HOMEO parecido, semejante
ICONO imagen

I-IN-IM negacion, carente de
INFRA por debajo de
INTER entre, en medio
INTRA dentro de

1ISO igual

ITIS inflamacion
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121
122
123
124
125
126
127
128
129
130
131
132
133
134
135
136
137
138
139
140
141
142
143
144
145
146
147
148
149
150
151
152
153
154
155
156
157
158
159
160
161
162
163
164
165
166
167
168
169
170
171
172
173
174
175
176
177
178
179
180

IUXTA-YUXTA
KILI-KILO
LAPIS

LATI
LATRIA
LAXO
LEXICO
LITO
LOGIA
LOGO
LUDO
MACRO
MAGNA
MANIA
MEGA
MELA
MELO
MESO
META
METRIA-METRO
MICRO
MILI

MIRIA
MISO

MITO
MNEMO
MON-MONO
MORFO
MULTI
NAUTA
NECRO
NEFRO
NEO
NEUMA
NEURA
NIMIA
NOMO
NONA
NOSO
OCTO

oDO
ODONTO
OFTAL-OFTALMO
OLI-OLIGO
OMA

OMNI
ONIRO
ONOMA
OPTO
OREO-AUREO
ORO

ORTO
OSTEO
oTO

ovi

PALEO
PAN-PANTO
PAQUI
PARA
PATIA

unido, junto a
mil
piedra
extenso
adoracién
extendido
palabra
piedra
tratado
palabra, lenguaje
juego
grande
grande
habito
grande
negro
agradable al oido
en medio
junto a, después, fin, alla
medida, madre
pequefio
mil
diez mil
odio
fabula, leyenda, cuento
memoria
uno
forma
mucho
navegar
muerte
rifién
nuevo
aire
nervio
nombre
ley
noveno
enfermedad
ocho
olor
diente

0jo
poco, pocos
tumor
todo
suefio (accion de sofiar)
nombre
ver
oro
montafia
derecho, recto
hueso
oido
huevo
antiguo
todo
grueso

al lado,a un lado,contra,similar

enfermedad

181
182
183
184
185
186
187
188
189
190
191
192
193
194
195
196
197
198
199
200
201
202
203
204
205
206
207
208
209
210
211
212
213
214
215
216
217
218
219
220
221
222
223
224
225
226
227
228
229
230
231
232
233
234
235
236
237
238
239
240

PATO (pathos)
PAIDOS
PEDA
PENTA
PERI
PETRA
PICTO
PIRO
PODOS
POLI
POLI (S)
POS (T)
PRE
PROTO
PSEUDO
PSICO (SICO)
PTERO
QUIRO
RAGIA
RE
RETRO
RINO
SCOPIO
SEMI
SESQUI
SEXA
SEXU
SI-SIN
SOMA
SOMNO
SOS-SOTA
SU-SUB
SUPER
SUPRA
TANATO/S
TAQUI
TAXI
TELE
TELIO
TEO
TERAPIA
TER-TRI
TERMO
TETRA
TROPO
TONO
TOPO
TOXICO
TRA-TRAN
TRANS
TRI
TROFIA
ULTRA
URB /IS/E
VICE-VIZ
VITA
VORO
XENO
XILO
Z0O

padecimiento, afecto o pasion

nifio

nifio

cinco
alrededor
piedra

pintar

fuego

pies

varios, muchos
ciudad
después
antes

primero

falso

alma

ala

mano

salida
nuevamente
hacia atras
nariz

ver

mitad

medio mas de
seis

sexo
conjuntamente
cuerpo

suefio

por bajo de
bajo, debajo
sobre

sobre, mas alla
muerte
velocidad, rapidez
arreglo

lejos, a distancia
mucosa

Dios, divinidad

cuidado, servicio, tratamiento

tres

calor

cuatro

vuelta, girar, movimiento
fuerza, tension

lugar

veneno

a través

a través de

tres

desarrollo

mas alla

ciudad

sustitucion, en lugar de
vida

devorar, comer
extranjero

madera

animal

* * * En el anexo general Il fueron incorporadas mas raices.
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Nota Importante :

No olvidemos que laterminacion (sufijo) ismo serefiereadoctrinaoideologia; ico
significareferido a; eria eslugarde; ero, es el que trabaja o hace algo, ado, significa posesion,
dignidad, conjunto (pleno de); 4ceo, es cualidad de; aneo, quiere decir pertenencia; aje, es accion,
lugar, conjunto; aico, se refiere a cualidad de; ente/ante, como sufijo indica el que hace la accion;
icia, es un sustantivo abstracto que indica forma de. Asi, con el andlisis concienzudo de nuestro
idioma, atendiendo a lo que leemos o0 escuchamos, podremos -como dijimos- incrementar nuestro
vocabulario, no necesariamente para hablar en dificil, sino para poder entender a otros.

Ejemplos de los sufijosindicados: existencialismo, zapateria, panadero, principado/
doctorado/encantado, violaceo, contemporaneo, espionaje/hospedaje/andamiaje, arcaico, remitente/
parlante, malicia.

Ejemplo de algunas zoofobias: (miedo, panico a los animales): apifobia (abejas),
pediculofobia (piojos), bacilofobia (microbios), musofobia (ratones), ailurofobia (gatos), ornitofobia
(pajaros), hipofobia (caballos), cinofobia (perros), ofiofobia (serpientes) entomofobia (insectos),
aracnofobia (arafias), batracofobia (batracios), helmintofobia (gusanos).

PRACTICA

En base a las etimologias estudiadas, explique la significacion de las siguientes palabras, en su
sentido literal y después usual. Trate de dar al menos el concepto aproximado. No acuda a su
diccionario sino en ultimo extremo.

Anglicismo Patologia Hemiplejia Politeista
Angléfobo Germanéfobo Antipoda Poliandria
Audiovisual Hidrofobia Misoneismo Micréfono
Bacteriologia Higrémetro Monomaniaco Anaerobio
Agorafobia Glotocronologia Litografia Anemia
Bimestral Homdélogo Neurépata Omnivoro
Bicéfalo Hematdélogo Optdémetra Fitéfago
Biosfera Arterioesclerosis Monolito Lapida
Bipedo Ginecologia Mesoamérica Hemorragia
Boligrafo Glosofaringeo Otorrinolaringologia Caco
Circuncision Heliotropo Anabaptista Hidrdfilo
Crondémetro Grafologia Mitomania Estenografia
Fotémetro Isotérmico Sinfonia Miriametro
Efebocracia Isomorfo Sesquicentenario Telepatia
Altimetro Geologia Ortodoxo Pardmetro
Encefalitis Iconoclasta Teleférico Parapléjico
Erotémano Helioterapia Periscopio Eutanasia
Eugenesia Lexicografo Onomatologia Verborragia
Coprofagia Genealogia Oftalmologia Flebitis
Dactilografia Hipertrofia Taquigrafia Cleptémano
Esquizégeno Epitelio Xilografia Realismo
Hemisferio Microcéfalo Zoofagia Aristotélico
Poliglota Oviparo Pseuddpodo Parapolicial
Poligono Pentagono Pedagogia Aerografo
Zoofilia Xenofobia Oligocracia Demagogia
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AUTOEVALUACIONCAPITULO|

1) ¢ Por qué cree que la oratoria tuvo tanto auge e importancia en el mundo antiguo?
2) ¢ Qué diferencia encuentra entre la actual retéricay la antigua?

3) ¢ Cual de los dos lenguajes tiene reglas mas estrictas, el escrito o el hablado?

4) ¢ Qué entiende por gramética?

5) ¢, Qué es la semantica?

6) ¢ Y laetimologia?

7) Dentrode lovisto en este capitulo, y de acuerdo alaconcepcién moderna, ¢ hay diferenciasentre
oratoria, retéricay elocuencia? SI-NO

8) ¢,Cuales son los fines de la oratoria o retérica? Describalos.

9) ¢ Qué esquema légico incorporaria a su discurso para poder lograr una mayor persuasion?
10) Aristételes y sus seguidores decian que habia tres tipos de discursos. ¢Cuales eran?
11) La tipologia moderna incluye otros tipos de discursos. ¢ Cuéales son?

12) Enforma general y amplia, ¢, qué dos tipos basicos de oratoria conoce?

13) ¢ Comodefiniriael término comunicacion?

14) ¢ Qué tipos de comunicacién conoce? Describalos.

15) ¢ Cuéles son los componentes de la comunicacion? Explique cada uno.

16) ¢ Qué son las interferencias o filtros? ¢ De qué indole pueden ser?

17) ¢ Las interferencias o filtros se dan siempre en un sélo componente de la comunicacién?
Si-NO

18) ¢, Qué nombre recibe el fenédmeno que se produce cuando un mensaje no es comprendido en
sutotalidad?

19) ¢ Qué entiende por alteridad?

20) ¢, Dentro del tema comunicacion, ¢ qué otros conceptos importantes puede agregar?

21) Ud. ya sabe lo qué es semantica. Sin recurrir al minidiccionario de quinientas palabras (Anexo
Gral 1), trate de definir los siguientes términos: ablacion, anacronismo, angléfobo, contubernio,

epoénimo, hedonismo, inexorable, narcisismo, pléyade, proxeneta.
Construya oraciones con cuatro de ellas.
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22) De la lista de palabras del anexo etimologia 'y semantica, escriba el significado de las
siguientes raices grecolatinas: andros/antropo, caco, dacti, des, estéreo, heleno, hema, infra, iso,
nimia. Escriba una palabra con cada raiz.

23) Escriba el concepto de las siguientes palabras: (mencionando las raices de su formacion).

- octopodo

- eutanasia
-omnivoro
-anaerobio
-zoofago

- coprolito

- isobata
-gasteropodo
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TEMARIO DEL CAPITULO II

.- ELEMENTOS FUNDAMENTALES DE LA ORATORIA

I. 1.- Enumeracion y Desarrollo: Tema, Orador, Publico. (T.O.P.).

Il.- METODOS ORATORIOS

II. 1.- Tipos de Discursos: Leido, Memorizado, Improvisado.

lll.- PERFIL DEL ORADOR

lll. 1.- Cualidades: Fisicas, Intelectuales (i.s.i.m.), Morales.

IV.- PRESENTACION DEL ORADOR

IV. 1.- Generalidades, Prohibiciones y Exigencias: Tema, Importancia, Orador. (T.1.0.).

V.- PRIMERAS PRECAUCIONES

V. 1.- Conveniencias Profesionales. (S.A.M.B.A.).

VI.- PRINCIPIOS BASICOS DE LA ORATORIA

VI. 1.- Enumeraciony Explicacién.

VII.- ANEXOS

VII. 1.- Consejos para Improvisar. (Estudio y Practica).

VII. 1.-"El Orador y sus Problemas" (por el Jefe de Escuadrén Luis Calixte, Francia). (Lectura).
VIII.- EJERCICIOS

VIII. 1.- Autoevaluacion.

IX. PRACTICAS SUGERIDAS

IX. 1.- Lecturas. (Lectura en voz alta de diarios, revistas, libros, etc.).

IX. 2.- Discursos. (Temas elegidos o impuestos en 1, 2, 3 6 5 minutos).

IX. 3.- Grabaciones. (Critica colectiva y autocritica de lecturas y discursos).
IX. 4.- Video. (Critica colectiva y autocritica de lecturas y discursos).
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Capitulo II

CAPITULO Il

I.-ELEMENTOS FUNDAMENTALES DE LA ORATORIA

I. 1.- Enumeracion :

La oratoria -que es parte sustancial de la comunicacion humana- esta compuesta
por tres elementos que forman unatrilogia indivisible. Estos elementos deben coexistir siempre
y la falta de s6lo uno de ellos eliminaria el concepto de discurso . Sontres: (T.O.P.)

Orador

-

1) el Tema (del discurso).
2) el Orador (del discurso).
3) el Publico (del discurso).

Publico

Antes de hablar sobre ellos es conveniente aclarar que el fenémeno oratorio se
da al existir esta conjuncién, pero habria recién comunicacion si se le suman otros tres componen-
tes: el cédigo, el canal y el feed back o retroalimentacion, ya que eltema seria el mensaje, el orador
seria el emisor vy el publico el receptor.

Existe una errénea concepcion que afirma que el elemento o sujeto Unico y
esencial de la oratoria es el orador . Esto es una falacia porque la oratoria es un fenémeno social
y requiere -con el mismo grado de importancia- de los otros dos, tan necesarios como el primero.
Estos son el tema y el publico.

1) ELTEMA:

Es obvio que si no tengo de qué hablar no puedo hacerlo.

El tema es el punto de partida de la tarea oratoria.

Puede serelegido oimpuesto ; loideal eslo primero, es decir, la eleccion
de la propia disertacion, pero esto no siempre es posible.

Cuando le imponen al orador un tema, no necesariamente debe dominarlo
plenamente en el momento de asumir el compromiso, sino que debe estar potencialmente en
condicién de adquirirlos en profundidad cuando llegue el momento de la disertacién.

Cada uno sabra hasta donde llegay quétipo de temapodra asumir: es unlimite
moral , ya sea por los conocimientos sobre el mismo o por la misma identificacion del orador con
eltema.

Sinosetieneuntema paratratar, noesposible que hayadiscurso (o exposicién).

2)ELORADOR:

Es l6gicamente el que habla y -por el momento- no hay mucho que decir sobre
él, salvo que lo iremos tratando durante todo el desarrollo del curso y en forma especial en el
capitulo V.

3)ELPUBLICO:

Es la persona o personas que escuchan el discurso. Aqui cabe la misma
afirmacién anterior y nos explayaremos mas sobre los aspectos concernientes al pablico también
en el capitulo V.
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Il.-METODOS ORATORIOS

Il. 1.- Tipos de Discursos

Segun la forma en que se ejecute -y habria que prepararlo para tal fin- el discurso podra
ser:

a) Leido.
b) Memorizado ("recitado").
¢) Improvisado (absoluto o relativo).

a) Discurso Leido :

Se trae escrito el textoy se procede a su lectura. Esta formade elocuenciatiende
a desaparecer pero, en ciertas ocasiones es importante (protocolos, informes cientificos o
econdmicos, estadisticas, etc.; esdecir, en circunstancias en las cuales no se puede correr el riesgo
de la improvisacion).

Hay que usar este método también -sin mas remedio- cuando se desconoce
el tema o se carece de capacidad para improvisar.

Desde el punto de vista estético y literario tiene un estilo mas pulido.

Una oracién funebre, una comunicacién cientifica, un discurso radiado exigen
-generalmente- redaccion previa y su posterior lectura.

Pero atencidn, recordemos (capitulo 1) que la palabra hablada difiere en muchos
sentidos de la palabra escrita. Cada una tiene sus leyes propias, por eso cuando seva a leer
en publico un discurso, hay que redactarlo teniendo eso en mente: hay que escribir como si se
estuviera hablando. Distinto es el caso, por supuesto, cuando se escribe para que el texto sea

solo leido. *** En el anexo general III incorporamos ejemplos de la hoja, mdrgenes, parrafos, tipo de letra, etc. .

b) Discurso Memorizado

Se le llama también “recitado”. El orador lo escribe con anterioridad y luego lo
expone parrafo por parrafo y después, una vez recordado, lo repite ante el publico simulando
una improvisacion. Este tipo de discurso no es aconsejable, primero, porque nho es sincero, y
segundo, porque para poder hacer esto habria que reunir dos requisitos indispensables: ser un
gran actor capaz de simular unaimprovisacion sin ser descubierto y ademas, tener una memoria
brillante.

c¢) Discurso Improvisado

Es la forma superiorde la elocuencia. Tiene laventajade impresionar,conmover
y convencer mas al publico, pues el auditorio advierte en el orador superioridad intelectual,
dominio del temay dominio de si mismo.

Ademds, este tipo de discurso tiene mas personalidad y originalidad que

cualquier otro.

Es conveniente que sepamos que "Improvisar no es repentizar®  sino que
improvisar es decir con palabras no previstas ideas y conce ptos ya previstos , por
lo tanto esimposible improvisar un discurso sobre untema que se desconoce por completo (eso
yaseriainventar).

A pesar de lo dicho, y s6lo para hacer algin tipo de diferenciacion, podemos
decir que existen dos tipos de discursos improvisados:

1) Discurso Improvisado ABSOLUTO.
2) Discurso Improvisado RELATIVO (es el mas usual).
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1) La improvisacién absoluta : vamos a llamar asi a aquella improvisacion enla que el orador se
ve sorprendido por una circunstancia y debe hablar de repente, sin aviso alguno. (Ejemplo:
entrevista periodistica telefénica sin aviso, sobremesa, etc.) En realidad el orador no inventara
nada al hablar, sino que empleara esquemas mentales previamente armadosy los adaptara
a la presente situacion (Ej. Alfonsin). Es decir que denominaremos improvisacion absoluta a
aquella que se produce cuando se nos exige hablar y no se nos da tiempo alguno para la
preparacion del discurso (o entrevista, etc.).

b) La improvisacion relativa: es aquellaen lacual el orador -invitado con anterioridad a exponer-
hace uso de la palabra. En este caso, lo importante es saber de cuanto tiempo disponemos para
preparar la exposicion.

Es el mejor método porque puede preparar o elaborar su discurso con la
anticipacion correspondiente.

Los discursos tipicos son -generalmente- una combinacién sabia de preparacion
semimemorizada e improvisacion. (Es imposible la improvisacién absoluta, en el sentido estricto
de la palabra).

Los grandes oradores han aconsejado no improvisar absolutamente ni recitar
discursos de memoria.

No existe unaforma tnicade armarundiscurso paraimprovisar, sinoque depende
de cada orador. Algunos, por ejemplo, escribenantes lo que vanadecir, lo graban enlamente
y luego loimprovisan; otros escriben parcialmente los pensamientos principales y luego
improvisan. Hay miles de formas posibles, todas validas. Cualquier combinacion se acepta
pero es muy importante saber siempre lo que se va a decir, 0 sea, dominar el tema.

Nunca olvidemos que:

"LAFACULTAD DE IMPROVISAR SE PUEDE ADQUIRIR CONL APRACTICA"

Para lograr eso es conveniente saber que primero hay que dedicarse al
aprendizaje, esdecir prever casi todo, hacer esquemas muy amplios, reteniendo gran cantidad
de palabras, frases y aln péarrafos enteros. Con esa practica iremosadquiriendo mas facilidad
paraimprovisar. Existen muchisimos tipos de ejercicios para esto que figuran en cualquier libro
de oratoria.

Antes de dar un discurso (al menos los primeros) es conveniente practicarlo
siempre en voz alta.

Los alumnos que ya han realizado este curso presencial de ORATORIA nunca
olvidan el principio que sigue, y muchos lo han tomado como el ABC de la materia:

"Sl LAS IDEAS SON CLARAS, LAS PALABRAS NUNCA FALTAN "

(muchas veces el miedo oratorio esta dado porque no nos grabamos las ideas del discurso o charla)

[ll. PERFIL DEL ORADOR

I1l. 1.- Cualidades :

Todo orador, para usar de la palabra en publico, debe reunir tres tipos de
cualidades:
a) Fisicas
b) Intelectuales
c) Morales
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a) Cualidades Fisicas : muy pocos hombres satisfacen el ideal fisico del orador y, como esto
nodependede uno, méas valedejarlo de lado. Es decir que en la practica no debe considerarse
como obstaculo para el ejercicio de la oratoria el aspecto fisico, salvo algunos defectos realmente
incompatibles: tartamudez marcada, mudez, vicios insuperables de voz y pronunciacion o
malformaciones corporales muy pronunciadas.

No obstante lo dicho, las otras dos cualidades (intelectuales y morales)
compensan con creces cualquier deficiencia fisica.

b) Cualidades Intelectuales: _son Cuatro. (1.S.I.M.). El ejercicio de la palabrarequiere:

1) inteligencia
2) sensibilidad
3) imaginacion
4) memoria

1) Inteligencia: enoratoriano solotienenlugar el talento excepcional y la genialidad, hay también
lugar para la inteligencia media o el sentido comun, porque no toda oratoria es cientifica o
académica. Hay oratoria de todos los asuntos y en todas ocasiones.

Una cultura general adquirida en el aprendizaje paciente a través de los afios
es una efectiva garantia de sabiduria. Pero también es posible unainformacién ocasional sobre
un temadeterminado, inmediato, y suficiente pararesolver unaconferencia o un debate, o cualquier
otro tipo de oratoria.

En sintesis: o se tiene previamente la cultura necesaria paraexponer o se la
adquiere en cada ocasién por los maestros, los libros o la investigacion.

"No pensemos que la elocuencia es un arte selectivo, privilegio sélo
de gente ilustrada". (Joseph Folliet, autor de "Oratoria: Introduccion al arte de la palabra publica").

Cuidado: Un exceso de intelectualismo puede convertir al discurso en una cosa
arida y abstracta que el publico no acepta.

2) Sensibilidad: la inteligencia sola no basta para hacer un buen discurso. La sensibilidad esla
capacidad de conmovernos, de experimentar emociones y pasiones, y de comunicarnos median-
te el corazon.

El secreto de la sensibilidad radica en el amor a las cosas y las personas.
Quintiliano requeria siempre una oratoria saturada de sentimiento. Y Horacio decia: "Si quieres
gue llore, lloratt primero”. (Horacio: (65-08 a.c.) poeta latino).

Pero la sensibilidad tiene también sus limites: la sensibleria, que es el defecto
paralelo y debe evitarse, por ser inaceptable.

El sentimiento es un ingrediente més en el discurso y no su esencia.

No existe regla para el desarrollo o perfeccionamiento de la sensibilidad; ella se
origina en una comprension especial de la vida. La conciencia de cada uno dir4 cuando debe
apelar en su discurso a la sensibilidad y cuando serd moral su empleo.

3) Imaginacion: sucede muchas veces que grandes ideas son demasiado conocidas y que
expresadas en forma repetida pierden su originalidad. Es entonces alli donde la imaginacion del
orador juega un papel preponderante para revestir esas ideas de forma original y decirlas en
forma desconocida hasta entonces, operando un proceso de re-creacidén que el pablico acepta
y aplaude.

Pero cuidado: usar la imaginacién no es usar la divagacion, es decir que si se
abusa de imagenes en un discurso y no hay ideas, el discurso entrard en una espiral que no
expresanada.

Tampoco hay unaférmula paradesarrollar o perfeccionarlaimaginacion, pero puede
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ser fortificada por las lecturas, el trato con personas imaginativas, la observacion deteniday la
gjercitacion.

4) Memoria: Eslafacultad que nos permiteretenery recordar. La generalidad de los hombrestiene
conocimiento de muchas mas cosas de las que habitualmente recuerda. Es éste un material de
gran valor, que, por deficiencia o insuficiencia de la memoria, no se aprovecha.

Pero esos conocimientos quedan en el subconciente; la improvisacién, en
realidad, no es otra cosa méas que una forma del recuerdo.

No todos tenemos una memoria brillante, pero somos capaces de perfeccio-
narla, tal vez mas que las anteriores cualidades intelectuales (inteligencia, sensibilidad e
imaginacion).

Hay varios tipos de memoria (segun el érgano en que se apoya): tenemos una
memoria intelectual, que recoge lasideasy las palabras en general; hay también una memoria
visual, otraauditiva y una memoriamotor, queretienenlasformas y los colores (visual), los sonidos
(auditiva) y las acciones (motor), respectivamente.

El orador bien dotado necesita de todas ellas, pero es importante que estimule y
ejercite mas la memoria intelectual.

Dentro de este libro abordaremos un tema denominado ASOCIACION DE IDEAS
POR PARES, queesunaformarevolucionaria pararetener palabras, nUmeros, ideasy conceptos
conunafacilidad asombrosa, que demuestra que lamemoria puede ser mejorada o estimulada
mediante técnicas apropiadas (capitulo V).

El Unico requisito es practicar el sistema.

¢) Cualidades Morales : el orador con fallas morales pronto sera descubierto por el publico y, en
consecuencia, repudiado.

Quien hablaante unauditorio, porla seduccién que ejerce sobre el publico, debe
ser un hombre de profundamoralidad. La oratoriaesunade lasartes que masexige esta condicidn,
precisamente porque el fundamento del poder de conviccionradicaen el prestigio y la confianza.

El triunfo de lainmoralidad o el demérito es una excepcion pasajera enlahistoria
de la oratoria. EIl publico guardara siempre respeto y admiracion por la virtud.

Los antiguos tratados de retérica enumerany analizan en detalle cada una de las
cualidades morales y son, al respecto, muy severos en sus exigencias.

En sintesis, el orador debera ser un modelo humano si es que pretende erigirse en
conductor de sus oyentes. . Esto es aplicable a todas las actividades humanas, sin distin-
cion.

IV.- PRESENTACION DEL ORADOR.

IV. 1.- Generalidades : (T.l.O.)

No siempre los oradores son presentados al publico. Esto no es una exigencia
y puede no hacerse, pero cuando se hace es una cuestion de suma importancia.

El presentante debe contribuir para que el disertante sea aceptado por el publico
y no debe lucirse a su costa.

La presentacion debe ser muy agil, sincera y concisa. Si esta bien realizada, el
orador habrd logrado algo muy anhelado: el interés de la audiencia. Es funcién del que presenta
establecer un nexo entre el tema, el pablico y el orador.

Para realizar una buena presentacion es aconsejable tratar -de la manera indica-
da- los siguientes aspectos (regla mnemotécnica: TIO):
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1) Tema.
2) Importancia.
3) Orador.

1) Tema: se debe efectuar alguna consideracion inicial acerca del mismo. En caso de existir, se
debe también mencionar el titulo de la exposicién. El interrogante es ¢qué nos va a decir el
orador?

2) Importancia: subrayarlay vincular directamente eltema con el potencial interés del publico. Esto
responde al interrogante ¢por qué debemos escucharle?

3) Orador: el que presenta debe responder a ¢ quién es el orador?, ¢ de dénde viene?, ¢qué
estudios , titulos o experiencias tiene para hablar sobre el tema? En este punto no hay
reglasfijas, hay quienes nombran primero al disertante y siguen ese orden, y otros que dan primero
los antecedentes, luego hacen una breve pausa para crear suspenso y después recién dan su
nombre y apellido. Esto esta sujeto a cada circunstancia, pues si el publico ya lo conoce y sabe
a quién va a escuchar es inttil usar el dltimo método.

Si bien la férmula para recordar la presentacién es T1O, no necesariamente se
debe seguir ese orden. Cada presentante utilizara la manera que mas le convenga o se adapte
al momento.

# Exigencias : (del presentador). (Si)

1) Ser breve. Como se dijo, el publico asiste para escuchar al orador y no al que presenta.
2) Utilizar el humor sélo si la circunstancia lo permite.

3) Adaptar la presentacién a la conferencia.

4) Presentar al orador con entusiasmo pero con moderacidn, sin exagerar.

5) Exponer el tema correctamente y en forma breve.

6) Coordinar e informar al orador sobre cdmo va a ser la presentacion.

# Prohibiciones : (del presentante). (NO)
1) Hablar de uno mismo.
2) Adular exageradamente al orador. (él mismo deberd demostrar su capacidad y conocimientos).

3) Exponer sus puntos de vista sobre el tema ni entrar de lleno en la conferencia misma.
4) Contar anécdotas embarazosas sobre el orador o hacer chistes a costa de él.

V.- PRIMERAS PRECAUCIONES

V. 1.- Conveniencias Profesionales : (del orador)

Asi se las llama también a las precauciones. Las primeras para tener en cuenta,
son: (S.A.M.B.A.).
1) SERIEDAD
2) AUTORIDAD
3)MODESTIA
4) BENEVOLENCIA
5) AMBICION
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1) Seriedad: eslo mismo que compostura o formalidad frente alas circunstancias, alostemasy
a los oyentes.

La seriedad es compatible con el humor. Dicho en otras palabras, podriamos
decir que la seriedad es la ubicaciéon del orador frente a cada circunstancia.

2) Autoridad: es la condicién necesaria para dirigirse al publico; es en realidad el dominio del
orador sobre su mensaje, dado por sus conocimientos sobre el tema.

No olvidemos que el publico espera siempre unarespuesta a sus dudas,
una solucién a sus inquietudes y una ensefianza a su desconocimiento, por lo que todo orador
debera tener siempre la suficiente autoridad como para poder hacer eso.

Presentarse ante un auditorio sin ella es un vicio imperdonable.

Si su imagen hablada no posee autoridad, si uno no suena como si tuviera el
derecho de decir lo que esta diciendo, la audiencia tendra motivos para cuestionar nuestra
credibilidad. (1).

3) Modestia: el orador debe evitar posturas de petulancia, orgullo, pedanteria o fatuidad. Estos
viciosel publico notolera ni perdona. Perocuidado: tampoco se deberé caer enlafalsamodestia,
porque ésta tampoco es aceptada por los oyentes. La falsa modestia es también una forma de
orgullo y vanidad.

Hay que permanecer simple y sincero, sin teatralizar ni exagerar las frases ni
gestos.

4) Benevolencia: se manifiesta en el grado de comprensiony generosidad para con la ignorancia
ajena, tolerancia para los errores Yy flexibilidad espiritual para adaptarse al tono mental del
“adversario” u oyente.

La oposicion de ideas se debe realizar siempre sin ofender ni herir, con altura,
aun frente alas opiniones mas ilégicas de los demés, sin avasallar ni aplastar. Hay que tener en
cuenta que las ideas erradas no siempre proceden de la mala fe.

Lo opuesto seriala maldad, es decir, conducirse en forma totalmente contraria a
lo expuesto.

5) Ambicién: no eslomismo que orgullo. El concepto de ambicion, bien entendido, tiene un
sentido noble y es el de superacion de la propia persona, el de querer ascender siempre en la
vida haciamejoresy més altos destinos. Desde ese punto de vista eslicita la ambicion del orador,
para mejorarse dia a dia.

Lo opuesto alaambicién noble es la concupiscencia, en otras palabras, la codicia
irrefrenable de ambiciones materiales o de glorias.

VI.- PRINCIPIOS DE LA ORATORIA

VI. 1.- Enumeracion y Explicacion

Los principios oratorios son practicamente innumerablesy por tal razon hemos
decidido hacer una recopilacién de ellos, destacando los mas valiosos.

Es importante tener estos diecisiete principios -y otros también- permanente-
mente presentes, ya que su aplicacibn combinada enriquecera su discurso de una manera
notable.

La oratoria es una materia eminentemente practica, por lo tanto, sin una
ejercitacion diaria y constante, nunca llegaremos a desarrollar nuestra capacidad de oradores.

Los principios para tener en cuenta -que se refieren siempre a los elementos
fundamentales de la oratoria- son los siguientes:

(1) Linver, Sandy, "Hable Bien en Publico", pag. 150
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I.- Sobre lo que se habla, es decir, referido al TEMA o discurso.
Il.- Sobre a quién se habla, o sea, referido al PUBLICO.
lll.- Sobre como se habla, y aqui nos referimos al ORADOR y su forma de hablar.

.- Principios referidos al TEMA: (o discurso).

1) Temaeldeas: (Nucleo). Al margen de que eltema sea elegido o impuesto, siempre se debe
tener un amplio dominio de él. Es decir que el discurso (cualquier pieza oratoria) requiere de una
preparacion, no se puede sacar de la nada.. En otras palabras, siempre hay que tener algo sobre
gué hablar y ese algo requiere preparacién o, al menos, conocimiento anterior.

Una vez dentro del discurso, el tema (0 ndcleo) no se puede abandonar durante
la disertacion. Muchas veces vemos este error garrafal en algunos oradores.

También cuando nos dirijamos al pablico deberemos tener siempre una posicion
formada sobre el temay hacerla conocer. En algunos temas especificos puede darse el caso en
gue el orador no sepa cuél es su posicion y también eso debe ser conocido por su auditorio.

Ahora, para hablar de un determinado tema o materia, ¢, de donde sacamos las
ideas?

En el Capitulo 11l veremos las fuentes en las que se basa el orador para elaborar
sus discursos, pero podemos adelantarnos diciendo que las ideas se extraen de dos lugares:

a) De si mismo.
b) Del mundo que lo rodea.

a) De si mismo: al recurrir a su propio yo o subjetividad, las extrae de: sus experiencias, sus
creencias, sus estudios, sus proyectos, sus emocionesy sus sentimientos. Atodos estos aspectos
nos referiremos en el citado capitulo cuando hablamos de la cultura propia.
b) Del mundo que lo rodea: antes de entrar en accién para extraer ideas para su discurso, el
orador debe nutrirse también de la experiencia ajena, de las lecturas y de la observacién amplia
y profunda.

Una vez obtenidas las ideas de si mismo y del mundo que lo rodea, se debera
recurrir ala propiareflexién e imaginaciony luego si, estaremos listos para poder hablar en publico.

Todo discurso se compone de distintas partes (capitulo I11l) y en una de ellas, en
el cuerpo o medio, se tratan las ideas principales que, en un discurso de veinte minutos, no es
conveniente que excedan de tres o cuatro. Cada idea principal debe ser explicada con
complementos y detalles que la refuercen, desarrollen y aclaren (ideas secundarias). Las ideas
madre pueden ser reiteradas durante el discurso y es preferible hacerlo con palabras distintas
para no cansar al auditorio.

2) Individualidad : si bien este punto lo vemos en la pagina 50 (cualidades intelectuales:
imaginacién), es conveniente reiterar que nuestro discurso debe ser original y estar dotado de una
gran individualidad y personalidad. Es decir que no hay que copiar pensamientos ajenos, sino
hacerlos crecer hastatransformarlos en creacion-o re-creacion-individual. Nosotrosno debemos ser
merosrepetidoresde otrasideas, sino creadores de nuevos pensamientos, modificadosy mejorados.
Eslégicoque enalgunos casos especificos se debarecurriraideas textuales de grandes pensadores
para reforzar nuestra charla. La mera copia es unverdadero suicidio.

3) Aportes al Discurso _: (Complementos). Todo orador debe tener como meta que su discurso
"penetre" con facilidad en el publico y muchas veces se enfrenta con ideas demasiado abstractas
o complejas para desmenuzar. Eso puede evitarse si durante el desarrollo del tema (como se vera
mas adelante) recurre a una serie de aportes, que pueden ser:




a) Ejemplos.

b) Comparaciones.

c) Contrastes.

d) Cifras y Estadisticas.
e) Detalles.

f) Testimonios.

En el primer caso -ejemplos - un disertante podra decir: "Los policias neuquinos
son muy atléticos", pero puede haber alguien del auditorio que conozca algun policia que no goce
de esa cualidad; entonces seria mas correcto decir: "Los policias neuquinos, como por ejemplo
el comisario NNXX, son muy atléticos". Ese pequefio aporte ya cambia la recepcién del mensaje.

En otros casos las comparaciones son mas que necesarias para ilustrar lo que
estamos diciendo. Se puede aclarar, por ejemplo, "el arbol era tan alto como un edificio de cuatro
pisos”, o bien, comparar las ondas de un radar con una pelotita de ping pong.

El mismo efecto producen los contrastes que, empleados oportunamente pueden
aclarar mas de una idea: "Hace muchos afios fue encontrado un animal prehistérico que pesaba
mas de cien toneladas, pero su cerebro era so6lo de doscientos gramos."

Por otra parte, la correcta utilizacién de cifras y estadisticas -y éstas a veces
comparadas con otros elementos conocidos- son de fundamental importancia durante el discurso.
Unaforma adecuada de hacerlo seria decir: "Un cargamento de 280 Kg. de cocaina esta valuado
en nuestro pais en 30 millones de délares" (cifras), "Esta cantidad de dinero es suficiente para
construir, por ejemplo, diez escuelas y cuatro hospitales de alta complejidad totalmente equipa-
dos." (comparacién con cifras). "Ademas, sirepartiéramos esa plata entre todos, le correspon-
deria casi 1 délar a cada habitante del pais".

Los detalles , si no son abusivos, le dan brillo y vida a la exposicién pues producen
imagenesdirectas en cada uno de los oyentes. Su uso incontrolado puede provocar el aburrimien-
to general; hay que ser muy mesurado en su empleo, pero no se deben omitir por completo.

Ejercicio: Tratar de aportar detalles a la siguiente frase: "Cuando senti la sirena
me percaté de que se estaba quemando la pintureriajunto amicasa. Fue undesastre. Unbombero
resulté herido".

Cuando nuestro discurso estéd basado en relatos o informaciones es fundamental
recurrir a testimonios para avalar nuestra afirmacion y darle mayor veracidad y credibilidad. Es
importante que esas aseveraciones sean conocidas por la mayoria del auditorio. También se
pueden dar testimonios refiriéndolos a la fama (con su prestigio en la materia que se trata) del que
lo dIJO (*** Cierta vez presencié una conferencia sobre criminologia. Los oradores no incluyeron ejemplos y otros aportes. El piiblico sufiio

las consecuencias. Cuando hicimos el andlisis los expositores reconocieron la falencia).

I1.- Principios referidos al PUBLICO:

4) Conocimiento del Auditorio _: la capacidad intelectual del auditorio nos define la profundidad
con que abordaremos cada tema. Por lo tanto, hay que tratar de conocer en detalle al publico. Es
imposible disertar sin este requisito. De ser necesario, hay que requerir informacién sobre las
caracteristicas de nuestros oyentes; entre ellas, si se interesan por el tema a tratar (por qué si o por
gué no), su nivel social, econémico, educacional, intelectual y otros. Es fundamental saber cémo
se encuentran los oyentes: si estdn descansados, si comieron, si acaban de salir del trabajo,
etcétera.

Siempre deberemos estar preparados de antemano para la posible reaccion de
nuestro auditorio (hostil, neutro, amistoso, etc.).

También tendremos que saber si se trata de un grupo reducido o si es muchedum-
bre (en este caso se pierde la individualidad y se actila como masa). El orador debe estar
preparado para cada una de esas circunstancias. Asimismo, es prioritario conocer si la asistencia
es voluntaria o por obligacion. Mas adelante veremos -cuando hablemos sobre el tema- que éste



puede ser elegido o impuesto. La peor combinacién que se puede dar es un auditorio que asiste
por obligacion frente a un orador que debe referirse a un tema impuesto, o sea, no elegido por él.

1. Principios referidos al ORADOR: (formade hablar).

5) Lengquaje Utilizado : este principio esta relacionado con el anterior (conocimiento del auditorio).
Esa cognicion nos llevara a determinar el tipo de vocabulario aemplear: técnico, cientifico, simple,
coloquial, bucélico, escolar (primario, secundario o terciario), profundo, trivial, reflexivo, etc. . Su
eleccién, obviamente, sera determinada por el tipo de auditorio.

No es lo mismo hablar sobre Investigaciéon Criminal ante un grupo de licenciados
en esa disciplina que ante aspirantes a agentes, 0 agentes recién egresados o ante alumnos de
una escuela. En este Ultimo caso es necesario determinar si son primarios o secundarios.

En este punto vamos a reiterar que no es lo mismo el lenguaje escrito que el
lenguaje hablado y también recordar a los lectores que siempre se deben respetar las reglas
gramaticales (correcto uso de los verbos, "dequeismo", etc.). Algunos autores se refieren al
lenguaje culto, medio o standard y vulgar.

6) Posicién y Postura : si bien este principio lo veremos en forma practica durante todo el curso,
y en forma teérica mas profunda en el Capitulo V, es vital familiarizarnos con él a esta altura de la
materia, pues condiciona también, como los otros principios, el éxito de nuestra exposicion.

Por lo general es conveniente hablar de pie, salvo algun tipo especial de expo-
sicidn que nos exija estar sentados. No hay que permanecer estaticos, sino que es conveniente
desplazarse sobre el proscenio y también sentarse durante algunos minutos para luego proseguir
de pie.

Hay que eliminar toda rigidez fisica, tan comin en muchos disertantes. Paraello
deberemos recurrir a un correcto uso de nuestros brazos, piernas, tronco, 0jos y rostro. Cuando
realizamos algun gesto espontaneo referido a nuestra charla se logra una liberacion emocional y
mental que noslleva adesinhibir ante el auditorioy lo mantiene interesado. Un elementotan simple
como un espejo nos puede ayudar a corregir errores de este tipo.

En el Capitulo V volveremos sobre este punto, pero vayamos sabiendo que las
manos sueltas a los costados del cuerpo, la mirada floja y la distensién son fundamentales.

Hay que evitar el manipuleo de objetos que puedan distraer alaaudienciay, sies necesario,
recurrir a algun elemento visual o ejemplificador que habra que mostrarlo cuando sea la ocasién.
Luego de suempleo, esconveniente retirarlo.

El orador debe repartir sumirada sobre todoslos oyentes efectuando un barrido de
180°. Lamirada debe "apoyarse" sobre los ojos de los oyentes de manera alternada. Otra prohibicion
es la de hablar mirando al suelo, techo o paredes.

Antes algunos oradores fumaban durante sus disertaciones.  Hoy, eso esta
terminantemente prohibido en todas las salas del mundo.

7) Sentido Comun y Entusiasmo__: el sentido comun del orador no solo se debe circunscribir a
las ideas, sino también a su vestimenta y postura, para no caer en el ridiculo.

Por otra parte, el entusiasmo del disertante esta dado muchas veces por su
conocimiento y/o apasionamiento sobre el tema. Esimportante manifestarlo al publico, porque seria
nefasto hablar sobre algo que se domina plenamente sin el entusiasmo que espera el auditorio. (No
olvidemos los cuatro fines de la Oratoria, Capitulo ).

8) Sentido del Humor_: el humor es perfectamente compatible con el discurso. Es un arma que
hay que saber utilizar muy bien y se puede tornar en un aliado del orador. Su abuso puede traer
consecuencias negativas pues el auditorio puede interpretar que queremos aparecer como
graciosos (payasos). Un toque oportuno es saludable y aconsejable.




9) Ocasidn : un principio de la Oratoria, tanimportante como el anterior, es conocer las circunstan-
cias y ocasion en que se llevara a cabo nuestro discurso.
Los puntos que debera conocer en profundidad el orador, son:

a) Naturaleza de la ocasion.

b) Tiempo acordado para exponer.

c) Calidad y cantidad de oyentes.

d) Tamafio, acUstica y ayudas visuales en la sala.

e) Si es Unico orador, o0 si no lo es, en qué orden hablara.

f) Si hay mas oradores, temas que abordaran (para evitar superposiciones).
g) Si hay presentacion del orador (normal o especial ).

En base a cada una de las respuestas obtenidas, el disertante adaptara su
alocucién a las circunstancias y ocasién y hara un uso adecuado de los distintos principios.

10) Bastoncillos : se los conoce también con el nombre de muletillas. Son aquellas palabras o
frases que utilizan generalmente los oradores para apoyarse en ellas durante su discurso. Por
ejemplo: "bueno", "este...", "¢ no escierto?", "¢viste...?" y muchisimos mas. Otro bastoncillo muy
usual estoser en cada pausa,; su repeticion produce unavelada molestiaen el publico. Estosvicios
deben eliminarse por completo o, al menos, minimizarlos. Una forma de hacerlo es mediante la
autocorreccién con el empleo de un grabador, verificando qué frases o palabras empleamos con
mas frecuencia como muletillas, para no repetirlas mas. También se puede recurrir a algin amigo
gue nos marque los bastoncillos. El estudio en grupo ayuda a esta préactica, pues muchas veces

el orador por si mismo no detecta sus propios errores.

11) Préctica : si no hay una ejercitacion permanente de los principios y herramientas estudiadas
en esta materia, sera imposible poner en marcha todo el engranaje tedrico de la Oratoria. Y por
supuesto que antes de cada disertacidn se debe ensayar y luego cada discurso sera un ensayo en
si mismo. Cuando mas practiquemos, mas soltura obtendremos.

12) Hablar en Primera Persona_: esimportante incluirse dentro del universo de los oyentes, por
lotanto esaconsejable decir siempre "nosotros" en lugarde "ustedes" . El empleo de expresiones
en tercera persona da una sensacion de superioridad en el orador que molesta al publico.
Légicamente que hay excepciones, no vamos a decir "nosotros los médicos" cuando nos estamos
dirigiendo a esa clase de profesionales si nosotros no lo somos.

13) Cultivar las pausas : las pausas cortas -de dos a tres segundos- son necesarias para ordenar
nuestros pensamientos y ponerlos a tono con los del auditorio. No deben ser prolongadas y su
correcto uso produce un efecto sedante en el orador y en el publico. Una pausa oportuna puede
suplir perfectamente a un bastoncillo. Hay pausas, l6gicas, para respirar y estratégicas.

14) Poder de Reserva : es habitual que algunos oyentes nos formulen preguntas sobre los temas
tratados en la exposicion. Durante su alocucion el disertante puede crear esas incognitas en el
publico y reservar sus respuestas para el final (en caso de debate). Por eso es preciso reservar
cierta cantidad de conocimientos para ser utilizados como respuestas, que seran dadas en el
momento oportuno.

15) No Polemizar : muchas veces, las preguntas de los oyentes no son bien intencionadas.

Existen casos en los cuales algunas personas, con el &nimo de sobresalir, efectdan preguntas
capciosas o incémodas con el fin de molestar o desacreditar al orador. Hay que evitar a toda costa
la polémica. Esa es lamejor manera de ganarla. Cuando esto nos sucede, no hay que perder la



calmay hacer unrapido analisis en busca de ambigliedadesy se debe obligar al inquisidor a definirse.
Hay que mantener siempre la ofensiva y se puede silenciar al oyente con una contra-pregunta que
produzcaese efecto. Luego de esto, no se debe volver sobre ese auditor. Nuncanosdebemos enojar
y, cuando realmente no se sabe una respuesta, ser honestos y manifestarlo.

16) Lanzamiento delaVoz : el orador debe tratar siempre que suvoz sea escuchada por el oyente
de la primerafilay el de la dltima, es decir que debe ser captado por todo el auditorio. El dicente
debe imaginar que su discurso va dirigido al ultimo oyente de la sala. (En el capitulo V se amplia
con mas detalle el tema referido a la voz).

Paraello, espreciso quetrate de respetar ciertasreglas: mantener el térax erguido,
sin curvaturas, ya sea que esté sentado o de pie. Eso amplia nuestra capacidad toracica,
permitiendo una mejor vocalizacion.

La respiracién debe ser pareja y continua, inhalando por la nariz y exhalando por
la boca, lo que evita el resecamiento de las cuerdas vocales, pues las fosas nasales humedecen
el aire inhalado. La respiracion se debe adecuar a la longitud de los parrafos y oraciones, lo que
evita la molesta pausa 'habitual en algunos oradores' para respirar. La respiracién debe ser
diafragmatica, es decir que este musculo abdominal (el diafragma) debe actuar como fuelle que
aspira y empuija el aire.

Larelajacion muscular actia como factor condicionante de nuestravoz. Los Uinicos
musculos que deben mantener cierta rigidez son aquellos que empleamos para mantener nuestra
posicion erguida. El resto del cuerpo debe permanecer flojo (no laxo).

Existen muchos ejercicios aconsejados por diversos autores que no va al caso
citar en este tomo. No obstante, un buen ejercicio, ademas de simple, consiste simplemente enleer
en posicion normal, de pie o sentado, algun libro, diario o revista. Esto debe hacerse en voz alta
para que podamos escuchar nuestra propia voz, tratando de hablar a distintas velocidades (lento,
rapido y normal) pero con la méxima claridad y diccién. Es fundamental que abramos bien la boca
para que se produzca una buena resonancia de lavoz y darle a ésta distintas tonalidades para que
no resulte monotona.

17) EvitarlaMonotonia : hablarconcorreccionnodejade ser unarte y, como tal, hay que hacerlo
con la intencion de mejorar dia a dia.

La musicalidad en la expresion oral, por calificarla de alguna manera, se hace
presente en forma natural, pero existen algunas técnicas para mejorarla.

Veamos el grafico siguiente:

Cuando comenzamos una oracion elevemos el sonido hasta tornarlo gradualmente mas agudo, la coma nos da
una sefial para descender la voz, pero sélo algunos grados, esa pausa puede ser aprovechada para inspirar aire (siempre
por la nariz). Ese aire nos daré energia suficiente para continuar elevando el sonido agudizandolo hasta una nueva pausa:
un punto y coma, en nuestro caso. Alli debemos descender algunos grados mas que en el caso de la coma. Inspiramos
otra vez, agudizamos la voz y repetimos el proceso, descendiendo la voz en cada nueva pausa, mas grados hasta llegar al
punto final.

Cuidado: cuando decimos bajar la voz no estamos significando ahogarla. Todas las palabras deben ser oidas desde
el comienzo hasta el fin de la oracion, con todas sus letras (incluyendo la "S" que, muchas veces -misteriosamente-
desaparece). Esta practica conviene hacerla algo lenta y exagerada al principio; después, con el tiempo, las pausas se hacen
imperceptibles pero estdn y ayudan a la musicalidad de nuestro discurso.
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Anexo 1: CONSEJOS PRACTICOS PARA IMPROVISAR

La improvisacién requiere sin duda de una practica constante, sin ella, jamas
podremos ser buenos oradores. Eso es una premisa.

Comoyadijimos en el capitulo |, esimportante enriquecer nuestro vocabulario dia
a dia. Cuando hagamos los ensayos de improvisacion, es conveniente que empleemos algunas
de las palabras que figuran en el diccionario del anexo general |, con el fin de que se nos vayan
incorporando y después, al escucharlas o leerlas, poder comprenderlas.

Otra buena practica -para evitar ser monétonos con los términos empleados- es
buscar varios sinénimos de adjetivos que califiquen un objeto, por ejemplo al sustantivo montafia.
Podriamos decir que esa montafia es: grande, alta, baja, majestuosa, imponente, grandiosa,
espectacular, suprema, dificil, voraz (en sentido figurado), nevada, hUmeda, etcétera.

Es bueno también tomar cualquier texto y reemplazar los sustantivos por
sinbnimos que no alteren su sentido.

Cuando nos encontremos en grupo, es interesante practicar el "cuento o historia
encadenada". Es muy facil, cualquiera de los presentes comienza una historia y la desarrolla por
espacio de algunos segundos y después le pasa la posta al siguiente, y asi sucesivamente hasta
terminar larueda. Eldltimola termina ytodos tratardn de enriquecerla aportando detalles e ideas,
pero dentro del tema general del comienzo.

Lo que sigue puede parecer producto de una mente insana: ensayemos temas
libres frente a un espejo: la despedida de un compariero, un brindis, un agradecimiento, etcétera.
Un elementotan sencillo como el espejo nos devolverd, sin fraude, laimagen que nuestros oyentes
tendran de nosotros al vernos hablar.

Luego de asistir a una charla o conferencia, hagamos el andlisis del disertante
empleando la planilla del anexo 1 del capitulo Ill. Eso nos va a ayudar a no cometer los mismos
errores o bien a imitar -manteniendo nuestro sello personal- las virtudes o aciertos.

Familiaricémonos con las partes del discurso y con las etapas de elaboracién,
sepamos recurrir a las fuentes y hagamos -siempre que se pueda- un plan o esquema de nuestra
charla o disertacion.

La mayoria de los discursos, cualquiera sea su género, tocan casi siempre el
aspecto sentimental y filoséfico del hombre, recurramos entonces a pensamientos ilustres (citas
célebres) para reforzar y recrear determinadas ideas.

Fijemos mas las ideas que las palabras, una misma idea puede ser dicha con
infinidad de términos distintos sin perder su esencia. No olvidemos que "Cuando las ideas son
claras, las palabras nunca faltan".

Ensayemos temas sencillos al principio, y luego entremos en otros mas com-
plejos; sepamos dosificar el tiempo y para ello es conveniente comenzar con ensayos de pocos
minutos (2, 3, 6 5 como maximo).

Hay miles de temas con los cuales podemos practicar para mejorar nuestra
capacidad de improvisacion, éstos son soélo algunos:
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1) Querer es poder. 7) Vacaciones.

2) El turismo en S. M. de los Andes (u otro lugar).  8) El cine.

3) Mi primer dia en el trabajo. 9) Como reprimir la delincuencia.

4) Recuerdos de mi infancia. 10) Ecologia: ¢ esta el planeta en peligro?
5) Los platos voladores (0.v.n.i.). 11) Las guerras.

6) Tengo un gran defecto/virtud. 12) Mi mayor susto.

Algunos de estos temas son tan generales que habra que encuadrarlos dentro de
determinadasideas principales elegidas por nosotros mismos. Tratemos de hacer un pequefio plan
de trabajo con las ideas madre y algunas complementarias. Suerte!!!

Anexo 2: "INSTRUCCIONES PARA SUBIR UNA ESCALERA "

Antes de leer el fragmento que sigue, trate de expresar en forma escrita u oral (en este
Ultimo caso sugiero el uso de un grabador) los consejos a un amigo para subir una escalera, con
lamayor cantidad de detalles posibles. Después compare sus detalles conlosde Julio Cortazar
(“Historiade Cronopiosy de Famas”). Reitero: la mayor cantidad de detalles posibles, incluyendo
los referidos a la accién, como a los de la escalera.

"Nadie habra dejado de observar que con frecuencia el suelo se pliega de maneratal que
una parte sube en &ngulo recto con el plano del suelo, y luego la parte siguientes se coloca paralela
a este plano para dar paso a una nueva perpendicular, conducta que se repite en espiral o enlinea
recta quebrada hasta alturas sumamente variables. Agachandose y poniendo la mano izquierda
en unade las partes verticales, y laderechaenla horizontal correspondientes, se esta en posesion
momentanea de un peldafio o escalén. Cada uno de esos peldafios, formados como se ve por
dos elementos, se sitla un tanto mas arriba y mas adelante que el anterior, principio que da un
sentido a la escalera, ya que cualquier otra combinacion produciria quizi formas mas bellas o
pintorescas, pero incapaces de trasladar de una planta baja a un primer piso.

Las escaleras se suben de frente, pues hacia atras o de costado resultan particularmente
incébmodas. La actitud natural consiste en mantenerse de pie, los brazos colgando sin esfuerzo,
la cabeza erguida aunque no tanto que los ojos dejen de ver los peldafios inmediatamente
superiores al que se pisa, y respirando lenta y regularmente. Para subir una escalerase comienza
por levantar esa parte del cuerpo situada a la derecha abajo, envuelta casi siempre en cuero
0gamuza, y que salvo excepciones cabe exactamente enel escalén. Puestaen el primer peldafio
dicha parte, que para abreviar llamaremos pie, se recoge la parte equivalente de la izquierda
(también llamada pie, pero que no ha de confundirse con el pie antes citado), y llevandola a la altura
del pie, se la hace seguir hasta colocarla en el segundo peldafio, con lo cual en éste descansara
el pie, y en el primero descansara el pie. (Los primeros peldafios son siempre los mas dificiles,
hasta adquirir la coordinacion necesaria. La coincidencia de nombres entre el piey el pie hace
dificil la explicacion. Cuidese especialmente de no levantar al mismo tiempo el pie y el pie).

Llegado en esta forma al segundo peldafio, basta repetir alternativamente los
movimientos hasta encontrarse con el final de laescalera. Se sale de ellafacilmente, con unligero
golpe de talon que la fija en su sitio, del que no se movera hasta el momento del descenso".

Julio Cortazar

"Historia de Cronopios y de Famas"
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Anexo 3: "EL ORADOR Y SUS PROBLEMAS "

El que sigue es un articulo publicado por la revista francesa "Gendarmerie Nationale" (N°
130, enerode 1982). Creioportunasuinclusion eneste libro porque el jefe de Escuadrén Luis Calixte
-suautor- logré un compendio interesante de todas las reglas que habria que cumplir para hacer uso
de la palabra. Algunos de ellos ya los hemos visto a esta altura de la obra, otros, en cambio, los
veremos en los préoximos capitulos. El contenido nos demuestratambién laimportancia que tiene
la oratoria en todas las actividades humanas, cualesquiera sean ellas.

"Hablar en publico se ha transformado en una prdctica corriente en nuestros dias. Todo Oficial,
Suboficial, Instructor en una escuela o unidad ha sido llevado o lo serd proximamente a expresarse delante
deunpublico de gendarmeso de civiles. Esto que hoy endia esuna eventualidad, sera mariana una necesidad
que no podran eludir. Pero, jestamos bien preparados para afrontar estaprueba? ; La ensefianzarecibida
en la escuela, nos permitira adquirir conocimientos para dominar estas premisas? ;Estaremos en
condiciones de un dia para otro, sin preparaciones especiales, de afrontar este obstaculo? ;Como
afrontar a este publico? La exposicion que debiéramos presentar, ;jqué forma debera tener para ser
asimilada? Y sobretodo, ;como me voy a expresar cuando esté en presencia del auditorio? Enuna palabra,
¢Jde qué manera voy a poder concretar la preparacion de mi exposicion?

Este articulo es una tentativa de respuesta a esas diferentes preguntas. Tentativas solamente,
pues de ninguna manera pretenden tener un cardcter exhaustivo en razon de la abundante e interesante
literatura que existe sobre el tema. Me dirijo pues, prioritariamente, al nedfito que investiga una
informacion, que necesita de consejos y algunas recetas para vencer mds rdapidamente sus inhibiciones
personales. El orador entrenado podra encontrarse aqui con los métodos y las técnicas que conoce y
practica habitualmente. En cuanto al redactor sentira la satisfaccion de haber traducido lo que piensa
de lo que sabe y lo que aprendio sobre este tema durante una decena de arios en los diferentes niveles de
Sformacion de los cuales participo. Para obtener estas respuestas vamos a examinar sucesivamente las
cuatro preguntas que propongo cronolégicamente a toda persona que deberd expresarse en publico.

- ¢ Como vencer nuestras inhibiciones naturales?

- ¢ Como conducirse frente a la actitud del publico?

- ¢ Qué métodos elegir para la preparacion?

- ¢ Como expresarse en presencia del publico? O en otros términos aquello que queremos hacer llegar al
orador, al auditorio y al discurso.-

(COMOVENCERNUESTRASINHIBICIONES NATU- Va N\
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Cuando se hace la pregunta ;sabe Ud. OUIE.n‘a‘Jyyo_t
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hablar en publico y esta preparado para tomar la
palabra inmediatamente si se le pide? La respuesta
es no, en la mayoria de los casos. Y no es sorpresivo.
De una manera general no hemos sido formados para
la adquisicion y dominio de esta técnica.

Y seguramente no seriamos capaces de po-
nerla en practica por la timidez y por temor de apare-
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...SABIENDO PRIMERO QUIEN ES USTED...

Retomemos el jte conoces a ti mismo? de Socrates.; Cual es mi tipo de timidez y de donde me
viene? ;jSoy emotivo o simplemente poco expansivo? ;Mi timidez se expresa en algunas circunstancias,
cuando tengo lasensacion de estar dominado socialmente, culturalmente o jerarquicamente? ; Quién soy?
He aqui el punto de partida. Es necesario responderse personalmente a estas preguntas. Saber de donde
viene su timidez, como se produce, cuando combatirla. Tal vez se remonte a su infancia, o a un recuerdo
triste, a la forma de educacion o de instruccion que ha recibido, o a prohibiciones que lo bloquean todavia.
Tal vez sienta no haber alcanzado un nivel de cultura satisfactorio. Puede ser tal vez la sensacion en
presencia de la jerarquia, de ser observado, juzgado, notado, lo que inhibe la expresion auténtica de
su personalidad.

Cualesquiera sean las respuestas que usted dé a estas preguntas, le llevaran a ubicarse frente a
usted mismo y a conocerse mejor para remediar este inconveniente temporario.

...LAPRACTICA CONTINUA...

“Es al pie del muro que se ve el albaiiil” decimos habitualmente. Espracticando lomas seguido
posible que llegard a dominar su emotividad natural. Hable mucho, hable por todas partes. Aproveche
situaciones frecuentes ofrecidas por la vida profesional: llegadas, partidas, nominaciones, promociones,
fiestas, etc. para decir algunas palabras. Al principio sea voluntariamente corto en sus exposiciones,
desarrolle una idea en cinco minutos delante de un auditorio que le sea familiar para disminuir su
aprehension y para permitirse el manejo  con
tranquilidad. Contintie “tirandose al agua” tan segui-
do como sea posible delante de los publicos exteriores
v numéricamente mds importantes. Después de cada
ejercicio trate de determinar o de hacer determinar por
un amigo o un miembro de su familia ubicado en medio
de la asistencia, si fue realmente un éxito o un fracaso.
Poco a poco se dard cuenta de que su temor es sobre
todo subjetivo y de que a poco tomard conciencia en si
mismo.

...NOSE DESMORALICE NUNCA...

Pocas veces atraviese momentos por los que
se siente desmoralizado frente a los progresos y al
camino que le resta por hacer para alcanzar un resul-
tado correcto, pero no se desmoralicejamas. ;Sabe que
Jorge B. SHAW, brillante hombre de teatro, fue el
muchacho mas timido de Londres? Y es necesario recordar también que Demdstenes, célebre orador de
Atenas, padecia de un defecto al hablar y era muy timido; se ejercitaba poniendo en su boca pequerias
piedritas. Un gran numero de artistas vive lo que usted siente. Puede dudar de todo pero no dude jamas
de usted mismo. Autosugestionese, piense en el método del Dr. Coué, digase que va a hablar, que no hay
ninguna razon para que no funcione. “El hombre se conoce solo cuando se mide con un obstaculo”. Que
esto le sirva de trampolin para estimularse. Ponga todas las chances de sulado. Lea muchas obras
especializadas, ejercitese delante del publico, utilicejuiciosamente el grabadorpara escuchar el sonido
de su voz. Asista a conferencias, asambleas, observe la actitudy la manera en que ellos intervienen, tome
espontaneamente la palabra en reuniones de amigos para familiarizarse y déles también sus puntos de
vista sobre cuestiones que conoce bien. No falte a los debates televisados para observar la actitud de los
personajes que presencia, y también la formay el fondo de los temas tratados. Retirara de todo esto
ensefianzas utiles para sus futuras prestaciones. Finalmente, usted no aprendio a nadar, a conducir un
vehiculo por naturaleza, pero si progresivamente por lecciones, ensayos, ejerciciosy errores sucesivos.
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Avanzamos siempre a saltos pero poco a poco, gradualmente, y asi es también en expresion oral como en el
resto de los cursos. Entonces, para llegar a expresar todas sus potencialidades todavia dormidas, es
necesario saber que el arte de hablar en publico no es nada mas que de una elite. Todo hombre es capaz
de hacer algo aunque sea normalmente timido, pero conociéndose bien, por la practica frecuente de
ejercicios gradualesy teniendo confianza en si mismo. El dominio de estadisciplina le sera benéficioso para
otras actividades y contribuird a su desarrollo personal.

Pues bien , suponemos que adquirido este conocimiento y confianza en si mismo, indispensable
para quien va a hablar, lovaa a ayudar a dirigirse al publico y saber como proceder para que lo acepten
tal como usted es.

...COMO CONDUCIRSE FRENTE A LA ACTITUD DE UN PUBLICO...

Ante toda ejecucion de unamision de combate, el jefe analiza las posibilidades de que su enemigo
objetivo puedaobstaculizar las decisiones que ha tomado. El conferencista debe saber también antes, como
suprimir las reacciones nefastas de su publico, si las hubiera, para reaccionar oportunamente y no ser
puesto en ridiculo.

...EN RESPUESTA A LO QUE EL AUDITORIO ESPERA...

Para comenzar debe ustedresponderse antes un determinado niimero de preguntas: ;Qué quiere
el publico? ;Aprender, emocionarse o distraerse? ;Cudl serd su importancia: un grupo de personas,
algunas decenas o centenas? ;jSerd compuesto por personal de armas, oficiales o suboficiales retirados,
civiles, jovenes, gente en general, etc.?

El tema supone una fuerte implicacion de los participantes y qué elementos son previstos para la
elaboracion del texto. Todas estas preguntas son importantes, lo guiaran en la investigacion intelectual de
su exposicion, pero la cuestion esencial son las esperas y su manera de afrontar el auditorio. En efecto,la
gente no estd ahi por casualidad, sino por una razon bien precisa. Es necesario entonces conocerlo y
precisarlo antes de su discurso. Esta usted aqui por....o bien esta usted esperando a lo que yo ahora me
dirijo. Pero no sea negativo de entrada excusandose, por ejemplo, de no estar suficientemente calificado
para tratar semejante tema o de no haber dispuesto de todo eltiempo necesario para elaborar su discurso
ode emplear determinadas técnicas. El publico no se lo perdonaria, porque tendria laimpresion legitima
de que estd frustrado en sus aspiracionesy de creer que
ha venido a perder su tiempo.

...IDENTIFICANDOSE CONEL...

¢ Piensa usted en presentarse en publicoy que
éste no lo conozca, indicandole por qué se dirige a él?
Manifiéstele suplacer de estar con él en ese momento
yél responderd con susimpatia. Introdiizcase con una
historia, una anécdota, una experiencia, y entre lomds
rdpido posible en el meollo de la cuestion. Trate de

identificarse con él, precisando cuando sea posible, el \" Nt ( N
punto que los une; familia, profesion, recuerdo de DN LN VoV \1
infancia, y su publico se identificard con usted. Emplee J ‘ V‘Qlle su ReLo) o ./
un lenguaje apropiado, vivo, en base a imagenes, Rc._,p&e' e Hemi s acorda :Lo ./ :

familiar, perojamas trivial, pues su auditorio tendrd la
sensacion de no ser respetado.

-

>
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...ESPIANDO SUS REACCIONES...

Si durante su discurso se producen movimientos de publico o apartados, o susurros o ruidos de pie
se hacen escuchar, son la indicacion innegable de que hay algo que ha relajado la tension que habia
captado. Entonces ajuste inmediatamente su tiro a la situacion presente. Proyéctese en un documento
sugestivo, cuente una historia divertida, dése una pausa o pase a otro tema, pues es el signo indiscutible
de que se ha convertido en algo aburrido. Es dificil descubrir en un instante la razon precisa de este
aburrimiento o de esta caida de la atencion voluntaria. Si algunos retrasados piden brevemente comenzar
su discurso, no pierda la nocion del tiempo, que se va muy rapido, y respete lo que le ha sido acordado.
Coloque su reloj cerca para consultarle a menudo tranquila y discretamente, en fin, sepa suscitar
preguntas aproximandose fisicamente a la asistencia oinvitandolos aocupar sulugar. Siestas preguntas
llegan, es el signo reconfortante que la comunicacion ha sido auténtica y util. En conclusion, que su actitud
frente al publico sea la que éste espera. Es necesario identificarse con él, empleando un lenguaje simple,
espiando las reacciones de aburrimiento, conservando la nocion del tiempo impartido y suscitar sus
preguntas. Antes de la fase terminal es necesario preparar lo que uno quiere decir.

(OUE METODO ELEGIR PARA LA PREPARACION?
He aqui tres métodos.
..LALECTURA...

Eslo que se nos ocurre naturalmente, pero esto nos obliga a escribir la totalidad del texto en estilo
hablado, estilodirecto, y leerlo desde la primerahasta laultima linea. Hay todaviainconvenientes mayores,
el de quedar atrapado, agarrado a su papel, si no sabe levantar sus ojos para mirar el auditorio por temor
a perder el hiloy todavia otro mas desagradable, cual es el hecho de llegar a ser monotono y aburrido. No
obstante, usted no lo sabra hasta que sea demasiado tarde pues no podra espiar sus reacciones de
aburrimiento o enojo, aunque el tema sea interesante. Las exposiciones escritas siempre causan mala
expresion para persuadirlo. Fijese, mire en la television el poco interés que despiertan nuestros parlamen-
tarios que suben a una tribuna para leer sus discursos con una voz monocorde. Esto deberia servir para
que no se le ocurra jamds semejante proceder.

...LARECITACION...

Y,

Siempre hay que mirar el auditorio, usted
puede recitar de memoria un texto aprendido, pero
debe simultineamente mirar sin ver y restituir
palabra por palabra. Usted corre el riesgo de la
laguna de memoria cuando vea a su audiencia por
cortos instantes. Usted se ocasionard un bloqueo
psicologicoy en esta confusion quebrara la comuni-
cacion que habia logrado. Esta situacion se concre-
taria con una humillacion publica, impidiéndole
luego seriamente en su futura intervencion. Para un - )
texto corto, del largo de una poesia, este método - ' , ' e
puede ser eficaz, pero jamds para una exposicion o j No LEA” N '
paraundiscurso. Finalmente piense en la cantidad de o ] 'MPROWSEH ! J
energia malgastada, en el tiempo perdido y mal | EEESEECER A U W )
utilizado, para restituirsin olvido a la mimica fingida \ =
que tendra que infligir a usted ante la asistencia,

por la concentracion que debera imponerse para lograr completar el discurso. ...OH,
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LAIMPROVISACION...

Para no llegar a ser monotono y para ver a su publico, le queda la improvisacion. Pero es
conveniente entender bien el significado de este término. Improvisacion no significa desenvoltura,
improvisar es expresar las ideas ya preparadas sobre palabras que no lo estan. Es la puesta en forma,
en presencia de publico, de sureflexion previa. Es la musica de la cual usted sevale através delas palabras,
para que ese trozo sea muy util; no crea que es facil solo para el publico, refuerza su impacto sobre él.
En realidad, es la terminacion, el acabado de una preparacion muy seria. Hay que reunir todos los
materiales utiles, analizar cada uno de ellos, hacer una sintesis rigurosa para no retener los pequenios
detalles de memoria, las anécdotas, las notas de lectura, las citas que hardan que suauditorio por momentos
quede prendido del discurso, y lo hardn pasar por un orador brillante. Es necesario que usted sepa todo
lo que se puede decir del tema a exponer. No diga que no tiene memoria. Esta es parecida a un miisculo,
es necesario obtenerla a través de los ejercicios o se atrofia con la inaccion. También tendra que
aprovechar los encuentros con los amigos o solicitar entrevistas con especialistas para desarrollar lo mejor
posible y ampliamente el tema a exponer. También tendra que saber limitarse cuidadosamente del tema y
no salirse del cuadro y el esquema ya hecho y del tiempo de que dispone.

Sepa que no llegard jamds a agotarlo, porque correrad el riesgo de acabar con la paciencia de
su publico. Tendrd que darle una atencion especial a su introduccion y a su conclusion. Recuerde que
tiene que resumir en unda frase todo aquello que va a decir y todo lo que dijo, de su perfeccion depende una
gran parte de su éxito.

En resumen, sobre el método escogido recuerde que laimprovisacion le da vida natural a su
exposicion, lo que no le puede dar la lectura y el aprendizaje de memoria. Ya redondeado el concepto, es
necesario verificar la afirmacion de Boileau, que dice que aquello que se consigue bien se enuncia
claramentey las palabras llegan ampliamente. Esta es una condicion necesaria y suficiente para permitir
una buena expresion oral.

¢/ COMO EXPRESARSE EN PRESENCIA DEL PUBLICO?

Bueno, Boileau se habia equivocado. Saber su texto y estar persuadido de su verdad no son
suficientes. La condicion no es mds que necesaria, para que sea suficiente, es necesario conocery transmitir
a la asistencia siete puntos claves: la contraccion, la respiracion, los silencios, la voz, los gestos, los
movimientos y la mirada.

...LLEGANDO A ELIMINAR LA INHIBICION...

Cuando una persona se siente bien, bien desenvuelta, se tiene la costumbre de decir que es una
persona desinhibida. La desinhibicion es en efecto sentida como un indice de buena saludy de dominio de
si mismo.

Facil para decir pero complejo para obtener cuando uno es timido, como la mayoria de nosotros.
Mas de lo que usted cree. La palabra desinhibir viene de inhibicion; es necesario conocer bien los términos,
saber por qué se produce y como se traduce. La inhibicion esta engendrada por la angustia de un peligro
que uno presiente ante una accion personal como hablar en publico. Esta aprehension, este temor
irrazonado provoca al nivel de la glandula médulo-suprarrenal, una brusca descarga de adrenalina, que
pasando en la sangre en una cantidad muy importante, provoca modificaciones fisiologicas exteriores.
Elritmo cardiaco se acelera, los ojos se humedecen, la garganta se seca yla deglucion se torna dificil.
Los puntos dolorosos aparecen en las articulaciones de las piernas, los brazosy la nuca, la expresion
queda fija, la respiracion toracica parece doler, las piernas se aflojan. Nosotros conocemos estas
manifestaciones. Solo los mentirosos y los imbéciles dicen no haberlo sentido nunca.

Nadie escapa, los artistas, los comediantes, los tenores sienten como usted y como yo. Es
aprendiendo a dominarla, que uno puede deshinibirse. Tirandola, desechandolalo antes posible. Temerle,
retrasar el acontecimiento inquietante no hardn mas que aumentar la duraciony la intensidad. Es ahi
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donde uno comprende que una preparacion bien hecha nos socorre de la inhibicion, aumentando la
confianza en uno mismo y la certeza del éxito. Piense que el momento que precede a la accion es el mas
penoso. Entonces entre francamente, proyectese usted primero frente a ellos, delante del publico. Pero
en su presencia no hable inmediatamente, espere, escuche, mirelo, sonriale, trate de contar mentalmente
algunos segundos. Sepa que usted no es mas que una pequenia de sus numerosas preocupaciones del
momento, ellos esperan simplemente con curiosidad y no hay ninguna agresividad al respecto. Ahora deje
instalarse al silencio y que se calmen los latidos de su corazon, dele al acontecimiento su verdadera
dimension y ahora simplemente hable. Usted se vera sorprendido por su resultado, las primeras frases
caerdn en esta sala silenciosa y usted sentird que domina la situacion. Su inhibicion y su preocupacion
desaparecerdn por encanto y en efecto, como lo afirma el gran filosofo Alain, “solo la accion nos libra
dela pasion” y hablar enpublico exige un esfuerzo que llega a abolir todo pensamiento personal. Sentirse
bien fisicamente le dard las ideas claras. Fijese en su vestimenta, demasiado ajustadas tal vezy alos
objetos colocados en los bolsillos interiores que le comprimen el torax y a riesgo de provocarle una
incomodidad al comienzo. Finalmente diga que su inhibicion es el indice del buen funcionamiento glandular.
Estolo hara simpatico alos ojos del publico, que estard mas inclinado a la indulgencia delante de un orador
seguro que no buscara mas que hacerse valer.

...RESPIRANDO...

Muy bien, ya esta descontraido, desinhibido, respire, pero usted ;jsabe respirar?. La pregunta
propuesta a los discipulos desemboca invariablemente en la ejecucion de una respiracion clavicular de
tipo deportiva, elevando y abriendo ampliamente la caja tordcica. Esto tiene el mérito de aumentar las
perfor-mances atléticas pero es totalmente ineficiente cuando practica la expresion oral. Lo que es util
para hablar en publico es larespiracion abdominal o ventral. En ese caso, las visceras juegan el rol de un
piston que expulsa el aire de los pulmones. Pero hay que recuperarlo, ya que ofrece la ventaja de liberar
la caja toracica comprimida por la contraccion, tranquiliza, acelera el retorno a la calma y evita las
crispaciones iniciales. Es necesario que usted conozca su ritmo respiratorio a fin de controlar el escape
de aire para no quedarse ahogado alfin de la frase. Sincronice el soplo de airey el pensamiento a expresar,
haga sus ejercicios para apreciar sus posibilidades, lea una poesia o un texto y cuente cuantos versos o
lineas puede decir con la respiracion abdominal hablando lentamente. Repita seguido este ejercicio, se
sorprenderda de su performance. Hable en frases cortas para manejar la cadena respiratoriay se hard
comprender mejor. Elija palabras precisas, concretas, que posean una fuerte carga dinamica. Elimine
aquellas que son de educacion negativa, pues puede shockear al auditorio. Alain decia “el estilo abstracto
es siempre malo, sus frases deben ser plenas de piedras, metales, sillas, animales, hombres y mujeres.

...PERO SABIENDO A VECES CALLARNOS... N

Hablamos con frases cortas. Pero uno tiene
tendencia a pronunciar largas frases con bastoncillos.
¢ Como evitarlos? La recetaes simple, hay que callarse.
Es decir hacer silencio. Segun la expresion del come-
diante Yves Furet, es definido como una reflexion en
voz alta que corresponde a la busqueda infructuosa y
momentaneade la palabra o de lalinea que sigue alo que
se ha dicho. Usted se encuentra generalmente en esos
casos cuando no se ha concentrado lo suficiente en su
exposicion. Sobre todo, mads en el auditorio que en si .
mismo. Entonces si ve una cara, una expresion, una E?' G,LETR/\(,
actitudde rechazo, una sonrisa o un suspiro, su interpre- e e
tacion es una pausa. Entonces usted pierde su confianza Se F;q hacer
yllega la pérdida del hilo de memoria. Para evitarlo, \o....... | *
usted acelera lo que estd diciendo, eso aumenta su

surnvcio !
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turbacion y lo obliga a estirar las silabas, lo que lo lleva a pronunciar el eh fatidico. A fin de paliar esta
situacion, cuando se desconcentre, es conveniente que se detenga voluntariamente al final de una frase
vy haga un silencio de algunos segundos. Reflexione sobre lo que acaba de decir, regenere su calma, tome
una buena respiracion abdominal y recomience. Todo andara mejor. Uno no insistira nunca demasiado.
Desde mi punto de vista, siempre hablo sobre la virtud de los silencios, aquellos que comienzan, pues el
silencio hace existir lo otro. Nos permite reflexionar, comprender lo que ha sido anunciado y nos da el
tiempo de recuperacion fisica y mental necesario para tratar de interrumpir al orador a fin de hacerle una
pregunta. Precaucion particularmente util para el instructor que quiere asegurarse la comprension de sus
alumnos, pero el debutante tiene temor de sus silencios por miedo a no poder continuar. Ignora que
es necesario buscar los silencios para reposar la voz.

. AVECES HACERME ESCUCHAR...

Esta voz, de la que Platon decia hable a fin de que yo lo conozca, que permite saber si es usted
natural, esta caracterizada por el volumen,la dicciony la entonacion. Elvolumen debe ser adaptado
a las capacidades del lugar, pues es necesario que usted comprenda que debe hacerse escuchar. Cuanto
mas grande es el auditorio, mas alto debera hablar y mayor serd el riesgo de sufrir un problema en la
garganta. Perseverando se arriesgard a una afonia parcial o total; para prevenirla es preciso teneruna
voz de garganta que provoque el envio, como se hace con el vaso de agua. Aprenda a hablar con la mascara
como dicen los comediantes. Haga como si su cara estuviera recubierta con unamdscaray usted no pudiera
hablar mas que por la abertura de la boca. Al comienzo tendrd la sensacion de una voz afectada.
Seguidamente verifique lo bien que se sentird fisicamente. Alterminar con este procedimiento, no se verd
obligado a gritar, hablard sin fatiga durante horas y se le entendera perfectamente.

Elvolumen puede ser satisfactorio y la fluidez imperfecta. Esa fluidez corresponde al numero de
palabras por minuto y solamente usted es el que la maneja. Es necesario variar la velocidad para
conservarla atencion. Acelérela para detalles accesorios y disminuyapara destacar las ideas importantes.
Endeterminados momentos, si lo que dice tiene un cardcterintimista, hable bajo, en tono confidencial.
No debe ser ni demasiado rdpido, ni demasiado lento ni demasiado precipitado. Tiene que modular en
funciondelaidea expresada; seriaun errorexpresar la misma cadencia de un punto a otro de su exposicion,
cosa que introduciria obligatoriamente la monotonia y el relajamiento. Una cosa importante es que
cuanto mas lento sea el ritmo, mejor serd sudiccion. Esa diccion se divide en dos partes, la articulacion
v la pronunciacion. La primera consiste en darle un valor a las consonantes, destacando las silabas,
mientras que la segunda se aplica exclusivamente a las vocales. Pero usted no es duerio absoluto de su
pronunciacion, la que puede estar afectada ya sea por defectos, por sonoridad nasaly hasta por acentos
tipicos regionales que van a modificar considerablemente la recepcion de los mensajes emitidos.

No obstante, puede manejar su articulacion. Sin ella no habria comprension. Si usted tiene poca
voz, abra la boca para articular bieny no hable en tonos altos. La buena articulacion es inseparable de
una fluidez lenta y de una abertura conveniente de la boca. Puede entrenarse utilizando un lapiz entre
los dientes cerrados, para destacar correctamente cada consonante. Utilice entonces un grabador, que le
permitird ser consciente de su entonacion. Porla entonacion se traduce la sorpresa, la satisfaccion,
laemocion, lacomodidad, la dificultad, el optimismo. Usted comunica asi su calor, su entusiasmo y sobre
todo su conviccion. De lo contrario si usted quiere convencer asu auditorioy llevarsu solucion, es necesario
que demuestre a través de su entonacion, que usted esta convencido. Esto evitard sobre todo el tono
monotono adoptado por las personas que leen o recitan en lugar de improvisar. ; Alguna vez usted resistio
el suefio suscitado por el tono monocorde de un conferencista? Le dejo a usted la respuesta.

...HACIENDO GESTOS...

Los gestos son para el cuerpo lo que la entonacion es para la voz. La angustia, la ansiedad se
traducen en una actitud fija o por gestos estereotipados, de los cuales, la repeticion termina por aburrir.
Anudarse muy bien la corbata, abotonarse y desabotonarse el saco, balancearse de izquierda a derecha
o de adelante para atras, aferrarse a la tabla o al pupitre delante de los cuales uno se imagina al abrigo,
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enjabonarse las manos o conservarlas obstinadamente cruzadas, marchar en largo o en ancho, toser
para esclarecer la voz, rascarse la nariz o la cabeza, son actitudes que revelan la angustia por la prueba
que uno estd viviendo. No obstante, todas estas actitu- /7 - ~
des, tomadas aisladamente no son ridiculas, es la (! ik"";.';'."'t
repeticion, la duracion lo que produce el aburrimiento A :

v lo que molesta a la asistencia. Todos los gestos son ; RIK . ",
posibles si son variados. Aunque cueste mucho al § (1 AN \3/} (({ f [r }i;,"/'

comienzo, es necesario hacer gestos, al principio, para
liberar e-nergias excedentes y después, para imaginar
en el espacio la idea expresada, a fin de facilitar la
comprension. ;Como se debe proceder? Hay que
tratar de ejecutar progresivamente algunos gestos
clasicos. A efectos deacogimiento, indice extendido
horizontal o verticalmente, pero evitando los gestos
simétricos que no sobrepasen el plano de los hombros.
No tenga miedo a ser ridiculo, persevere. No se deje
atrapar por objetos, lapiceras, boligrafos, lapices, bee s

tizas, reglas ovarillas; es necesario evitarlas para que .Hdgo. @ESTOS VARIOS | -/
no se transformen en objetos iniitiles, pues son la fuente \—— ___ —
del nuevo tic gestual. Yo le recomiendo, para ocupar la agitacion de sus dedos, tener aquello que revine
su exposicion. Las hojas de su elaboracion, sonun objeto discreto, que no llaman la atencion. Permite tener
las manos unidas o separadas, sin llegar a cumplir con los gestos desaconsejados. Entrénese, pero atencion
con su nerviosismo, que puede arriesgarlo a tener gestos de despliegue.

...DESPLAZANDOME...

Trate de no mantenerse mucho tiempo inmovil, vaya desde los desplazamientos obligados, desde
el pizarron o hacia los aparatos audiovisuales, en trayectos de corta amplitud. Demore mucho tiempo
parado o sentado durante la exposicion. La mejor posicion es aquella que procura su comodidad, no dé la
espalda al publico, escriba de perfil, dandole variedad a su desplazamiento, se sentira mejor. Se librara
de la sacrosanta mesa de conferencista, que lo transforman en un hombre tronco. Estos elementos, estos
muebles, son nada mds que trabas a su libertad de accion, que lo obligan a quedarse delante o detras de
ellos, donde usted se siente mas protegido del publico. Entonces, levantese, despldacese, aléjese de
esos soportes, donde usted toma seguridad. La experiencia nos muestra que alejandose del lugar en donde
se encuentra su papel, usted se sentira mds vulnerable y menos al abrigo de baches de memoria. Aprenda
a manejar su cuerpo, su apariencia; sea conciente en todo momento de la posicion de su cuerpo en el
espacioy dela durabilidad de la actitud y del gesto, para cambiarlo en el momento que le parezca necesario.

...YSOBRE TODO MIRELOS...

Volvamos un poco hacia atras. Usted entra para tomar la palabra, su corazon late un poco mds
ligero, el auditorio esperay usted los mira una decena de segundos calmadamente. Usted puede continuar
manifestando este interés visual. Esta primera mirada es esencial para debutar favorablemente. En efecto,
sus ojos establecen una union prudencial, una especie de “feed-back muet”, sin él, la asistencia tendria la
sensacion de estar obligada y hasta de ser menospreciada. Usted le testimonia con su mirada, su consi-
deracion. En respuesta, ella le atribuye algunas cualidades personales que su mirada le sugiere, franco,
cordial, simpdtico, caluroso, o al contrario, falso, antipatico, distante, despreciado. Ciceron ya habia
comprendido esta preponderancia cuando afirmaba: la expresion es el espejo del alma, los ojos son los
intérpretes. Estaes la parte de su cara, donde uno tiene constantemente los ojos y que hace transparentar
las emociones. Mire entonces a todo su auditorio, de las primeras hasta las ultimas filas, sin privilegiar
a una parte de la asistencia. Esono es facil, pues algunas caras mas atractivas se destacan siempre en
una multitud y hacen como de amantes sobre su mirada. Observe los ojos y no sobre ellos o debajo de ellos.
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Su dialogo debe ser siempre oral y visual. Espie su asistenciade derecha aizquierda y de izquierda a derecha,
de mas lejos a mds cerca y de mas cerca a mas lejos, observando por un corto instante mas atentamente
a aquellos en los cuales la comprension o la atencion parece relajarse. Usted es un verdadero espia. De su
vigilancia depende su actitud. Las sefiales mudas que le envia el publico impone el ritmo de su charla, son
losindicadores de la calidad de lo que se escucha. Para

llegar a interpretarlos hay que mirar a los otros. Al . , ~
comienzo no se hace sin algunas dificultades. Todas las o I o
miradas son intimidatorias, impresionantes. Parecen / i) / R:u%l&
cargadas de hostilidad hacia el orador. No le crea, / - €uerdas 7/
sobre todo son curiosidades, han venido para es- " MOcaley -‘_,s/
cucharlo y para conocerlo mejor, sus caras son a
menudo el reflejo de la vuestra, si ellos se descontraen, 7
es que usted esta comodo, haga el primer paso, sonria . /
amablemente y ellos sonreirany la mitad del camino lo &( ’
tendrd hecho. Progresivamente severad transformado . — N
en duelo visual, en un intercambio de igual a igual, . ‘\"’\\
sobre el cual usted podra apoyarse en caso de dificul- i No hable
tad. Generalmente se dice “quien arriesga gana”, en- Va e
tonces, arriesgue mirando y se sentird mejor. (

A punto de concluir, mido su inquietud y sé \ lo Fapeanta/
qué esta pensando. Si hablar en publico es todo eso, \.- - )

Jjamadaslo podré hacer, porque de ninguna manera podria

aplicar todo al mismo tiempo. En efecto, hablar bien en publico es todo eso, pero nadie se lo pide, todo
depende de su prdctica. Tiene que hacerlo desde hoy, memorizar las ensefianzas dadas aqui'y aplicarlas
sucesivamente una a una para ayudarle en esta tarea. Reveamos un poco lo siguiente:

ANTE TODA EXPOSICION:

- Conocerse bien, practicar, perseverar.

- Sentir al auditorio, identificarse con él, adoptar un lenguaje accesible, observar y respetar el tiempo
acordado.

- Preparar seriamente algunas ideas y leer sin recitar pero improvisando.

REDACTE SU EXPOSICION:

Saber liberarse de la inhibicion afrontando la mirada, respirando con el abdomen e imponer
sus silencios.

En fin, hagase entender y comprender articulando, haciendo gestos y sobre todo mirando al
publico.

¢ Usted cree que después de esta rapida recapitulacion, el problema es mas simple de resolver?

Ahora el éxito depende unicamente de usted, porque en definitiva, se aprende a hablar como
uno aprende a caminar. Es entrendndose que se perfecciona este util de trabajo. No espere a que su temor
se domine por él mismo, sino nunca llegara a hablar. Entrenese desde hoy.

Digase que si todos los hombres que tienen responsabilidades importantes se toman un mes, un
solo mes para ejercitarse técnicamente a expresarse, los problemas de la comunicacion no estarian lejos
de estar resueltos, porque no hay buena comunicacion sin buena transmision. No hay buena transmision
sin un buen medio de transmision, y un buen medio de transmision es el hombre, y ese hombre es usted.

GENDARMERIE NATIONALE - N° 130 -ENERO 1982.

Agradezco al cuerpo docente del Instituto Francés de Neuquén por haber tenido la gentileza de traducir al castellano este interesante
articulo sobre la materia aparecido en la citada publicacion. (El autor).
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AUTOEVALUACION CAPITULO II

1) ¢Sin qué tres elementos no se puede concretar el fenébmeno oratorio?
2) ¢ Qué entiende por tema? Desarrolle el concepto.

3) Existe una concepcion erronea que le asigna una superlativa importancia a uno solo de los
elementos de la elocuencia. ¢Cual es ese elemento?

4) De acuerdo a cOmo se ejecuta y prepara, ¢ qué tipos de discursos conoce? Expliquelos.

5) ¢ Qué es improvisar?

6) ¢ Cuantas clases de improvisacion conoce? Desarrolle el concepto.

7) ¢ Qué tipos de cualidades debe tener un orador? Mencidnelas.

8) ¢, Qué puede decir sobre el aspecto intelectual del orador? Desarrolle la idea.

9) ¢ Cuéles son los tres aspectos que se deben tener en cuenta al presentar a un orador?

10) ¢ Qué le sugeriria al presentador que hiciera durante su presentacion? (exigencias).

11) ¢ Qué le sugeriria que no hiciera? (prohibiciones).

12) ¢ Cudles son las primeras precauciones que debe considerar el orador? Nombrarlas.

13) ¢ Con qué otro nombre se conoce a esas primeras precauciones oratorias?

14) Desarrolle las dos primeras.

15) Hable sobre las tres dltimas.

16) ¢ Cual es el vicio opuesto de la ambicion?

17) Enumere diez de los diecisiete principios basicos de la oratoria.

18) ¢ Dentro de qué aspectos o elementos puede englobar a los principios basicos oratorios?
19) Hable sobre los englobados dentro del primer elemento.

20) Hable sobre los englobados dentro del segundo elemento.

21) Hable sobre los englobados dentro del tercer elemento.

22) Sin recurrir al minidiccionario (anexo general 1), trate de definir los siguientes términos:
paroxismo, uxoricidio, mansalva, ominoso, pertinaz, profano, venal, voluptuoso, portento,

megalomania.
Construya oraciones con cuatro de ellas.

23) De la lista de palabras del anexo etimologia y semantica, escriba el significado de las
siguientes raices grecolatinas: flebo, gloso, xeno, hipno, meso, rino, paqui, pan/panto, podo, topo.
Escriba una palabra con cada raiz.
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24) Escriba el concepto de las siguientes palabras: (mencionando las raices de su formacion).

- higrometro

- xenofobia

- anglofilia

- esquizégeno
- en6fobo

- litofonia

- coledptero

- diptero

- onicomancia
- onomancia

- efebocracia
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TEMARIO DEL CAPITULO lII

I.- EL DISCURSO

I. 1.- Partes del Discurso: Introduccidn (ex abrupto, indirecto, directo, pomposo), Cuerpo y
Conclusion.

Il.- FUENTES BASICAS

II. 1.- Enumeracion y Desarrollo: cultura propia, lecturas, observacion, reflexion e
imaginacion.

l1l.- ELABORACION DEL DISCURSO

lll. 1.- Etapas: Invencion, Composicion, Elocucién) (I.C.E.).

IV.- PLAN O ESQUEMA

IV. 1.- Generalidades.
IV. 2.- Requisitos (U.V.M.).
IV. 3.- Ventajas (P.E.G.).

V.- APUNTES O GUIAS

V. 1.- Recomendaciones.

VI.- EL CUADERNO DE NOTAS O DE TRABAJO

VI. 1.- Su Uso.

VII.- AYUDAS VISUALES

VII. 1.- Su Empleo.

VIIl.- ANEXOS
VIII. 1.- Planilla de Evaluacién General: presentacion, discurso, orador, publico. (Practica).
VIII. 2.- Prueba de Como Segquir Instrucciones. (Observacion practica).
VIII. 3.- La Frase Pirata. (Observacion practica).
VIII. 4.- Notas para los Cursos de Formacion de Instructores. (Lectura).
IX.- EJERCICIOS

IX. 1.- Autoevaluacion.

X.- PRACTICAS SUGERIDAS

X. 1.- Lecturas. (Lectura en voz alta de diarios, revistas, libros, etc.).

X. 2.- Discursos. (Desarrollo de temas elegidos o impuestos en 1, 2, 3 6 5 minutos).
X. 3.- Grabaciones. (Critica colectiva y autocritica de lecturas y discursos).

X. 4.- Video. (Critica colectiva y autocritica de lecturas y discursos).
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CAPITULO Il

l.- EL DISCURSO

I. 1.- Partes del Discurso

La oratoria moderna -mas practica que la antigua- divide al discurso en tres partes
principales:

1) Introducciéon o exordio.
2) Cuerpo o medio, o desarrollo.
3) Conclusién o sintesis, o0 peroracion, o final.

I. 1. 1.-Introduccién (o exordio):

Aristételes solia decir que “el comienzo es més que la mitad del todo”.
En oratoria, las primeras palabras tienen una influencia decisiva, pues
provocan la primera impresién del auditorio.
Hay una razén psicoldgica para esto: la espera crea en el oyente un estado
especial del alma y las primeras palabras pueden conquistar al auditorio para todo el discurso.

a) Exigencias para un buen exordio _: (Si)

1) Debe guardar una estrecharelacioncon el conjunto del discurso, en materia
ytiempo . Ejemplos: undiscurso serio no serd escuchado atentamente luegode una introduccion
cémica. (relacion con la materia). En cuanto al tiempo, el exordio debe ser de 2 a 3 minutos enun
discurso de 15y debera tener de 5 a 10 minutos, en una disertacién de 40 a 60.

2) Debe despertar interés por el tema (con ingenio e inteligencia).

3) Al terminar el exordio, se debe hacer una pausa y debe notarse el paso de
la introduccion al desarrollo.

4) Para su contenido o formano hayreglasfijas . Puede ser: unanarracién, una
citafamosa, un recitado de versos, la lectura de un fragmento, uninterrogante o pregunta, una
aseveracion rotunda, un refrdn, o para un auditorio apatico, sirve también una accion sorpresiva,
como ser, romper un objeto, mostrar algo, un ademan, una frase fuerte, un gesto, etcétera.

5) El estilo de la introduccion debe ser claro, conciso, sencillo  y sin alarde.
No se debe empezar con un tono retérico elevado, porque el discurso debe ir subiendo. Elexordio
debe tener también sobriedad, moderaciény, reiteramos, sencillez y claridad.

6) Laactitud delorador esimportante enlaintroduccion. Se debe presentar con

humildad y autoridad simultaneamente, sin hacer ostentacion, con gran confianzay seguridad
en si mismo y, si es posible, con simpatia y cordialidad.

b) Prohibiciones de la introduccién ___: (NO)

1) Preambulos excesivamente largos (porque el publico quiere saber
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enseguida para qué ha sido convocado).

2) Comenzar con excusas banales: “bueno...este...”; ni con falsa modestia: “Tra-
taré de hacerlo bien...no domino mucho el tema...me pidieron que hablaray yo...”. Estono esotra
cosa mas que una defensa anticipada por si las cosas salen mal.

3) Comenzar con un cuento humoristico  dentro de un tema serio.

4) Dedicar a losoyentescumplidos excesivamente efusivos y fingidos, porque
el auditorio puede descubrir la falta de autenticidad en el orador. Ejemplo: “Estoy conmovido por
estar hoy con ustedes...este hermoso grupo de muchachos cumplidores, etcétera.

Tiposde Exordio _:

La antigua retérica, distingue cuatro clases de introduccion o exordio:

(1) Exordio ex abrupto.

(2) Exordio por insinuacién (o indirecto).
(3) Exordio directo.

(4) Exordio pomposo.

(1) Exordio _ex abrupto : esunaentrada inesperada, brusca y categoérica en
el tema, para impresionar al auditorio.

Estas introducciones son aconsejables para dirigirse a grandes publicos cuando
determinadas circunstancias asi lo exigen ( momentos de gran expectativa o graves sucesos
gue puedan haber originado situaciones de odio, patriotismo, indignaciéon popular, etc.).

Caen como agua fria en el sentimiento colectivo. EIl ejemplo mas célebre de
exordio ex abrupto-locita Carlos A. Loprete en sulibro- fue el pronunciado por Cicerénen el senado
romano para denunciar ante ese cuerpo la conspiracién de Catilina, jefe del partido popular que
pretendia sustituir al gobierno por una dictadura.

Cicerdn, que debia hablar, rompié sorpresivamente la expectativa de los sena-
dores, diciendo: "¢ Hasta cuando, Catilina, abusaras de nuestra paciencia? ("Catilinarias") .Catilina,
denunciado y descubierto por ese simple exordio ex abrupto, debid huir de Roma.

(2) Exordio porinsinuacién _ (indirecto): eselmas usado y consiste en entrar
en contacto con el publico de manera suave y progresiva, preparando espiritualmente al auditorio
para recibir el discurso.

Este tipo de introduccién (o exordio) es apto para cualquier oportunidad y se
presta a cualquier tema. Ha sido empleado por grandes oradores que necesitaban unos minutos
para superar el temor inicial y adquirir la fuerza oratoria. Muchos aconsejan este tipo de exordio,
otros, en cambio, solicitan para cierto tipo de conferencias (universitarias, por ejemplo) el exordio
directo, sinrodeos. En realidad depende de cada caso y de cadatema. (El orador lo decidira en
cada oportunidad).

(3) Exordio Directo : es el comienzo sin preparativos ni precauciones. Es
aplicable en casos de catedra o academia o cuando se conoce de antemano el sentimiento previo
de los oyentes. (Ejemplo: finebre, militar, etc.).

(4) Exordio Pomposo_: eselmenosfrecuente. Nacioen el siglo XVII, en Francia
(la de Luis XIV). Se us6 para ocasiones de gran solemnidad y hoy en dia, practicamente, no se
emplea mas.
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I. 1. 2.- Cuerpo (o medio) (o desarrollo):

Es el ndcleo central del discurso. En él se desarrolla el tema, se dan los
argumentos, se refutan lasideas y se adopta una posicion. Es, en cierto sentido, la conferencia
misma (aunque no se puede prescindir de la introduccion ni de la conclusion).

El cuerpo tiene susdivisiones o partes, pero cadaorador elegira cuantas, cuando
y cémo hacerlas; no hay una regla fija, pero el cuerpo de un discurso debe tener: (U.O.P.T.).

(2) Unidad : cadaideadebe tenerunarelacionovinculo conla otra, y todas-en conjunto-
coneltema. Nodeben existirmezclas sin sentido. No se debe disgregar, redundar o dar detalles
sobreentendidos, exageraciones, alargamientos u omisiones.

(b) Orden: es el hilo del discurso, es decir el desarrollo de la idea por su orden l4gico.
(c) Progresién : es el avance creciente hacia el punto culminante o nudo del asunto.

(d) Transicion : es el paso de un asunto a otro. Es muy dificil realizarlo bien y hay que
hacerlo de forma que no parezca un mero cambio de palabras, sino también de pensamientos.

I. 1. 3.- Conclusién (o peroracion) (o sintesis o final):

Es el punto més estratégico de un discurso. Al organizar la disertacion, en
realidad, se comienza por la sintesis. En ella, el orador expresara su opinion sobre el tema. Si
el discurso se compara con un viaje, la sintesis o conclusion representa el punto de llegada. Por
€s0, si nose sabe adonde se quiere ir, el arribo se torna una casualidad (nuncallegaremos).

La conclusion eslaparte masdificil de undiscursoy la parte masdecisiva, porque
segun lo que se diga se arriesga todo lo dicho durante la exposicién. El orador insuficiente o no
preparado suele dar vueltas (espiral) sin saber como cerrar la conferencia 0, en otros casos,
anuncia con poco conocimiento de la psicologia del publico, que va aterminar su disertacion y
rompe asi el encanto de la peroracién. Este paso debe llegar solo, como una consecuencia
I6égica y necesaria del discurso. Cuando el publico y el orador perciben que ya no queda nada
mas por decir.

Para las palabras finales -si es necesario- hay que recurrir a la memoria pura
y recordarlas, unapor una, ya que seran éstaslas que permaneceran sonando por mas tiempo
en los oidos del auditorio, y seran las mas recordadas. Incluso, estas palabras pueden corregir
errores cometidos durante la disertacién y también -reiteramos- arruinar un trabajo perfecto.
Los mejores oradores han llevado siempre preparada su peroracion.

Reglasparaunabuenaconclusion

Aunque no existe una receta fija, es recomendable para una buena conclusién,
recordar lo siguiente;

1) Hacer una corta recapitulacion  de las ideas expuestas, o microresumen (1).

2) Reformular el punto de vista del orador en favor de la causa y soluciones
sostenidas.

3) No debe serlarga ni amanerada o complicada (pues pierde el verdadero
efecto propuesto).

(1) Kostoff, Oreste, "Técnicas de Transmision de Conocimientos".

81



Capitulo III Oratoria " 33z Aplicada

4) No repetir ideas accesorias o complementarias (lo que no se dijo en su
momento no se puede decir en la conclusién).

5) No anunciar elfinal (“bueno...este, paraterminar...”).
6) Nocerrar eldiscurso (“estodo...terminé...nadamas"). Estimo que lo que si esta

aceptado es cerrar -si la circunstancia lo exige- con un "gracias” o "muchas gracias".

Il.- FUENTES BASICAS

I1.1.- Enumeracion y Desarrollo

Antes de pasar a desarrollar las etapas de elaboracion del discurso es preciso
formularse esta pregunta: ¢, en qué se basa el orador para buscar las ideas necesarias para su
discurso?, o, dicho en otras palabras: ¢ cuales son las principales fuentes de informacién del
orador?

Cuando nos referimos a los principios de la oratoria, en el capitulo Il, pagina 50,
mencionamos que las ideas se extraian de nosotros mismos (lo subjetivo) y del mundo que nos
rodea (lo objetivo), por lo tanto, las principales fuentes a las que se debe recurrir, son:

1) La cultura propia (subjetivo).

2) Las lecturas (objetivo).

3) La observacion (objetivo).

4) La reflexion e imaginacion (subjetivo).

Sobre cada una de ellas, podemos decir lo siguiente:

1) La cultura propia: es mucho mas que la simple acumulacion de datos adquiridos o
“instruccioén”. Se puede afirmar sintemor a error que la cultura propia es el cimulo de experiencias,
creencias, proyectos, estudios, emocionesy sentimientos del orador. Aquientranenjuego también
otros valores, como ser la amplitud de criterio, la comprensién, la bondad, y por supuesto, la
inteligencia, pero no olvidemos que una persona puede ser muy instruida pero tener poca cultura.

2) Las lecturas: lalecturaes una de las mejores fuentes de informacién. Toda sabiduria esta
en los libros y el hbito de la lectura es la mejor practica intelectual, pues favorece la creacion
de pensamientos.

Es comun que los escritores -antes de escribir- se acerquen a la literatura para
encontrar informacion o ideas. No olvidemos que LA LECTURA LO ENSENA TODO.

Qué conviene leer? En primer lugar, lo que estemos en condiciones de incorporar a huestra
vida. Luego, autores de distinta posiciébn para conocer los puntos de vista ajenos y también,
y esto esmuy importante, leeralos maestros y noperder eltiempo con segundones otercerones.

Uno o muchos libros?  Loideal seria muchos, pero hay que encontrar el justo equilibrio por
dos razones: el tiempo y la asimilacion (leer sin asimilar es lo mismo que nada), es decir que
-aunque tengamos tiempo-no hay que leer en formaindiscriminada (leer por leer, en lugar de
leer para aprender).

La lectura y el aprendizaje deben ser sistematicos.
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Un solo autor o varios? Uno o muy pocos puede ser peligroso, pues el lector corre el riesgo
de convertirse en un esclavo del autor.

Cdémo aprovechar mejor las lecturas? La mejor manera es tomar apuntes o hacer fichas.
No hacerlo es como no leer, al menos si se esta empleando esa lectura como fuente para un
discurso, charla, monografia o trabajo especial.

Antoine Alabat -autor de varios tratados sobre oratoria- decia siempre que la
“verdadera memoria no consiste en recordar, sino en tener a mano los medios para volver a
encontrar” (y saber a qué libro o apunte recurrir).

También se pueden tomar notas o subrayar, preferentemente con lapiz, las
paginas de los libros, aunque tal vez el sistema de fichas sea mas practico. Las fichas pueden
agruparse por orden alfabético, porautores, por temas, por materias, etc. (cada orador utilizara
el sistemaque mas prefiera o le convenga). Paraampliar un poco mas este punto, aconsejo recurrir
al anexo | del capitulo V, "Lecturay Comprensién", pagina 137.

3) La observacién: observar el mundo que nos rodea es otra forma de obtener informacion.

Sabe més cosas quien més ha sabido observar y escuchar.

En muchas materias la capacidad de observaciéon es mas importante que la
misma lectura, sobre todo cuando el tema es concretoy delimitado a un lugar o asunto. Ejemplo:
es probable que yo aprenda mas rapido a cambiar los platinos de mi automévil observando
previamente en lugar de leer cémo hacerlo.

La capacidad de observar puede afinarse y mejorarse mediante la practica y
ayuda mucho también la comparacién sistemética de una observacién con otra. Al cabo de un
tiempo se lograra una agudez perceptiva que, sin duda, nos extrafiara y sorprendera.

Pero para ser un buen observador hay que ser objetivo y la observacion debe
ir a lo sustancial y no a lo superficial.

También tiene especial importancia la asimilacion de las experiencias u
opiniones ajenas, obtenidas mediante el didlogo y la conversacién. EI hombre inteligente
pregunta mas de lo que habla, y asi se convierte en un receptor rapido de sabiduria ajena.
(Recordar reflexion final del capitulo I: "Yo tengo una moneda...").

4) La reflexion e imaginacién: luego de leer y observar se impone la propia reflexion sobre
cadaasuntoy el empleo de nuestraimaginacion para organizar esos datosy formar un conjunto
coherente de ideas.

Con la imaginacion le proveemos un alma a las cosas y logramos hacer
interesante nuestra exposicion. Victor H. Alvarez Chavez hace un valioso cuadro sindptico que nos
ensefia a pensar. Dice al respecto que nosotros debemos siempre:

- observar.
- discernir.

- comparar.

- definir.

- clasificar.

- razonar.

\ -Juzgar. )/
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1. ELABORACION DEL DISCURSO

I1l. 1.- Etapas:

Una vez que se conoce el tema a desarrollar, en la elaboracion del discurso
podemos apreciar tres etapas bien marcadas, que son: (I.C.E.).

1) Invencidn , o bisqueda de Ideas, o Acopio de Materiales.
2) Composicion _, u Organizacion de las Ideas o Construccion del Guién.

3) Elocucién , o Expresion de las Ideas o Practica en Alta Voz.

lll. 1. 1.- Invencién : (o busqueda de ideas). (0 acopio de materiales).

No hay un método Unico para esto, sino que depende de cada orador.

Expuestas las fuentes de informacion que necesitamos en mayor 0 menor escala
dentro de la primera etapa de elaboracién del discurso (la invencién o... ), podemos decir que
amedidaque nuestracultura, laslecturas, laobservacion, ylareflexién eimaginacién nos proveen
de materiales valiosos para nuestro discurso, debemos anotarlos para no olvidarlos. Eso hay
gue hacerlo dentro de la primera etapa.

Adichas ideas o material es conveniente: (A.S.O.).

19 ACOPIARLO
2°) SELECCIONARLO
3% ORDENARLO

1°) ACOPIO DE MATERIALES propiamente dicho: hay que reunir todo aquello que se considere
de utilidad parala exposicion: fichas, recortesde diarios, revistas, estadisticas, ejemplos, chistes,
etc.; es decir, todo lo que primariamente pueda ser (til (viene a ser una suerte de zaranda gruesa).

2°) SELECCION DEL MATERIAL: como no todo lo acopiado se podra utilizar en el discurso
(otrabajo), ese material hay que seleccionarlo con criterio (hay que usar una “zaranda de ideas”
mas fina que laanterior). Talvezloideal sea seleccionarlo que serefiere alasideas principales .

3°) ORDENAMIENTO DEL MATERIAL: unavez fijadas las partes del discurso, se le incorporan
los materiales seleccionados y se forma algo asi como el esqueleto del discurso.

lll. 1. 2.- Composicién _: (u organizacion de las ideas o construccion del guién).
Con todo el material acopiado, esta nueva etapa se iniciara apuntando a:(1)

a) FIJAR la IDEA CENTRAL: buscar qué se preguntara el auditorio o el objetivo
concreto del mensaje.

b) PRESENTACION de la IDEA: elaborar la estrategia de como va a ser
presentada al publico esa idea central, es decir qué criterio voy a emplear para hacerlo.

(1) F.P.C. (Fume Poco Compariero).



c) COMPLETAR la IDEA: apoyar la IDEA PRINCIPAL en tres o cuatro puntos
también principales y ahora agregarle la carne (o puntos e ideas secundarias) al esqueleto.
Ejemplo: citas, estadisticas, anécdotas, etcétera.

. 1. 3.- Elocucién : (o expresion de las ideas o practica en alta voz y accion).

Una vez completado el guion, el discurso debe practicarse enformaoral. Cada
orador tendra su método, pero los pasos que siguen, pueden llegar a ser los mas adecuados:

a) Pronunciar_el guibnen voz alta, siguiendo la secuenciaplaneada, hasta haber
aprendido la secuencia.

b) Repasar mentalmentesin elguién hastaque notemos quelasideas estanfijas.
¢) Repetirlo_envoz alta, sin mirar el guién.

d) Ensayar (preferentemente ante un espejo) teniendo en mente al auditorio, pues
un buen orador no le habla a la gente, sino que habla con la gente.

Una vez ensayado (varias veces) y notado nosotros y/o personas que presen-
ciaron el ensayo que el discurso estd listo, se pasa a la accién, es decir que se procede a dar
el discurso en el dia y lugar previstos. Durante la practica es aconsejable el uso del grabador o
video.

También es importante una objetiva autocritica y el consejo y critica ajenos.

En este punto -elocucién- nos referimos Unicamente ala practicay accibny noa
la forma o método para memorizar el discurso. Ese aspecto (memorizacién), sera visto en el
préximo capitulo.

IV. PLAN O ESQUEMA

IV. 1.- Generalidades :

Como en toda tarea, para escribir o hablar hay que atenerse a un plan previo.
El andlisis de los mejores discursos de todos los tiempos permite la descomposicidn del texto en
un esquema..

El esquema es precisamente el que hace que en el discurso no sobre ni falte
nada y que los elementos guarden un equilibrio entre si.

No hay un momento justo, puede hacerse incluso con la busqueda y seleccion
de ideas, pues una idea hallada nos permite su ubicacion dentro del plan y viceversa una parte
del plan o esquema nos puede decir qué idea buscar o seleccionar.

El plan debe ser completamente flexible, es decir, que puede tener ajustes o
cambios a medida que toma cuerpo el trabajo.

Sintetizando: el plan o esquema es un esbozo aproximado de lo que tenemos
que decirynoes el guibn completamente elaborado. Algunos elaboran primero el plano esquema
y luego comienzan con las etapas ya indicadas (I.C.E.); otros, como se dijo, lo hacen
simultaneamente. En otras palabras, se lo podriacomparartambiénconuna suerte de preguion
para un trabajo televisivo o cinematografico.



IV. 2.- Requisitos :

Un buen plan (y por supuesto también un buen guién) nos llevaran a lograr un
discurso que cumpla con tres requisitos fundamentales: (U.V.M.).

1) Unidad: la obra debe tener un solo finy no separarse de él.
2) Variedad: es el agregado de mas elementos para evitar la monotonia.
3) Movimiento: el discurso debe marchar hacia el fin previsto.

Un buen plan nos asegurard sistematizacion y orden en el discurso.

IV.- 3.- Ventajas :
Un plan o esquema bien meditado tiene las siguientes ventajas: (P.E.G.).

1) Permite colocar en unorden adecuado todos los elementos, segin sujerarquia,
relacién y objetivo.

2) Evita el olvido de elementos importantes durante el discurso y facilitala unidad
artistica y l6gica del texto.

3) Garantiza la claridad y comprensién por parte del auditorio.

V.- APUNTES O GUIAS

V. 1.- Recomendaciones :

Definir los apuntes o guias seria innecesario, pero es importante recalcar que NO
son aconsejables cuando se habla de pie; si se expone sentado son mas tolerables, y cuando
no queda mas remedio que usar apuntes o guias, no hay que ocultarlos al publico.

Los apuntes pueden ser extensos o breves, analiticos o sintéticos, con frases
transcriptas, etc., pero ello dependera de cada orador.

Tienen que seguir estrictamente el plan dela charla. Su Unico fin esfijarlasideas
dominantes (principales) y su relaciony orden reciproco.

Un breve apunte o guiadel discurso ala vista del publico sera perfectamente aceptado, mientras
gue un “machete” oculto o disimulado serarepudiado y el auditorio perderaconfianzaen el orador.

VI.- EL CUADERNO DE NOTAS O DE TRABAJO

VI. 1.- Su Uso:

En dicho cuaderno el alumno pondréa susello personal, y se utilizard como receptor
de notas, refranes, proverbios, pensamientos y especialmente aquellas palabras que conviene
conocer sobremanera.



Cuantas veces escuchamos algo que nos llama la atencién y nos interesa (incluso
cuentos humoristicos) y por no anotar la idea, nuestra habitual falta de memoria hace que eso tan
valioso se pierda. En cambio, si la anotamos, pasado un tiempo podremos recurrir a esa idea o
concepto y utilizarlo permanentemente. No olvidemos que los grandes pensadores no retienen
todo en su cabeza, sino en sus fichas y agendas. Cuando necesitan algo, sélo tienen que recordar
en qué libro o cuaderno estay extraerlo de alli. Lainteligenciaylamemoria son muchas veces solo
una forma del recuerdo.

Después de terminar el estudio de algun libro o capitulo de una obra de lectura,
escriba lo que le sugiera el contenido del fragmento o su forma. Pueden ser comentarios de
cualquier naturaleza, algunas reflexiones, criticas, opiniones, juicios, recuerdos, etc., que por su
importancia o interés sean dignos de mencién. El campo para reflexionar, opinar y meditar no
tendrd otros limites ni otras restricciones que los sefialados por el sentido comln y por la
importancia y calidad de las concepciones.

Al respecto, Otto Kampmuller, en su obra sobre metodologia del aprendizaje, cita
al escritor ruso Michael Soscht-Schenko sobre la importancia de la libreta de apuntes:

“Creo que cualquiera que tenga que decir algo en su oficio debe llevar una libreta
de apuntes. La mia tiene tres secciones: la primera contiene palabras, en parte, poco comunes,
en parte expresiones largas, como las que emplean nuestros obreros de Leningrado en la
conversacion. Este es mi material; no es que me sirva paraescribir mis cuentos, no; cuando escribo
y la propia fuerza no me alcanza, recurro a la libreta de apuntes. Y entonces introduzco en el
borrador de mi trabajo las palabras de la libreta que prestan color al asunto o refuerzan la
veracidad de ladescripcién. La segunda seccién contiene refranes, etc. Latercera, planes,
ideas, temas para cuentos futuros. Todo ese material lo utilizo cuando mi propia inspiracion no
alcanza” (1).

VIl.- AYUDAS VISUALES

VII. 1.- Su Empleo :

Recurrir a nuestro sentido comun nos llevara siempre por buen camino cuando
tengamos que hacer uso de la palabra. Muchas veces, en nuestras charlas, debemos emplear
cualquier tipo de ayuda visual (retroproyector, proyector de cine o diapositivas, videocasetera,
rotafolio, pizarron o cualquier otro elemento que debamos mostrar).

Simplemente -de manera breve- recomendaré que jamas le hablemos al puablico
cuando estemos -de espalda a él- escribiendo o leyendo algo. Tampoco hay que dejar a la vista
los elementos que hayamos traido para la exposicion. Hay que exhibirlos en el momento previsto
y luego ocultarlos nuevamente, pues distraen al auditorio.

Cuando se emplee los rotafolio es aconsejable dejar un pliego en blanco entre
texto y texto, para evitar que el publico lea lo que sigue y de esa forma no atiende al orador.

Esta de mas decir -pero vale la penareiterar- la correccion ortografica de nuestras
ayudas visuales (varias veces, pues al mejor cazador se le escapa la liebre). En un curso reciente
al que asisti (sobre capacitacion docente) uno de los acetatos expuestos tenia mas de doce
errores. Obviamente que el capacitador le endilgé el problema a su secretaria. (pero no fue
revisado y eso es una falla grave).

Otro de los errores mas comunes que observamos cuando asistimos a charlas o
conferencias es la falta de energia en los tomacorriente, cables prolongadores cortos, videos no
rebobinados o diapositivas al revés. Una demora corta puede ser tolerable, pero la impaciencia
del publico es muy dificil de dominar. Seamos previsores.

(1) V. H. Alvarez Chdvez, "Técnicas de la Comunicacién Oraly la Persuasion’, pag. 170.
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Anexo 1: PLANILLA DE EVALUACION GENERAL (1)

A) Presentacion : (si hubo): muy buena-buena-regular-mala. (calificacion 1/10 )
Observaciones: (por qué):

1- TEMA (discurso en general):  (calificaciéon 1/10: ) (las tres etapas promediadas)

1-a) Introduccién: (o exordio) (calificacion 1/10: )

*Inicio: atrayente-adecuado-defectuoso

* Respet6 exigencias? si-no (cudles si, cudles no) (destacar algunas).
*De qué tipo fue: directo-indirecto-otro

*Extension: larga-adecuada-corta

* Pausa: hubo-no hubo (si hubo, fue: perceptible-imperceptible)

1-b) Cuerpo: (o medio) (calificacion 1/10: )
* |deas principales: bien expuestas (claras)-reg. expuestas(neutras)-mal expuestas (confusas)

*|deascomplementarias: muchas-adecuadas-pocas

* Incorporé detalles: si-no (de qué tipo: ejemplos, contrastes,cifras y estadisticas, detalles, testimonios, etc.)
*Tuvo unidad: si-no-mixto

*Tuvo orden: si-no-mixto

* Tuvo progresion y transicién: si-no-mixto

1-c) Conclusioén: (o peroracion) (calificacion 1/10: )

* Recapitulé?: si-no-no hizo falta

* Reformulé punto de vista (postura)?: si-no-no hizo falta

* Repiti6 ideas innecesarias: si-no

* Anunci6 el final?: si-no

* Cerro el discurso?: si-no

* Tuvo frase final reflexiva: si-no-no hizo falta (si hubo, fue: buena-neutra-fuera de contexto)
*Extension: larga-adecuada-corta__ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ ____ _
1-d) Observaciones sobre el Discurso: (las tres etapas)

* De qué tipo fue: leido-memorizado-improvisado (absoluto o relativo)

* Extension general: muy corta-corta-muy larga-larga-adecuada
*Elaboracion general: bien preparado-conveniente-mediocre

* Cree que tuvo un plan o esquema?: si-no

* Fuentes recurridas: muchas-pocas

* Datos o informacién suministrada: precisos-poco precisos-mixto

(1) Fotocopiar la planilla, pags. 91 y 92 y marcar o subrayar lo que corresponda en cada caso.
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2.- EL ORADOR: (calificacién 1/10: ) (promedio de voz y accién 1/10: )

2-a) La Voz: (calificacion 1/10: )

* Volumen: fuerte-medio-débil

* Timbre: agudo-agradable-ronco-extrafio

* Ritmo (velocidad): conveniente- algo rapido-muy rapido-algo lento-muy lento-mixto
* Variacion (entonacion): adecuada-mixta-monétona

* Lenguaje empleado (gramatica): muy buena-aceptable-regular-mala

* Diccidn (pronunciacion): muy buena-aceptable-regular-mala

2-b) La Accién: (calificacion 1/10: )

* Entusiasmo: mucho (motivado)-normal (moderado)-ninguno (desmotivado)
* Prestancia: natural-neutra-artificial

* Gestos: forzados-apropiados-nulos

* Actitud: nerviosa (miedo oratorio)-adecuada-desahogada

* VVestimenta: adecuada-inadecuada

3- EL PUBLICO: (calificacion de la reaccion 1/10: )

3-a) Comportamiento y Aceptacion:

* Atencidn: atento-medioatento-nada atento

* Sentimiento hacia el discurso: positivo (confianza)- neutro- negativo (rechazo)
* Comentarios: favorables-sin comentarios (neutros)-desfavorables (criticos)

* Comprension: buena-conveniente-mixta-poca

* Convencimiento: convencié-quedaron dudas-no convencié

* Aceptacién del orador: favorable-neutra-desfavorable

OBSERVACIONES GENERALES Y SUGERENCIAS

1) Calificacion general del discurso (Tema/Orador/Publico) 1/10:

2)

3)
4)
5)
6)
7)
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Anexo 2 : OBSERVACION

Dijimos en este capitulo que unade las fuentes principales en las que se basa un orador para
hacer su discurso es la observacion del mundo que lo rodea. También hicimos mencién a la
observacién profunday no superficial. Para amenizar un poco este curso sirva el siguiente ejercicio
para saber si somos o no buenos observadores. EXITO!!!

PRUEBA DE COMO SEGUIR INSTRUCCIONES

1- Lea cuidadosamente todas las instrucciones que a continuacion se presentan antes de hacer cualquier cosa.

2- Escriba su nombre, el apellido primero, en la linea colocada en la parte superior derecha de esta hoja,
después de la palabra “Nombre”.

3- Dibuje un circulo alrededor de la palabra “todas”, en la instruccion N° 1.
4- Subraye la palabra “nombre” en la instruccion N° 2.

5- En la instruccion N° 4 dibuje un circulo alrededor de la palabra “Subraye” y en la instruccion
N° 1 tache las palabras “cualquier cosa”.

6- Ahora dibuje un circulo alrededor del titulo de esta hoja.
7- Dibuje un circulo en los N° 2, 3, 4, 5 y ponga una X sobre el N° 6.

8- En la instruccion N° 7 dibuje un circulo en los niimeros pares y subraye los impares. Ponga un circulo
alrededor del N° 4 en la instruccion N° 5.

9- Escriba “YO PUEDO SEGUIR INSTRUCCIONES” encima del titulo de esta prueba.

10- Subraye la frase que usted acaba de escribir.

11- Atencidn, esta a punto de ingresar al momento culminante de esta prueba. Por favor, lea atentamente
el item N° 12 y nohaga ningiin comentario o exclamacion, simule que atin continta escribiendo, veamos

cuantas personas son observadoras y pueden seguir instrucciones.

12- Ya que usted ha leido las instrucciones anteriores, siga inicamente las N° 1 y 2. Omita los puntos
3, 4,56,7,8,9y10.
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Anexo 3: OBSERVACION_*

El que sigue es un ejercicio relacionado también con nuestra capacidad de observar.
Probemos. La frase pirata. Se ha introducido en un texto una frase “extrafia”. Se trata de
descubrirla. Esto es posible porque lafrase niencaja, nitiene sentido en esetexto, ya que destruye
su cohesion; unas veces porgue aporta una informacion contradictoria con el resto del texto y
otras porque no guarda concordancia gramatical con el mismo.

Pero es mejor que ustedes mismos trabajen en su localizacién. Se trata de leer la historia
de “Las hermanas gemelasy el cazador tuerto” y tratar de encontrar la frase pirata que se esconde
en el relato.

"Las hermanas gemelas y el cazador tuerto"

En el poblado mexicano de Oaxaca vivian hace ya cierto tiempo dos hermanas gemelas
quinceafieras, y muy cerca de alli, en Chapatecas, Juanito el tuerto, un conocido cazador de la zona que
habia perdido el ojo derecho en un accidente, y se ganaba la vida fabricando y vendiendo los tipicos
sombreros mexicanos.

Una tarde, una de las hermanas dijo a su gemela:

- Recuerdas que siempre hemos querido tener un sombrero? Bien, debo ir a lo de Juanito el tuerto
a buscar uno que me ha prometido.

- Yo voy con vos, dijo su hermana.

- Disculpa, pero la consigna que me ha dado Juanito, es que debo ir sola.

- (Sola?, ;cual es la razon?

- Lo ignoro, pero no alcanzo a ver donde esta el problema.

Dicho esto, la primera de ellas partié raudamente hacia Chapatecas. Como la curiosidad habia
picado en la primera, pensé que Juanito podria ser burlado con facilidad, decidiendo tomar por un camino
mas corto y llegar primero a la casa del sombrerero.

Como habia caminado muy de prisa, supuso que habia llegado antes que su hermana de manera
que sin dar aviso ingresé a la choza de Juanito. Su sorpresa fue maytscula al comprobar que su gemela se
le habia anticipado y estaba recibiendo su sombrero. La lluvia que comenz6 a caer en ese momento hacia
pensar en el diluvio universal.

Cuando el Tuerto vio entrar a la segunda hermana, perdi6 el control; "te habia advertido claramente que
debias venir sola", vociferd Juanito, "devuélveme el sombrero".

Temblando, pero decidida a no desprenderse de lo que por fin habia obtenido, la joven partio
como alma que la lleva el diablo, con su sombrero bajo el brazo. La otra, desconcertada le siguio los pasos.
"No huyais malditas tramposas", grufiia el cazador, al tiempo que emprendia una persecucion dispuesto
a darles un escarmiento.

Uno de los vecinos, alertado por el bullicio, se unio a lacaceria. Las hermanas, que aprovechando
el desconcierto inicial habian logrado poner cierta distancia entre sus perseguidores, corriendo una tras
otra, tomaron por el atajoarenoso que llegaba hasta el rio. La que corria detras ponia sumo cuidado en colocar
sus pies, exactamente en las huellas que dejaban los pies de su hermana en la arena seca. Eso la divertia
mucho.

Cuando los perseguidores llegaron al lugar y examinaron las marcas en la arena, se origino una
controversia:

-Aqui se ve solamente una huella -decia el acompafiante- y ti aseguras que se trataba de dos chicas.

-Tan seguro como que te veo delante de mi, repuso el Tuerto.

-Si, pero ti sabes, con un solo ojo.....

-iQué pasa con mi Unico ojo....!

Lo cierto es que las chicas nunca fueron atrapadas y, a pesar del tiempo transcurrido, aun hoy
los vecinos de la region se preguntan quién decia la verdad, si el tuerto, que a pesar de su unico ojo juraba
haber visto a dos muchachas, o el otro que, con sus dos ojos, aseguraba que se trataba de una sola chica,
porque habia visto s6lo una huella.

(*) La "frase pirata" la pueden encontrar en el anexo general II1. Traten de encontrarla en el texto antes de buscar la solucion.
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Anexo 4 : NOTAS PARA LOS CURSOS DE FORMACION DE INSTRUCTORES

El siguiente texto, destinado a la capacitacion de instructores, nos muestra una vez mas
la importancia de la oratoria en nuestra vida diaria. También las empresas y organismos publicos
y privados valoran esto y capacitan a su personal en el uso de la palabra. Los conceptos vertidos
en este trabajo aparecen desarrollados en la presente obra.

"Estas notas estan destinadas a asistiv a los instructores que conducen los cursos de
capacitacion. Muchos han tenido poca experiencia -si es que han tenido alguna- en materia de oratoria
publica o conferencias, y pueden estar preguntandose si en sus platicas “se haran comprender”. Aun
a los mads experimentados puede agradarles que se les recuerde aquellos pequeiios puntos que hacen
a una platica o bien la pueden frustrar.

El propdsito principal de una platica de capacitacion es proporcionar informacion de una
manera clara y comprensible. Puede ocurrir que un material excelente solo se comprenda en parte
por no hacerse entrega del mismo en forma adecuada o debido a que podria ocurrir que el amaneramiento
inconsciente del conferencista o instructor puede distraer la atencion del grupo. Estas notas indican los
errores mds comunes, y que naturalmente hay que evitar.

PREPARE SIEMPRE SUS CHARLAS: Quizd necesite un largo tiempo para preparar su pldtica,
conferencia o charla, o quizd solo requiera algunos minutos. Un instructor que habla sin preparacion
previa y desviandose del tema, causa una mala impresion en el auditorio y hace sentir a sus oyentes que
no conoce el trabajo. Prepare su platica de manera de dar una informacion de los hechos con el mdximo
de claridad, dentro del tiempo disponible; los “rellenos” no son de desear.

NO LEA SU PLATICA: Hable con naturalidad como si estuviera explicando algo a un amigo en una
conversacion privada. Un instructor que “entierra” su cabeza en el texto, es dificil de oir y pierde
rdpidamente la atencion de sus oyentes.

USE SUVOZ: Cerciorese de que sus oyentes oigan su voz claramente, en especial los que se encuentran
ubicados mas lejos, o cerca de una ventana abierta. Pregunteles al comenzar si no lo alcanzan a oir. Aun
tratandose de un auditorio pequerio, quiza deba usted levantar un poco la voz, o aun mas si provinieran
ruidos molestos del exterior. Por regla general, debe usted permanecer de pie a no ser que se trate de un
grupo muy pequeiio. Pueden verlo mejor, su voz se desplaza mejor y causa, en general, mejor impresion.
HABLE HACIA SU AUDITORIO: Es un error mirar hacia una ventana, se encuentre ésta hacia la derecha
o izquierda, mientras habla a sus oyentes; es desalentador para estos ultimos ver a un instructor
aparentemente mds interesado en la vista de una ventana que en ellos mismos. Nuevamente, no hable
mientras enfrenta un pizarron o un grdfico, y esta dando la espalda a su auditorio; su voz le serd menos
audible.

CONFIANZA: Es un gran error comenzar su charla, conferencia o curso disculpandose ante sus oyentes:
“No sé realmente por qué se me ha pedido que hable” o “No sé mucho acerca de este tema *“ o *“ No soy
realmente muy bueno en esta cuestion de hablar en publico”. Usted, por ser instructor, conoce mejor
ciertos temas que su auditorio. Tiene usted la ventaja que el trabajo que ha de describir le es familiar,
mientras que para la mayoria de los restantes no es comun.

Es también innecesario disculparse por no ser un gran orador: los instructores son elegidos como expertos
en determinados temas y no por sus facultades oratorias.

EL USO DE LAS MANOS: Evite poner sus manos frente a su boca o apoyar su cara en las palmas de
sus manos. Estos son errores comunes cuando el orador estd sentado, pero tales habitos hacen dificil para
el oyente escuchar con claridad.

Otro habito comun y causa de distraccion, es el de jugar con un lapiz. Un buen consejo, si esta sentado
mientras habla, haga descansar ambos brazos sobre la mesa con sus dedos entrelazados. Indudablemente
que el uso ocasional de una mano o el brazo, puede, por supuesto, ser mas efectivo para dar énfasis sobre
un punto importante y asi animar la reunion.

FUMAR: No fume mientras habla. Ello hace mas dificil oirle y también da la impresion de nerviosidad
v falta de confianza.

VOCABULARIQ: Evite usar términos dificiles y poco comunes, proverbios latinos y similares al
dar conferencias y particularmente cuando las lleva a cabo con ingresantes. Es posible conduciruna
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reunion que sea clara como el cristal para graduados pero que resulte incomprensible para los nuevos
empleados o para aquél personal que no tiene las ventajas de los graduados en materia de educacion.
ABREVIATURAS: Evite usar abreviaturas a menos que esté seguro que sean familiares para su auditorio.
Una combinacion de letras puede serle a usted muy familiar, pero puede no tener ningun significado
para algunos de los integrantes de su auditorio. Cada seccion puede tener un numero de tales
abreviaturas que utiliza continuamente en su trabajo diario y no cabe, en realidad, presumir que
ciertas letras que usted conoce muy bien por usarlas en su seccion, sean igualmente familiares para otras
personas. Ellas no lo son, por supuesto, especialmente en el caso de los que recién ingresan.
TERMINOS TECNICOS: Sea cuidadoso con el uso de términos técnicosy administrativos, particularmente
si esta usted hablando a los que recién ingresan. El uso indiscriminado de estos términos puede llegar
a causar confusion, especialmente tratindose de nuevo personal. La idea popular que se tiene de esos
términos es algo diferente a aquella que tiene el término dentro de la empresa.

EJEMPLOS: Cuando sea posible, cite ejemplos reales tomados de la vida diaria para ilustrar aspectos
de su exposicion. Si es posible, use ejemplos que puedan estar de actualidad en momentos en que conduce
la reunion; ello aumenta el interés enormente.

SENTIDO DEL HUMOR: Introduza ocasionalmente algun comentario, con sentido del humor, en su
reunion. Es ésta un arma muy efectiva para mantener el interés de su auditorio, pero tenga cuidado,
va que es también un arma peligrosa; los participantes no deben comenzar a pensar que usted estd
tratando de ser “gracioso”. Sin embargo, dos o tres hechos interesantes presentados desde un punto
devista ocurrente, puede hacer una diferencia enorme y transformaren interesante y amena una reunion
tediosa.

ESTADISTICAS: No use muchas estadisticasy cifras verbalmente. Las cifras asi proporcionadas no llegan
aser comprendidasy solo asombran y cansan al oyente. Si los numeros son necesarios, utilice el pizarron
o papeles donde figuran impresos. Es preferible exponer cifras con sentido comparativo.

AYUDAS VISUALES: Utilice, tanto como sea posible, el pizarron, los grdficos o las fotografias. La
Seccion de Capacitacion deberia proporcionar toda la ayuda que fuera necesaria, si se le hace saber con
anticipacion, qué es lo que necesita. Es cuestion de sentido comun el saber que, si se da a los participantes
una informacion que les llegue por ojos y oidos, sera mas efectiva que si solamente se les hace escuchar
(los psicologos nos dicen que el 80%de los conocimientos se adquieren por la vista). Las ayudas visuales
son particularmente importantes -esenciales por cierto- sise estda describiendo “estructurade la empresa”.
Los participantes pueden seguir su descripcion mucho mejor si la misma consta en un grdfico que si
se le hace solo oralmente. Es doblemente efectivo si puede usted también mostrar fotografias u otro
material grdfico para ilustrar los diversos puntos. Los grdficos deben tener consignadas letras claras
vy grandes que puedan ser vistas facilmente por los integrantes del auditorio, aun los que se encuentran
mas lejos.

PREGUNTAS: Obligue asu auditorio a que formule preguntas. En algunos casos es una buena practica
el detenerse en ciertos puntos de su platica, para dar la oportunidad que se formulen preguntas, de otra
manera, para el momento en que usted finalice, el oyente puede haber olvidado la pregunta que pensaba
formular y se ird sin haber obtenido la informacion que deseaba. Cuando usted hable a un auditorio
cuyos integrantes estén sentados en filas, repita cada pregunta antes de dar la respuesta, ya que una
pregunta es escuchada con mayor claridad por una persona sentada delante que por aquella sentada en
las ultimas filas. Pueden hacérseles preguntas que no estén conectadas directamente con su trabajo, para
las cuales puede no haber respuestas; de ser asi, diga a la clase el motivo por el cual no sabe la contestacion.
DESPERTAR INTERES: Un punto muy importante, que se aplica particularmente a las reuniones
en las que participan los que recién ingresan, hagales sentir que usted estda realmente interesado
en el trabajo cuya descripcion les esta haciendo. Nada por cierto puede ser mas desalentador para ese
personal, que el tener la impresion que el experto que les habla, esta aparentemente cansado de
su trabajo y que solo lo esta haciendo porque esta obligado a ello. La impresion puede ser equivocada,
pero el efecto queda.

RESUMIR CONSTANTEMENTE: Altamente beneficioso; los que entienden mds rdpido ratificaran
plenamente lo aprendido, los mas lentos, entenderan mejor posiblemente en la segunda explicacion
resumida (si son timidos peor, de alli su conveniencia).
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EL EXPOSITOR

LA VOZ: Es el medio mas comun de comunicaciony en el caso del hombre que habla en publico adquiere
aun mayor importancia.

a) Volumen: Esta condicionado al lugar, tema y participantes, pero partiendo del volumen normal,
es necesario provocar oscilaciones recordando no obstante, que un volumen alto deprime, y bajo produce
cansancio y falta de atencion. El silencio es un poderoso instrumento en oratoria: aumenta la ansiedad,
puede hacer volver una atencion distraida, etc.

b) Timbre: Varia en cada persona, pero actualmente hay avanzados estudios de otorrinolaringologia que
han alcanzado resultados sorprendentes por medio de la respiracion, la impostacion y la foniatria.
¢) Yocalizacion: Es necesario pronunciartodas las palabras, sin caer en afectaciones; ha pasado el tiempo
de la “voz de orador” pero no obstante, la clara vocalizacion mantiene toda su vigencia.

EL VOCABULARIO: Si nuestro deseo es que los que estan escuchando entiendan, debemos desterrar de
nuestro lenguaje todo ese “vocabulario dificil” que puede causar efecto, pero que es incomprensible
en la mayoria de los casos.

Si no podemos suplantar ese término “dificil” o técnico porque entendemos que encierra con precision
nuestra idea, hagamos una breve explicacion del mismo antes de seguir adelante. (Utilizar muchos
sinonimos o explicaciones paralelas).

LAS MULETILLAS: Asi se denomina a tantos este, hum, bueno, viste, que afean nuestra exposicion y
provocan falta de continuidad en la atencion. Algunas de ellas llegan a formar parte de nuestra
personalidad y aparecen como exteriorizacion de nuestra falta de agilidad mental o como sustitutos de
las palabras precisas que debieron usarse, denotando lagunas de conocimientos o concepcion.
LOS TICS: Son los gestos nerviosos de nuestra cara o de nuestro cuerpo, que provocan una marcada
distraccion al ofrecerotro blanco de atencion distinto al que nosotros procuramos mostrar. Si lo dejamos
sefialado es precisamente porque son corregibles con un adecuado tratamientoy un acertado control
personal.

LAS MANOS: Debe procurarse su utilizacion. Son medio ideal para “graficar” conceptosypara transmitir
emocion. En lamedida en que los gestos manuales sean mas libres y naturales, mayor serd el efecto; los
ademanes chaplinescos deben ser descartados, aunque alguna vez se puede recurrir como excepcion
a alguna exageracion para lograr contrastes. Un orador “manco” debe poseer un fuerte magnetismo
personaly una gran atraccion por sus conceptos para poder compensar la falta de sus manos. No cortemos
pues, voluntariamente, esas poderosas auxiliares.

LA MIRADA: Esta debe estar dirigida hacia los que escuchan. La mirada permanente a una ventana, a
una pared, al suelo, rompe el contacto entre el expository el oyente. Aquél deja de percibir las reacciones
de éste, éste deja de interesarse en lo que estd diciendo el expositor. Es frecuente olvidar a los que estan
mas proximos a la derecha y a la izquierda del expositor o dirigirse con mayor énfasis a los que estan a
un costado que al otro, o a un grupo de personas o a una sola persona. La mirada debe abarcar a todo el
grupo y la direccion de ella debe recorrer a todos los oyentes (“Barrer al grupo, suave y constantemente,
en 180°7).

LA POSICION: En principio, de pie. Ello no impide sentarse y es mds recomendable cuando el grupo
adopta una posicion de participacion activa. En segundo lugar, es aconsejable cierta movilizacion que,
sin llegar a marear, provoque una mayor atencion, algun traslado de un lugar a otro del frente para
sefialar situaciones diversas, hacer indicacion de grdficos colocados en lugares distintos, etc.
OTROS RECURSOS UTILIZABLES: No leer. Recordemos que solo hay un porcentaje reducido de
atencion cuando solo afectamos el oido dejandose de lado los otros sentidos y ese porcentaje es
notablemente inferior si la palabra que nos llega es ademas leida. El papel elimina la mirada y el ademan,
al quitarnos esos dos recursos de gran importancia, provoca la separacion del expositor y el oyente.
La monotonia se vuelve casi inevitable. No obstante se puede aceptar la lectura en casos especiales:
oraciones funebres, discursos diplomaticos, donde la emocion o la gravedad de la situacion nos obliga
arecurrira la palabra escrita para evitar posibles distorsiones. El vaso de agua, ademads de ser necesario
para refrescar mucosas, es un medio que ayuda a la pausa, dando tiempo para pensar nuestro proximo
concepto.
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COMODIDADES DEL SALON UTILIZADO PARA EL DEBATE Y OTROS DETALLES

1- Asientos y mesas adecuadas y en cantidad suficiente.

2- Papeles y lapices para los asistentes.

3- Ceniceros.

4- Instalacion eléctrica. Estado y lugar de los enchufes para el caso de proyecciones. Buena iluminacion.
5-Los medios auxiliares previstos: pizarron, grdficos, peliculas, aparato proyector, atriles, broches,
papeles, etc.

6- Tiza, cinta adhesiva, chinches, borradores.

7- Calefaccion, ventilacion.

8- Posibilidad de café o refrigerio.

9- Identificacion de los asistentes, con indicadores en las mesas y/o en los ojales, en los casos de reuniones
con participantes que no se conozcan entre si y de numero reducido.

CLASIFICACION DE LAS PREGUNTAS

I- Seguin su INTENCION:

1) PREGUNTA GENERAL: o pregunta abanico, dirigida al grupo para provocar el pensamientoy la
discusion. Ejemplo: ;Qué opinanustedes de...? o ; Como hubiesen actuado ustedes en esta situacion...?
2) PREGUNTA DIRECTA: Se le formula a un individuo exclusivamente con elfin de estimular la actuacion
de una persona. Se utiliza también para obligar al que se salio del tema avolver al mismo. Ejemplo: Y usted
S¥.......;qué opina de lo que dijo el Sr.......7

3) PREGUNTA REFLEJA: Son las que le han sido formuladas al lider, pero que éste devuelve al grupo
vy puede dividirse en replanteadas(al grupo), devueltas (a la persona que la formulo) y desviadas (a otro
componente).

1I- Segun su CONTENIDO:

4) PREGUNTA AMBIGUA: Es la que tiene mas de un significado. Son dificiles de comprender, de
contestar, y deben evitarse siempre. Ejemplo. ; Qué opinan ustedes de la distribucion en la Argentina?,
sin aclarar a qué clase de distribucion se refiere.

5) PREGUNTA PROVOCATIVA: Son las que invitan, azuzan o provocan una contestacion. Ejemplo: Este
es un problema de su especialidad Sr.... ; Qué nos puede decir al respecto?.

6) PREGUNTA CONTROVERSIAL: Son las que tienen varias contestaciones posibles, las cuales
son mas o menos discutibles. Ejemplo: Si en este momento comenzara en el salon un foco de incendio,
Justedes qué harian?

7) PREGUNTA EQUIVOCADA: (o falsa cita). Se hace para provocar la correccion correspondiente y el
entusiasmo inherente a la sola idea de haber notado y corregido el error ajeno. Sirven igualmente
para descubrir el estado de atencion del grupo. (muestreo del atenciometro). Ejemplo: Una enumeracion
par como 2, 4, 6, 7, 8, etc. jes mas facil de recordar que una impar?

Fuente: especial agradecimiento a Empresa Pérez Companc.
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EJERCICIOS CAPITULO III
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AUTOEVALUACION CAPITULO Il

1) ¢ Cudles son las partes del discurso? Defina brevemente cada una de ellas.

2) ¢ Qué exigencias conoce para producir un buen exordio?

3) ¢Y qué prohibiciones?

4) ¢ Cuantos tipos de exordio conoce? Hable sobre ellos.

5) ¢ Qué requisitos debe cumplir el desarrollo de un discurso?

6) ¢ Qué reglas conoce para hacer una buena peroracion?

7) ¢, Cuales son las fuentes en las que se basa un orador para elaborar su discurso? Desarréllelas.
8) ¢ Qué consejos nos da V.H. Alvarez Chavez para aprender a pensar?

9) ¢ Cuantas y cuales son las etapas de elaboracion de un discurso?

10) La primera de ellas, ¢ qué otras subetapas tiene?

11) ¢ A qué apunta la segunda de las etapas de elaboracion?

12) ¢ Qué consejos le daria a alguien para proponerle un buen ensayo del discurso?

13) ¢ Qué entiende por plan o esquema?

14) ¢ Qué requisitos debe tener un buen plan?

15) ¢ Cudles son las ventajas de un plan bien meditado?

16) ¢ De qué manera actuaria si le tocara disertar con apuntes o guias?

17) ¢ Para qué usaria un cuaderno de trabajo?

18) Sin recurrir al minidiccionario (anexo general 1), trate de definir los siguientes términos:
abolengo, abominable, antonomasia, didspora, chauvinismo, consuetudinario, egregio, esbirro,
lacénico, prosapia. Construya oraciones con cuatro de ellas.

19) De la lista de palabras del anexo de etimologia y semantica, escriba el significado de las
siguientes raices grecolatinas: cida, agogus, miso, icono, opto, sesqui, esteno, taxi, topo, trofia.
Escriba una palabra con cada raiz.

20) Escriba el concepto de las siguientes palabras: (mencionando las raices de su formacion).

piromancia
oligocracia
- poliglota
verborragia
isoterma
antipoda
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TEMARIO DEL CAPITULO IV

I.- EL MIEDO ORATORIO

I. 1.- ¢ Qué es? Generalidades.
I. 2.- Cémo Evitarlo.

I.- MEMORIZACION DEL DISCURSO

II. 1.- Generalidades.
II. 2.- Asociacion de Ideas por Pares (lista practica de palabras).
II. 3.- Memorizacién de Numeros (lista).

.- ESTILO ORATORIO Y CUALIDADES DEL ESTILO

[ll. 1.- Estilo.
lll. 2.- Cualidades del Estilo Oratorio (V-C-B-V-A-R).

IV.- ANEXOS
IV. 1.- Griegos, Romanos, Otros y la Memoria. (Lectura).
IV. 2.- Listado de Presidentes Argentinos (para memoaorizar). (Estudio).

IV. 3.- "Del Grito a la Palabra". (Lectura préactica).
IV. 4.- Controversia Cientifica: "¢ Hablaba el Hombre en la Prehistoria?". (Lectura).

V. EJERCICIOS

V. 1.- Autoevaluacion.

VI.- PRACTICAS SUGERIDAS

VI. 1.- Lecturas. (Lectura en voz alta de diarios, revistas, libros, etc.).
VI. 2.- Discursos. (Desarrollo de temas elegidos o impuestos en 1, 2, 3 6 5 minutos).
VI. 3.- Grabaciones. (Critica colectiva y autocritica de lecturas y discursos).
VI. 4.- Video. (Critica colectiva y autocritica de lecturas y discursos).
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CAPITULO IV

I.-EL MIEDO ORATORIO

I.1.- ;,Qué es? Generalidades :

El gran enemigo del orador es el temor 0 miedo que paraliza e impide el uso
correcto de la palabra.

Podemos definir entonces al miedo oratorio _como la sensacion negativa que
tiene un orador cuando debe enfrentar al publico -numeroso o escaso- que, muchas veces, se
manifiesta exterior e interiormente en su persona.

En otras palabras, podemos decir también que el M.O. es un fendbmeno psiquico
paralizante.

Estas manifestaciones pueden ser: sequedad de boca y garganta, transpiracién,
movimientos torpes de brazos y piernas, dificultad en la articulaciéon y en la voz e incluso,
obnubilacién de la mente.

VENZA SUS INHIBICIONES CORPORALES HABLANDO

Para comprendery superar este fendmenotan frecuente en la oratoria, conviene
estar advertido sobre algunos puntos importantes.

El miedo oratorio es comun a casi todoslos oradores, incluso en los masfamosos
0 avezados (lo mismo le sucede al artista sobre el escenario).

Cicerdn y Juvenal decian que era comin que cada orador sintiera el miedo
oratorio al principio de la alocucién y comparaban a esa sensacion conlade "tener el pie descalzo
sobre un reptil”.

Si el miedo no es morboso ni obsesivo éste desaparece al empezar a hablar.

Tener miedo antes de hablar y perderlo cuando se habla es la marca de un buen
artista.

Sentir el miedo oratorio es también -en parte- una sefial de responsabilidad y
de respeto frente al auditorio.

Esimportante destacar que el M.O. no esté enrelacién directa con el nimero de
oyentes o calidad del auditorio; algunos oradores no temen frente a grandes publicos, pero sienten
terror ante grupos pequefios de salén. Otros oradores, en cambio, sienten todo lo contrario; es
decir que cada uno debera saber por si mismo cudl es su caso particular.

REFLEXION:

En cierto sentido, latimidez es un signo positivo en el ser humano, puesobedece
a una especial sensibilidad del alma y muy a menudo a una intensa vida interior.
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Esta condicion (cierta timidez) es preferible a la inconciente temeridad del
ignorante, pues superado el temor, queda como fondo el importante cimulo de experiencias
intimas del orador.

Hay que poner toda la voluntad y decisién posibles para evitar que el miedo natural
se convierta en mania obsesiva. Esto implicaria una falta de confianza en la propia personalidad
y una falta grave de la voluntad.

l. 2.- ;,Como Evitarlo :

¢ Existe algun remedio contra el temor oratorio?
Si no es obsesivo (caso para psicoterapia), hay remedio.
¢, Por qué se origina el miedo oratorio?
El M.O. puede originarse por:
1) Un complejo de inferioridad (transitorio o permanente).

2) Una sobreestimacion  excesiva del propio yo, es decir, que no se tolera ni el mas minimo
fracaso.

3) Unafalta de preparaciéon suficiente, o falta de autoridad (en cuanto a conocimiento del tema).

4) Por temor al olvido o al ridiculo.

CONSEJOS:

Dentro de las sugerencias que existen para evitar el M.O., esrecomendable el
consejo que dan los autores norteamericanos Sarret y Foster :

(1) Controlar los signos exteriores de inestabilidad emocional.
(2) Hacer un buen uso de las reacciones fisiol6gicas exageradas en el momento de hablar.
(3) Simplificar  la situacién compleja de la oratoria.

(4) Trasladar la atencion que el orador se presta a si mismo hacia los demas y sus intereses.

Los cuatro puntos enunciados, segun Sarrety Foster, se pueden lograr a través de :

(1) Elecciéndel Temao parte de él: elijauntemade su propiaexperiencia que provoque unaactitud
mental de apoyo (cuando no es impuesto). O -si esimpuesto- use igual esa experiencia suya para
entrar en materia.
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(2) Preparacion del discurso: es decir, dominarlo plenamente (ver preparacion del discurso y
practica capituloll, pags. 80/81).

(3) Control de la mecénica corporal: rompa la tensién mediante el relajamiento muscular. Hay que
ponerse comodos, realizar algiin movimiento, como tomar un libro, acomodar papeles, escribir en
el pizarréon, tomar agua, etcétera. También se puede respirarhondamente paracalmarlatension
muscular y nerviosa.

(4) Desarrollo de actitudes mentales de sostén: es una solucidn a nivel mental que se puede lograr
sintiendo:

a) Ansias por entregar o compartir: al existir un @nimo de entrega el orador se olvida de si
mismo y de su temor.

b) Ansias por combatir: siel orador enfrenta al auditorio con espiritu de lucha, tiene grandes
posibilidades de atraerlo.

¢) Ansias por hablar por una causa: cuando el orador habla convencido de su causa o

principios, se torna naturalmente elocuente.

Casi todos los autores de tratados sobre oratoria comparten estas formas de
vencer el miedo oratorio. Bryant y Wallace (otros autores norteamericanos), aparte de lo que
dicen Sarret y Foster, agregan dos puntos mas:

1) Minimizar el riesgo: hay que reconocer que hablar en pablico es igual que hablar con unapersona
o pocas. (También hay que conocer al publico y dominar el tema, es decir tener autoridad ).

2) Enfrentar el riesgo: hay que disipar la idea de que la Unica solucion es la fuga o aislamiento.

Il. MEMORIZACION DEL DISCURSO

Il. 1.- Concepto :

Aln cuando el orador hable sin apuntes o fichas, se supone que deberé retener
fielmente en su memoria todo el plan de su disertacién. Los métodos -como ya se dijo- varian de
orador a orador, ya que cada persona se asegura a Su manera, pero existen muchos métodos
mnemotécnicos que facilitan la accion de recordar y cada uno adoptara el que mas le convenga.
Ejemplos:

#EI plan puede memorizarse graficamente en su totalidad reteniendolaimagen de sudisposicion
ytitulos.

# Otros reducen los titulos o ideas madre de cada tema a palabras clave y las encadenan.

# Se pueden hacer reglas con juegos de palabras o una frase absurda, como "mate amargo
lujdn", para recordar los cuatro evangelistas: Mateo, Marcos, Lucas, Juan.
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# Otro de los recursos mnemotécnicos consiste en representar con dibujos simbdlicos cada una
de las partes, de manera que el orador sélo tendra que recordar una serie de gréaficos.

Todo lo dichoy recordado de nada servird si el orador no mantiene en sumente un orden,
una necesidad y una coherencia de ideas.

Ademas, siempre es importante relacionar ideas y conceptos para un mejor
dominio de la oratoria.

Los griegos tenian un método muy peculiar, por lo que aconsejo la lectura del
anexo 1 de este capitulo, pag. 113/115, referida a la memoriay la oratoria.

Il. 2.- Asociacion de Ideas por Pares

Por ser un método de memorizacién comprobado y muy eficaz, le dedicamos
un punto especial en este capitulo.

El método de Asociacion de Ideas por Pares consiste en retener ideas y
conceptos mediante el recuerdo de una lista determinada de palabras clave encadenadas entre
si por pares.

Siempre cada cadena debera comenzary culminar con el YO (yo mismo). Enla
lista adjunta -que pronto dominaran- que consta de 50 palabras, el YO debera estar junto a la
primera palabra (LIBRO) y luego junto a la dltima (PAN).

Una vezasociadoel primerpar: YO conel LIBRO (tal como si fuese unafotografia),
paso al segundopar: el LIBRO juntoal SOL (ydesaparezco YO); luegoel SOL junto al CIGARRILLO
(desaparece el libro), y asi sucesivamente hasta el dltimo par: YO con el PAN (fin de la cadena).

Pero cuidado, enelmomento de armarlaimagen se debe recurriraun elemento
eminentemente subjetivo, esdecir algo muy mio. Alverunlibro, noveo unlibro cualquiera, sino
loque para mieslibro porexcelencia, porejemplo, milibrode texto, unlibro especial que recuerde
por alguna razén, la BIBLIA, etcétera. Al ver el cigarrillo -no un cigarrillo indeterminado- trato de
individualizarlo sobre todos los demas, es decir que me lo puedo imaginar de un metro de largo,
de color verde, etcétera, exagerando su forma y color para grabarlo mejor en mi memoria.

También es fundamental retirar de cada nuevo par al elemento final del anterior:
YO-LIBRO; (y¥)LIBRO-SOL,; (lbre) SOL-CIGARRILLO; (sel) CIGARRILLO-PARRILLA...y asi sucesi-
vamente.

En sintesis, recuerdo mi libro, mi sol, mi cigarrillo, mi parrilla, mi papel, etc..Es
fundamental esto para que las imagenes queden bien grabadas y no se debiliteny se pierdan o
desenganchen.

Para evitar confusiones o malas asociaciones, los pares deberan imaginarse
solos, es decir sin ninguna otra mezcla de elementos alrededor. Pueden estar flotando en el
espacio o sobre una superficie lisa y limpia.

También sugiero probar el método con la segunda lista (tiza, paquidermo...alfalfa,
avispa); si la aprenden y son observadores podran encontrar su gran utilidad. Aqui no puedo
descubrir este secreto que esta -de alguna manera- incluido en uno de los anexos de este libro.
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LISTAPRACTICADE PALABRAS : Lista N° 1

Este listado es completamente arbitrario, pero bien pueden ser las palabras
clave (o ideas) de cualquier discurso 0 examen 0 exposicion.

1) LIBRO 26) NAVAJA
2) SOL 27) MANZANA
3) CIGARRILLO 28) BOLSA

4) PARRILLA 29) PERSIANA
5) FAROL 30) SARTEN
6) PAPEL 31) RELOJ

7) ANTENA 32) ANTEQJOS
8) CENIZA 33) BOTELLA
9) LADRILLO 34) GUSANO
10) NINO 35) ASA

11) PERRO 36) SILLA

12) CASA 37) VASO

13) RUTA 38) CAMPERA
14) CAJON 39) RADIO

15) LUCES 40) ESCRITORIO
16) CARTULINA 41) LLAVE

17) RADIO 42) AUTO

18) PISTOLA 43) MANTEL
19) CARABELA 44) BOTELLON
20) MAQUINA 45) MALETIN
21) LIBRO 46) PULLOVER
22) CENICERO 47) RELOJ

23) VACA 48) PUERTA
24) CHAQUETILLA 49) COCINA
25) FOSFORO 50) PAN

Nota: Enlugar de imagenes netamente mentales, también se pueden efectuar dibujos de cada
par de palabras (o ideas), y luego memorizarlos.

LISTAPRACTICADE PALABRAS : Lista N° 2
1) TizA 26) PERA
2) PAQUIDERMO 27) LONA
3) MICRO 28) ARADO
4) SARAMPION 29) FRONDOSO
5) AVELLANA 30) GUINDA
6) ROCA 31) TORTUGA
7) SELVA 32) HONGO
8) PELO 33) LEVITA
9) GUITARRA 34) LANA
10) BURRO 35) CAMPO
11) ROCAS 36) LASTRE
12) QUINTA 37) PERAS
13) ALCOHOL 38) SENORA
14) GUITARRA ROTA 39) LUDO
15) PLAZA 40) SENORAS
16) HIPOPOTAMO 41) VIDA
17) ALBA 42) VIOLA
18) PELUDO 43) GATO
19) BURRO FELIZ 44) BIGOTE
20) JUEZ 45) ALFALFA
21) HUERTO 46) AVISPA
22) CASTILLO 47) CHUPETE
23) RAZON 48) PUERTA
24) RAMA 49) ROSA
25) FARRA 50) CAMA
51) DUAL
52) FORD "K"
53) CRISTO
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Il. 3.- Memorizacién de Nimeros

Este método parte de la base de asociacion de ideas por pares. En este caso,

cada nimero (o digito) del 0 al 9 tiene asignada una o mas consonantes. Luego de recordar esa
nueva lista o parametro, se formaran palabras arbitrariamente en las que figuren las citadas
consonantes unidas a vocales que no tienen significado numérico alguno.

Cada orador tendra una lista de palabras propia, en la cual le asignara siempre

el mismo elemento a cada nimero, con el fin de recordarlo siempre.

LISTA DE DIGITOS Y CONSONANTES:

EJEMPLO:

1=t,d 6=s,2z,c(celci)
2=n,i 7=1,j

3=m 8=ch,g

4 =c (ca/colcu), k, q 9=v,b,p
5=11 O=r,rr

a) Numeros de un solo digito:
aRo (0); Té (1); aNa(2); huMo (3); oCa(4); aLa (5)

0So (6); aJo (7); haCHa (8); uva (9)

b) Numeros de dos digitos:

TeRo (10); TiTo(11); TaNo (12); CaMa (43); etc. .

¢) Numeros de tres, cuatro, cinco o mas digitos:
TeRo-Té (101); NeNe-CaMa (2243); TaNo-MeCHa-ala (12385)

Siempre los numeros deberan ser asociados mentalmente con la referencia

correspondiente (con el método de asociacidén de ideas por pares).

LISTADE CIENTO DIEZ PALABRAS : (del 0al 00) y (del 1 al 100).

Se muestra en la siguiente hoja. Para recordar esta lista o una propia, es

necesaria la practica permanente (solo o en grupo); de otra manera el método no sera efectivo.
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Primera lista: del 01 al 00 (cuidado que no es lo mismo el 01 (rata) que el 1 (t€)).

~

Sequnda lista: del 1 al 99

4 N\
1: té 11: Tito 21: fato 31: moto 41: cohete
2: Ana 12: tano 22: nene 32: mono 42: cana
3: humo 13: dama 23: Nimo 33: mama 43: cama
4:. oca 14: taco 24: nuca 34: hamaca 44: coco
5: ala 15: tela 25: Nilo 35: muela 45: cola
6: 0so 16: tiza 26: nuez 36: mesa 46: casa
7. ajo 17: tajo 27: enojo 37: mijo 47 café
8: hacha 18: techo 28: noche 38: mecha 48: coche
9: uva 19: tubo 29: nube 39: mapa 49: cabo

10: toro 20: Nora 30: mar 40: carro 50: loro

_—_

51: lata
52: lana
53: lima
54: loca
55: Lalo
56: lazo
57: lija
58: leche
59: lobo
60: Sara

61:
62:
63:
64:
65:
66:
67:
68:
69:
70:

sota
cena
cima
saco
sol
seso
soja
soga
sopa
faro

71:
72:
73:
74.
75:
76:
77:
78:
79:
80:

foto
faina
fuma
foca
fila
foso
fofo
facha
fobia
chorro

81: chato
82: Chona
83:. goma
84: Chaco
85: gol

86: choza
87: gajo
88: chocho
89: Chavo
90: barro

91: bota
92: boina
93: puma
94: vaca
95: bala
96: pozo
97: bife
98: bocha
99: bobo
100: torero

-—_
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I.ESTILO ORATORIOY CUALIDADESDEL ESTILO

Il. 1.- Estilo :

Para algunos el estilo “es la manera propia que cada uno tiene para expresar
sus pensamientos por medio de la escritura o de la palabra”.

Para otros “es la manera que cada uno de nosotros tiene de crear expresiones
para comunicar nuestro pensamiento”.

También suele decirse que el estilo es el alma o la esencia misma del pensa-
miento.

Cualquiera de las definiciones dadas al estilo es valida, pero es cierto que el

estilo de cada uno de nosotros sera aquél que marque nuestra personalidad; es una suerte de
rétulo que llevamos o “marca de fabrica”.

I1l. 2.- Cualidades del Estilo Oratorio

Si bien algunos autoreslas mencionan, unosmas y otros menos, podemos decir
gue las cualidades son seis: Verdad, Claridad, Belleza, Vitalidad, Adecuacién y Ritmo.
(V-C-B-V-A-R).

1) Verdad: el discurso debe contener verdades y no debe estar impregnado por la mentira.
Entendemos por verdad una concordancia entre lo que pensamos y lo que decimos.

El publico descubre inmediatamente cuando el orador habla de algo en lo que
no cree o siente; si es falaz es descubierto enseguida por sus oyentes que lo sancionan con
la indiferencia al principio, y luego con el desprecio.

Un estilo que no sea verdadero fracasay no tiene posibilidad de imponerse.
Aparte de ser una cualidad del estilo, la verdad es un principio en si mismo.

2) Claridad: este concepto se apoya en el mas elemental sentido comun; si nuestro pensamiento
esta confundido entre una caterva de palabras y frases inconexas jamas habra comunicacién.
La claridad de expresién supone una equivalente claridad de pensamiento.
Ademas, la claridad esté en relacion directa con la mentalidad del auditorio (lo que puede resultar
claro para un publico especializado o académico no lo serd para uno simple, y viceversa).
Es un error muy comun el creer que un discurso esta mejor hecho cuando méas
insélitos son los términos que se emplean. La verdadera elocuencia es clara y nitida. Hay que
saber, sin embargo, que la claridad y sencillez en el hablar no es lo mismo que el habla vulgar,
insipiday elemental. Hay que expresar pensamientos profundos con la mayor sencillez posible.

3) Belleza: undiscurso -¢ por qué no?- estambién una obra de arte, y por consiguiente debe poseer
belleza. Belleza, en este caso, no es la sofisticacion literaria, sino que es algo que debe estar
subordinado a la finalidad misma del discurso, al auditorio y al tema.

Un discurso cientifico -por ejemplo- sera bello cuando sea claro, sobrio y bien
organizado. Un sermonfilosofico, en cambio, para ser bello tendra que conmover profundamente
el corazon de los oyentes.

La belleza también implica el uso de vocablosadecuados, una sintaxis correcta
y una buena entonacion y articulacién. En materia de oratoria la belleza es muchas veces mal
interpretada: muchos creen que para que un discurso sea bello debe ser pomposo, rotundo y
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grandilocuente.

Para resumir el concepto de belleza dentro de la oratoria se puede decir que
es el empleo equilibrado, justo y suficiente de recursos retdricos o -en otras palabras- la sobriedad
dentro de la riqueza del discurso.

., Vitalidad: no hay que creer que la vitalidad del discurso significa gestos desmesurados, voz
alta y frases pomposas.

Para lograrla, el discurso debe ser variado, es decir, contar con multiplicidad de
tonos, de frases, silenciosy otros componentes. Lo contrario aesto es un discurso monocorde,
siempre igual y sin sorpresas, lo que lleva al fastidio y al aburrimiento por parte del auditorio.

Esto esta intimamente ligado con el principio oratorio N° 17 "Evitar la monotonia",
capitulo Il, pagina 54.

5) Adecuacién: es importante en retérica subir o bajar el estilo poético de acuerdo al tipo de tema,
desde el lenguaje familiar al solemne. Existen frasesy palabras para hablar del heroismo, como
del triunfador deportivo, como del despotismo de un tirano y de la santidad de un monje. Lo
importante es dar con el tono justo que exige cadatemética. No necesariamente se debe recurrir
a frases hechas (tan trilladas), sino que pueden ser nuevas o recreadas.

La segunda formade adecuacién esla adaptacién del estilo al auditorio. Como
ya dijimos alolargo de todo este curso, el orador -antes de hacer uso de la palabra- esta exigido
a recabar toda la informacion necesaria sobre su publico (qué escala de espiritualidad tiene o
bien qué cosas lo conmueven, agradan o disgustan).

Al preparar nuestro discurso debemos pensarcontinuamente en nuestro publico,
anticipandonos ala reaccién que tendra frente a nosotros y establecer un contacto humano entre
€l y uno mismo (el orador).

6) Ritmo: esel movimiento de lafrase. Los periodos largos son mas apropiados para determinados
temas (majestuosos, por ejemplo), mientras que los cortos se adecuan mejor a los cotidianos.
Los periodos largos son lentos, los cortos rapidos.

El tema apasionado exige un ritmo mas acelerado y corto, el calmo, en cambio,
uno mas retardado.

Lo cierto es que cada orador debe imponer a su discurso el ritmo que esté de
acuerdo con su personalidad, es decir, a sumodo de sentir las cosas; de esa manera el ritmo sera
natural y grato y no artificial, que se percibe enseguiday es rechazado.

Para lograr un buen ritmo hay que evitar el balanceo que producen los periodos
de igual longitud; hay que alternar frases cortas con largas y ambas con los silencios oportunos.

También debe vigilarse la uniéon de una palabra con otra, para evitar hiatos
desagradables (encuentro de dos vocales que se pronuncian en silabas distintas o palabras
distintas; Ejemplo: "El perro horrendo"// "El "perro” Rendo"; "Dénde esta el Toro?"// "Dénde esta
eforo?", etc.).
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Anexol: "GRIEGOS, ROMANOS, OTROS... YLAMEMORIA "

“El templo de la memoria”

Hasta antes de que se inventarala imprenta -hecho ocurrido hace cinco siglos- todos los
conocimientos se transmitian Unicamente por via oral.

Durante milesde afios, el cofre que encerrétodo ese cimulo de saber comunicado de hombre
ahombre fue lamemoria personal.

Para nuestros ancestros griegos y romanos eso constituyé un arte y afirmaron que, como
tal, podia cultivarse.

Ese arte mnemotécnico fue llevado casi al apogeo con los romanos y el conspicuo
Quintiliano lo comparaba con laarquitectura. Al respecto, dijo en cierta oportunidad: “Pensad
en un gran edificio y recorred todas las habitaciones guardando todos los adornosy muebles enla
imaginacién. Luegodad a cadaidea arecordar unaimagen, y a medidaque recorréis nuevamente
el edificio, depositad cada imagen ordenadamente en laimaginacién. Por ejemplo, sidepositais
unalanzaen la sala de estar y un ancla en el comedor, después recordaréis que debéis primero
hablar de la guerra, luego de la marina" y luego de todos los demas temas e ideas que afloren
sucesivamente gracias a lasimagenes de los muebles y adornos (1). Cualquier orador actual que
guiera emplear esta técnica puede hacerlo, pues el método conserva suvigencia hastanuestros
dias. Y no so6lo es valido, sino también efectivo.

La historia hace referencia de eximias personalidades que cultivaron su memoria hasta
un puntotal que nosotros -hombres corrientes de hoy que notenemosese habito- lo consideramos
extrahumano o sobrenatural. Nada de eso, también podemos hacerlosi noslo proponemos. Séneca,
otro ejemplo, impresionaba a su auditorio solicitando anadamenos que doscientos de sus alumnos
parague lerecitaranunverso. Despuéséllos repetiaen ordeninverso, es decir del Ultimo al primero.
Algo asombroso pero posible. Santo Tomas de Aquino teniaregistrado en su aceitada memoria
todo lo que habia leido.

Enlaépocade Gutenberg (Siglo XVI) existiaya unlibro que hablaba sobreloslugaresdonde
depositar las iméagenes y decia que lo mejor era guardarlas en una catedral o templo vacio. Esta
obra sugeriahacer un par de recorridas mentales por la iglesiavacia para memorizar bienlos sitios
en donde se podian poner luego las imagenes de la memoria.

Es un axioma que labuenamemoriafue una facultad que poseyeronlosmejores oradores
de todos los tiempos.

Ya en nuestraedad contemporadnea podemoscitar a Winston Churchill como abanderado
de los oradores modernos. Un escritor sudafricano expresé ciertavez que “Churchill fue quizas
el mayor orador eninglés de toda la historia del idioma”.

Hitler mismo consigu6 imantar al pueblo aleman con sus dotes oratorias detrds de un
proyecto sin dudas mesianico. También Martin Luther King fue un ilustre orador.

La buena memoria es una condicion necesaria para la gran elocuencia, pero también
sonimportantes, comolo mencionamosa lo largo de esta obra, el criterio l6gico del que hablay una
buena dosis de emocion en sus palabras con las que expresa sus miedos y esperanzas,
especialmente éstas Ultimas. Las grandes ideas, trabajadas sisteméaticamente por todos los

(1) La itdlica es del autor.
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filbsofos de lahumanidad -cualquiera fuese suideologia- sonlas que le dan fuerza al discurso
publico. Pensamientos referidos al amor, al odio, a la vida, ala muerte, la libertad, la patria,
lajusticia, lagloriay muchos otros han sido temade los mayores discursos que se puedan recordar.

No busquemos palabras dificiles para referirnos a esosjuicios, hagdmoslo contérminos
simplesy cotidianos que son mucho més elocuentes. Palabras sencillas para grandes ideas es
la mejor férmula parallegar al corazén de un auditorio.

Oradores argentinos

Desde laredaccion de la constitucion hasta principios del presente siglo, nuestro pais fue
prédigo en talentos oratorios. Desde Juan B. Justo hasta Alfredo Palacios, incluyendo a Lisandro
de la Torrey Avellanedahay unagran gama de politicos que cultivaron el arte de lapalabray seria
tal vez riesgoso tratar de mencionar a algunos por temor a dejar de lado a otros que también
contaron con ese don que, como ya dijo Quintiliano y lo reafirmamos en este libro, no siempre es
innato, sino que se puede adquirir con la practica.

Ya en la segunda mitad de esta centuria, seria necio no reconocer el poder oratorio de
Juan D. Perény hasta del mismo Raul Alfonsin, cuya camparia a la presidencia la fundamento en
susdonesde gran orador. AUn nuestros egregios oradores basaron suelocuenciaenunamemoria
prodigiosa, como lo hicieron los griegos y los romanos.

Algunasfrasescélebres

"Es provechoso traer alamemoriaestas cosas... Que tenemosuna Republica que no sigue las leyes
de las otras ciudadesvecinas sino que da leyesy ejemplos a otros. Ynuestro gobierno se llama Democracia,
porque no pertenece ni estd en pocos sino en muchos...”.

“Podemos admirar nuestra ciudad porqueviviendo en riqueza usamos latemplanza, pero soportamos
la pobreza sin mostrarnos tristes y abatidos. Ninguno tiene vergiienza de confesar supobreza de palabra,
pero tiénela muy grande de no huir de ella por obra. Y tiene el mismo cuidado de las cosas de la Republica
que tocan al bien comun de todos, como de las suyas propias”.

(Pericles: Oracion por los atenienses muertos en Potidea)

"Marchate, pues, Catilina, para biendela Republica. Y tu, Jupiter, guardador de Romay de su Imperio,
alejards a éste y a sus complices de las aras, de las casas ymurallas, libraras de sus atentados laviday los bienes
de los ciudadanos; y a estos perseguidores de hombres honrados, enemigos de la patria, ladrones de
Italia, unidos para maldades en secta criminal, vivos o muertos condenards a suplicios eternos”.

(Ciceron: Primera Catilinaria)
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"Nosotros, los que vivimos, tenemos la obligacion sagrada de continuar y terminar la obra que
comenzaron los que aqui sucumbieron. Ahora nos corresponde a nosotros dedicarnos por entero ala
gran empresa que todavia esta inconclusa, para que seamos dignos de los venerados muertos, para que
tomemos de ellos la misma devocion de la causa por la que dieron la suprema prueba de afecto, para demostrar
que no entregaron en vano sus vidas, que nuestranacion, colocada bajo el amparo de Dios, conocerd siempre
lalibertadtras este nuevo bautismo de sangre, y que el gobierno del pueblo, porel puebloy para el pueblo,
jamas desaparezca de la Tierra".

(Abraham Lincoln: Oracion de Gettysburg)

"No tengo nada que ofrecer mds que sangre, trabajo, sudor y lagrimas...". "Defenderemos nuestra
isla, cuestelo que cueste; lucharemos en las playas, lucharemos en los lugares de desembarco, lucharemos

en los camposy en las calles, lucharemos en las colinas. No nos rendiremos jamas".

(Winston Churchil: Discursos de guerra)

Citas Breves

"Elige la mejor manera de vivir, la costumbre te la hara agradable"
(Pitagoras, 582-500 a de C., filosofo y matematico griego).

"Un ejército de ciervos dirigido por un leon es mucho mds temible que un ejército de leones
mandado por un ciervo"
(Plutarco, 50-125, escritor griego).

"La obra maestra es una variedad del milagro”
(Victor Hugo, 1802-1885, escritor francés).

"El realista sabe lo que quiere, el idealista quiere lo que sabe"
(Anonimo).

"Unicamente los peces muertos nadan con la corriente”
(Anonimo).

"La persona que no comete nunca una tonteria, nunca hard nada interesante"”
(Proverbio inglés).

"Nadie tan aficionado a secretos como aquél que no hace intencion de guardarlos"
(Charles Caleb Colton, 1780-1832, escritor britanico).

"Uno puede defenderse contra los ataques, contra el elogio esta indefenso"”
(Sigmund Freud, 1856-1939, neurologo y psicoanalista austriaco).

"He aprendido que una vida no vale nada, pero también que nada vale una vida"
(André Malraux, 1901-1976, escritor y politico francés).

"El que confio sus secretos a otro, hizose esclavo de él"”
(Baltasar Gracian, 1601-1658, escritor espariol).
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Anexo 2. Listado de Presidentes Argentinos Post Constit ucionales: 1854/2008

1 1854-60 Justo José de Urquiza (1)
2 1860-61 Santiago Derqui (2) )
3 1861-68 || Bartolomé Mitre (3) Referencias
4 1868-74 D_omlpgo F. Sarmiento (1) Urquiza fue de 1852 a 1854 Director
5 1874-80 Nicolas Avellaneda Provisorio de la Confederacion, y de 1854 a
6 1880-86 Julio Argentino Roca 1860 Presidente Constitucional de la Confed-
7 1886-90 Miguel Juarez Celman eracion.
8 1890-92 CB:I'|OS 'Pellegn[u (*) (2) Derqui fue Presidente Constitucional de la
9 1892-95 Luis Saenz Pefia Confederacion.

10 1895-98 || José E. Uriburu (*)

11 1898-04 Julio Argentino Roca (3) Mitre fue de 1861 a 1862 Encargado provi-

2 || 190406 || Manuel Quintana o e 15

13 1906-10 José Figueroa Alcorta (*)

14 1910-14 Roque Séaenz Pefia (*) Vicepresidente, asumio la presidencia.

15 1914-16 Victorino de la Plaza (*)

16 1916-22 || Hipdlito Yrigoyen

17 1922-28 Marcelo T. de Alvear

18 1928-30 || Hipdlito Yrigoyen

19 1930-32 José Félix Uriburu

20 1932-38 || AgustinP. Justo

21 1938-42 Roberto M. Ortiz

22 1942-43 Ramoén S. Castillo (*)

23 1943-43 Arturo Rawson

24 1943-44 Pedro P. Ramirez

25 1944-46 Edelmiro J. Farrell

26 1946-55 Juan Domingo Perén

27 1955-55 || Eduardo Lonardi

28 1955-58 || Pedro E. Aramburu

29 1958-62 Arturo Frondizi

30 1962-63 José Maria Guido

31 1963-66 Arturo Umberto lllia

32 1966-70 || Juan Carlos Ongania

33 1970-71 || Roberto Marcelo Levingston

34 1971-73 || Alejandro Lanusse

35 1973-73 || Héctor J. Campora

36 1973-73 || Radl A. Lastiri

37 1973-74 || Juan Domingo Peron

38 1974-75 M. Estela Martinez de Perén (*)

38 1975-75 || Italo Lader

40 1975-76 M. Estela Martinez de Perén

41 1976-80 || Jorge Rafael Videla

42 1980-81 Roberto Viola

43 1981-82 Leopoldo Fortunato Galtieri

44 1982-83 || Reynaldo Bignone

45 1983-89 Raul Ricardo Alfonsin

46 1989-99 || Carlos Saul Ménem (2 periodos)

47 1999-01 Fernando De La Rua

48/49/50 2001-01 R. Puerta/A.R. Sad/E. Caamaiio
51 2002-03 Eduardo Duhalde
52 2004-07 || NéstorKirchner 53 2008-?? CristinaF.deKirchner
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Anexo 3: Lectura Ejercicio

Le proponemos que lea con atencion el texto que sigue.

Su autor es Victor Brunak, cientifico soviético que se ha dedicado a estudiar el origen
del lenguaje. Unavez leido con atencion, podremos pasar a la pagina siguiente y hacer el
ejercicio que alli figura que nos permitira evaluar -de alguna manera- nuestra capacidad de
comprension. Aconsejo leer antes el anexo 1 del capituloV, pag. 141. ("Lecturay Comprension").

"DEL GRITOALAPALABRA”

El origen del lenguaje es una cuestién que ha intrigado alos pensadores y cientificos a
través de los siglos. Se trata, en efecto, del rasgo fundamental que diferencia al hombre de los
animales.

En torno a él se han formulado numerosas hipétesis. Ya enla Grecia antigua se creia
gue las primeras palabras fueron onomatopeyas, es decir, imitaciones de los sonidos con los
cuales el hombre prehistérico acompafiaba sus diversas actividades. Se ha pensado también
gue la palabra surgié de expresiones inarticuladas del temor, alarma, alegria, etcétera.

Sin embargo, ninguna de estas hipétesis permite explicar como esas exclamaciones
0 expresiones onomatopéyicas llegaron a constituir silabas y palabras articuladas, ni cuéles son
los factores que condujeron de modo inevitable al desarrollo de la actividad mental y, por
consiguiente, al lenguaje que tan intimamente relacionado esta con ella.

()

Los érganos del habla pueden producirun gran nimero de sonidos pero en cadalengua
no se emplean sino unos treinta "fonemas", es decir los elementos que poseen una funcién
caracteristica: la de distinguir los diversos sentidos. En cambio, hay centenares de
combinaciones de fonemas, esto es, de silabas y muchos millares de combinaciones de silabas.

El hombre actual puede pronunciar en un minuto centenares de silabas y cada una de ellas
requiere una operaciéon distinta de las cuerdas vocales, una direccién diferente de la expulsién
del aire de los pulmones y diversas posiciones de la lengua y de la cavidad bucal, y todo este
sistema de articulacion se modifica en una fraccion de segundo. Tanto la movilidad de los érganos
del habla como la facultad de relacionar conceptos son el resultado de un largo proceso de
evolucion.

Las primeras palabras, que eran pocas y fundamentalmente monosilabicas, expresaban
los hechos principales de la vida prehistorica, en particular los relativos a la recoleccion y a la
caza, y tal vez algunas representaciones dotadas de un sentido magico. Las nuevas palabras
se iban formando por la repeticién o la trasposicion de silabas o gracias a un cambio en la
entonacion de los sonidos. Creadas por uno o varios individuos mejor dotados desde el punto
de vista intelectual, posteriormente fueron aceptadas por el grupo enlamedidaen que respondian
a sus necesidades. Luego eran modificadas por el uso diario.

Un progreso sustancial tuvo lugar hacia fines de la Edad de Piedra, durante el ultimo
periodo glaciar, cuando aparecieron los neanderthalenses méas evolucionados, primeros antece-
sores del Homo sapiens actual, hace unos 50.000 6 30.000 afios.(??7?)

En cuanto a su técnica, su economia y sus artes, los hombres del Ultimo periodo glaciar
de Europa alcanzaron un nivel que no es inferior al de ciertas poblaciones actuales que viven de
la caza y la recoleccién. No hay duda ninguna de que eran capaces de formar combinaciones
dobles de conceptos de palabras (que relacionaban la accion con el objeto de la accién), lo que
quiere decir que dominaban ya el lenguaje articulado.

Con ellos termina la historia de los origenes del lenguaje como rasgo diferencial del
hombre. En las épocas siguientes se elaboraron los diversos sistemas de expresion hablada,
las lenguas, con el léxicoy la estructura fonética y gramatical propios de cada una de ellas. La
historia, la arqueologia, y la lingliistica parecen mostrar que la aparicion de los sistemas
lingliisticos tuvo lugar a comienzos de la Edad de los Metales (hace unos 6.000 6 9.000 afios),
en tanto que la formacion de muchas lenguas contemporaneas data de tiempos relativamente
modernos.
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Fuente: El Correo de la Unesco, mayo-junio, 1986. (Ver practica al dorso).
Las preguntas siguientes estan referidas al texto anterior de Victor Brunak. Contéstelas
-recurriendo a su memoria- sin volver a él y luego efectle la comprobacion.
1) ¢ Qué rasgo fundamental diferencia al hombre de los animales?
2) Enumere alguna de las hipétesis formuladas en torno a la génesis del lenguaje.

3) ¢ Qué explican esas hipétesis?

4) ¢Con aproximadamente cuantos fonemas estan formadas las palabras de las distintas
lenguas?

5) Enumere los 6rganos que intervienen en la articulacion de los sonidos.

6) Victor Brunak dice que las palabras de nuestros antepasados expresaban algo en especial,
équé era?

7) ¢ Cuando suponen los estudiosos que el hombre comenzé a dominar ya el lenguaje?
8) ¢Las lenguas actuales se formaron en la prehistoria?

Una vez contestadas puede hacer la comprobacion.
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Anexo 4 : CONTROVERSIA CIENTIFICA

Hay una estrecha relacién entre la lectura anterior ("Del Grito a la Palabra") y el articulo
que sigue; esa -y su vinculacién con la materia- son precisamente las razones por las cuales lo
incluyo en este anexo.

"¢, Hablaba el hombre de la prehistoria?"

El interrogante de que el lenguaje articulado sea una caracteristica propia del hombre
moderno o haya podido pertenecer también alos hombres prehistéricos, continda siendo untema
de debate para los especialistas en la materia.

La dificultad para realizar estudios anatémicos de la zona del cuello luego de la
desaparicién de los musculos y los cartilagos de lalaringe -el 6rgano de la fonacion que forma
parte del sistema de conduccion aérea del aparato respiratorio- impedian hasta el momento,
la elaboracion de una respuesta certera.

Sin embargo, segun se sefiala en un articulo publicado por la revista de divulgacién
cientifica“La Recherche”, un equipointernacional de paleoantrop6logos, acabade anunciar que
los humanos que habitaron la tierra durante el periodo paleolitico, en la era cuaternaria, podrian
haber poseido una laringe casiidéntica ala del hombre de nuestra época y, consecuentemente,
habrian estado dotados de bases morfolégicas capaces de otorgarlesla posibilidad de alcanzar
el lenguaje articulado.

Los cientificos, pertenecientes a las Universidades de Bordeaux (Francia), Tel Aviv
(Israel) y Moorehead (Estados Unidos), realizaron esta afirmacion respaldados en los estudios
gue efectuaron en el hioides, un hueso corto e impar situado en la parte mediay anterior del cuello,
entre la base de la lenguay la laringe, proveniente del esqueleto de un Neanderthalense de unos
60.000 afos de antigliedad, descubierto en la gruta de Kebara, en el Monte Carmelo, de Israel.
Antropolégicamente, el nombre proviene de Neanderthal y representa a la especie humana
extinguida hace unos 50.000 afios. Su nombre proviene del hallazgo de un crdneo y otras piezas
Oseasrealizado amediadosdel siglo pasado en el valle del rio Neanderthal, cercano a Dusseldorf,
Alemania.

Estudios y comparaciones posteriores permitieron establecer que el hombre de
Neanderthal era de baja estatura -alrededor de 1,60 m.- poseia grandes protuberancias
superciliares, mandibula muy desarrollada y unagran musculatura. Su aspecto era simiesco, pues
caminaba inclinado hacia adelante, en una posicién que no llegaba a ser completamente erecta.

Ahora, los datos obtenidos a través de las investigaciones encaradas por este equipo
de cientificos de diferentes nacionalidades, parece demostrar que tanto el tamafio como la
forma del hueso hioides correspondiente al tltimo de los hombres de Neanderthal encontrados,
son casi idénticos a los del hioides del homo sapiens, el hombre de la actualidad.

Los investigadores consideran que resulta poco probable que el érgano de la fonacion
haya sufrido grandes variaciones desde el paleolitico medio, y sugieren que los hombres de la
edad de piedra pudieron haber accedido al don del lenguaje articulado.

Fuente: El Diario del Neuquén, 15 de febrero de 1991.
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AUTOEVALUACION CAPITULO IV

1) ¢ Qué entiende por miedo oratorio?

2) ¢El miedo oratorio es directamente proporcional a la cantidad de oyentes? Si- NO

3) ¢Hay formas de evitar el miedo oratorio? Si - NO

4) Segun Sarret y Foster, ¢como se puede evitar?

5) ¢ A través de qué haria lo antedicho?

6) Bryant y Wallace dan otros dos consejos para vencer el miedo oratorio, ¢,cuales son?
7) ¢ Qué recursos mnemotécnicos sugeriria para memorizar un discurso o conferencia?

8) Explique detalladamente el método de asociacion de ideas por pares.

9) Trate de repetir la primera lista de cincuenta palabras de arriba hacia abajo y viceversa.
10) Haga lo mismo con la segunda. (tiza...avispa).

11) Explique el método de memorizacion de nimeros.

12) Forme palabras con los siguientes nimeros: 1, 5, 05, 06, 11 20, 36, 45, 57, 69, 72, 83, 90.

13) Decodifique en nimeros las siguientes palabras: ajo, nena, tito, Nora, vaso, casa, tero, nube,
hacha, mate, tela, cama.

14) ¢ Qué entiende por estilo oratorio?
15) Enumere las cualidades del estilo oratorio.
16) ¢ Qué es un hiato?

17) Sinrecurrir al minidiccionario (anexo general 1), trate de definir las siguientes palabras: acucia,
acuidad, allende, antinomia, vituperar, xenofobia, sofisma, sibarita, simbiosis, miségino. Constru-
ya oraciones con cuatro de ellas.

18) De la lista de palabras del anexo etimologia y semantica, escriba el significado de las
siguientes raices grecolatinas: mega, peda, tetra, logo, meta, para, nauta, noso, clini, odo.
Escriba una palabra con cada raiz.

19) Escriba el concepto de las siguientes palabras: (mencionando las raices de su formacion).

- sinfonia

- coprofagia
- hemisferio
- litografia

- poliandria
- misantropo
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TEMARIO DEL CAPITULO V

I.- EL ORADOR
I. 1.- La Voz: Generalidades, Cualidades, Pausas.
I. 2.- La Accidn: Importancia, Cuidados, Comportamiento y Fisonomia.
ll. EL PUBLICO
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CAPITULO V

I.ELORADOR

Esotrodeloselementosfundamentalesde laoratoria (T.O.P.). Esobviamente quien
hablaylo hace exclusivamente atravésde lavoz ylaaccion . Veamos esos conceptos que forman
parte del orador.

I. 1.- La Voz: Generalidades :

Lavoztiene especial importancia en la oratoria, yaque es laherramienta quetiene
el orador para llegar a su publico y establecer con él una buena comunicacién.

Una buena voz facilita su misién y le da un apoyo firme. Por lo general -dice
LOPRETE- se descuida este aspecto de laexpresiénoraly eso disminuye, obviamente, el interés
de la conversacion o exposicién.

Es importante saber que basicamente unotrae su voz desde el nacimiento mismo,
pero lacalidad vocal puede ser perfeccionaday algunos defectos innatos pueden ser corregidos y
aprovechadaslasvirtudes.

Muchas veces, sin necesidad de especialistas, uno mismo puede mejorar su voz

mediante buenas técnicas de respiracién y la practica constante, corrigiendo de esa manera los
errores basicos que son de formay no de fondo.

I.1. 1.- Cualidades de una buenavoz:

Si la persona debe utilizar su voz para realizar exposiciones o discursos, o bien
para dirigirse continuamente a sus semejantes, debera contar con unavoz que reldna ciertas
cualidades. Las méas importantes que podemos mencionar son: impostacion, calidad, alcance,
intensidad, claridad, pureza, resistencia y flexibilidad. (I.C.A.l.C.P.R.F.).

1) Impostacion: tomaremos este término como la colocacion correcta de lavoz del orador. Cuando
no hay impostacion se habla con esfuerzo y se producen trastornos que se deben evitar.

Hablar con la voz impostada es hacerlo sin esfuerzo, con naturalidad,
aprovechando al maximo nuestro aparato de fonacion. La voz debe ser apoyadaenla base
de la cajatoracica, respirando de manera que el aire salga con libertad.

2) Calidad: unabuenavoz es-evidentemente- undon dela naturaleza. Existenvoces que suenan
agradablesy otrasno; unavoz desagradable puede corregirse mediante ejercicios yeducacion.
Una voz de buenacalidad estética produce efectos cautivadores sobre el auditorio. Estacualidad,
la calidad, se refiere al sonido estético que tiene la voz del orador.

3) Alcance: quien use de la palabra debe estar en condiciones de hablar a cualquier distancia y
por lotanto debe poder superar las contingencias de una sala demasiado grande, de los actos
al aire libre o la ausencia de amplificadores.

El alcance delavoz noeslo mismo que lasonoridad olafuerza, yaque hayvoces
fuertes que no llegan lejos, mientras que las hay débiles que lo consiguen.

Es indudable que la acusticadel salon tiene granimportancia cuando falta el
microfono, pero en ausencia de condiciones favorables, es una necesidad para el orador hacer
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llegar su voz hasta la tltima fila del publico.
En las salaspequefias debe hablarse con pocavoz, perosin apagarla; enlassalas
grandes, en cambio, se debe hablar fuerte, pero sin gritar.

4) Intensidad: eslafuerzacon que se hablay esta enrelacion directa con el alcance. Lavoz debe
emitirse siempre con intensidad, pero sin gritar. Nunca debe vociferarse ni hablar tan bajo que no
se escuche; ademaslaintensidad debe variarse para evitar lamonotonia. Los buenosdiscursos no
empiezannuncacon muchaintensidad, es conveniente empezar convoz algo bajay mantenerla asi
durante unos minutos para concitar la atencién del publico. Laintensidad también esta directamente
relacionada con los pensamientos que se exponen. Un buen orador debe conocer la sala,
si es posible, antes de comenzar su discurso para no fallar con la intensidad.

5) Claridad: una buena voz debe ser perfectamente perceptible. Deben escucharsetodasy cada
unadelas palabras de undiscursoy estorequiere que se articulen perfectamente todos los sonidos,
marcando las diferencias naturales que existen entre ellos, para evitar confusiones. Todo esto
debera hacerse con total naturalidad, ya que el publico rechazala artificialidad. Al decir cadaunade
las palabras, esobvioquetambiéndeben pronunciarse todasy cadaunade lasletrasde cadapalabra,
especialmente las"S", como ya mencionamos en otro capitulo.

6) Pureza: como laintensidadtienerelacién directa con el alcance, lapurezalatiene conlaclaridad.
Unabuenavoz debe ser pura, esdecir, que hay que evitar o corregir el mayor nimero de vicios posible
producidos generalmente por defectos del aparato vocal o fallas de articulacion y fonacion. Esos
vicios son: la gangosidad, el tartamudeo, lanasalizacion, el jadeo, el bisbiseo, el hablar sibilante
y el tartajeo. Tampoco deben existir el ceceo, el seseo, y el sigmatismo (1).

7) Resistencia: laresistencia juntoconla duraciéon son condicionesimportantes paratodo orador.
Sinunavoz durabley resistente el orador no podra realizarlos esfuerzos necesarios para poder hablar
durantelargotiempo. Lasvocesmal colocadasse fatigany agotan, porlotanto, es necesarionombrar
una vital cualidad a la que hay que recurrir: la impostacion.

8) Flexibilidad: eslacapacidad que debe tener el orador paravariar el tono, laintensidad, elalcance,
laentonaciony laspausas, para darle a su discursounsellovariable y atrayente. Unavoz monétona,
siempre igual y sin modificaciones no es compatible con una buena oratoria, pues fastidia la
atencion del pablicoy provoca desinterés. Esto tambiéntiene relacién directaconlovistoenlapagina
58, "Evitar la monotonia" yenla 113, "Vitalidad". Sien midiscurso nosoy monétono, de hecho soy
vital y por ende mis palabras tendran la flexibilidad necesaria para no aburrir a mi auditorio.

I. 1. 2.- Las Pausas v Silencios:

En un escrito, las pausas se anuncian con los signos de puntuacién y en el discurso
oral, por laduracién relativa del silencio.

En el discurso leido u oral, las pausas se hacen normalmente en mayor nimero
que los signos escritos. Aqui se debe aprovechar en todoslos casos para aspirar aire. Las pausas
se emplean paraseparar los grupos logicos deideas de un parrafo, paraanticipar palabras, frases
oideas que deseamos destacar, y para meditar lo que se va adecir a continuacién. Esconveniente
que el oyente no note esta estrategia, es decir, que no hay que exagerar la nota. También son
utilizadas en reemplazo de los tan molestos "bastoncillos". Mientras no se exagere la nota, es
preferible un silencio antes que un "este...", etcétera.

(1) Las definiciones de esos términos, figuran al final de este capitulo, pagina 137
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I. 2.- La Acciéon: Importancia

La accion es muy importante en oratoria, porque no solo con la palabra se le habla
alauditorio.

Los antiguos la llamaban el "discurso del cuerpo" (1). Lapieza oratoria noes
s6lolaconjuncidonde palabras expresadas, sino que es tambiénlavoz con que ellasse pronuncian,
la accion de todo el cuerpoy -principalmente- los gestos del rostro.

La accion va de la mano de las palabrasy las destaca y torna comprensibles.
Apunta directamente alos sentidos y fortalece lacomunicacién. Muchasveces, un gestovale mas
gue varias palabras.

Quien no emplee adecuadamente los ademanes, o los utilice fuera de tiempo,
empafia su discurso; y en algunos casos excesivos, esos yerros la arruinan totalmente; un orador
gue se mueve como unafieraenjauladaen elescenario o un conferencistainmévil como unméarmol,
se expone al ridiculo y al rechazo del pablico.

Los movimientos adecuados y oportunos marcan la personalidad del disertante.

I. 2. 1.- Cuidados (acerca de la accién):

Es cierto que se debe hablar contodo el cuerpo, perodebe hacerse de unamanera
moderada. Losgestosy movimientosdeben dar unaimpresién favorable sobre el cuerpoy alma,
de naturalidad y facilidad, y revelar un tono muscular libre y espontaneo.

Pero cuidado, los movimientos no deben ser previstos con anterioridad a tal
extremo que el orador se convierta en una marioneta orobot, con movimientos duros, estaticos y
rapidos.

Una excesiva preparacion en este aspectole quita espontaneidad al oradory

distrae su atencion. Hay que evitar, entonces, el nerviosismo derivado de esta concentracién en
los movimientos para que la accién no resulte automética ni mecanica.

I.2.2.- Comportamiento:

El comportamiento del orador tiene sus normas. Elpublico empiezaa juzgar por
su actitud inicial, aun antes de que éste haga uso de la palabra.

Es necesario tener, en primer lugar, serenidad y distincion. Como ya se dijo, el
movimiento nervioso esnegativo, asi comotambiénlo sonlainmovilidady dureza del cuerpo.

Pero el porte no debe denotar arrogancia bajo ningun concepto, ni petulancia,
provocacion o desafioy ni siquiera menosprecio, indiferencia o falsa solemnidad. El orador esta
obligado a demostrar cortesia, interésy sinceridad. Su mirada debe ser directa, sin evadirse de la
gente ni seguirla con dureza.

a) Hablar de pie:
Si se habla en esa posicién, el cuerpo debe mantenerse erguido, naturalmente,

mostrando una perspectivade cierta asimetria, es decir, con el pie derecho un poco adelantado con
respecto al izquierdo (o viceversa) Esta actitud facilita el desplazamiento y permite ademas

(1) Loprete, Carlos Alberto, "Introduccion a la Oratoria Moderna", pag. 129.
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el movimiento facil del brazo.

Ya sea que utilicemos uno u otro brazo, el peso del cuerpo debe apoyarse sobre
ambos pies. Es necesario evitar la rigidez del cuerpo, de las manosy del cuello. Hay que omitir
el balanceo, y las piernas y brazos no deben estar demasiado abiertos ni cerrados o pegados al
cuerpo. Los brazosy manos deben estar en actitud conveniente y equilibrada.

Alsubiro bajar del estrado -0 alingresar alasala o aula- se debe tratar de no producir
unasensacion poco agradable (actuar con torpeza). Hay que marchar con naturalidad y elegancia,
sinrapidez (denota nerviosismo) ni extrema lentitud (muestra timidez). Hay que trasladarse enforma
directa, sinrodeos, con sencillez, paso firme y seguro (sin exagerar). Obviamente, la salidadebe
realizarse de lamismaforma.

Dénde debe ubicarse el orador? Es aconsejable hacerlo en la franja central del
escenario o sala, a una distancia minima prudencial del auditorio (ni muy encima ni a varios metros
de las primeras filas, salvo escenarios preestablecidos). Si bien es desaconsejable estar
completamenteinmdvil sobre el escenario, no por eso el orador debe moverse ni balancearse enforma
indiscriminada o pasear sin cesar por todo el area. Elcambiodelugar (del que habla) aviva elinterés
yrompelamonotoniaytambiéndistensionaal oradory lohace descansar; perolospasosnodeben
ser constantes ni lasdistancias recorridas muy largas. Debe evitarse imperiosamente caminar por
el escenario para llamar la atencién del auditorio e impresionarlo teatralmente con vanidad y
petulancia. Tampoco se debe andar con rapidez o violencia, pues también estas actitudes son
contraproducentes.

Cuidado, si se habla conun pupitre o escritorio delante de uno, debe evitarse
gue éste lo separe del publico o que sirvacomo defensa psicoldgica ante el auditorio hostil. Elorador
no debe esconderse detras de él (en actitud defensiva) ni asomarse como en un palco.

b) Hablar sentados:

Si por el contrario, el disertante debe hablar sentado, es importante mantener el
cuerpo erguido (derecho, sin excesivarigidez), noinclinado sobre la mesa ni echado hacia atréas.
Las piernas nodeben estar cruzadasy silevemente separadas unade otra. Una distanciade veinte
oveinticincocentimetrosde lamesa es suficiente. Los piesdeben estaren posicion normal vertical
y los brazosy manos apoyados de forma totalmente natural. El hecho de hablar sentados no
implica que no se pueda mover unpoco el cuerpo y brazos para acompafiar nuestra disertacion.

I. 2. 3.- La Fisonomia, Gestos y Ademanes:

No me voy a cansar de recordar a los alumnos de los cursos presenciales que la
oratoria no serige por reglas matematicasy en el caso de lafisonomia, gestosy ademanes reitero
-con méas razén- que prevalece la ausencia de normas concretas que los regulen de un modo
adecuado.

No obstantelodicho, y a pesar de ser éstos una expresion personalisimadel orador,
éste debe acompafiar siempre sus palabras con su fisonomia, sus gestos y sus ademanes.
(nétese el “su” que refuerza el caracter Unico y personal de cada orador). Si bien -como se dijo- ho
hay principios concretos, existen consejos practicos que se basan més en el sentido comun que
en otra cosa y que tienden a desterrar las practicas viciosas.

Respecto ala fisonomia en general podemos decir que la mirada debe servivay
debe equilibrarse por lamitad del salén, nien las Gltimas ni enlas primeras filas, aunque todos
los espectadores (cuando el nimero lo permite) deben sentirse de alguna maneraobservados, yaque
eloyentetiende arechazar al orador que parece ignorar su identidad comoindividuo. Lamirada
debe adelantarse ala expresion para ayudar a la relacién con el pablico.

Los gestos son los movimientos del rostro y no hay que confundirlos con la
gesticulacion, que esta prohibida en la oratoria. Los gestos deben impresionar favorablemente
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al auditorio y deben ser oportunos de acuerdo a la ocasion. Habra que saber sonreir atiempo o
bien mostrar un rostro de sorpresa, firmeza, intransigencia, dolor o alegria. Hay que tener
precaucion, pues el abuso de determinadas acciones o gestos se transforman en verdaderos
“bastoncillos” o “muletillas” del rostro o cuerpo.

Para clarificar el concepto, digamos que los gestos deben tener su origen en las
ideas mismas y que acomparfian habitualmente a las ideas capitales de nuestro discurso. Los
ademanes, por su parte, también sonimportantes. Al decirademanes-en oratoria- nos limitaremos
alosmovimientosde los brazosylasmanos. Estasnodebenapoyarse sobre lascaderas nitomarse
delaropa. Tampoco deben permanecer cruzadas detras o sobre el vientre, nimucho menosenlos
bolsillos. Los brazos deben caer naturalmente junto al cuerpoy moverse conarmonia y libertad.
El movimiento de un brazo debe tener coordinacion con el desplazamiento del otro. Los
ademanes también tienen sus vicios. No deben ser angulosos ni tajantes, sino mas bien curvosy
elegantes; suavesy norapidosy tampoco redundantes.

En cuanto a las manos, la practica nos ensefiara dénde colocarlas en cada
oportunidad y s6lo cuando nos olvidemos de que las tenemos, las manejaremos con mayor soltura.
Recordemos siempre que no tenemos que hablaren publico con un jabdninvisible entre nuestras
manos, ademan éste muy comun en varios oradores.

Il. EL PUBLICO
Il. 1.- Generalidades :

El dltimo elemento fundamental de latrilogia oratoria (T.O.P.) que hemos dejado para
tratar ahora es el publico, tan importante como los dos anteriores: el tema'y el orador.

Los retdricos clasicos ya conocian los modos de reaccidn de los jueces y de los
espectadores y daban a eso una superlativa importancia. Por tal razon fueron los promotores de
algunas de las leyes que la psicologia social actual ha sistematizado y perfeccionado.

Aristételes sabia perfectamente que el pensamiento de los oyentes podia ser
modificado por las pasiones o sentimientos, y sabia también que en presencia de determinados
auditorios eradificil acudir ala ciencia para sacar argumentos convincentes, porque el silogismo
o pensamiento deductivo es adecuado sélo aquienestienen el habito de ladialéctica, mientrasque
para la multitud es preferible -decia el filésofo- usar la ejemplificacioninductiva.

Il. 2.- Psicologia del Auditorio

Sociolégicamente se sabe con certeza que el hombre actla en privado de acuerdo
con sus propios motivos, pero que en grupo -como lo es un auditorio- adopta formas de
comportamiento de conjunto, totalmente distintas a las anteriores.

Ya vimos en el capitulo | que los fines de la elocuencia u oratoria son ensefiary
aprender, persuadir, conmovery agradar. Todo orador debe estar persuadido de cual o cuéles son
los fines que su discurso persigue y deberd estar en condiciones de crear estimulos psiquicos a
través de sus palabras, su accion, suvoz y otros recursos. Las respuestas de los oyentes a esos
estimulos deben ser siempre las que el orador pretende, buscando siempre que sea laaceptacion
enlugar del rechazoo la indiferencia. Esa aceptacion no podra lograrse si el disertante no penetra
en el alma de su auditorio, llegando incluso a “trabajar -en el buen sentido de la palabra- sobre las
estructuras sentimentales, volitivas o ideolégicas del mismo.

Es por demas dificil tratar de convencer a un auditorio de algo que no acepta o
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quiere escuchar, pues eslogico que pretenda siempre recibir lo positivo o bueno (paraél) en lugar
de lo negativo o malo. EIl publico siempre tendra sus propios mecanismos de defensa para
“digerir”lo que recibe del orador.

La investigaciéon socioldgica ha llegado a demostrar que muchas veces el
sentimientoy la pasion privan sobre larazon (ya sea en el pablico reducido o en la multitud o masa)
y eso hace que los conductores traten de obrar sobre el aspecto sentimental de sus oyentes.

Resumiendo este punto, podemosdecir que:

1) Todo publico (grande o chico) difiere del individuo aisladoy tiene modalidades propias.

2) Generalmente su actitud inicial es expectantey no de oposicion. Luego, de acuerdo
al discursorecibido, lo aceptara, rechazard o demostrara indiferencia.

3) Hay unaresistencia -conciente o no- a salir del propio modo de pensar, sentir o querer.

4) Pretende siempre escucharlo positivo para su vida y deformaraen sentidofavorablelos
mensajes negativos.

5) En el puablico (grande o chico) priva el sentimiento sobre la razén.

6) Para poder atraerlo al mundo de susideas, el orador debe indefectiblemente penetrar en
el almadel auditorio.

En los préximo puntos haremos una diferencia sobre los dos tipos de auditorios que
podemos enfrentar: la multitud o masa y el publico (a secas). Llamaremos con el altimo nombre a
ungrupo relativamente reducido. Tanto el uno -lamultitud- como el otro -el publico- tienen sus propias
normas de comportamiento. Eso eslo que veremos a continuacién.

11.3.- La Multitud o Masa :

Manifiesta tipos de conducta y creencias comunes. El individuo como tal
desaparece y actla dejando de lado sus propias opiniones y es vorazmente absorbido por los
sentimientos o ideas colectivas que, muchas veces, pueden hasta no coincidir con las propias.

El hombre es ganado por el sentimientoy esincapaz de razonar segun sus propias
convicciones, aceptando -sin ningun tipo de analisis- el discurso que recibe.

Es por esa razén que la oratoria para las masas apunta hacia las grandes ideas
colectivas aceptadas por el grupo, se expresa en su lenguaje y se aparta de toda disquisicion
racionalista. Para la masano hay razonamiento posible. Esta demostrado que para un individuo
aislado términos como “imperialismo”, “capitalismo”, “confort”, etcétera, tienen un sentido
conceptual muy distinto al de la multitud que sustituye la actitud intelectual por la instintiva.
Una muchedumbre es capaz de recibir con agrado hasta las mas descabelladas y utépicas
promesas formuladas por algin demagogo que, en su fuero intimo, rechazaria de plano.

Los socibélogos no se han cansado de escribir sobre la psicologia de las masas
yaunhoy se trata con esfuerzo de escudrifiar dentro de sualma. Sontambién actitudes manifiestas
de las multitudes la intolerancia, el orgullo, y lasusceptibilidad enfermiza.

Sin irme muy lejos, puedo ejemplificar lo dicho con losincidentes ocurridos en
las canchas de futbol de todo el mundo que a diario podemos ver por television. (Un caso lider fue
el que ocurrid a principios de los '90 en un partido entre BocaJrs. -Argentina-y ColoColo-Chile-). Tipica
actitud de comportamiento de masa (no emitiré juicio de valor sobre su génesis). Tampoco escapa
a nuestro recuerdo el incidente ocurrido, hace ya varias décadas, en un estadio de futbol
centroamericano que desencadend una guerra entre dos naciones (El Salvador y Honduras).

¢, Como actia unorador ante la multitud? Larespuestaa esteinterrogante deberia
ser: “aplicando los principios aprendidos hasta ahora, con verdad, sinceridad, etcétera”. La



realidad nos demuestra que en estos casos -muchas veces- se ignoran los principios
fundamentalesde laretdrica, valiéndose el orador de su palabra -alin sinverdad- para penetrar en
la mentalidad colectiva de la masa que se dejara llevar por la emocién y no por larazon.

Il. 4.- El Publico Reducido

Dijimos que llamariamos publico (a secas) a un grupo reducido de personas.
Este grupo, a diferencia de la multitud, conserva su propia personalidad y espiritu critico.

Normalmente el publico se concentraen unlocal cerrado y porlo general escucha
o participa de la disertacién sentado. Su intelecto priva sobre la emociény sundamero es variable.
Puede ser una limitada cantidad de alumnosde unaclase o un gran auditorio ubicado enuna sala
de espectaculos. A pesar de que lodenominamos en el titulocomo publico reducido, la diferencia
con la multitud no radica en el nUmero de personas, sino mas bien en su actitud psicoldgica con la
cual participan del acto.

Es probable que, como un hecho aislado, aparezca entre el publico algun oyente que
presenta los rasgos psicoldgicos de lamasa y viceversa, pero la norma general priva sobre estos
casos excepcionales.

Y ante este tipo de publico, ¢, qué actitud adopta un orador? Es probable que el
disertante haga uso de algun recurso psicolégico para persuadir, agradar o conmover a su
auditorio, pero es cierto que adoptard una actitud equilibrada y racional porque, a diferencia de la
masa, el publico espera que sea de esa forma.

Il. 5.- Reflexion :

Cualquierasea eltipo de auditorio ante el que debamos disertar (multitud o pablico
reducido), podremos optar por elegir una postura de subjetividad u objetividad. En el primer caso -
si somos subjetivos- nos emplazamos dentro de nuestro propio mundo y esperamos que el auditorio
lo acepte plenamente. De la otra forma, en cambio (si mantenemos un criterio objetivo ), nos
instalaremos en el mundo del auditorio. Si el orador adopta este Ultimo significa que piensa, siente,
vivey hablacomo sifueracadauno de susoyentes, y les envia el mensaje que ellos esperan (el que
satisface sus necesidades). Segun Sarret y Foster un buen orador es por lo general objetivo.

Comomuchasveceslosintegrantes del auditorio no pueden expresarse verbalmente
estan esperanzados en que el orador vuelque sus propios pensamientos. Elhecho de que el disertante
se torne en reflejo de sus espiritus entusiasma a los oyentes y, entre ellos, se transmiten ese
entusiasmo, produciéndose unaverdaderareaccién en cadena.

Siconcretamoslodichorecién, el disertante estaraenfrancaventaja paralograruna
mejor penetracion en el auditorioy podra convencerlo (persuadirlo) de lo que él estdavalando con sus
palabras. La persuasion no es otra cosa mas -como ya se dijo en el capitulo I- que hacer coincidir
el razonamiento del orador con el de su publico.

Esmuy dificil -casiimposible, diria- que el que habla puedallegar aconvencer sino
ejerce cierto tipo de liderazgo (intelectual) sobre sus oyentes.

Esta autoridad (conocimiento profundo de la materia expuesta), es fundamental
paradirigirse aun auditorioy nosdara indefectiblemente el citado liderazgo. Logrado esto, podremos
decir que el discurso penetrard totalmente en el alma de nuestro auditorio, que es lo que todos
anhelamosy habremos concretado nuestro fin.

Definiciones : (de la pagina 132).

Ceceo: Pronunciar, por vicio o defecto, la "s" como "c" (en Espafia, con sonido "z"). En nuestro pais no se nota.
Seseo: Pronunciar, por vicio o defecto la "c" (sonido "z" en Espafia), como "s". En nuestro pais no se nota.
Sigmatismo: Repeticion frecuente de la "s". Pat. Imposibilidad p/ pronunciar la "s". Bisbiseo: musitar, susurrar,
hablar entre dientes.  Tartajeo: hablar pronunciando torpemente las palabras o trocando las letras, a causa de un

impedimento en la lengua. Sibilante: que siba o suena a semejanza de un silbo.
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Anexo 1: LECTURA Y COMPRENSION

Enlos paisesméas avanzados desde hace varias décadas que se viene hablando de
cOmo mejorar nuestros habitos de lectura. En nuestro pais, en cambio, esto es mas reciente.

Se haescrito mucho al respecto, desde adecuados métodos de lecturaveloz hasta
las falaces recetas milagrosas, pero lo cierto es que ya contamos con bibliografia seriay adecuada
parapoder consultar.

Mencionamos en el capitulo Ill, pagina 78, que "leer sin asimilar es lo mismo que
nada" ytambién dijimos que eraimprescindible "leer para aprender en lugar de leer por leer".

Ahora preguntémonoslo siguiente: ¢ hemos medido algunavez nuestra capacidad
paraleer? Sinconsiderarme un vidente, me atreveria a afirmar que en la mayoria de los casos la
respuesta es no. Pues bien, nunca es tarde para eso y lo podemos hacer ya mismo. Tomemos un
texto cualquierade algunlibro (que no contengailustraciones ni graficos) y leamos silenciosamente
durante tres minutos exactos. Luego contemos el nimero de palabrasleidas durante ese tiempo. Los
expertos en el temadicen que un lector es considerado como "rapido” si es capaz de leer entre 300
y 350 palabras por minuto. Si nuestro promedio esté por debajo de esas cifras es evidente que
tenemos algunas deficiencias paraleer bien. Pero esimportante saber que podemos corregir esos
erroresy mejorar nuestros habitos de lectura.

Esunerrormuy comuantratar de leer palabra por palabra, hay que tomar conlavista
en forma global oraciones o parrafos enteros. Los movimientos cortos de los ojos nos dan lentitud,
por otro lado, si abarcamos grupos de palabras efectuaremos muchos menos movimientos con los
ojos y eso facilita nuestra tarea.

Otra regla importante es no pronunciar las palabras y evitar que nuestros labios -
inconcientemente- hagan lo mismo. La vista debe avanzar, siempre avanzar y nunca retroceder,
tratando siempre de estar adelante de lo que estamos mirando en ese momento. No hay que detenerse
nivolverunay otravez sobre lamismalinea. Laventajade estar adelantados radica-entre otras cosas-
en el hecho que estaremos preparados para recibir con antelacién los signos gramaticales (puntos,
comas, etc.).

Es obvio también que un ambiente mal iluminado o poco ventilado nos llevara a
efectuar movimientosinnecesarios. Ese hecho, que parece taninsignificante, es causal de demora
enlalectura (comprobado experimentalmente).

Perode nadanosserviraleer conrapidez si no le agregamos otro factor fundamental:
la comprension de lo que estamos leyendo.

Para saber si nuestro grado de comprension es o ho bueno, deberemaos, luego de
leer unapégina o capitulo, estar en condiciones de repetirlo con nuestras propias palabras. Sinuestra
capacidad pararesumir es pobre, tendremos que mejorarla. Unaformade hacerlo eslaejercitacion
constante de la duplalectura-resumen, variasveces, hasta acostumbrarnosy transformaresoenun
actoreflejo.

Empecemos ese trabajo con algun material relativamente sencillo y conocido por
nosotros. Luego, con la practica entremos en lecturas mas complejas.

Otro defecto muy comun en el lector poco acostumbrado a hacerlo es la ausencia
de unaverdadera actitud critica sobre lo que esta recibiendo a través de la lectura, aceptando todo
lo leido como una verdad absoluta (y no siempre es asi). Para poder leer con ese criterio l16gico
deberemos primero, entender totalmente el problema que nos esta planteando el autor; luego
tendremos que estar en condiciones de determinar cuales problemas fueronresueltosy cualesnoy,
finalmente, distinguir los datos o hechos reales vertidos de las netas opiniones del escritor.

No quiero ser reiterativo ni monotematico, pero es obvio que nuestra capacidad
de comprension estaraligada directamente a nuestro vocabulario (semantica, capitulo ). Palabras
desconocidas entraran por un oido u ojo y saldran por el otro sin quedar registrado su significado
en nuestro cerebro.  Para solucionar este problema, los remito al diccionario de la pagina 151,
donde -luego de una explicacién técnica sobre su uso- nos encontraremos con mas de quinientas
palabras en dos secciones, una, sin definicion, y la otra, con su significacion.
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Anexo 2 : TIPOS BASICOS DE DISCURSO PUBLICO

Como yadijimos en el capitulo | -pagina 26 de este libro- el hombre al comunicarse con
suspares puede hacer dos cosas: expresar enformaindividual un mensaje aungrupo de personas
que, sinintervenir enlaexposicién, lo escuchan, o bien, enviar su mensaje conlaparticipacién activa
del auditorio, buscando ambos -a través del debate- una opinién o decisién comun.

Enel primerodelos casoslaoratoriaesindividual yenelsegundo, deliberativa odegrupo.
Ambostipos de oratoria tienen sus propiasreglasytécnicas. En el primertipo se maneja el concepto
de exposicion y en el restante la discusién.

Ya se dijoque enlineas generales existe la elocuencia sentimental o evocativa, artistica,
politica, forense, religiosa, militar, didacticay técnica.

Estos grupos, a su vez, permiten clasificaciones mas especificas y, a excepcion de
la oratoria sentimental o evocativa, se puede decir que el resto esta incluida dentro de areas
profesionales o bienvocacionales.

Esta demostrado que laelocuencia sentimental es la mascomuinen nuestraviday abarca
una gama de discursos en la que se diferencia claramente uno del otro pero que todos tienen entre
siuncomundenominador, comolo eslaalabanzao el realce de algtn valorfiloséfico, ola exaltacion
de personas o hechos.

Es muy comun caer en el vicio de las “frases hechas” cuando debemos usar de la palabra
empleando ese tipo de discursos. Creo -muy profundamente- que la legitimidad y sinceridad de
cualquier pieza oratoria esta dada por el hecho de hablar sélo con el cerebro o con el cerebroy
el “corazén”. Es precisamente en este Ultimo caso donde se percibe el verdadero sentimiento del
orador.

LAORATORIA INDIVIDUAL

Muchos autores han tipificado la oratoria individual de la siguiente manera: conferencia,
discurso conmemorativo, inaugural, de presentacién, de bienvenida, de ofrecimiento, de aceptacion
o agradecimiento, de despedida, de augurio, de sobremesa, de brindisy el discurso funebre.
Veamos en forma esquematica cada uno de estos tipos de discursos individuales.

a) Conferencia :

Se la conoce también con el nombre de disertacion y es muy usual en nuestros dias.

Partimos aqui del supuesto de que el conferenciante es un experto enlamateriaqueletoca
desarrollar, por lo tanto debe conocer en profundidad el asunto a tratar. También debe evaluarla
necesidady oportunidad deltemaa exponery, por supuesto,como entodoslos casos, unacabado
conocimiento del publico y del ambiente en el cual va a disertar.

El tipo de publicole marcara claramente cudl sera sulenguaje, tonoy estilo, pero el orador
deberaser conciente de cémo vaafundamentar sus argumentosy cdmo rebatird cualquier opinion
opuesta a la suyao erronea. Si al término de la conferencia el publico puede preguntary opinar
se la denomina conferencia abierta o foro yentra en la clasificacion de oratoria deliberativa.

b) Discurso conmemorativo
Es muy dificil que se conmemore algo sin que haya un discurso que se refiera ala
ocasion.

Al elaborarlo se tiene siempre en cuenta el hecho histérico evocado o la figura
histérica que lo produjo o protagonizé. Se trata de cortar el olvido entre elacontecimiento
y nosotros. Porlo general alaban o repudian algin hecho y tienden a formar una concienciacoman.
También se busca apelar alos sentimientos del auditorio e incitarlo aobrar como lafigura evocada
0 en pos de repetir -0 no- el acontecimiento.
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c¢) Discurso inaugural

Recurrimos a él cuando hay que proceder ala entrega (al publico) de una obra de interés
general. Puede ser un edificio, un local, un busto, lapida, placa, la apertura de un congreso u otro
tipo de encuentro, labotadurade una nave, una piedrafundamental, etcétera. Lasreglas sugeridas
son: referenciar la importancia de la obra; reconocer a los autores, gestores o inspiradores;
destacar los beneficios potenciales de la obra; agradecimientos correspondientesy votos de bien
y esperanza.

d) Discurso de presentacién

Lapresentacién de un orador al pablico recibe también este nombre. Hemos visto ya en
detalle cdmo se introduce el disertante al auditorio (capitulo I, pagina 51), por lo que sugiero
al lector que recurra a esa seccion de este libro.

e) Discurso de bienvenida

Un visitante o invitado esrecibido con este tipo de discurso. Sus reglas sugeridas son:
saludo al recién llegado; valoracion de la importancia de su presencia en el lugar; deseos de
permanencia gratay Gtil paralos presentes.

Debe ser-como el anterior- de corta duracion tratando de mantener un estiloque destaque
la cordialidad, sinceridad y calidez de los que lo reciben.

f) Discurso de ofrecimiento

Lo empleamos cuando hay que ofrecer alguin cargo, premio o cualquier otradistincién. Las
ideas madre sugeridas, son: razén por la cual se ofrece el premio o cargo; agrado por la ocasion y
reconomimiento de los presentes; augurios en el nuevo cargo o por otros logros; entrega del premio
0 puesta en posesion del cargo.

Puede incluir algun gesto tipico de la personalidad del receptor y debe ser conciso.

g) Discurso de aceptacion o agradecimiento

Si bien se trata de distintas ocasiones, las ideas a desarrollar son similares: sentido
reconocimiento por recibir el premio o designacion; cita de las personas que coparticiparon enellogro
del mérito; aceptacién del regalo, titulo o mencién como simbolo en nombre del grupo colaborador
o al que pertenece; deseos de responder con honor al puesto o premio.

Debe ser natural y con mucho sentimiento.

h) Discurso de despedida

La ocasion para su empleo es obvia, y es importante que destaque: alabanza del
compafieroocamarada con el cual se compartié el puesto, empleo olugar deresidencia; narracion
de algun hecho oanécdota que llame alareflexién de todos; promesa de recuerdo perpetuo. Esuno
de los discursos en los cuales se debe destacar més el grado de emocién y sinceridad.

i) Discurso de augurio

Lo empleamos durante algun cumpleafios, boda, aniversarios, o alguna fecha de especial
significacién parael grupo.

Durante su elaboracién no deberiamos omitir: el motivo de la reunién; la alegria por el
acontecimiento y deseos de bien para los protagonistas u homenajeados. Tampoco debe ser
extenso.

j) Discurso de sobremesa

Mal se cree que es un discurso en el cual solo se expresan chistes. Puede también ser
serioy eso vade acuerdo con la personalidad del orador, el motivode lareuniony el tipo de
auditorio presente. No tiene reglas sobre ideas estrictas, puesla ocasion nos llevara a elegirlas,
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pero puede bien conteneralguna observacién hecha durantela reunion, algina anécdota personal
0 experiencia vivida, algun chiste o historia ocualquier otro tema que noesté fuera de contexto
con el encuentro.

Esfundamental que el orador capte previamente el estado de &nimo de los presentes para
evitar quedar descolocado.

k) Brindis :
No debe serlargoy debe estar referido al motivo de lareunidény expresarvotosde ventura
futura.

) Discurso fanebre

En el pasado formaba parte de los ritos y ceremonias funerarios. El més clasico es
aquél que se pronuncia junto al cuerpo, y porlogeneralincluye: sentimiento de dolor por lapérdida
de lapersonafallecida; idea religiosa o filésofica sobre la universalidad de la muerte; exaltacion
de la obra yvirtudes del difunto; incitacion aimitarlo en sus virtudes y hazafias; consuelo para
todos (familiares y amigos); despedida al amigo.

Debe estar saturado de misticismo y solemnidad. La circunstancia asi lo exige.

I) Discurso radial _:

El orador debe tratar de desterrar la idea de los “miles de oyentes” pues, aunque asi sea,
los grupos junto a los receptores no son realmente numerosos. Es evidente que el microfono (o
camara televisivatambién) tiene un efecto paralizante que hay que superar. Hay que tener siempre
presente que el publico no nos puede very por lo tanto estamos en desventaja pues no podemos
mover el cuerpo ni gesticular. El Gnico arma que nos queda es la palabray es en este tipo de
discursos cuando mastenemos que cuidar ladiccién, ritmo, volumen, entonaciény todolo que se
refieraanuestravoz, porser el Unico elemento con el cual llegamos al auditorio. No hay que olvidarse
del micréfono y tratar de mantenernos a veinte o treinta centimetros de él. Laidea de que se le
esta hablando a un amigo es un buen recurso para mantener el tono cordial minimizar el miedo
oratorio.

m) Discurso televisado

La radio nos permite el discurso leido (con muchanaturalidad), latelevisién, encambio,
nosobligaa improvisarya que sibien en determinadas circunstancias es posible leer, porlogeneral
rige el principio de laimprovisacién, puesle damasnaturalidad y vida al discursoy alatransmision.
Igual que en el discurso por radio, aqui hay que mantener el tono de charla habitual. Si se emplean
apuntes o guiasrige el mismo criterio que paralos otros discursos: no hay que ocultarlos al publico.

Los movimientos y gestos también deben ser naturales y si se trata de una entrevista es
conveniente haberacordadoentre las partes -entrevistador y entrevistado-lostemasy preguntas que
se trataran durante la audicién (este mismo criterio rige para la entrevista radial).

LAORATORIADELIBERATIVA

Se la denomina también oratoria de grupo y abarca todas las formas (de elocuencia) en
las que participan activamente dos o méas personas. Losfudamentosy opiniones se tratan através
de la discusion (no confundir esta palabra con enfrentamiento o pelea, sino como intercambio de
ideasy opiniones, fundamentando cada punto de vista).

Los tipos mas comunesde oratoria deliberativa son: laconversacion (formal oinformal);
la entrevista (periodistica, comercial, laboral, etc.); ladiscusion en grupo (de estudio, de comité,
gremiales, juntas, etc.); la discusion ante el publico, el simposio, el debate y el foro.
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a) La conversacion

Autores norteamericanos y algunos europeostratan de estableceren sustrabajos normas
mas 0 menos rigidas para la conversacién humana. Nosotros, los latinos, nos resistimos un
poco a esarigidez porque somos de caracter mas espontaneo.

Para no entrarenunadiscusionbizantina es conveniente recordar que paralaconversacion
-formal o informal- rigen los mismos principios oratorios que para cualquier tipo de discurso.
Obviamente unacharla entre amigos (informal) nos permitira unlenguaje mas familiar que unacharla
de trabajo o reunién de gabinete, por ejemplo.

Respetando las reglas fundamentalesde la oratoria nos podremos introducir sintemores
en el mundo de la conversacion, cualquiera sea su tipo.

b) La discusién en grupo

Es uno de las formas mas comunes de oratoria deliberativa.

Setratadel caso enque ungrupono muy numerosos debate untema con el objeto detomar
una decision luego de un previo andlisis.

Generalmente alguiendirige la conversaciony presenta cada asunto o problema atratar por
el grupo, dirige el analisis y orden de las exposiciones y ayuda a encontrar la solucion sometiendo
el asunto a votacién (si fuera ese el caso).

Los participantes intercambian ideas entre si y pueden formular preguntas individuales
a sus colegas o al grupo y en muchos casos producen breves exposiciones y mociones.

Estetipode oratoriase daporlogeneral enlas reunionesde funcionarios publicos, reuniones
castrenses, de directores de empresas, de comisionesdirectivas, reunionesde profesores, etcétera.
En ellas no hay publico y permite un amplio intercambio de ideas.

¢) La discusién ante el publico

A este tipo de oratoriase la denomina también “mesaredonda”. Dirigidos por unconductor
omoderador, un grupo de nomas de siete uocho personasdiscute determinado tema con el publico
tratando de no darle la espalda.

El moderadorpresentaeltemayalosoradores. Al finalizarlareuniénrealiza-conlamayor
imparcialidad- un resumen de las conclusiones obtenidas.

Cada orador expone su puntodevista y no hay reglasestrictas pues estetipode reuniones
estd encuadradadentro de ladeliberacion informal.

d) Simposio :

Dentro de tiempos preestablecidos, los oradores exponen sus discursos sin discutir entre
si.

La finalidad del simposio no es debatir, sino explicar determinado tema a través de
verdaderos expertos en determinados campos profesionales o técnicos.

El director de la reunion es por lo general una autoridad en la materia y se limita a explicar
el motivodelasesion y eltema a tratar, presentaalos oradoresy les cede la palabra estableciendo
el nexo entre unoy otro. Por lo general el auditorio no participa durante las exposiciones.

El director también en este caso realiza un resumen sobre lo tratado.

Hay simposios enloscuales cada orador toma un aspecto parcial del temao bien participan
oradores con distintos puntos de vista sobre el mismo.

Algunas vecestambién se puede efectuar un panel entre los disertantes o abrirladiscusion
con el publico presente. Eso queda a criterio de los organizadores.

e) Debate:

En él participan oradores que mantienen una posicién afirmativa frente a una postura
y otros que sostienen la contraria. Se realizafrente aunpublicoy en este casotambiénlos conduce
undirector.
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Es condicionindispensable que el debate se centre en una sola proposicion que alavez
sea claray precisa.

Este tipo de oratoria deliberativa es muy comdn en los colegios y universidades
norteamericanas y esta sometida a estrictas reglas de procedimiento. Estas normas puntualizan
las obligaciones delas partes (los que afirmany los que niegan) y lamecénicay detalles del debate.

La deliberacién esabiertapor el director o coordinador y habla-enformaalternada- un orador
de cada posicion.

f)Eoro

Cualquierformade elocuencia enlaque participael pablico se denomina foro. Se utiliza para
complementar las anteriores formas mencionadas de oratoria: la conferencia, la discusion ante el
publico o bien combinaciones de los procedimientos citados.

Puede suceder acualquiertipo de discurso. El directorrealiza las presentacionesderigor,
abre el acto, anuncia eltema y explicaque al concluirlaconferencia, panel, simposio, debate, etc.,
el publico podré participar.

El coordinador explica las reglas de las preguntas y tratara a la vez de crear un clima de
confianza con el auditorio. podra también encauzar las preguntas o recibirlas por escrito y
reformularlas a losoradores. Conmuchotacto, sabra tambiénanunciar que el tiempo se haacabado
y que sélo restan dos o tres preguntas mas para finalizar el foro y les cedera la palabra a los
interrogadores en el orden preestablecido.
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AUTOEVALUACION CAPITULO V

1) Enumere las cualidades de una buena voz.

2) ¢ Qué puede decir sobre las pausas y silencios?

3) ¢ Por qué es también importante la acciéon?

4) ¢ Qué cuidados debe tener acerca de la accion?

5) En general, ¢,como debe actuar el orador?

6) ¢ Como debe hacerlo cuando habla de pie?

7) ¢Y si esta sentado?

8) ¢ Qué consejos daria respecto a los gestos y ademanes?

9) ¢ Qué demostro la sociologia respecto al sentimiento del publico?
10) ¢ Existen diferencias entre un publico reducido y una multitud o masa?
11) Hable sobre el publico reducido.

12) Haga lo mismo con respecto a la multitud o masa.

13) Para hacerlo bien, ¢ usted disertaria con objetividad o subjetividad?

14) Aparte de un buen grado de persuasion, ¢,qué otra condicion debera ejercer el orador sobre su
publico?

15) Sin recurrir al minidiccionario (anexo general 1), trate de definir las siguientes palabras:
agnéstico, anacoreta, animadversion, apéstata, coetaneo, conspicuo, plausible, denostar, nepo-
tismo, ortodoxo.

Construya oraciones con cuatro de ellas.

16) De la lista de palabras del anexo etimologia y semantica, escriba el significado de las
siguientes raices grecolatinas: hipo, ultra, etno, gamia, estesia, grama, gali, hecato/hecto, hiper,
eno.

Escriba una palabra con cada raiz.

17) Escriba el concepto de las siguientes palabras: (mencionando las raices de su formacién).

- hidroterapia

- ornit6logo

- pterodactilo

- onomatopéyico
- heliotrépico

- megaterio

- rinoceronte

- dinosaurio

- dinornis
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a) Generalidades :

Antes de proceder a dar las instrucciones sobre este diccionario en particular
(dividido en dos secciones) seria importante hablar brevemente respecto al uso de diccionarios
en general. Es sabido que éste es el libro basico para el estudio de cualquier idioma. Es
fundamental que todo lector cuente con uno muy bueno en subiblioteca, pues en él encontraremos
sobre las palabras -entre otras cosas- lo siguiente:

1) Sumorfologia o estructura.

2) Suortografia.

3) Su etimologia, o sea, su origen y procedencia.

4) Su sinénimo, anténimo y parénimo.

5) Sus distintas acepciones o significados.

6) Sus funciones gramaticales.

7) Su sentido figurado.

8) Datos, geogréficos, historicos, cientificos, etcétera.

El uso frecuente del diccionario sin dudas ampliar4 sustancialmente nuestro
vocabulario. Reiterando lo expresado en el capitulo | y a lo largo de la obra quisiera recalcar que
cuando escuchemos alguna palabra nueva o desconocida (para nosotros) no la dejemos pasar.
Marquémosla con lapiz en el texto o anotémosla en el cuaderno de trabajo. Antes de recurrir al
diccionario tratemos de ver si conocemos su significado, fuera y dentro del contexto en el cual la
encontramos.

b) Consejos para su uso _: (desarrollo de la ficha, cuestionario).

Encontraremos las mismas palabras (seleccionadas a lo largo de siete afios
durante el dictado de los cursos) en dos secciones: la primera, donde figura el vocablo solo, es
decir, fuera de contextoy sin ninguna definicién asu lado. Es mucho mas dificil razonar el concepto
de una palabra que esta fuera de su contexto, pero es importante hacerlo para analizarnos mejor
(sin autoengafios). Parala primeraseccién hemos elaborado la siguiente ficha: (cada una contiene
cuatro palabras, con su respectivo nimero, en el anverso y en el reverso figura un pequefio
autocuestionario). Ejemplo de la ficha nimero 1.

(anverso) (reverso)
Enunciado Autoanalisis para cada una de las palabras

MINIDICCIONARIO (*) 1) ¢La escuché o lei alguna vez?
Si (seguro). Creo que si.
Ficha N° 1: No (seguro).  Creo que no.
Palabra Respuestas ' ~ Norecuerdo
_ 2) Circunstancia en que la escuché o lei:
Aberracion: . .
libro radio
135 Detractor: r.sivzs.ta television .
diario conferencia
269 |Inconmensurable: conversacion  mixto
3) Concepto general de la palabra.
403 Poliandria: 4) Definicion mas aproximada posible
(y otras acepciones).
(*) No usar la ficha, responder en hoja aparte. 5) Ejemplo dentro de una oracion.
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Laficha N°2 contendra las palabras 2, 136, 270y 404 y asi sucesivamente hasta
llegar alalaficha N °134, que contendra los términos 134, 268, 402 y 536.

Se trata de una forma arbitraria de selecionarlas: tomamos los 536 términos del
diccionario, dividimos ese namero por 4 (cantidad de palabras por ficha) y obtenemos 134, que es
la cantidad de fichas disponibles. Cada uno las seleccionara a su manera, esta es la modalidad
gue se emplea en los cursos presenciales.

Ya podemos comenzar. Pasemos a la hoja siguiente, seleccionemos algunos de
los términos solitarios y respondamos a las preguntas del cuestionario de la ficha. Suerte.

En la segunda seccién figuran las palabras con sus definiciones y es alli donde
podremos obtener la respuesta a nuestros interrogantes.

En el diccionario figuran algunas pocas palabras sin la definicion (que es obvia),
pero se destaca su fonética porque cotidianamente se pronuncian mal. Por ejemplo: borceguies,
cényuge, quiniela, zutano.

El criterio de seleccién de palabras fue netamente empirico, en base a los cursos
presenciales. Durante las clases se analizaban ciertos vocablos que solian leerse o escucharse
atravésde los medios de difusion. Sihabia un 70 % de alumnos que no acertaba inmediatamente
con el concepto adecuado, se la incorporaba a una libreta, que fue la base de este peculiar
minidiccionario. Hay casos en los cuales sélo figuran las acepciones mas comunes de las
palabras y no todas.

Me arriesgaria a decir que el 98% de las palabras de este diccionario fueron
escuchadas o leidas en alguna oportunidad. Es muy probable que no hayan sido retenidas por
nuestro cerebro precisamente porque desconociamos su significado. El 2% restante esta formado
por palabras mas inusuales, como abraxas, carambano, Pantagruel , siringa y otras pocas.
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Primera Seccién : Términos Fuera de su Contexto _ (sin definiciones)

001 Aberracion: 051 Apostata: 101 Conjurar: 151 Eclecticismo:
002 Aberrante: 052 Apostrofe: 102 Conjuro: 152 Ecléctico:
003 Abismal: 053 Apostrofo: 103 Conmensurable: 153 Ecuanime:
004 Ablacion: 054 Apoteosis: 104 Conminar: 154 Ecuménico:
005 Abolengo: 055 Aprehender: 105 Connivencia: 155 Efemérides:
006 Abominable: 056 Aprension: 106 Conspicuo: 156 Egregio:
007 Abraxas: 057 Aprioristico: 107 Constrefiir: 157 Ejido:

008 Abstruso: 058 Arenga: 108 Consuetudinario: 158 Elfo:

009 Abyeccion: 059 Arengar: 109 Contemporaneo: 159 Elipsis:

010 Abyecto: 060 Ascético: 110 Contingencia: 160 Elite:

011 Acendrado: 061 Asequible: 111 Controversia: 161 Elucubrar:
012 Acicate: 062 Asercion: 112 Contubernio: 162 Empatia:
013 Acucia: 063 Atavico: 113 Contumacia: 163 Empirico:
014 Acuciar: 064 Avasallar: 114 Contumaz: 164 Enardecer:
015 Acucioso: 065 Aversion: 115 Contumelia: 165 Endilgar:
016 Acuidad: 066 Axiologia: 116 Conyuge: (*) 166 Enjundia
017 Adolecer: 067 Axiologico: 117 Cosmovision: 167 Enjundioso:
018 Afasia: 068 Axioma: 118 Coterraneo: 168 Entelequia:
019 Aforismo: 069 Axiomatico: 119 Coto: 169 Entrafiable:
020 Afrenta: 070 Bacanal: 120 Dadiva: 170 Epifania:
021 Afrentar: 071 Banal: 121 Debacle: 171 Epigono:
022 Agnosticismo: 072 Barruntar: 122 Defeccion: 172 Epistemologia:
023 Agnostico: 073 Bastardo: 123 Deleznable: 173 Epitafio:
024 Albur: 074 Bizarro: 124 Delfin: 174 Epitome:
025 Alegar: 075 Borceguies: (*) 125 Denigrar: 175 Epoénimo:
026 Alegoria: 076 Bucodlico: 126 Denostado: 176 Epopeya:
027 Alegorico: 077 Burdo: 127 Denostar: 177 Erario:

028 Allende: 078 Cadtico: 128 Denuedo: 178 Eructar: (*)
029 Ambages: 079 Capear: 129 Desdén: 179 Esbirro:

030 Ambiguo: 080 Carambano: 130 Desidia: 180 Escatolégico:
031 Anacoreta: 081 Carisma: 131 Desparpajo: 181 Escéptico:
032 Anacronico: 082 Catarsis: 132 Déspota: 182 Escicion:
033 Anacronismo: 083 Caterva: 133 Despotismo: 183 Escolastica:
034 Analogia: 084 Celeridad: 134 Desvastar: 184 Espurio/Espureo:
035 Androgino: 085 Cenotafio: 135 Detractor: 185 Estereotipo:
036 Anfora: 086 Chauvinismo: 136 Devanar: 186 Eufemismo:
037 Anglofilo: 087 Cipayo: 137 Diéaspora: 187 Evento:

038 Anglofobo: 088 Circunloquio: 138 Diatriba: 188 Eventual:
039 Animadversion: 089 Coadyuvar: 139 Dicotomia: 189 Exacerbar:
040 Anodino: 090 Coercer: 140 Difamar: 190 Excluyente:
041 Anomalo: 091 Coetaneo: 141 Dilacion: 191 Exégesis:
042 Anorexia: 092 Cofradia: 142 Diletante: 192 Exegeta:
043 Anquilosado: 093 Cohibir: 143 Dipsémano: 193 Exhaustivo:
044 Antinomia: 094 Colegir: 144 Discernimiento: 194 Exiguo:

045 Antitesis: 095 Colofon: 145 Discernir: 195 Exético:
046 Antologia: 096 Concomitante: 146 Discrecional: 196 Explicitar:
047 Antonomasia: 097 Concupiscencia: 147 Dispendio: 197 Extemporaneo:
048 Apatia: 098 Concupiscente: 148 Displicencia: 198 Exuberante:
049 Apocaliptico: 099 Conferir: 149 Displicente: 199 Factico:

050 Apologia: 100 Conjuracion: 150 Dogmatico: 200 Falacia:

(*) Solo su fonética, sin definicion.
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201 Falible:

202 Fatuo:

203 Fenecer:

204 Fenecido:
205 Fiat:

206 Filantropo:
207 Filipica:

208 Filologia:
209 Fildlogo:

210 Fitofago:

211 Foraneo:

212 Forense:

213 Franco:

214 Frivolidad:
215 Frivolo:

216 Fruicion:

217 Fuero:

218 Futil:

219 Galimatias:
220 Génesis:

221 Glosar:

222 Gordiano: (nudo)
223 Gourmet:
224 Grandilocuente:
225 Gregario:
226 Grotesco:
227 Hecatombe:
228 Hedonismo:
229 Hegemonia:
230 Hegemonico:
231 Heliogabalo:
232 Hematofago:
233 Herejia:

234 Heresiarca:
235 Herética:

236 Hermafrodita:
237 Hermenéutica:
238 Hermético:
239 Hesitar:

240 Heterodoxo:
241 Heuristico:
242 Hibrido:

243 Hidra:

244 Hipocondria:
245 Hipocondriaco:
246 Hipotesis:
247 Hipotético:
248 Histrion:

249 Histridnico:
250 Holismo:

251
252
253
254
255
256
257
258
259
260
261
262
263
264
265
266
267
268
269
270
271
272
273
274
275
276
277
278
279
280
281
282
283
284
285
286
287
288
289
290
291
292
293
294
295
296
297
298
299
300

Holocausto:
Homeostasis:
Hostil:
Hostilidad:
Huelga:
Iconoclasta:
Ignominia:
Ignoto:
Impavido:
Impeler:
Impertérrito:
Implacable:
Imprecar:
Impudico:
Impune:
Impunidad:
Inclito
Incolume:

Inconmensurable:

Incordiar:
Incordio:
Incunable:
Incuria:
Incurrir:
Indefectible:
Indefension:
Indigente:
Indolente:
Indulgente:
Inefable:
Inerme:
Inerte:
Inescrutable:
Inexorable:
Inextricable:
Infamar:
Infectado:
Inferir:
Infestado:
Infestar:
Infesto:
Inficionar:
Infidencia:
Infligir:
Infringir:
Infundio:
Inherente:
Iniquidad:
Inmune:
Inmunidad:

301
302
303
304
305
306
307
308
309
310
311
312
313
314
315
316
317
318
319
320
321
322
323
324
325
326
327
328
329
330
331
332
333
334
335
336
337
338
339
340
341
342
343
344
345
346
347
348
349
350

Inocuo:
Insidia:
Intangible:
Interregno:
Intransigente:
Intrinseco:
Introspeccion:
Irrumpir:
Irrupcion:
Jeremiada:
Jeremias:
Labil:
Lacénico:
Lascivia:
Letal:

Libido:
Liminal:
Lividez:
Livido:
Lucubrar:
Luadico:
Maniqueismo:
Maniqueo:
Mansalva:
Maxime:
Mayéutica:
Megalomania:
Melomania:
Melémano:
Mendacidad:
Mendrugo:
Menester:
Menesteroso:
Mensurar:
Mentar:
Mero:
Mesianico:
Metafisica:
Metafora:
Misdgamo:
Misdgino:
Mistico:
Mistificacion:
Mitico:
Mitificacion:
Mito:
Mitomania:
Mitémano:
Monocorde:
Mordaz:

351
352
353
354
355
356
357
358
359
360
361
362
363
364
365
366
367
368
369
370
371
372
373
374
375
376
377
378
379
380
381
382
383
384
385
386
387
388
389
390
391
392
393
394
395
396
397
398
399
400

Morigerar:
Musa:
Narcisismo:
Narcisista:
Necropsia:
Nefasto:
Neologismo:
Nepotismo:
Nihilismo:
Nihilista:
Ninfomania:
Nostalgia:
Numen:
Objetivo:
Obsoleto:
Oclocracia:
Ominoso:
Oneroso:
Onirico:
Oprobiar:
Oprobio:
Oprobioso:
Ortodoxo:
Ostensible:
Ostensiblemente:
Palmario:
Panegirico:
Pantagruel:
Pantagruélico:
Paradigma:
Paradoja: Parafra-
sear:
Parafrasis:
Paranoia:
Paranoico:
Paroxismo:
Patético:
Patologico:
Peculiar:
Pentarquia:
Peregrino:
Perfidia:
Perisologia:
Perogrullada:
Perspicaz:
Pertinaz:
Placebo:
Plausible:
Pletoérico:
Pléyade:
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401 Pluto: 451 Rampante: 501 Terapia:
402 Plutocracia: 452 Redivivo: 502 Tesis:

403 Poliandria: 453 Sarcasmo: 503 Transfuga:
404 Poliarquia: 454 Sarcastico: 504 Trashumante:
405 Polifacético: 455 Sardoénico: 505 Trastocar:
406 Pontificar: 456 Sensual: 506 Trastrocar:
407 Portento: 457 Sensualismo 507 Trasuntar:
408 Portentoso: 458 Sibarita: 508 Trepidar:
409 Pragmatico: 459 Sicario: 509 Trivial:

410 Prebenda: 460 Sideral: 510 Ubicuo:

411 Precario: 461 Silogismo: 511 Utensilio: (*)
412 Preconizar: 462 Silogistico: 512 Utopico:
413 Precoz: 463 Silogizar: 513 Uxoricida:
414 Precursor: 464 Simbiosis: 514 Vano:

415 Prefacio: 465 Sindéresis: 515 Vastago:
416 Pregonar: 466 Sindrome: 516 Vasto:

417 Prever: 467 Sine qua non: 517 Vehemencia:
418 Prieto: 468 Sinecura: 518 Vehemente:
419 Pristino: 469 Sinopsis: 519 Veleidoso:
420 Probidad: 470 Sintaxis: 520 Venal:

421 Probo: 471 Sintesis: 521 Venéreo:
422 Procacidad: 472 Sionismo: 522 Verosimil:
423 Procaz: 473 Siringa (1): 523 Versatil:
424 Proclive: 474 Siringa(2): 524 Vicario:
425 Prodigo: 475 Sofisma: 525 Vilipendiar:
426 Profano: 476 Sofisticar: 526 Vindicar:
427 Proficuo: 477 Solaz: 527 Virtual:

428 Profusion: 478 Sortilegio: 528 Visceral:
429 Profuso: 479 Sosias: 529 Vituperable:
430 Prohijar: 480 Soslayar: 530 Vituperar:
431 Proliferar: 481 Soslayo: 531 Voluble:
432 Prologo: 482 Statu quo: 532 Voluptuosidad:
433 Promiscuo: 483 Subjetivo: 533 Voluptuoso:
434 Promisorio: 484 Sublimar: 534 Xenofobia:
435 Prorrata: 485 Subliminal: 535 Zampoiia:
436 Prorratear: 486 Sumir: 536 Zutano: (*)
437 Prorrateo: 487 Susceptible: **% yer nota al pie.
438 Prosaico: 488 Suscitar:

439 Prosapia: 489 Suspicacia:

440 Proscenio: 490 Suspicaz:

441 Proselitismo: 491 Sutil:

442 Proselitista: 492 Sutileza:

443 Prosélito: 493 Talisman:

444 Prototipo: 494 Talon de Aquiles:

445 Proxeneta: 495 Tangible:

446 Pueril: 496 Taumaturgo:

447 Pugna: 497 Tautologia:

448 Quimera: 498 Taxativo:

449 Quimérico: 499 Telurico:

450 Quiniela: (*) 500 Terapéutica:

(*) Solo su fonética, sin definicion. *** En el anexo general Ill se agregan algunas palabras nuevas.
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Segunda Seccion : Lista de Palabras para Ampliar Nuestro Vocabulario

001 | Aberracion: Extravio, error.

002 | Aberrante: Que se aparta de la regla o forma comun.

003 | Abismal: Perteneciente al abismo. Fig. profundo.

004 | Ablacion: Extirpacion de una parte del organismo.

005 | Abolengo: Ascendencia de antepasados. (estirpe, linaje).

006 | Abominable: Digno de ser abominado (condenado, maldecido). Detestable, execrable.

007 | Abraxas: Piedra preciosa que usaban como talisman los antiguos. (En plural no varia).

008 | Abstruso: Recondito, de dificil comprension.

009 | Abyeccion: Bajeza, envilecimiento. Abatimiento, accion de abatirse. (Los vicios lo llevaron a la
abyeccion). Degradacion, indignidad.

010 | Abyecto: Despreciable, vil. (La malicia abyecta). Abatido, humillado. (Pobreza abyecta).

011 | Acendrado: Puro. Sin mancha ni defecto. (Acendrar: fig. purificar, depurar).

012 | Acicate: Espuela con una sola punta de hierro. Incentivo, estimulo.

013 | Acucia: Diligencia, prisa. Deseo vehemente.

014 | Acuciar: Estimular, dar prisa. Desear con vehemencia.

015 | Acucioso: Diligente, presuroso. Movido por deseo vehemente.

016 | Acuidad: Agudeza de los sentidos.

017 | Adolecer: Tener algin defecto. Caer enfermo. Tener o estar sujeto a pasiones, vicios, etc. .
(Generalmente se emplea como carecer, pero esa acpecion la encontré en un solo diccionario).

018 | Afasia: Pérdida del habla por desorden cerebral.

019 | Aforismo: Maxima o sentencia breve y doctrinal.

020 | Afrenta: Vergiienza. Deshonor. Insulto. Ultraje.

021 | Afrentar: Causar afrenta. Humillar.

022 | Agnosticismo: Doctrina filosofica que declara inaccesible al entendimiento humano toda nocién
de lo absoluto.

023 | Agnostico: El que practica el agnosticismo.

024 | Albur: Azar o contingencia al que se fia el resultado de una empresa.

025 | Alegar: Citar. Traer uno como prueba algun dicho, hecho, etc. que le sean fav. para su defensa.

026 | Alegoria: Representacion simbodlica -literaria o plastica- de un objeto, idea, hecho o persona. (Ret.
Sucesion de metaforas....).

027 | Alegorico: Perteneciente o relativo a la alegoria.

028 | Allende: de la otra parte. De alla.

029 | Ambages: (m. pl.). Circunloquios para no hacer o decir con claridad algo.

030 | Ambiguo: Dudoso. Incierto. Que ofrece mas de una interpretacion.

031 | Anacoreta: Persona que vive en lugar retirado y solitario, entregada a la contemplacion y la
penitencia.

032 | Anacronico: Que adolece de anacronismo.

033 | Anacronismo: Error consistente en dar como acaecido un hecho en tiempo distinto de aquél que
ocurri6. Fuera de época.

034 | Analogia: Relacion de semejanza entre cosas distintas.

035 | Androégino: Zool. animal con dos sexos pero que no puede fecundarse a si mismo.

036 | Anfora: Cantaro antigiio de dos asas. Jarra en que se consagran los 6leos en Sabado Santo.

037 | Angléfilo: Que simpatiza con los ingleses o con lo inglés.

038 | Angléfobo: Que tiene odio a los ingleses o lo inglés.

039 | Animadversion: Enemistad, ojeriza. Censura, reparo o advertencia severa.

040 | Anodino: Insustancial. Insignificante, Insipido.

041 | Anoémalo: Irregular. Extrafio.

042 | Anorexia: Falta o disminucioén anormal del apetito.

043 | Anquilosado: Detenido en su progreso.
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044 | Antinomia: Contradiccion entre dos principios racionales.

045 | Antitesis: (Fil.) Oposicion de dos juicios o afirmaciones. Persona o cosa opuesta a otra (1o opuesto).

046 | Antologia: (gr. anthos, flor; lego, escoger). Florilegio. Fig. Coleccion de trozos literarios selectos.

047 | Antonomasia: (Ret. sinécdoque consistente en poner el nombre apelativo por el propio o viceversa;
ej: E1 Apostol por San Pablo; El Redentor por Jesucristo). Por excelencia.

048 | Apatia: Impasibilidad del animo. Debilidad de caracter, falta de energia. Descuido, dejadez.
Indiferencia, displicencia.

049 | Apocaliptico: Perteneciente orelativo al Apocalipsis. Que parece del Apocalipsis. (Fig. terrorifico,
espantoso).

050 | Apologia: Discurso de palabra o por escrito en defensa o alabanza de personas o cosas.

051 | Apéstata: El que comete apostasia. (Abandonar o negar la fe cristiana). (El que cambia de partido
o doctrina).

052 | Apéstrofe: (sust. ambiguo). Ret. Figura que consiste en interrumpir el hilo del discurso para dirigirse
con vehemencia a personas, cosas, seres abstractos o a si mismo. Fig. Dicterio. (Dicho denigrativo
que insulta y provoca. (Apostrofar: dirigir apostrofes). (Parénimo: apodstrofo). Generalmente se
emplea mal, se dice apéstrofe por apostrofo).

053 | Apéstrofo: (masc.). Signo ortografico que indica la elision de una vocal. (elision: accion de elidir,
suprimir la vocal con que acaba una palabra cuando la que sigue empieza con otra vocal). (I'dnima,
d'este). Ya no se usa mas en nuestra lengua, lo empleamos en palabras foraneas.

054 | Apoteosis: Deificacion de los héroes entre los paganos. Fig. Enzalzamiento y exaltacion de una
persona con grandes alabanzas y honores. En la representacion teatral, cuadro final de gran
espectaculo. (Se emplea generalmente con este sentido, pero extensivo a los hechos en general y no
solo al teatro). (Apoteosico: apotedtico).

055 | Aprehender: Asir. Apresar. Incautarse de géneros o cosas de contrabando. Fil. percibir o concebir
algo sin juzgar. Der. Embargar. Galicismo por temer, sentir aprension. (Aprehensivo: que es capaz
o perspicaz para aprehender las cosas). Aprehension: Acc. y efecto de aprehender).

056 | Aprension: Aprehension. Miedo a contagiarse o hacer o decir algo inoportuno. Idea infundada.
Prejuicio.

057 | Aprioristico: Perteneciente o relativo al apriorismo. (mét. en el que se emplea el raz. a priori).

058 | Arenga: Discurso -por lo general publicoy de elevado tono- pronunciado para enardecer los
animos.

059 | Arengar: Pronunciar una arenga.

060 | Ascético: Persona que se dedica particularmente a la practica o ejercicio de la perfeccion cristiana.
(Espiritual, mistico).

061 | Asequible: Que puede conseguirse o alcanzarse. Accesible.

062 | Asercion: Accion de afirmar o dar por cierta una cosa. Proposicion en que se hace la asercion.

063 | Atavico: Perteneciente al atavismo. (Atavismo: semejanza con los abuelos o antepasados).

064 | Avasallar: Sujetar o someter a obediencia. Atropellar, actuar a despecho de los derechos ajenos.

065 | Aversion: Oposicion y repugnancia que se tiene a alguna persona o cosa. (sinéonimo: animosidad,
odio, aborrecimiento, hostilidad).

066 | Axiologia: Fil. Teoria de los valores y de los juicios de valor. (Existe también el nihilismo axiologico
que niega el significado de cualquier juicio de valor).

067 | Axiologico: Perteneciente o relativo a la axiologia.

068 | Axioma: Verdad o principio tan evidente que no necesita demostracion.

069 | Axiomatico: Evidente. Incuestionable. Incontrovertible.

070 | Bacanal: Orgia tumultuosa.

071 | Banal: Trivial, comun, insustancial.

072 | Barruntar: Prever, conjeturar o presentir por algin indicio.

073 | Bastardo: Que degenera su origen. Hijo ilegitimo. Que no es de raza pura. (impuro).

074 | Bizarro: Que tiene valor, gallardia, valentia. Valiente. Gallardo. Valeroso.

075 | Borceguies: (0jo: no bolceguies).
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076 | Bucolico: Lit. Aplicase al género poético que canta la vida pastoril o campestre. (...) Fig. Relativo
al campo.

077 | Burdo: Tosco, grosero.

078 | Cadtico: Confuso. Desordenado.

079 | Capear: Mover la capa al toroo novillo. Fig.: eludir un compromiso. Mar. Sortear el mal tiempo
con adecuadas maniobras.

080 | Carambano: Pedazo de hielo largo y puntiagudo.

081 | Carisma: Teol. Don gratuito que concede Dios con abundancia a una criatura. Conjunto de
cualidades que da un atractivo especial a una persona. Este mismo atractivo.

082 | Catarsis: Purificacion personal mediante las emociones provocadas por la obra de arte, en especial
por la tragedia. Med. Expulsion de sustancias nocivas al organismo. Por ext. Eli-minacién de
recuerdos que perturban el equilibrio nervioso o la conciencia.

083 | Caterva: Multitud (o muchedumbre) de personas o cosas sin concierto o de poco valor. (Sinénimo:
farrago, tropel).

084 | Celeridad: Prontitud, rapidez, velocidad.

085 | Cenotafio: (gr. “kenos” vacio - “taphos” sepultura): Monumento funerario en donde no se guarda
el cadaver del personaje a quien se dedica.

086 | Chauvinismo: Galicismo por patrioterismo. Patrioteria. (Exceso de nacionalismo). (Por Nicolas
Chauvin, soldado de Napoleon).

087 | Cipayo: Soldado indio al servicio de una potencia europea. Criollo al servicio de Espaifia.
(Cualquier soldado al servicio de una potencia).

088 | Circunloquio: Rodeo de palabras para expresar algo que hubiera podido expresarse brevemente.

089 | Coadyuvar: Contribuir, asistir o ayudar a la consecucion de alguna cosa.

090 | Coercer: Contener. Sujetar. Reprimir. (Coercitivo: represivo).

091 | Coetaneo: De la misma edad. (Por extension, contemporaneo).

092 | Cofradia: Hermandad. Congregacion. (Logia).

093 | Cohibir: Refrenar, reprimir, contener.

094 | Colegir: Juntar, unir cosas sueltas. Inferir, deducir una cosa de otra.

095 | Colofén: (Art.Graf. Nota que a veces se pone al final de un libro para indicar el impresor y la fecha
que se concluyo. Fig. Complemento que se afiade a una obra, generalmente literaria.

096 | Concomitante: Que acompaifia a otra cosa u obra junto a ella. (Calor/mercurio).

097 | Concupiscencia: Apetito desordenado de los bienes materiales y de los placeres carnales.

098 | Concupiscente: Que tiene concupiscencia. (ver concupiscencia).

099 | Conferir: Asignar o conceder dignidad, empleo, etc. . Cotejar, comparar una cosa con otra.
Conferenciar. Atribuir una cualidad no fisica. (Sinénimo: otorgar).

100 | Conjuracion: Trama contra el estado, el gobierno u otra autoridad.

101 | Conjurar: Ligarse con otro mediante juramento. Conspirar, unirse varios contra uno. Tomar
juramento. Exorcizar. Rogar con insistencia y autoridad. Impedir, alejar un dafio o peligro.

102 | Conjuro: Accion y efecto de conjurar. Exorcismo. Ruego enardecido.

103 | Conmensurable: Que se puede medir o valuar. (Que se puede mensurar).

104 | Conminar: Amenazar. Intimar la autoridad de un mandato con apercibimiento de correccion
0 pena.

105 | Connivencia: Tolerancia en el superior acerca de las transgresiones de sus subditos.
Confabulacion. (Complicidad).

106 | Conspicuo: Ilustre, esclarecido, sobresaliente.

107 | Constreiiir: Obligar, precisar, compeler por fuerzaauno a que hagayejecute alguna cosa. (Coartar,
cohibir).

108 | Consuetudinario: Dicese de lo que es de costumbre. (Comun, ordinario).

109 | Contemporaneo: Existente al mismo tiempo que otra persona o cosa.

110 | Contingencia: Posibilidad de que una cosa suceda o no. (Riesgo).

111 | Controversia: Discusion larga y reiterada entre dos o mas personas.

161



Diccionario Oratoria ‘ wgAplicada

112
113

114

115
116
117
118
119
120
121
122

123

124

125
126
127
128
129
130
131
132

133
134
135
136
137
138
139
140
141
142
143
144

145
146
147
148
149
150
151

152

Contubernio: Habitacion con otra persona. Cohabitacion ilicita. (Fig.: Alianza o unién vituperable).
Contumacia: Tenacidad y dureza en sostener un error. (Forense: Rebeldia, tardanza en comparecer
en juicio).

Contumaz: Rebelde, tenaz y terco en sostener un error. (Forense: Rebelde que no comparece en
juicio).

Contumelia: Afrenta, ofensa o injuria dicha a una persona cara a cara.

Cényuge: (ojo: no conyugue).

Cosmovision: Vision universal o total de algiin asunto o materia.

Coterraneo: Natural de la misma tierra que otro.

Coto (poner coto...): Poner término, poner limite.

Dadiva: Cosa que se da graciosamente. (Sindnimo: regalo, presente, obsequio).

Debacle: Catastrofe.

Defeccion: Accion de separarse con deslealtad uno o masindividuos de la causa o parcialidad
a que pertenecian. (Desercion).

Deleznable: Que se rompe o deshace facilmente. Fragil. (Fig. Poco durable, inconsistente, de poca
resistencia). Desagradable, despreciable, ruin.

Delfin: Mamifero...(Titulo que se daba al primogénito del rey de Francia).(Persona que, potencial-
mente, sucedera en su cargo a otra).

Denigrar: Ofender la opinion o fama de una persona. Injuriar, agraviar de palabra u obra.
Denostado: Injuriado, infamado de palabra.

Denostar: Injuriar, infamar de palabra.

Denuedo: Brio, valor, intrepidez.

Desdén: Indiferencia que denota menosprecio.

Desidia: Negligencia. Inercia.

Desparpajo: Fam. Facilidad en hablar u obrar. Fam. Amer. Desorden, desbarajuste.

Déspota: (gr. “despostes”: jefe, sefior): Persona que gobierna sin sujecion a ley alguna. (Persona
que abusa de su poder o autoridad).

Despotismo: Autoridad absoluta y arbitraria. Abuso de poder o fuerza en el trato.

Desvastar (= devastar): Destruir, desolar.

Detractor: Maldiciente o infamador.

Devanar: Arrollar hilo en ovillo o carrete. Cuba y Méx. Retorcerse de risa, dolor, llanto, etc. .
Diaspora: Dispersion. Dicese por antonomasia de la de los judios.

Diatriba: Discurso o escrito violento e injurioso. (Sindnimo: invectiva).

Dicotomia: Bifurcacion. Division en dos.

Difamar: Desacreditar a otra persona. Poner una cosa en bajo concepto o estima.

Dilacion: Detencion, demora.

Diletante: Aficionado a un arte y en especial a la musica.

Dipsémano: Que tiene tendencia irresistible al abuso de la bebida.

Discernimiento: Accion y efecto de discernir. Der. Apoderamiento judicial que habilita a una
persona para ejercer un cargo.

Discernir: Distinguir una cosa de otra, sefialando la diferencia que hay entre ellas. Der. Encargar
de oficio el juez a uno la tutela de un menor, u otro cargo.

Discrecional: Que se hace libremente. Funciones gubernativas no regladas.

Dispendio: Gasto excesivo y generalmente innecesario. (Derroche).

Displicencia: Desagrado e indiferencia en el trato. Desaliento en la ejecucion deun hecho por dudar
de la bondad de su éxito. (Sinénimo: apatia).

Displicente: Se dice de lo que desagrada o disgusta. Desabrido o de mal humor.

Dogmatico: Basado en reglas o principios.

Eclecticismo: Escuela filosofica que trata de conciliar las doctrinas que se creen mejores 0 mas
verosimiles, aunque tengan su origen en sistemas diversos.

Ecléctico: Quien profesa el eclecticismo. (Por extension: mediador, contemporizador).
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153
154
155
156
157
158
159

160
161
162

163
164
165
166
167
168

169
170

171

172

173

174

175
176

177
178
179

180

181
182
183

184
185
186
187
188
189

190

Ecudnime: Que tiene ecuanimidad (imparcialidad) . Igualitario. Justo. Imparcial.
Ecuménico: Universal.

Efemérides: (pl.) (Gal. generalmente por aniversario). Com. o libro ...relatan hechos de c/dia.
Egregio: Ilustre.

Ejido: Campo comtn de los vecinos de un pueblo. (Arg. Municipio o area municipal).

Elfo: Genio o deidad de la mitologia escandinava, espiritu del aire.

Elipsis: (gr. “elleipsis”: falta). Gram. figura de construccion en que se omiten una o mas palabras
sin que pierda claridad el concepto. (Ej. Buenos dias, por buenos dias tenga usted).

Elite: (en francés élite). Galicismo por lo mas escogido o superior en su género.

Elucubrar: Lucubrar.

Empatia: (Psic.) Capacidad de sentir y comprender las emociones ajenas como propias mediante
un proceso de identificacion con el otro. (“Hacer empatia”: Ponerse en el lugar del otro).
Empirico: Basado en la experiencia.

Enardecer: Exacerbar. Avivar el &nimo, disputa o pugna.

Endilgar: Dirigir. Encausar. (Endosar a otro algo molesto).

Enjundia: Gordura de un animal. (Fig. Lo mas importante de algo no material). Fuerza. Vigor.
Enjundioso: Que tiene mucha enjundia. Importante. Sustancioso.

Entelequia: Fil. Cosa real que lleva en si el principio de su accion y que por si misma tiende al
estado de perfeccion.

Entraiable: Intimo, muy afectuoso.

Epifania: Celebracion de la Iglesia Catolica el 6 de enero (Adoracion de los Reyes). Manifestacion,
aparicion.

Epigono: El que sigue las huellas de otros, especialmente el que continua un estilo o una escuela de
una generacion anterior.

Epistemologia: Fil. Estudio integral del conocimiento cientifico. A veces se designa asi a la teoria
del conocimiento.

Epitafio: (gr. “epi” sobre - “taphos” sepultura). Inscripcion sepulcral. (Leyenda escrita sobre una
sepultura).

Epitome: Resumen ocompendio de una obra extensa. Ret. Figura consistente, después de muchas
palabras, en repetir las primeras para mayor claridad. (Compendio, resumen).

Epoénimo: Se dice del héroe que da nombre a una nacion, ciudad, época, etcétera.

Epopeya: Poema narrativo extenso cuyos protagonistas son héroes...(Fig. Conjunto de hechos
gloriosos).

Erario: Tesoro publico de una nacion, provincia o pueblo. Sitio en que se guarda.

Eructar: (ojo: no eruptar o erutar).

Esbirro: Alguacil. El que por oficio prende a las personas. (Fig. El que trabaja para otro para cometer
actos abominables).

Escatologico: Fil. Tratado del destino final del hombre. Conjunto de creencias y doctrinas acerca de
la vida de ultratumba.

Escéptico: Que no cree. Incrédulo.

Escicion: Discordia. Rompimiento.

Escolastica: Fil. Relacion con los que adhieren a la filosofia aristotélica.. Por extension:
racionalismo. Relaciéon con la escuela o escolares.

Espurio/Espureo: Bastardo. Adulterado. Falso.

Estereotipo: Fig. Modelo.

Eufemismo: Voz o frase con que se suaviza una idea.

Evento: Suceso imprevisto, o de realizacion insegura.

Eventual: Sujeto a evento o contingencia.

Exacerbar: Irritar, causar grave enojo. Agravar o avivar una dolencia, pasion, etc. (Antonimo:
“aquietar”; “apaciguar”).

Excluyente: Que esta excluido o deshechado.
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191 | Exégesis: Explicacion, interpretacion. Aplicase sobre todo a la Biblia.

192 | Exegeta: Intérprete o expositor de un texto, especialmente biblico. (Hermeneuta).

193 | Exhaustivo: Que agota o apura por completo. (Acabado. Completo).

194 | Exiguo: Insuficiente. Escaso.

195 | Exético: (lat. exoticus). Extranjero, peregrino. Se aplica mas a los vocablos, plantas y drogas
foraneas. (Raro, singular).

196 | Explicitar: Hacer explicito. Clarificar. (Explicito: Que expresa claray determinantementeuna cosa).

197 | Extemporaneo/Extemporal: Fuera de tiempo. Inconveniente, inoportuno. Intempestivo.

198 | Exuberante: Abundante y copioso con exceso.

199 | Factico: Perteneciente o relativo a los hechos. Basado en hechos. Real. (Anténimo: teorico,
imaginario).

200 | Falacia: Engafio o mentira (para dafiar a otro). Falaz: falso.

201 | Falible: Que puede fallar.

202 | Fatuo: Falto de juicio. Lleno de vanidad ridicula. Tonto petulante.

203 | Fenecer: Morir. Acabarse, concluirse.

204 | Fenecido: Muerto, acabado, concluido.

205 | Fiat: Mandato o permiso para que tenga efecto una cosa. Consentimiento u orden para que algo se
realice. (en pl. no varia). (Esperar el fiat del superior).

206 | Filantropo: El que sobresale por su amor al projimo.

207 | Filipica: Censura aspera. (Célebres discursos de Demostenes contra Filipo II de Macedonia para
la liberacion de Atenas).

208 | Filologia: Ciencia que estudia una lengua.

209 | Filologo: El que estudia la gramatica.

210 | Fitéfago: Que se alimenta o nutre de vegetales.

211 | Foraneo: Extrafio, forastero.

212 | Forense: Perteneciente al foro. (Foro: por extension, tribunal).

213 | Franco: Generoso, Simpatico. Sincero. Libre, exento, que no paga. (...).

214 | Frivolidad: Calidad de frivolo.

215 | Frivolo: Ligero, veleidoso. Futil y de poca sustancia.

216 | Fruicion: (lat. “fruitio”). Goce intenso del bien que uno posee. Complacencia, deleite general.

217 | Fuero: Jurisdiccion. Compilacion de leyes. Privilegio y exencion atribuido a una provincia, ciudad
0 persona.

218 | Futil: De escasa importancia. (Baladi, trivial, insustancial).

219 | Galimatias: Lenguaje oscuroy confuso. Lengua incomprensible. (Por extension: confusion).

220 | Génesis: Origen.

221 | Glosar: Hacer o escribir glosas. (Fig. elogiar).

222 | Gordiano (nudo): (Fig. Dificultad insoluble) Leyenda griega sobre el reino de Frigia.....carro/yunta/
nudo/Alejandro/espada).

223 | Gourmet: (voz francesa ="gurmé”). Galicismo por gastronomo. Aficionado al buen comer.

224 | Grandilocuente: Que habla o escribe con grandilocuencia (...elocuencia abundante y elevada.
Estilo sublime).

225 | Gregario: Que esta en compaiiia de otros. (Que tiende a estar en grupo).

226 | Grotesco: Extravagante y ridiculo.

227 | Hecatombe: (gr. “Hecatom” cien). Sacrificio de cien bueyes u otras victimas que en la antigiiedad
se hacia alos dioses. Cualquier sacrificio solemne en que es grande el nimero de victimas..// Fig.
Matanza, mortandad de personas. // Fig. Desastre con muchas victimas.

228 | Hedonismo: Sistema filosofico segun el cual el placer es el unico fin de la vida. (hedonista: partidario
del hedonismo).

229 | Hegemonia: Supremacia politica, cultural, econdomica o militar de un estado sobre otro u otros.
También se usa para designar la influencia de una clase en el poder. (Superioridad).

230 | Hegemonico: Relativo a la hegemonia.
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231

232
233
234
235
236
237
238
239
240
241

242

243

244

245
246
247
248

249
250

251

252
253
254
255
256
257
258
259

260
261
262
263

264
265
266
267
268
269
270
271

Heliogabalo: Fig. Hombre dominado por la gula y la crueldad. (Emperador romano e/218-222.
Realizaba ritos extrafios, era afeminado. Fue asesinado por los pretorianos).

Hematéfago: Que se alimenta o nutre con sangre.

Herejia: Error en materia de fe.

Heresiarca: (gr. “hairesis” herejia - “archo” ser el primero). Autor de una herejia.

Herética: Perteneciente a la herejia o al hereje.

Hermafrodita: Bisexual.

Hermenéutica: Arte de interpretar los textos, en especial los sagrados.

Hermético: Quecierra algunaabertura de modo que impide el pasodel aire. (Impenetrable. Cerrado).
Hesitar: Dudar, titubear.

Heterodoxo: Hereje. (Por extension: No conforme con la doctrina de una secta o sistema).
Heuristico: (gr. “Heurisko”: hallar, inventar). Perteneciente a la heuristica. (Heur.: Arte de
inventar).

Hibrido: (gr. “Hybris”: injuria). Dicesedel animal o vegetal procreado por individuos de diferente
especie. Fig. Aplicase a lo que es producto de elementos de diversa naturaleza.

Hidra: Mit. Monstruo que habitaba en el lago de Lerna y cuyas siete cabezas renacian a medida
que se cortaban.

Hipocondria: Trastorno mental caracteristico por la preocupacion injustificada del paciente por las
funciones de su organismo y de su salud.

Hipocondriaco: Que padece hipocondria.

Hipétesis: Suposicion de una cosa para inferir una consecuencia.

Hipotético: Supuesto.

Histrion: El querepresentaba disfrazado en la comedia o tragedia antigua. Actor, comediante. El que
se conduce teatralmente.

Histrionico: Teatral, comico.

Holismo: (buscar este concepto en algiin diccionario nuevo). (Es un neologismo). (Holos: todo,
total). (También se escribe olismo ).

Holocausto: (gr. “holos”, todo; “kaustos”: quemado). Fig.:Acto de abnegacion. Sacrificio de los
hebreos en que el fuego consumia enteramente a la victima.

Homeostasis: (homo: igual // stasis: estado). Equilibrio.

Hostil: Opuesto o enemigo.

Hostilidad: Agresion armada que constituye de hecho el estado de guerra. Calidad de hostil.
Huelga: (de “huelga” decir...). “sobra decir...”. (Aparte de su otra significacion: paro de labor).
Iconoclasta: Dicese del hereje que no rinde culto. Que niega el culto a las imagenes. (Hist...).
Ignominia: Afrenta publica que uno padece con o sin causa.

Ignoto: Desconocido.

Impavido: Libre de pavor, que tiene serenidad ante el peligro. (Mal usado por desfachatado, fresco,
descarado).

Impeler: Dar empuje. Expulsar.

Impertérrito: Aplicase a la persona que no se intimida por nada. (Sinénimo: imperturbable).
Implacable: Que no puede aplacarse, templarse o calmarse.

Imprecar: Maldecir. Proferir palabras con que se pida o manifieste deseo intenso de que alguien
reciba mal o daflo.

Impudico: Deshonesto. Falto de pudor. (pudor: honestidad, recato).

Impune: Que queda sin castigo.

Impunidad: Falta de castigo.

Inclito: Ilustre, esclarecido, afamado. (Egregio).

Incélume: Sano. Sin lesiones ni menoscabo.

Inconmensurable: No conmensurable. (Que no se puede medir o valuar).

Incordiar: Molestar, fastidiar. Causar dificultades.

Incordio: Fig. y fam. Cosa incomoda o muy molesta.
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272 | Incunable: Dicese de cada uno de los libros impresos desde la invencion de la imprenta hasta el afio
1500.

273 | Incuria: Negligencia, descuido. (Incurioso: Descuidado, negligente).

274 | Incurrir: Cometer. Causar, merecer, atraerse.

275 | Indefectible: Que no puede faltar o dejar de ser.

276 | Indefensién: Carencia de defensa; condicion de quien no la tiene.

277 | Indigente: Menesteroso.

278 | Indolente: Que no duele. Indoloro. (Perezoso, apatico, desidioso).

279 | Indulgente: Clemente. Facil de perdonar o disimular faltas u ofensas o en conceder gracias.

280 | Inefable: Que no tiene explicacion con palabras.

281 | Inerme: Sin armas.

282 | Imerte: Que carece de actividad. Sin movimiento.

283 | Inescrutable: Que no se puede investigar, saber o averiguar.

284 | Inexorable: Que no se deja vencer por ruegos.

285 | Inextricable: Dificil de desenredar; intrincado y confuso.

286 | Infamar: Quitar la fama a una persona. Ofender.

287 | Infectado: Infecto. Contagiado. Corrompido.

288 | Inferir: Deducir una cosa de otra. Causar ofensas o heridas.

289 | Infestado: Lleno de alimafias.

290 | Infestar: Causar estragos los animales o alimafias en cultivos o casas. (...0 con hostilidades o
correrias).

291 | Infesto: Poet. Dafioso, perjudicial.

292 | Inficionar: (ojo: no inficcionar). Contagiar, corromper. Fig. Corromper con malas ensefianzas o
ejemplos.

293 | Infidencia: Falta a la confianza y fe debidas a otro. (Infidente: que comete infidencia).

294 | Infligir (ojo no inflingir): Condenar a castigos corporales.

295 | Infringir: Quebrantar una ley, obligacion o palabra.

296 | Infundio: Patrafia. Embuste. Mentira.

297 | Inherente: Que por su naturaleza esta de tal manera unido a otra cosa que no se puede separar.
(Sin6nimo: propio, privativo).

298 | Iniquidad: Gran injusticia.

299 | Inmune: Exento de ciertos gravamenes, penas, etcétera. No atacado por algunas enfermedades.

300 | Inmunidad: Calidad de inmune. Privilegio local de los templos o iglesias... . Parlamentaria:
Prerrogativa de que gozan los miembros de un parlamento en razén de sus funciones.

301 | Imocuo: (= innocuo). Que no es nocivo, que no dafia. Fig. No eficaz.

302 | Imsidia: Engafio o asechanza para hacer dafio a otro.

303 | Intangible: Que no se debe o no se puede tocar.

304 | Interregno: Espacio de tiempo en que un estado no tiene soberano. Por ext. Tiempo durante el cual
una cosa se interrumpe. Arg. Fig. Suspension, paréntesis, interrupcion.

305 | Intransigente: Que no transige. Que no se presta a transigir. (transigir: ceder, consentir).

306 | Intrinseco: Intimo, esencial. (Anténimo: extrinseco).

307 | Introspecciéon: Observacion interior del alma o de sus actos.

308 | Irrumpir: Entrar violentamente en un lugar.

309 | Irrupcién: Acometimiento impetuoso e impensado. Invasion.

310 | Jeremiada: Lamentacion exagerada (es un vocablo muy espaifiol).

311 | Jeremias: Persona que se lamenta de continuo (es sentido figurado).

312 | Labil: Fragil, débil.

313 | Laconico: Conciso, breve. Que habla o escribe de ese modo.

314 | Lascivia: Propension o inclinacion a los placeres de la carne. (Concupiscencia).

315 | Letal: Mortifero. Capaz de producir la muerte.

316 | Libido: (ojo: sin acento en la primera "i"). Med. y Psicol. El deseo sexual considerado por algunos

autores (promotor: Freud) raiz e impulso de diversas manifestaciones de la actividad psiquica.
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318
319

320

321
322

323

324
325
326

327
328
329
330
331
332
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335
336
337

338
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340
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344
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348
349
350
351
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353

354
355

Liminal: Relativo al umbral. (Limen: Umbral. Paso primero o entrada al conocimiento de una
materia).

Lividez: Calidad de livido (con acento en la primera "i" y con "v").

Livido: Amoratado, que tira a morado. Aplicado a personas, muy palido. (Esta segunda acepcion
segun el Dicc. Enciclop. Manual Océano -ver bibliografia-). (Hay diccionarios que expresan "mal
usado por palido ).

Lucubrar: (lat. “lucubrare”). Trabajar por la noche en obras de ingenio. (Imaginar o maquinar
“algo”).

Lidico: Relacionado o perteneciente al juego.

Maniqueismo: Division simplista de una realidad compleja en dos categorias unicas: la de los
buenos y la de los malos. (Todo bueno o todo malo, sin matices).

Maniqueo: Se aplica al que sigue los errores del heresiarca Maniqueo o Manes. (crucificado en
276, opuesto a la cristiandad).

Mansalva: Sin ningln peligro. Sobre seguro.

Maxime: Principalmente.

Mayéutica: Método socratico para provocar el parto de la verdad en otras personas mediante
preguntas adecuadas (por induccion).

Megalomania: Mania o delirio de grandezas.

Melomania: Aficion desmedida a la musica.

Melomano: Que padece melomania. Persona fanatica por la musica.

Mendacidad: Habito de mentir. Mentira descarada. (mendaz: mentiroso, falso).
Mendrugo: Pedazo de pan duro o desechado.

Menester: Necesidad de una cosa. (Ejercicio o empleo).

Menesteroso: Necesitado, falto de una cosa o de muchas. (Indigente).

Mensurar: Medir.

Mentar: Nombrar o mencionar una cosa.

Mero: Puro, simple y sin mezcla. Insignificante, sin importancia.

Mesianico: Perteneciente o relativo al Mesias o mesianismo. (Fig. Confianza inmotivada en
un agente bienhechor que se espera).

Metafisica: (Parte de la filosofia....). Fig.: Oscuro, de dificil comprension.

Metafora: Tropo consistente en trasladar el sentido recto de las palabras en otro figurado.
Misoégamo: Dicese de la persona que tiene aversion al matrimonio.

Misogino: Que odia a las mujeres. (Misoginia: Aversion u odio a las mujeres).

Mistico: Que encierra misterio. Que se dedica a la vida espiritual.

Mistificacién: Accion y efecto demistificar. (Mistificar: engafiar, embaucar. Falsear, falsificar).
Mitico: Perteneciente o relativo al mito.

Mitificacion: Accion de mitificar. (Mitificar: convertir en mito).

Mito: Fabula, ficcion alegdrica, especialmente en materia religiosa.

Mitomania: Tendencia o patologia a falsear la verdad, a la fabulacion conciente y ala simulacion
de estados organicos anormales.

Mitémano: Persona que tiene el habito o mania de mentir.

Monocorde: Instrumento musical de una cuerda. (Fig. Mondtono, insistente, sin variaciones).
Mordaz: Que corroe. Aspero. Fig.: Que murmura o critica con acritud o aspereza.
Morigerar: Templar o moderar los excesos de los afectos y acciones.

Musa: Mit. gr. Cada una de las hijas de Zeus y Mnemosine, que presidian las ciencias y las artes. Fig.
Numen e inspiracion del poeta. Ingenio peculiar de cada poeta.

Narcisismo: Mania del que presume de Narciso. (Narciso: personaje mitologico. El que cuida con
exceso su adorno o alardea de hermoso).

Narcisista: Que padece narcisismo.

Necropsia: Autopsia. Examen anatomopatologico con fines cientificos, o para esclarecer la causa
de la muerte cuando hay duda.
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356 | Nefasto: Aplicase a dia ocualquier otradivision del tiempo: triste, funesto, ominoso. (Se aplicaigual
para personas o cosas detestables o desagradables). Triste, funesto.

357 | Neologismo: Vocablo, acepcion o giro nuevo en una lengua.

358 | Nepotismo: Favor desmedido que se concede a parientes para los cargos publicos.

359 | Nihilismo: (lat. nihil = nada). Negacion de todo principio religioso, politico y social.

360 | Nihilista: Que profesa el nihilismo. ("Nihil novum sub sole”: Nada nuevo bajo el sol).

361 | Ninfomania: Furor uterino. (Ninfomano: que padece de furor uterino).

362 | Nostalgia: Pena de verse ausente de la patria, deudos o amigos. Fig. Tristeza melancodlica que causa
el recuerdo de algin bien perdido.

363 | Numen: (masc.). Cualquiera de los dioses adorados por los gentiles (paganos). Inspiracion del artista
o del escritor. Musa.

364 | Objetivo: Perteneciente o relativo al objeto y no a nuestra manera de pensar o sentir. (Fig.
Desinteresado. Desapasionado).

365 | Obsoleto: Caido en desuso. Anticuado, poco usado.

366 | Oclocracia: (gr. “ochlos”: turba, multitud y “krateo”: dominar (“kratos”: gobiernode...). Gobierno
de la plebe. muchedumbre o multitud.

367 | Ominoso: Azaroso, de mal agiiero. Abominable.

368 | Oneroso: Gravoso, pesado. (Costoso. Dispendioso).

369 | Onirico: Relativo a los suefios.

370 | Oprobiar: Vilipendiar, infamar.

371 | Oprobio: Ignonimia. Afrenta. Deshonra.

372 | Oprobioso/a: Relativo al oprobio.

373 | Ortodoxo: Conforme con el dogma catdlico. (Conforme con la doctrina de una secta, religion,
etc...). (Dogmatico).

374 | Ostensible: Que puede manifestarse o mostrarse. Manifiesto, patente, claro.

375 | Ostensiblemente: Claramente, patentemente.

376 | Palmario: Palmar, claro, patente. (Axiomatico/Ostensible).

377 | Panegirico: Discurso en alabanza de una persona. (Panegirista: El que elogia a otro).

378 | Pantagruel: Personaje literario de “Gargantua y Pantagruel”, de Rabelais; encarnacion del gusto por
la buena mesa).

379 | Pantagruélico: Dicese de las cantidades excesivas y exageradas de comida.

380 | Paradigma: Ejemplo o ejemplar.

381 | Paradoja: Afirmacion absurda con apariencia de verdadera. (Especie extrafiaa la opinion general).

382 | Parafrasear: Explicar un texto. (o frase de otro).

383 | Parafrasis: Explicacion amplificativa de un texto. Traduccion en verso, no escrupulosamente exacta.

384 | Paranoia: Monomania. (Locura parcial sobre una sola idea o un solo orden deideas. Preocupacion
que se reprende o afea en personas de cabal juicio). (Se utiliza mucho referido al delirio de
persecusion).

385 | Paranoico: Perteneciente o relativo a la paranoia. Que padece paranonia.

386 | Paroxismo: Exaltacion extrema de los afectos y pasiones. El mas alto grado de algo.

387 | Patético: Capaz de conmover y agitar el animo. (Conmovedor).

388 | Patoldgico: Perteneciente a la patologia. (Pat. parte de la medicina que estudia las enfermedades).

389 | Peculiar: Propio, privativo de una persona o cosa.

390 | Pentarquia: Gobierno formado por cinco personas.

391 | Peregrino: (lat. “peregrinus”). Que anda por paises extraiios. Que va a visitar un santuario por
devocién o por voto. (Fig. Singular, extraordinario. Muy hermoso o perfecto).

392 | Perfidia: Deslealtad. Traicion.

393 | Perisologia: Vicio de la elocucion, que consiste en repetir o amplificar inatilmente los conceptos,

abusando de perifrasis. (Perifrasis: Circunlocucion. Ver circunloquio ).
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394

395
396
397

398
399
400
401
402

403

404
405
406

407
408
409
410

411
412
413

414

415
416

417

418
419
420
421
422
423
424
425
426

427
428
429
430
431

Perogrullada: Fam. Verdad tan conocida por todos que resulta simpleza el decirla. (Perogrullo:
personaje quimérico que se supone vivio en Espaiia entre los siglos XV y XVI y a quien se atribuyen
maximas tan sabidas y probadas que su sola enunciacion constituye necedad o simpleza.
Perspicaz: Vista o mirada muy aguda. (Ingenio agudo y quien lo tiene).

Pertinaz: Muy obstinado o tenaz. Muy duradero.

Placebo: Med. Sustancia que, careciendo por si misma de accion terapéutica, produce algun efecto
curativo en el enfermo, si éste la recibe convencido de su supuesta eficacia.

Plausible: Admisible, recomendable. Loable. Digno de aplauso.

Pletorico: Que tiene plétora. Exceso o abundancia de algo. Lleno de algo.

Pléyade: Grupo de personas notables, especialmente en las letras.

Pluto: Dios de las riquezas entre los griegos.

Plutocracia: Gobierno de los ricos. Preponderancia de los ricos en el gobierno (o de la clase rica
de un pais).

Poliandria: Estado de la mujer casada a la vez con dos o mas varones. (Bot. Flor con muchos
estambres).

Poliarquia: Gobierno de muchas personas. ( A veces se aplica al gobierno de la plebe).
Polifacético: Que tiene muchas faces o caras.

Pontificar: Fig. Dogmatizar, afirmar con presuncion presentando como innegables principios
sujetos a examen.

Portento: Suceso o cosa singular que admira o espanta.

Portentoso: Que causa admiracion o terror.

Pragmatico: Basado en la practica (o experiencia).

Prebenda: (...). Fig. Oficio o empleo lucrativo y poco trabajoso. Sinecura. (Por extension, favores
desmedidos).

Precario: De poca estabilidad o duracion.

Preconizar: Elogiar publicamente. (Alabar, celebrar).

Precoz: Fruto prematuro. Nifio que supera fisica, moral e intelectualmente a los de su edad. Por
extension, el que despunta talento, valor, etcétera.

Precursor: Que precede o va adelante. (Fig. Que profesa o ensefia doctrinas o acomete empresas
que no hallaran acogida sino en tiempos venideros).

Prefacio: Prologo o introduccion de un libro. Misa: parte que precede inmediatamente al canon.
Pregonar: Publicar una cosa en voz alta. (Fig. Divulgar lo oculto o lo que debia callarse). Alabar
publicamente. (Proclamar).

Prever: (ojo: mo preveer (no existe)). Ver con anticipacion. Conjeturar lo que ha de suceder.
Predecir. Pronosticar.

Prieto: De color muy oscuro, casi negro. (Apretado). (Misero, escaso, codicioso).

Pristino: Antiguo, primitivo, original. Galicismo por puro, diafano.

Probidad: Bondad, rectitud de animo, hombria de bien, integridad y honradez en el obrar.
Probo: Que tiene probidad.

Procacidad: Desvergiienza, insolencia. Atrevimiento. Dicho o hecho desvergonzado.

Procaz: Desvergonzado, atrevido. Indecente, grosero.

Proclive: Inclinado o propenso a una cosa.

Prodigo: Disipador, gastador. (Muy dadivoso). Que produce en abundancia.

Profano: Que no es sagrado. Que va contra la religion o cosas sagradas. Libertino, dado a las
cosas mundanas. Que carece de conocimientos y autoridad en una materia.

Proficuo: Provechoso. Productivo.

Profusién: Abundancia excesiva.

Profuso: Abundante, copioso, excesivo.

Prohijar: Adoptar por hijo. Acoger como propias las opiniones o doctrinas ajenas.

Proliferar: Fig. Multiplicarse algo abundantemente.
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432 | Prélogo: Discurso antepuesto a un libro para dar noticia de la finalidad de la obra. (...) Fig. Lo
que sirve como exordio o principio para ejecutar una cosa.

433 | Promiscuo: Mezclado confusa o indiferentemente. (Que tiene dos sentidos o se puede usar
igualmente de un modo o de otro, por ser ambos equivalentes).

434 | Promisorio: Que incluye promesa.

435 | Prorrata: Cuota o porcion que toca a uno de lo que se reparte entre varios.

436 | Prorratear: Repartir proporcionalmente una cantidad entre varios.

437 | Prorrateo: Reparticion proporcional de una cantidad entre varias personas.

438 | Prosaico: Perteneciente o relativo a la prosa. (Vulgar, insulso).

439 | Prosapia: Ascendencia de una persona. Linaje.

440 | Proscenio: Parte del escenario mas proxima a los espectadores.

441 | Proselitismo: Celo de ganar prosélitos.

442 | Proselitista: Celoso de ganar prosélitos.

443 | Prosélito: Persona convertida a la religion catolica y en general a cualquier religion. Fig. Partidario
ganado por cualquier faccion, parcialidad o doctrina.

444 | Prototipo: Ejemplar original. Primer molde o modelo de una cosa. (E1 modelo mas perfecto de una
virtud o vicio).

445 | Proxeneta: (en Arg. “Cafishio”). Alcahuete. Persona que vive de otras que trabajan por ella
ejerciendo la prostitucion.

446 | Pueril: Perteneciente o relativo al niflo. (Fig. Trivial. futil).

447 | Pugna: Batalla, pelea. Oposicion

448 | Quimera: Algo irreal.

449 | Quimérico: Fabulosos, ideado, no real. Ilusorio.

450 | Quiniela: (ojo: no quinela).

451 | Rampante: Hermenéutica. Aplicase al animal que esta en el escudo de armas con la mano abierta
y las garras tendidas en ademan de agarrar o asir.

452 | Redivivo: Resucitado, aparecido, vuelto a la vida. (Cristo redivivo ).

453 | Sarcasmo: Burla sangrienta, ironia cruel y agresiva.

454 | Sarcastico: Que denota sarcasmo. Dicese de la persona propensa a emplearlo.

455 | Sardonico: Arg. y Pert: Irénico, sarcéstico.

456 | Sensual: Sensitivo, perteneciente a los sentidos. Se aplica a los gustos y deleites de los sentidos.
(Perteneciente al apetito carnal).

457 | Sensualismo: Propension excesiva a los placeres de los sentidos. (Doctrina filosofica seglin la cual
las ideas se originan en los sentidos, E. Condillac, Francia).

458 | Sibarita: (Sybaris: ciudad griega célebre por la riqueza y lujo de sus habitantes). (Se aplica a la
persona muy afecta a placeres y regalos).

459 | Sicario: Asesino a sueldo.

460 | Sideral: Relativo a los astros o estrellas. (Fig. Inmenso, grande).

461 | Silogismo: Log. Argumento formado por tres proposiciones, la Gltima de las cuales se deduce
de las otras dos. (Premisa mayor/menor/conclusion).

462 | Silogistico: Log. Técnica del razonamiento por medio de silogismos.

463 | Silogizar: Arguir con silogismos.

464 | Simbiosis: Relacion entre dos individuos pertenecientes a distintas especies, en la que como
resultado, ambos obtienen una serie de ventajas o beneficios mutuos.

465 | Sindéresis: Capacidad natural para juzgar rectamente.

466 | Sindrome: Conjunto de signos y sintomas que constituyen un estado patologico y caracteriza el
cuadro clinico de una enfermedad.

467 | Sine qua non: Expresion latina que se aplica a la condicion sin la cual no se hara algo.

468 | Sinecura: Empleo bien rentado y de poco trabajo. (Asociable con "fioqui").

469 | Sinopsis: Sumario. Resumen.

470 | Sintaxis: Parte de la gramatica que ensefla a coordinar las palabrasy construir oraciones. (regular

y figurada).
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471 | Sintesis: Compendio deun todo por la reunién de sus partes. Compendio de una materia o cosa.

472 | Sionismo: Aspiracion de los judios a recuperar palestina como patria. (En 1949, se alcanzo el
objetivo).

473 | Siringa (1): Arbol euforbidceo de cuyo tronco se extrae un jugo que produce la goma elastica.

474 | Siringa (2): Especia de zampoiia, compuesto de varios tubos de cafa que van sujetos formando
escala musical.

475 | Sofisma: Razon aparente o argumento falaz. Razén o argumento aparentemente valido con que
se quiere defender lo que es falso.

476 | Sofisticar: Adulterar con sofismas. Falsear; quitar el caracter genuino, natural o simple a una cosa.
(Sofisticado: no simple).

477 | Solaz: Placer, esparcimiento, alivio de los trabajos. Descanso orecreo del cuerpo ydel espiritu. Adv.
Con gusto y placer.

478 | Sortilegio: Adivinacion que se hace por artes supersticiosas.

479 | Sosias: (= sosia). Persona muy semejante a otra, que puede ser confundida con ella.

480 | Soslayar: Pasar dejandodeladoalgunadificultad. Ladear una cosa para pasarla por una estrechura.

481 | Soslayo: Soslayado, oblicuo // (de soslayo: de pasada, de largo).

482 | Statu quo: Locucion latina que se usa para designar el estado de cosas en un momento determinado.

483 | Subjetivo: Perteneciente o relativo al sujeto pensante y no al objeto en si mismo.

484 | Sublimar: Engrandecer, exaltar, ensalzar. Pasar directamente de estado sélido a estado de vapor,
y viceversa.

485 | Subliminal: Caracter de aquella percepcion sensorial u otras actividades psiquicas de las que
el sujeto no llega a tener conciencia.

486 | Sumir: Meter debajo de la tierra o el agua, hundir.

487 | Susceptible: Capaz de recibir modificaciones o impresion. (Fig. Dicese de la persona que tiene
tendencia exagerada a sentirse ofendida por el minimo ataque contra su amor propio.

488 | Suscitar: Promover, provocar, causar.

489 | Suspicacia: Calidad de suspicaz. Idea o especie sugerida por la desconfianza o la sospecha.

490 | Suspicaz: Que es propenso a concebir sospechas. (Desconfiado).

491 | Sutil: Delgado, tenue. (Ingenioso, perspicaz).

492 | Sutileza: Dicho agudo, pero falto de profundidad. Instinto de los animales. Agudeza.

493 | Talisman: Imagen u objeto a que se atribuyen virtudes portentosas.

494 | Talén de Aquiles: (Ver Iliada: gr. hijo de Peleo-Tetis/Guerra Troya/murio-flecha-talon por Paris/
madre/agua fria/fuerza:menos talon). Fig. Punto débil. Debilidad.

495 | Tangible: Que se puede tocar.

496 | Taumaturgo: Persona que hace o pretende hacer milagros. Persona admirable en sus obras, autor
de cosas estupendas o prodigiosas. (Taumaturgia: Facultad de realizar prodigios).

497 | Tautologia: Ret. Repeticion de un mismo pensamiento en diferentes maneras. (Suele tomarse
despectivamente como repetitiva, inutil y viciosa).

498 | Taxativo: Derecho. Que limita o reduce a determinadas circunstancias.

499 | Teldrico: Perteneciente o relativo a la Tierra como planeta. (Por extension, perteneciente a la tierra
del lugar).

500 | Terapéutica: Parte de la medicina que se ocupa del tratamiento de las enfermedades.

501 | Terapia: Terapéutica. (Curacion, tratamiento).

502 | Tesis: Conclusion. Proposicion que se mantiene con razonamientos.

503 | Transfuga: Persona que huye de un bando o abandona una creencia para unirse a los contrarios.

504 | Trashumante: Que trashuma o cambia de pastos. (Trashumar: Pasar el ganado con sus pastores
desde las dehesas de verano a las de invierno y viceversa). (Dehesa: Tierra por lo general acotada
destinada a pastos. (Acotada: Limitada, marcada).

505 | Trastocar: (verbo transitivo, poco usado). Trastornar, revolver. Trastornarse, perturbarse la razon,
padecer una enfermedad mental).

506 | Trastrocar: variar el estado, orden, sentido, etc. de una cosa, dandole otro diferente al que tenia.

Invertir el orden.
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507 | Trasuntar: Copiarunescrito. Compendiar oepilogar. (Trasuntar laidea). (Barbarismo por reflejar,
mostrar, evidenciar).

508 | Trepidar: Temblar, estremecerse. Am. Vacilar, titubear, dudar.

509 | Trivial: Sin importancia y muy vulgar.

510 | Ubicuo: Que estd en todas partes. Dicese s6lo de Dios. (Dicese de quien todo lo quiere presenciar
y vive en constante movimiento).

511 | Utensilio: (ojo: no utensillo).

512 | Utépico: Ideal. Quimérico. (Quimera: algo irreal).

513 | Uxoricida: (del gr. uxor, esposa, cida, matar). El que mata a su esposa. (Uxoricidio: Asesinato de
la esposa).

514 | Vano: Infructuoso, sin efecto.

515 | Vastago:...Fig. Persona descendiente de otra.

516 | Vasto: Dilatado, muy extenso. (Espacioso, amplio).

517 | Vehemencia: Fogosidad.

518 | Vehemente: Ardiente. Impetuoso.

519 | Veleidoso: Inconstante, mudable.

520 | Venal: Fig. Que se deja sobornar con dadivas.

521 | Venéreo: Perteneciente o relativo a venus o deleite sensual. Se dice del mal contagioso que
comunmente se contrae por trato carnal.

522 | Verosimil: Que tiene apariencia de verdadero. Creible.

523 | Versatil: Adaptable a diversos usos y funciones. (Se dice de la persona o el caracter voluble e
inconstante).

524 | Vicario: Que tiene las veces, poder y facultades de otro o le sustituye. Juez eclesiastico...

525 | Vilipendiar: Despreciar o tratar con vilipendio. (= con desprecio o denigracion).

526 | Vindicar: Vengar. Defender, especialmente por escrito, al que se halla injuriado o injustamente
notado.

527 | Virtual: Que es capaz de producir un efecto aunque no lo produzca de presente. Téacita/
Implicitamente. (Casi, a punto de, en la practica, en la realidad).

528 | Visceral: Relativo a las visceras. (Por extension, entrafiable: lo mas sustancial o intimo de algo).

529 | Vituperable: Que merece vituperio. ( injuria, afrenta u oprobio que se dice a uno).

530 | Vituperar: Injuriar, afrentar.

531 | Voluble: Fig. De caracter inconstante, versatil.

532 | Voluptuosidad: Complacencia en los deleites sensuales. (sinénimo: Sensualidad).

533 | Voluptuoso: Que inclina a la voluptuosidad, la inspira o la hace sentir. Dado a los deleites
sensuales. (Sensual).

534 | Xenofobia: Odio a los extranjeros.

535 | Zampoia: Instrumento musical rastico compuesto de muchas flautas.

536 | Zutano: (0jo: no zultano).
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ORIGEN HISTORICO DE ALGUNOS VOCABLOS

Agonia procede del griego agon (lucha, combate) y, en efecto, la agonfa es la lucha postrera entre la
vida y la muerte. Del mismo origen griego -agon- son las palabras protagonista y antagénico.

Album_ es un término latino que significa blanco; entre los romanos se referia a una tabla pintada de
blanco en la que se inscribian los nombres de los magistrados, dignidades, edictos, etc. . Entre nosotros
el album es un libro con las hojas en blanco, sobre las que se colocan fotografias, estampillas, etcétera.

Ambicién , de ambire, dar vueltas, serefiere a los candidatos de laantigua Roma que aspiraban a cargos
publicos, que iban de acé para alla solicitando recomendaciones y apoyo. El significado actual es muy
parecido y la palabra expresa hoy el sentimiento que empuja al hombre a la blusqueda de cargos,
honores e influencia.

Amor platénico . El fildsofo griego Platdn consagré la Ultima etapa de su vida a una actividad docente y
literaria, escribiendo unos ensayos que trataban de las creencias de su maestro Sécrates,expresados en
forma de didlogos entre este Ultimo y algunos de sus discipulos. En uno de estos didlogos se tratd sobre
elamor. En opinién de Socrates, el amor es lo que uno siente cuando quiere alcanzar lo verdaderamente
bello y hermoso. ElI amor “fisico” era lo que la mayoria tomaba por amor, pero la belleza humana se
desvanece con el paso del tiempo, mientras que la hermosura del alma es mas verdaderay superior.
Actualmente, cuando un hombre y una mujer se aman solamente por sus cualidades espirituales, sin deseo
fisico, se dice que tienen un amor platénico.

Aduelarre , concilidbulo de las brujas con el demonio, tuvo su origen del vasco akelarre que significa
“prado del macho cabrio” (compuesto de larre, prado y aker, cabrén) por creerse que el diablo aparece
bajo las formas de este animal; primero designé el lugar donde se reunian las brujas, después la propia
reunion.

Asesino tiene su origen en el &rabe hassasin, bebedor de hasis. Los asesinos eran los seguidores de
una secta musulmana que, embriagados con hachis (droga estimulante extraida de las hojas de la
cannabis indica), cometian latrocinios, crimenes y vejaciones de toda indole.

Boicot . En 1845 Irlanda sufrié una carestia general que origind la muerte de muchos irlandeses, sin que
Inglaterra hiciera nada por remediar tan terrible situaciéon. En 1879 amenazaba otra carestia parecida,
y aun asi un agente de uno de los propietarios ingleses, en el condado de Mayo, se neg6 a reducir los
impuestos eintenté desahuciar a quienes no podian pagarlarenta. Alguien aconsejé el uso de lano violencia,
y el agente vivié en adelante aislado, privado de toda amistad y relacién social. El nombre de este agente
era Carlos Cunningham Boycott y debido a ese incidente, la palabra boycott (boicot) conserva todavia
el mismo significado, o sea, negarse a tener un tipo determinado de relacién con un grupo determinado de
personas.

Capitulo , de capella, derivado de caput (cabeza), de donde se formo el diminutivo capitulum; éste,
en un principio, significé cabecita, pasando luego a significar la parte de un libro, de una obra o de un tratado.

Cardenal, tiene su origen en la palabra latina cardines vy significaba “angulos”. La causa por la que
el vocablo pas6 adesignar a los altos prelados o dignatarios de la Iglesia se debié a que cuando el
Papa celebraba la Misa era asistido por cuatro ayudantes llamados cardinales porque se situaban en los
cuatro angulos del altar, ad cardines altaris.

Candidato , alude directamente a candidatus (vestido blanco) y designaba en la antigua Roma a los
que vestian toga blanca, cuando se presentaban para ser elegidos magistrados. Hoy no soélo se refiere
al que se presenta a la eleccion de un cargo publico, sino también al que se presenta a un cargo privado,
0 a un concurso o examen.
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Coctel , o combinado de licores, es voz inglesa, cuya forma original era cocktail. El vocablo original
tuvo su origen en un hecho curioso: un tabernero que tenia un gallo de pelea (cock) quiso un dia celebrar
la victoria conseguida por el ave, ofreciendo a los clientes del local, una mezcla de licores preparada
por él. A la mezcla le dio el nombre de cock-tail (cola de gallo) en honor a su gallo vencedor.

Coco (fruto del cocotero). Le dieron este nombre a la fruta los compafieros de Vasco de Gama, en la
India, en 1550, por la comparacion de la cascara y sus tres agujeros con una cabeza con ojos y boca,
como la de un coco o fantasma infantil.

Compafiero, procede delauniondedos palabras latinas, cum y panis, con pan, y significaba inicialmente
lo que se comia con pan, pasando luego a sefialar al que se come el mismo pan, o sea, el compafiero.

Corbata , procede del serbocroato hrvat, denominacion que se dan a si mismos los habitantes de Croacia.
Fueron los soldados de esta regién o pais los primeros que usaron este aditamento como parte de su
indumentaria.

Charlatan . El papado medieval autorizaba ocasionalmente ventas de “indulgencias”, para solventar sus
crisis monetarias, de modo que cualquier ciudadano que quisiera contribuir ala ayuda religiosa ganaria el
perddn de sus pecados. Por razones desconocidas, los italianos empezaron a llamar a los vendedores
de indulgencias, “cerratano”, refiriéndose concretamente a los habitantes de Cerreto, pueblo situado a
ciento cincuenta kildmetros al norte de Roma. Quiza algun vendedor notorio fue natural de Cerreto o quiza
la ciudad se hizo famosa por el agudo sentido comercial de sus habitantes. Como dichos vendedores tenian
gue ser personas de mucha labia, “cerratano” se distorsiond en “cierlatano”, probablemente bajo la
influencia del verbo italiano “ciarlare”, “charlar”. En espafiol se convirtié en charlatan, y primero se aplicé
a cualquier vendedor de habla rapida, extendiéndose después a cualquier persona que dice estar en
posesion de cualquier conocimiento o habilidad, cuando en realidad carece completamente de ellos, y
finalmente a quien habla mucho y sin sustancia.

Emolumento , de molere (moler) era originalmente el pago en grano dado al molinero por haber hecho
la molienda; mas tarde se extendié su uso a cualquier clase de pago, en dinero o en especie, hecho
a una persona por su trabajo o servicio.

Fanatico , esta relacionado con los sacerdotes de Belona y Cibeles (Asia Menor), que en determinadas
fiestas bailaban delante del templo (enlatin fanum), contorsionandose violentamente hasta caer en el
delirio. Actualmente este adjetivo se usa para calificar alas personas exaltadas por motivos religiosos
o politicos.

Fornicar , deriva del latin fornice, que significa curvatura interior de un arco. En Roma, los servicios de las
prostitutas eran requeridos precisamente debajo de las bdvedas (arcos) de los puentes y calles.

Grillo . Este vocablo, en su acepcién de “prisién de hierro que sujeta los pies de un preso”, se explica por
la comparacion del ruido metélico que producen los grillos al andar el preso con el sonido agudo que emite
el insecto.

Guagua. En PerGy otras regiones Andinas significa “bebé” o “nifio de teta”. Proviene del quichua uaua,
voz onomatopéyica tomada del sonido que emiten los nifios al llorar. En Las Antillas e Islas Canarias se
usa enlugar de émnibus o autobus y su probable origen puede ser unaadaptacion del inglés waggon
coche, vagon).

Hermético , esun adjetivo derivado de Hermes Trimegisto, tenido por inventor de la alquimia y de las artes
ocultas y secretas. El sentido actual de perfectamente cerrado deriva de que Hermes lograba cerrar por
completo los vasos de cristal fundiendo el vidrio.

Inmolar_, tomado del latin inmolare, derivado de mola, harina con que se espolvoreaban las victimas antes
de sacrificarlas.

176



Oratoria " “#gAplicada Anexo General Il

Jinete . En el siglo XlllI, el Reino moro de Granada se vio en peligro por el avance de los cristianos. Al
pedir ayuda a sus vecinos de Africa, recibio la ayuda de la tribu bereber de Zeneta (zenéti), famosa por
su caballeria ligera. Los cristianos se impresionaron tanto con su destreza que adaptaron la voz al
castellano como sindénimo de maestria en el montar.

Laconico . A los nifios espartanos se les ensefiaba a ser parcos y comedidos en el hablar. La region a
que pertenecia la ciudad de Esparta -y la primera zona que conquisto- se llamaba Laconia. Asi pues, ser
parco en palabras es ser laconico. El ejemplo mas famoso de ese habla “lacénica” sucedié en el afio
338 a.C. cuando el reino griego de Macedonia dominaba Grecia. Solamente Esparta permanecia aislada.
El rey macedonico Filipo Il envié un mensaje a los espartanos, con el propoésito de asustarlos, que decia
asi:"Siinvado Laconia, dejaré Esparta a ras de suelo”. Larespuesta espartana contenia una sola palabra “si”.

Malec6n . Murallén para defensa contra las aguas, se trata de un derivado espariol de Malaga, nombre
arabe de la ciudad de Malaga, teniendo en cuenta que los muelles del puerto de esta ciudad constituyen
una obra muy costosa y famosa, ademas de antiquisima.

Maguiavélico . Niccolo Machiavelli, un funcionario italiano de Florencia, llevd a cabo numerosas
misiones diplomaticas con extremo tacto, pero como resultado de un altibajo politico florentino en 1512
fue privado de su posiciény forzado a unretiro no deseado. Ocup6 entonces su tiempo libre escribiendo
sobre ciencia politica y describiendo sus nociones de cémo debia gobernarse una nacién. Aunque era un
hombre amable y honesto, admitia que en el cruel mundo de aquella época, y quizas en todas las épocas,
los dirigentes tenian que observar principios muy realistas, que a veces podian ser crueles y duros. Dio
cuerpo aestas nociones en sufamosolibro El Principe. Veinte afios después dela muerte de Maquiavelo,
Catalina de Médicis, una princesa florentina, se convirti6 en reina de Francia. Su especial talento para
las intrigas hizo que sus enemigos la acusaran de usar principios maquiavélicos. La palabra es hoy
sinénimo de astuto y carente de principios. (Algunos creen que eso es un acto de injusticia contra la persona
de Maquiavelo).

Mentor . Cuando Ulises se fue a pelear en la Guerra de Troya dej6 a su joven hijo Telémaco al cuidado de
uno de sus mejores amigos: Méntor (maestro y ejemplo de todos). Méntor guié muy bien al hijo de Ulises
y dej6 sunombre como una palabra de uso cotidiano que significa guia o consejero de otro. El vocablo perdio
el acento que recaia sobre la "e", y actualmente se pronuncia mentor.

Nepotismo . Hasta el papado de Gregorio VII en 1073 el celibato no fue impuesto obligatoriamente entre
el clero catélico. Antes de esa fecha los sacerdotes catélicos no eran verdaderamente célibes pues, aunque
no se casaran, tenian relaciones irregulares y consecuentemente hijos ilegitimos. Alejandro VI, que llegd
a ser Papa en 1492, tenia varios hijos naturales por los que sentia un gran amor y usé su influencia para
proporcionarles todo tipo de seguridad econémica. Los prelados no podian llamar “hijos” a sus hijos, de
manera que los llamaron sobrinos. Cuidar de los hijos (o familiares) se llamé nepotismo, del latin
“nepos” (sobrino). El vocablo se usa actualmente referido a preferencias familiares, aunque no sea de la
Iglesia, como cuando el jefe de una empresa o un funcionario da un cargo cémodo y bien remunerado a
un pariente, por lo general cercano.

Nicotina , del francés nicotine, llamado asi en memoriade Nicot, embajador francés en Lisboa, que envid
por primera vez tabaco a Francia en 1560.

Nudo gordiano . El pueblo griego tenia una leyenda, segun la cual en un periodo de inestabilidad interior
del reino frigio (Asia Menor), un oraculo declar6 que el proximo rey llegaria a la ciudad montado en
un carro. Gordio, un campesino que habia decidido efectuar un viaje a la ciudad, llegé a ésta e
inmediatamente fue declarado rey. El campesino dedicé su carro a Zeus, después de atar cuidadosamente
la yunta con un nudo de corteza, cuyas puntas quedaron escondidas en el interior. El ordculo también
habia dicho que aquél que pudiera deshacer el “nudo gordiano” conquistaria el mundo oriental. Durante
muchos siglos fueron indtiles todos los intentos por desatarlo. Cuando Alejandro Magno llegé a Gordium,
la antigua capital de frigia, todavia se conservaba el nudo gordiano en el templo de Zeus. Pregunté qué
significaba y cuando le respondieron que, segin el oraculo, el que deshiciera el nudo conquistaria todo
oriente, Alejandro desenvaind su espada y de un golpe lo partid, marchando hacia su conquista. La frase
cortar elnudo gordiano significa aplicar una enérgica, pero positiva solucion, a cualquier problemainsoluble.
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Ogro. Los barbaros, especialmente los hingaros u ogures (Ogur era el nombre antiguo con que se
designaba este pueblo) asolaron Europa enla alta Edad Media, sembrando el terror a su paso. Existia
la creencia de que eran monstruos devoradores de carne humana. Por extension se aplica a “todo
monstruo humano devorador”.

Pagar. Procede de pacare (pacificar, tranquilizar), ya que el que paga descansa.

Pamela, “sombrero de paja ancho de alas usado por las mujeres en el verano”. Asi llamado en memoria
de la heroina de la novela de este nombre, obra del inglés Samuel Richardson (1689-1761).

Quisling . Vidkun Quisling fue nombrado ministro de defensa del Departamento Noruego de 1931 a 1933.
En 1933, cuando Hitler llegé al poder, Quisling dimitié y formé su propio partido fascista. Sin embargo,
los noruegos eran tan antifascistas que Quisling nunca gand ni un solo puesto en el Senado. En 1940,
cuando los nazis invadieron Noruega sin previo aviso, y la conquistaron por medio de juegos traidores,
Quisling estaba dispuesto a servir de lider de trapo de los noruegos, confabuldndose con los nazis en
cualquier forma imaginable y siguiendo su juego hasta el fin, ocurrido en mayo de 1945. Al terminar la
guerra, fue arrestado y procesado, y en octubre de 1945 ejecutado. El vocablo quisling es sinénimo, pues,
de traidor.

Rival . Derivus (rio). En la antigiiedad no habia normas o leyes que regularan la distribucién de las aguas.
Los habitantes de las riberas (rivales) peleaban con frecuencia por causa del aprovechamiento de las
aguas y dela pescadelosrios. En este sentido, los rivales (habitantes de las orillas) pasaron a ser rivales
(enemigos).

Sifilis . Tiene su origen en el titulo de un poema compuesto por el italiano Girolamo Fracastoro en 1530,
cuyo protagonista Syphilus contrae esta enfermedad. Mas tarde el propio Fracastoro la empleé en un
tratado médico en latin. Luego, en el siglo XVIII, se extendi6 su uso a las demas lenguas modernas.

Silueta . Proviene del francés silhouette, abreviacion de portrait a la Silhouette, dibujo que tomé su nombre
de Etienne de Silhouette, Intendente General del Tesoro francés en 1759; se trata de una aplicacion
especial de la locucion faire quelque chose a la silhouette, dicha de cualquier cosa que se hiciera
rapidamente, aludiendo al paso efimero de dicho personaje por su cargo.

Tirano . Las primeras tribus griegas estuvieron gobernadas por reyes que eran alavez sacerdotes. Cada
nuevo rey heredaba tambiénel ara sacerdotal. La ciudad de Esparta, que era muy conservadora, mantuvo
este sistema a lo largo de toda su historia. Otras, con el tiempo, fueron prescindiendo de los reyes
y estuvieron gobernadas por los ciudadanos mas competentesy mas poderosos. De vez en cuando,
alguno de ellos era lo bastante fuerte para dominar a los demas, y tomar al mismo tiempo los poderes
reales. Pero no se les consideraba verdaderos monarcas, porque no habian heredado el ara sacerdotal.
A los ojos del pueblo griego eran simplemente alguien que se habia asignado a si mismo el poder, o sea,
un “tyrannos” (duefio), pero no un “basileus” (sacerdote). En espafiol tyrannos ha pasado a tirano, que
se usa actualmente como sin6nimo de gobernante cruel e injusto.

Victoria Pirrica_, esta frase se utiliza actualmente para designar un triunfo demasiado costoso, por ser lo
obtenido mucho menor de lo que se arriesgé y se perdié. El origen se remonta al siglo Il antes de Cristo,
cuando Pirro, rey de Epiro no sélo conquisté Macedonia, sino que quiso conquistar también a los romanos.
Tuvo varios triunfos, es cierto, pero cierta vez tuvo un enfrentamiento en Asculum. Alli Pirro vencid, pero
fueron tan grandes sus pérdidas y a raiz de eso pronuncié una célebre frase: "Con otra victoria como ésta,
estoy perdido”. De alli, entonces, la expresién "victoria a lo Pirro" o "victoria pirrica".
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VOCABULARIOS ESPECIFICOS PROFESIONALES

En este anexo general figuran algunos conceptos relacionados
con la Psicologia, la Sociologia, la Politica, la Economia, la Medicina y el Derecho. No
se trata de dar definiciones oficiales de la Real Academia, sino de reconocer que se
emplean con mucha frecuencia y pertenecen a nuestro mundo actual.

Hay ademas otros factores que aconsejan el conocimiento de
estos vocabularios profesionales especializados. La literatura, el periodismo y hasta la
conversacion corriente, estan llenos de términos de este tipo, no con el sentido
etimologico y semantico, sino con la significacion mas usual que le han ido dando los
especialistas en cada una de esas disciplinas.

También se ha creido oportuno incluir en este libro una serie de términos
relacionados con la mitologia griega y la mencion al origen -anecddético tal vez- de
algunas palabras de nuestro idioma castellano, vistas en las hojas recién leidas. Gran
cantidad de definiciones de los vocablos ha sido extraida de una serie de publicaciones
editadas por el "Circulo de Lectores" ("Vocabulario Culto") y, dada su utilidad y
universalidad, es conveniente anexarla para el enriquecimiento de nuestra cultura.

El lector podra también hacer su ejercitacion oratoria y ampliacion de
vocabulario, tomando cualquiera de estos términos y los del minidiccionario del anexo
general |, para emplearlos en charlas o discursos de practica.

Es sabido que muchos poseemos vicios gramaticales y de diccién
cronicos. No hablo de los problemas de la gramética profunda, sino de errores corrientes
como pueden ser el mal uso del verbo haber, el dequeismo y pronunciaciones erréneas
gue, con un poco de practica y sin mucho esfuerzo, podremos desterrar para siempre.
Por eso esta obra finaliza con algunos consejos practicos referidos a esos defectos. A
pesar de estar en las Ultimas paginas aconsejo leerlos antes de los primeros ensayos.
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TERMINOSDELAPSICOLOGIA

AFASIA: Pérdida o alteracion de la funcién psiquica del lenguaje. El afectado puede hablar y entender con
deficiencia o perder totalmente la capacidad de comunicarse.

AGNOSIA: Incapacidad de reconocer los objetos usuales. El sujeto puede describir el objeto que se le
presenta, pero es incapaz de conocer su uso o destino.

ALEXIA: Pérdida de la capacidad de comprender el lenguaje escrito.

AMNESIA: Pérdida total o parcial de la memoria.

ANGUSTIA: Inquietud extrema, miedo irracional.

ANSIEDAD: Estado afectivo,caracterizado por un sentimiento de inseguridad.

ASTENIA: Falta o debilitacion de la fuerza.

AUTISMO: Repliegue excesivo sobre uno mismo.

BEHAVIORISMO: Escuela que contempla la psicologia como ciencia del comportamiento y que sélo tiene
en cuenta los datos observables del comportamiento verbal y motor. Se basa esencialmente en los reflejos
condicionados y considera los instintos como serie de reflejos encadenados. Los behavioristas suponen
gue toda conducta es el resultado de un aprendizaje.

BOVARISMO: (De Madame Bovary) Estado de insatisfaccion debido al desajuste entre la alta concepcion
de si que tienen algunas personas y sus condiciones reales.

CASTRACION: Miedo inmotivado de perder la integridad del cuerpo.

CATALEPSIA: Estado patolégico en que momentaneamente se pierden la sensibilidad y la contractilidad
voluntaria de los musculos.

CATARSIS: Como llama Freud al efecto saludable producido por el retorno a la conciencia de un recuerdo
reprimido.

CATATONIA: Estado de pasividady negativa a hablar, comer, moverse, etcétera.

CICLOTIMIA: Humor que evoluciona por fases entre la alegriay la tristeza.

CLAUSTROFOBIA: Miedo morboso a los espacios cerrados.

CLEPTOMANIA: Impulso obsesivo arobar.

COMPULSION: Tendencia a la repeticién obsesiva de ciertos actos.

COPROLALIA: Lenguaje obsceno.

CRETINISMO: Retrasointelectual grave.

DELIRIUM TREMENS: (Delirio tembloroso). Sintoma que aparece en algunos alcohdlicos crénicos.
DEPRESION: Estado morboso caracterizado por la disminucién del tono y la energia.

ECTOMORFO: Sujeto delgado, delicado y fragil. A este tipo corresponde generalmente un temperamento
cerebroténico. (Por lo general los cerebrotonicos son personas inhibidas).

EDIPO: (Complejo de) Sentimiento culposo derivado del apego erético de los nifios a los padres de sexo
opuesto.

EGO: Palabra latina que significayo. Es la fraccién de la personalidad que equilibra sus propias tendencias
profundas y los valores que ha suscripto.

EGOCENTRISMO: Disposicion de animo de quien lo refiere todo a si mismo.

ELLO: Término de Freud que designa lo que hay de primitivo en el hombre. Lo instintivo, lo hereditario, lo
inconsciente. Con el ego y el superego forma la personalidad.

ENDOMORFO: Sujeto en el que predominan las formas redondeadas. Tipos blandos, de cuerpo graso
y sin relieve muscular.

ENURESIS: Incontinenciade orina.

ESQUIZOFRENIA: Estado patol6gico caracterizado por la falta de contacto con el medio.

EUGENESIA: Método derivado del estudio de la herencia que tiene por objeto el mejoramiento de la especie
humana.

EXHIBICIONISMO: Impulso morboso a mostrar los érganos genitales en publico.

EXTRAVERSION: Tendencia a exteriorizar los propios sentimientos.

FALO: Pene imaginario, simbdlico.

FIJACION: Apego exagerado a una persona o a un objeto.

FISIOGNOMIA: Arte de conocer el caracter por el aspecto fisico.

FLEMATICO: Personalidad que desconfia de la emotividad y que pone buen cuidado en el domino de si
mismo y en la observancia de las normas.
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FOBIA: Miedo irracional y obsesivo a ciertos objetos y situaciones.

FRENOLOGIA: Teoria segin la cual las aptitudes y funciones de la psiquis estan localizadas en zonas
especificas del cerebro.

FREUDIANISMO: Doctrinas de Freud en las que sistematicamente se estudian los suefios y su simbologia
y las nociones de censura, represion, inconsciente, libido y elaboran un método de andlisis y terapia
conocido como psicoandlisis.

FRUSTRACION: Estado del que se ve privado de una satisfaccion legitima.

GESTALTISMO: (Psicologia de la forma) Teoria que funda la psicologia en la nocidn de estructura 'y que
la considera como un todo significativo de relaciones entre los estimulos y las respuestas. Supone
gue el ser humano no puede descomponerse en factores ajenos.

GLOSOLALIA: Creacién voluntaria de una lengua aparentemente nueva.

GRAFOLOGIA: Estudio del caracter a través de los rasgos de la escritura.

HIPOCONDRIA: Preocupacion excesiva por la salud.

HISTERISMO: Neurosis que se expresa fisicamente: convulsiones, pardlisis, pérdida de la visién o la
palabra, etcétera.

HOMOSEXUALIDAD: Inversion sexual.

IDENTIFICACION: Mecanismo psicolégico por el cual un individuo tiende a parecerse a otra persona.
IMPOTENCIA: Incapacidad de realizar un acto sexual satisfactorio.

INADAPTACION: Defecto de integracién al medio.

INCESTO: Relacioén sexual prohibida entre miembros de una familia.

INCONSCIENTE: Conjunto de procesos que actlan sobre la conducta, pero que escapan a la conciencia.
INHIBICION: Disminucién o cese de una funcion.

INSTINTO: Comportamiento espontaneo, innato o invariable.

INTROSPECCION: Método de observacion de los estados de conciencia de un sujeto por si mismo.
INTROYECCION: Incorporacién imaginariade un objeto o de una persona. Imitaciéninconscientede ciertas
actitudes y formas de pensar.

INTUICION: Conocimiento irreflexivo e inmediato de lo real.

JOCOTERAPIA: Terapéutica que utiliza juegos y competiciones para fomentar la resocializacion de los
enfermos mentales.

LATENCIA: Periodo que comprende entre los seis afios y la pubertad, en el que el impulso sexual esta
apaciguado.

LECTOSOMICO: Individuos de formalarga y apariencia fragil, hipersensibles e introvertidos.

LIBIDO: Deseo sexual. Energia motriz de los instintos vitales.

LINFATICO: Caracter de la persona desprovista de energias fisicas.

LOBOTOMIA: Operacién en el cerebro para eliminar ciertos trastornos y dolores. También utilizada
para corregir ciertas conductas.

LOGORREA: Parloteoincontenible.

MANIA DEPRESIVA: Afeccién mental que se caracteriza por laalternacion defases de excitacion maniatica
y melancdélica.

MASOQUISMO: Perversion sexual caracterizada por el goce erético extraido del sufrimiento.
MASTURBACION: Autocomplacenciasexual.

MEGALOMANIA: Sobrestimacion delirante de la propia capacidad.

MELANCOLIA: Estado morboso caracterizado por la tristeza y la pérdida de las ganas de vivir.
MESOMORFO: Individuo en el que predominan musculos, huesos o tejido conjuntivo. Revela robustez,
vigor y un temperamento enérgico.

MIMETISMO: Semejanza temporal o permanente con el medio.

MITOMANIA: Tendencia patoldgica a mentir.

NARCISISMO: Amor excesivo a uno mismo.

NECROFILIA: Perversion sexual caracterizada por la atraccion por los cadaveres.

NEURASTENIA: Estado neurético cuyo estado principal es la apatia.

NEUROSIS: Trastorno mental que no afecta las funciones esenciales de la personalidad y cuyo sujeto es
dolorosamente conciente. Angustias, obsesiones y fobias son las principales neurosis.

OBSESION: Preocupacion intelectual o afectiva que acosa a la conciencia.

OLIGOFRENIA: Atraso mental. (oligo = poco; frenos = cerebro).
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ONANISMO: Autosatisfaccion sexual.

ONICOFAGIA: Mania de roerse las ufias. Sintoma a menudo de un indefinido malestar.

ONIRISMO: Actividad mental comparable a los suefios. Ensimismamiento agudo.

ORAL (Estadio): Primera fase del desarrollo de la sexualidad infantil.

PARAMNESIA: llusion de la memoria consistente en tomar el presente por el pasado.

PARANOIA: Propension a pensar de manera extraviada y ainterpretar absurdamente unainformacion
correcta. Los paranoicos usualmente son egocéntricos y megaldmanos.

PEROFILIA: Atraccion erética morbosa que sienten ciertos adultos por los nifios.

PERCEPCION: Conducta psicolégica mediante la cual el individuo organiza sus sensaciones y toma
conocimiento de lo real.

PERVERSION: Desviacién de los instintos.

PICNICO: Tipo morfolégico caracterizado por el predominio de las formas redondas.

PIROMANIA: Tendencia a provocar incendios.

PROYECCION: Mecanismo de defensa del yo, consistente en atribuir a los demas los propios conflictos
internos.

PSICOANALISIS: Método de tratamiento de los trastornos mentales fundado en la investigacion del in-
consciente.

PSICODIAGNOSTICO: Método de exploracién de la personalidad fundado en la interpretacion libre de
formas fortuitas.

PSICODRAMA: Técnica psicoterapica que utiliza la representacién dramatica y tiende a desarrollar la
espontaneidad de los sujetos que “actlan” (representan) sus conflictos.

PSICOPATIA: Estado mental patolégico, especialmente los que originan conductas antisociales.
PSICOSIS: Enfermedad mental grave. El psicético, a diferencia del neurético, ignora sus trastornos.
PUERILISMO: Regresion de la mentalidad adulta a la infantil.

PULSION: Fuerza inconsciente que provoca cierta conducta.

PUNICION: Castigo.

RACIONALIZACION: Justificacion de una conducta cuyas verdaderas razones se ignoran.

REFLEJO: Respuesta del organismo, inmediata e involuntaria, a una excitacion particular.
REFLEXOLOGIA: Estudio delos reflejos.

REGRESION: Adopcién de actitudes y comportamientos caracteristicos de un nivel de edad anterior.
REPRESION: Proceso psicolégico consciente y voluntario consistente en renunciar a la satisfaccion
de un deseo que no esta de acuerdo con la propia moral.

RIGIDEZ MENTAL: Rasgo esencial del egocentrismo, incapacidad de ponerse en lugar de otroy de adoptar
puntos de vista diferentes a los propios.

SADISMO: Perversion sexual que consiste en estimularse, infligiendo dolor a su pareja.
SADOMASOQUISMO: Mezcla de sadismo y masoquismo.

STRESS: (Palabra inglesa). Estado de tension anterior al desequilibrio.

SUBCONSCIENTE: Actividad mental de la que no se tiene conciencia clara.

SUBLIMACION: Desplazamiento de una energia hacia un objetivo social elevado.

SUPER-YO: Conjunto de prohibiciones morales improyectadas.

SURMENAGE: (Palabrafrancesa). Fatiga excesiva.

TABU: Caracter prohibido y sagrado de un objeto.

TIMIDEZ: Falta de seguridad.

TRAC: (Del inglés). Perturbacién emocional sentida en el momento de manifestarse ante una asamblea.
El fenémeno consiste en el olvido instantaneo de lo aprendido.

TRANSFERENCIA: Desplazamiento de un habito de un objeto a otro. En la practica psicoanalitica es una
relacion afectiva particular que establece paciente y analista. El traslado al terapeuta de los sentimientos
favorables constituye la transferencia positiva.

TRAUMA: Choque violento que puede desencadenar trastornos somaticos y psiquicos.

UMBRAL: Intensidad limite por debajo de la cual deja de percibirse el estimulo.

YO: (ver EGO).

ZOOFOBIA: Miedo a los animales.

ZOOPSIA: Alucinacion visual en la cual el enfermo ve animales repugnantes o peligrosos.
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TERMINOS DE LA MEDICINA

ACNE: Erupcion pustulosa de la piel, en la cara y parte superior del cuerpo.

AMIGDALITIS: Forma de angina que se manifiesta por una inflamacion de las amigdalas.
ANEMIA: Empobrecimiento de la sangre.

ANGINA DE PECHO: Afeccion cardiaca provocada generalmente por una alteracion de las coronarias.
ANTRACOSIS: Ulcera maligna. Neumoconiosis producida por el carbén.

APENDICITIS: Inflamacion del apéndice que es a su vez, una pequefia terminal del intestino unida al
ciego.

APOPLEJIA: Accidente causado por la ruptura de un vaso sanguineo que riega el cerebroy por la
hemorragia resultante. Es una enfermedad de edad madura, provocada por la arterioesclerosis.
ARTRITIS: Forma de reumatismo articular, proceso deformante y destructor de las capsulas y cartilagos
articulares, que produce una anquilosis y una deformaciéon progresivamente agravada de las
articulaciones, sobre todo de los dedos de las manos y los pies.

ATAXIA: Desorden de las funciones del sistema nervioso.

ATONIA: Falta de tono o debilidad de los tejidos contractiles.

ATREPSIA: Debilidad o desnutricion de los nifios de pecho.

ATROFIA: Falta de desarrollo o consuncién de cualquier parte del cuerpo.

AVITAMINOSIS: Enfermedad producida por la falta de ciertas vitaminas.

BRONQUITIS: Inflamacién de la mucosa que tapiza el interior de los bronquios.

CAQUEXIA: Degeneracion del estado normal nutritivo.

CATALEPSIA: Estado nervioso que se caracteriza por la pérdida de la contraccién voluntaria de los
musculos y de la sensibilidad.

CIANOSIS: Coloracion azul o livida de la piel, procedente de la alteracion de la sangre o de su
estancacion en los vasos capilares.

CIATICA: Neuralgia muy dolorosa del nervio ciatico.

CISTITIS: Inflamacién de la vejiga.

CONJUNTIVITIS: Inflamacién de la conjuntiva de los ojos.

COXALGIA: Artritis muy dolorosa de la cadera.

DIABETES: Enfermedad causada por la insuficiencia de la secreciéon del pancreas, glandula ésta que
separa la insulina regulando el azlcar de la sangre.

DIFTERIA: Enfermedad grave que ataca a los nifios, provocada por el bacilo de Loeffler, que invade con mas
frecuencia la mucosa de la faringe y de la nariz.

DISTROFIA: Trastorno de la nutricién y estado consecutivo.

EMBOLIA: Accidente provocado por la obturacion de una arteria con un coagulo de sangre desprendido de
las paredes interiores de las venas.

EPIDEMIOLOGIA: Parte de la medicina que trata de las epidemias.

ESCOLIOSIS: Desviacion lateral del espinazo o del raquis.

ESTAFILOCOIA: Infeccién producida por estafilococos, o sea bacterias de forma redondeada que se
agrupan como en racimo.

ESTENOCARDIA: Angina de pecho.

FARINGITIS: Afeccién de la faringe que impide a la mucosa faringea desempefiar el papel de defensa
contra las agresiones exteriores y los microbios.

FIMOSIS: Estrechez del orificio del prepucio.

FLEBITIS: Inflamacién de las venas, que puede ser mortal si un coagulo de sangre se desprende de la
vena inflamada y, arrastrada por el torrente circulatorio, obstruye un vaso sanguineo vital del cerebro y
del corazén (embolia).

GLUCEMIA: Presencia de azucar en la sangre.

GASTRITIS: Irritacion de la mucosa del estdbmago.

GASTROENTERITIS: Inflamacién simultdnea de la membrana mucosa del estomago y de la de los
intestinos.

HEMIPLEJIA: Paralisis de todo un lado del cuerpo (hemiplejia = hemiplejia).

HEMOFILIA: Enfermedad congénita y hereditaria, caracterizada por la predisposicion a las hemorragias.
HEMOTURIA: Emision de sangre por el conducto de la orina.

HETEROPLASIA: Formacion anormal de tejidos.

HIDROCEFALIA: Hidropesia de la cabeza.

HIDROPESIA: Acumulacién anormal de humor seroso en cualquier cavidad del cuerpo.
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HIPERTROFIA: Aumento excesivo del volumen de un 6rgano.

LARINGITIS: Inflamacién de las mucosas de la laringe, originada generalmente por un enfriamiento, un
catarro descuidado o una faringitis.

LEUCEMIA: Enfermedad de la sangre casi siempre mortal, producida por el anormal aumento de los
glébulos blancos.

LUMBAGO: Brusco dolor en la region lumbar, ocasionado generalmente por un esfuerzo muscular
exagerado.

MENINGITIS: Grave y contagiosa enfermedad, que se debe a una inflamacién de las delicadas
membranas que envuelven el cerebro (meninges) y que tapizan el interior de la columna vertebral,
envolviendo la médula espinal.

METASTASIS: Reproduccién de un fenémeno patolégico en lugar distinto de aquel en que se presento
primero.

NECROSIS: Gangrena molecular de los huesos, destruccién intima de un tejido.

NEUMOCONIOSIS: Género de enfermedades crénicas producidas por la infiltracion en los pulmones del
polvo de varias sustancias minerales.

NEUMONIA: Afeccién aguda de los pulmones de caracter contagioso, que se contrae por labocay la nariz,
provocada generalmente por un microbio, el neumococo.

NEURALGIA: Dolor puramente nervioso, sin lesién de 6rgano y sin causa interna o externa aparente.
NEURITIS: Lesién inflamatoria de un nervio.

NEUROPATIA: Afeccién de los nervios.

OCLUSION: Cierre de un conducto del cuerpo u obstruccién de algun orificio natural.

ORQUITIS: Inflamacién del testiculo.

OSTEOMIELITIS: Inflamacién de la médula 6sea.

OSTEOPATIA: Nombre comun de las enfermedades de los huesos.

OTITIS: Infeccién del oido que generalmente no es mas que la consecuencia de un catarro mal curado.
PARATIFICO: Afectado por una infeccién intestinal, parecida a la fiebre tifoidea.

PARESTESIA: Sensacion de hormigueo, adormecimiento o ardor que se experimenta en la piel.
PARESIA: Paralisis leve por debilidad de las contracciones musculares.

PAROXISMO: Exacerbacion o acceso violento de una enfermedad.

PATOLOGIA: Parte de la medicina que trata de las enfermedades.

PERITONITIS: Grave afeccion, originada por la inflamaciéon del peritoneo, generalmente a consecuencia
de otra enfermedad o de una herida.

PLEURESIA: Inflamacién del saco membranoso que cubre los pulmones, lapleura, o mas exactamente,
la hoja parietal de ésta.

POLIOMIELITIS: Gravey contagiosa enfermedad, cuyo virus -uno de los peores conocido- ataca a las fibras
matrices de los sistemas nerviosos y paraliza los musculos.

PROSTATITIS: Inflamacién de la préstata que comprime al uréter, perturbando la funcién urinaria,
observada generalmente en las personas mayores de sesenta afios.

RECIDIVA: Repeticién de una enfermedad poco después de terminar la convalecencia.

SATURNISMO: Enfermedad producida por la intoxicacién con sales de plomo.

SILICOSIS: Neumoconiosis producida por el polvo de silice.

SINDROME: Conjuntos de sintomas caracteristicos de una enfermedad (es esdrujula, no sindrome).
SINUSITIS: Inflamacion de la mucosa de los senos frontales.

SEPTICEMIA: Alteracién de la sangre causada por materias sépticas.

TORTICOLIS: Rigidez dolorosa de los musculos del cuello que ha podido originarse por un esfuerzo
muscular, un desplazamiento discal o un estado reumatico de una vértebra cervical.

TETANIA: Enfermedad caracterizada por contracciones dolorosas y por ciertos trastornos del metabolismo.
TIROIDISMO: Conjunto de fenébmenos morbosos causados por las secreciones de la glandula tiroides.
TRIQUINOSIS: Enfermedad ocasionada por la presencia de triquinas en el organismo. Triquina es un
helminto (gusano) que vive en los musculos de los animales vertebrados (generalmente cerdos) y se
transmite de unos a otros por via digestiva.

TROMBOSIS: Formacion de coagulos de sangre en las venas.

UREMIA: Enfermedad ocasionada por la acumulacion en la sangre, de las sustancias que normalmente son
eliminadas por la orina.

URETRITIS: Inflamacion de la membrana mucosa de la uretra.

UROLOGIA: Parte de la medicina que trata de las enfermedades del aparato urinario.

URTICARIA: Enfermedad eruptiva de la piel, acompafiada de comezon o picazon.
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TERMINOS DE LA SOCIOLOGIA

ACULTURACION: Término inglés que expresa lo que el antropdlogo Fernando Ortiz llamaba
transculturaciéon y que caracteriza los cambios que se efectian en la cultura de un grupo que es puesto
en contacto con otro grupo.

ALIENACION: Para Marx era el penoso estado mental en que se encontraba el proletariado sometido
a un sistema de produccion inhumano. El obrero elienado esta sometido a fuerzas que no comprende
y es una especie de extranjero de si mismo. La sociologia moderna le ha dado a alienacion un sentido
mas amplio, pero cerca del de Marx.

ASIMILACION: Proceso mediante el cual individuos o grupos pertenecientes a culturas o medios distintos
se transforman en un todo homogéneo.

CLAN: Es un grupo de familias que estd unido por una comun ascendencia, por un parentesco real o
mitico.

CONCIENCIA DE CLASE: Es el hecho de percibirse dentro de una clase social.

CULTURA: Se trata de todo cuanto en una sociedad determinada es adquirido, aprendido y puede ser
trasmitido y modificado.

ECOLOGIA: Es la nueva ciencia que estudia la interdependencia de los hombres y de la naturaleza en el
espacio y en el tiempo.

ELITE: Se entiende por élites las clases mas cultas de una sociedad, pero pueden formarlas los
aristocratas (en las sociedades tradicionales), los poderosos (en las sociedades capitalistas) o los
simples miembros dirigentes de un partido politico (en las sociedades totalitarias). (En francés es élite,
en espafiol elite).

ESCALA DE VALORES: Jerarquia u orden de prioridad que se le confiere a los valores. Los valores
son las categorias morales: la belleza, la bondad, la riqueza, etcétera.

ESTRATIFICACION: La estratificacién social es formada por los grupos y capas sociales gque se
superponen a los distintos planos de la sociedad.

GRUPO DE PRESION: Es la reunién de varias personas que tienen puntos de vista o intereses comunes
y que ofrecen de concierto presién para conseguir sus fines.

HABITAT: Es el medio ocupado por una especie animal o por ungrupo de hombresy en el que desarrollan
su vida.

LUCHA DE CLASES: De la suposicion de que existian clases determinadas por el trabajo que se
realizaba, Marx concluy6é que la lucha entre estos grupos producia los cambios histéricos. La “lucha de
clase”, de acuerdo con el marxismo, conduce a la dictadura del proletariado, como paso previo hacia la
creacion de una sociedad sin clases.

MASA: Se emplea a menudo para designar a un pueblo, excluyendo a sus dirigentes.

MISONEISMO: Es la oposicién por inercia a todo lo que es nuevo. Desde el punto de vista socioldgico, es
la tendencia a adoptar y a perpetuar los comportamientos estaticos, admitidos por el grupo.
MOVILIDAD: En su acepcién general, la movilidad social es el paso de los individuos de un grupo a otro.
Es el fendbmeno del cambio de status social para una persona o para un grupoy su paso a otra situacion
y a otros cometidos.

MUESTREO: En la encuesta por sondeo, el muestreo es el método o el procedimiento por el cual se
establece una muestrarepresentativa del conjunto. Por su parte, una muestra es una pequefia porcion
de una cosa, de tal naturaleza que permite apreciar o conocer su totalidad.

PATRON CULTURAL: Es cuanto hay formado y presente en un grupo social para servir de modelo
0 guia de conducta en los comportamientos sociales.

SEGREGACION: Consiste en poner aparte, en separar o aislar del conjunto de la sociedad unos
individuos o categorias de poblacién, y se puede producir por la Ley, las costumbres tradicionales,
la fuerza, los status socio-econémicos y a virtud de actitudes sociales pasionales y pasajeras.
SIMBIOSIS: Desde el punto de vista social es el fenémeno por el cual dos organismos distintos se prestan
mutuamente apoyo para una vida en comun.

SINERGIA: Es una accién conjunta o un concurso de fuerzas entre distintos érganos en el cumplimiento
de una funcién.

SOCIODRAMA: Método experimental que se utiliza en sociometria para medir las relaciones
interpsicologicas en un grupo determinado.

SOCIOMETRIA: Es un método de medida cuantitativa de las diversas formas de relaciones humanasy de
los demas fenémenos sociales.

SOLIDARIDAD: Es el sentimiento de responsabilidad mutua entre varias personas o varios grupos.
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STATUS SOCIAL: Es el lugar que una persona ocupa en la estructura social o la posicién o rango que
una persona mantiene subjetivamente o trata de mantener en la consideracion de los demas.
TIPOLOGIA: Es el arte o la técnica que permite la construccion de los tipos, o también el resultado de una
elaboracion de tipos.

TRADICION: Es latransmision, a través de las generaciones, del patrimonio cultural propio de un grupo
determinado.

VALORES (SOCIALES): Son los constituidos por modelos generales de conducta, por prescripciones
colectivas, por normas de comportamiento generalmente admitidas y queridas por la sociedad.

TERMINOS DE LA ECONOMIA

AUTARQUIA: Eltérmino se aplica a las naciones o regimenes que pretenden autoabastecerse, desde el
punto de vista econdémico, sin recurrir a las importaciones extranjeras.

AUTOFINANCIAMIENTO: Es el ahorro interno de una empresa, que le sirve para proporcionarse fondos
a si mismay renovar o aumentar el capital.

BALANZA COMERCIAL: Es el balance orecuento de las mercancias importadas y exportadas. Si las
importaciones son mayores, la balanza es favorable y si son menores es desfavorable.

BALANZA DE PAGOS: Documento de contabilidad que refleja el conjunto de créditos y deudas de un
pais respecto a los demas paises, en un periodo de tiempo determinado. Si los paises deben mas de lo
gue a ellos les deben, la balanza de pagos es deficitaria. De lo contrario, es favorable (superavit).
CAPITALISMO: Régimen econémico que se funda en la propiedad privada de los medios de produccién
y distribucidn, y que se rige esencialmente por el mercado libre, es decir, por precios que determinan la
oferta y la demanda.

CARTEL: Acuerdos entre industriales para dominar el mercado mediante la coordinacién de la
produccién entre distintas empresas.

CRECIMIENTO: Aumento continuado de la producciéon nacional en un determinado periodo de tiempo.
Es posible en economia el crecimiento cuantitativo sin el progreso econémico. Crecimiento no es sinébnimo
de desarrollo.

DEFLACION: Es un proceso econémico en que los precios bajan y disminuye la actividad comercial.
Generalmente  se provoca voluntariamente para luchar contra la inflacion.

DESARROLLO: El desarrollo econémico es el crecimiento armonizado de los sectores econémicos, que
conlleve una mejora de los niveles y condiciones de vida de la colectividad.

DEVALUACION: Depreciacion de la moneda con relacién aun patrén previo (oro, plata, etc.) o con relacion
a otras monedas.

FLUIDEZ MONETARIA: Es la relacion entre la cantidad de moneda en circulacién y el producto nacional.
Cuando aumenta la cantidad de dinero circulante y no la produccién, se produce la inflacién.

HOLDING: Es una sociedad financiera o grupo de bancos que poseeny controlan la mayoria de las acciones
de diversas empresas.

IMPERIALISMO (Econémico): Control de los medios de produccién, distribucién o financiamiento de un
pais por otro econémicamente mas fuerte.

INFLACION: Es el aumento continuado de los precios por el incesante aumento de la demanda.
INFRAESTRUCTURA: Es el conjunto de los medios necesarios para la posterior actividad econémica de
un pais: energia, agua, electricidad, carreteras, ferrocarriles, puertos, etcétera.

IN PUT-OUT PUT: Es un sistema de analisis econémico basado en las interrelaciones entre las diversas
partes de una economia nacional. Es un cuadro que pone de manifiesto los ingresos (in put) y los gastos
(out put) de los diversos sectores econémicos.

LIBERALISMO (Econdmico): Doctrina que preconiza la libertad total de la competencia. Se opone a
cualquier intervencion del estado en materia econdémica, dejandolo todo a la iniciativa privada.

LIBRE CAMBIO: El librecambismo es la teoria econémica que postula la libre circulacién, sin obstaculos
y sin impuestos a las mercancias de un pais a otro.

LOCK-OUT: Palabrainglesa que resume la decision de una empresa de cerrar sus puertas para presionar
a los trabajadores o sindicatos a que modifiquen sus posiciones.

MERCANTILISMO: Se llama asi al pensamiento econémico de los siglos XVIy XVII.

MONOPOLIO: Eslaventa, produccion o distribucién en exclusiva, de un producto cuyo precio generalmente
se fija de acuerdo con la conveniencia de la empresa monopolista.
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OLIGOPOLIO: Parecido a lo anterior, pero el control queda en manos de varios empresarios.
PLUSVALIA: Término acufiado por Marx, que representael valor suplementario percibido por el capitalista
cuando ha pagado todos los gastos de la produccion. Equivale a beneficio neto.

PRODUCTO NACIONAL (Bruto o Neto): Es la expresion en dinero del conjunto de bienes y de servicios
que han estado presentes por un periodo determinado.

PROTECCIONISMO: Es la politica econémica que trata de proteger alos productos nacionales, poniendo
obstaculos e impuestos a la importacion.

RENDIMIENTO: Es la medida de la eficacia del trabajo, es decir, la cantidad de bienes obtenidos por
trabajador y por hora.

SERVICIOS: Son las actividades no directamente productivas. Se le denomina sector terciario. Todos los
trabajadores que no producen bienes: profesores, choferes, abogados, etcétera.

SUBDESARROLLO: Es un estado de inferioridad econdmica con relacion a los paises mas avanzados.
TAKE OFF: Traducido por algunos economistas como “despegue”. Esla etapa del crecimiento econémico
de ciertas sociedades en que comienza a abandonarse el subdesarrollo, de acuerdo con ciertos indices
financieros, industriales y socioeconémicos.

TRUEQUE: Es el intercambio de productos sin que medie dinero.

TRUST: Es un acuerdo entre distintas empresas para adoptar una direccién comun.

USURA: Es el interés excesivo cobrado por un préstamo en dinero o mercancias vendidas a crédito.

TERMINOS DE LA POLITICA

ABSOLUTISMO: Concentracion de todo el poder en manos del soberano absoluto. Se emplea hoy este
nombre para designar las formas de gobierno en las que el jefe del Estado actlla de manera semejante a
la de los monarcas absolutos, que sucedieron a la organizacion politica de tipo feudal de la Edad Media.
ANARQUISMO: Doctrina y practica politicas que rechazan toda organizacion “estatal” de la sociedad,
abogando porque ésta quede formada por la libre unién de individuos y de grupos, dejando de lado a todo
lo que implique coaccién, como leyes escritas, jueces, autoridades, etcétera.

APATRIDA: Persona que ha perdido su nacionalidad sin adquirir otra.

ASILO, DERECHO DE: Es aquél que otorga a las personas perseguidas en su propio pais, la inmunidad
y proteccién en territorio extranjero. Esta inmunidad y proteccion se busca a veces en las sedes de las
representaciones diplomaticas extranjeras, que através del principio de “extraterritorialidad” gozan de
la proteccion del territorio extranjero.

AUTARQUIA: En el sentido politico es la prerrogativa que conviene al Estado en cuanto que éste dispone
de los medios suficientes para organizarse a si mismo, sin necesidad de asistencia exterior.
AUTOCRACIA: Sistema de gobierno en que el gobernante no es elegido por el pueblo, sino que obtiene
el poder por conquista, herencia u otra forma en que no esté presente la voluntad popular.
AUTONOMIA: Condicién del que se gobierna o se da la ley a si mismo.

BICAMERALISMO: Sistema parlamentario que descansa en la existencia de dos Camaras: Camara
Baja 0 Camara de Representantes y Camara Alta o Senado.

BIPARTIDISMO: Sistema en que dos partidos u organizaciones politicas se reparten la totalidad o
casi totalidad del electorado.

BUROCRACIA: Conjunto de funcionarios publicos profesionales encargados de la administracion del
Estado o Gobierno.

BUROCRATISMO: Exceso de dominio de los burécratas sobre las decisiones politicas.

CAUCUS: Esta voz, que significa“aconsejar”, se aplica en los paises anglosajones a los comités directivos
locales de los partidos politicos, que se arrogan la facultad de definir la politica partidista, de organizar
la lucha electoral y de designar a los candidatos.

COEXISTENCIA PACIFICA: Designa una forma de tolerancia entre comunismo y capitalismo, mas
concretamente, entre bloque soviético y bloque occidental, sin que se discuta la competencia ni rivalidad,
sino solamente el choque armado.

COMUNISMO: Sistema apoyado en la ideologia marxista, que se propone como meta final el
establecimiento a escalamundial de una sociedad comunistasin clases, basadaen la comunidad de bienes
y en laigualdad de todos los hombres respecto a la colaboracion en el proceso de produccién y respecto
al goce de sus frutos.
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CONSTITUCION: Conjunto de normas bésicas que definen el ordenamiento politico de un Estado.
CHAUVINISMO: Actitud por laque unindividuo (o grupo) se deja llevar de una desmedida admiracién hacia
los valores de la propia nacién, hasta el punto de menospreciar a las demas naciones y de llegar incluso
a propiciar actos agresivos o belicosos frente al extranjero.

DEMOCRACIA: Forma de gobierno en la cual el pueblo no es solo el sujeto pasivo (gobernado) sino
también el sujeto activo (gobernante) y esto persiguiendo el bien de todo el pueblo (sujeto-fin).
DICTADURA: Forma de gobierno en la cual el poder publico esta concentrado en manos de una persona
ode un grupo de personas, implicando por tanto la supresion de la division de poderes en que descansan
los estados democraticos.

DIVISION DE PODERES: Doctrina segun la cual cada una de las tres funciones del Estado -legislativa,
ejecutiva y judicial- debe ser desempefiada por un érgano publico distinto e independiente.
EJECUTIVO: Es quien tiene la facultad de ejecutar o aplicar a los casos concretos las hormas generales
e impersonales emitidas por el Congreso o Parlamento en forma de leyes.

ESTADO: Es la sociedad politicamente organizada, que tiene como elementos integrantes territorio,
poblacién y organizacion politica.

ESTADO DE DERECHO: Es aquel Estado en que el Derecho regula no sélo las actividades de los
particulares, sino también la de los 6rganos publicos del poder (Ejecutivo y Legislativo).

ESTADO DE NECESIDAD: Llamado también Estado de Excepcién o Estado de Emergencia, es la situacion
en la cual se considera necesario suspender temporalmente el ordenamiento juridico de un pais previsto
para circunstancias normales, con el fin de hacer frente a unos hechos excepcionales.

EXTRADICION: Acto por el cual el Estado en que se encuentra un reo entrega a éste a las autoridades
de otro Estado, en cuyo territorio se cometi6 el delito, para que alli sea juzgado.

FASCISMO: Régimen totalitario de partido Unico que rigié los destinos de lItalia de 1922 a 1945, con
elementos de corporativismo y que consecuente con sus principios descartd alos disidentes con medidas
totalitarias de represion.

FIDEICOMISO: Situacién juridica por la que un pais (fideicomitido), considerado sin preparacion
suficiente para autogobernarse, es confiado a la tutela de un Estado soberano (fideicomisario).
GENOCIDIO: Practica por la que se intenta eliminar del territorio de un Estado a una minoria étnica,
religiosa o ideoldgica, mediante la promocién sistematica de matanzas colectivas, deportaciones,
encarcelamientos masivos y de otras medidas similares.

GEOPOLITICA: Ciencia que estudialainfluencia del territorio sobre la politica. A diferenciadela geografia
politica, la geopolitica es ciencia dinamica, que descubre la influencia del espacio geografico sobre la
politica a través de la historia, deduciendo al mismo tiempo la direccién politica futura.

GOBIERNO: En sentido amplio se llama asi al conjunto de actividades directivas del Estado, asi
como al conjunto de érganos que las realizan.

GOLPE DE ESTADO: Cambio anticonstitucional y mas o menos violento de gobierno, llevado a cabo por
elementos oficiales, que utilizan la fuerza y capacidad de mando que su puesto les concede para derribar
el aparato estatal constituido, sustituyéndolo por otro.

TERMINOS DEL DERECHO (1)

a) Del Cédigo Civil :

ACREEDOR: Sujeto pasivo del pago, quiendeberecibirlo.

AGRAVIOMORAL: Dafiocausadoaunapersona, afectandolaensuseguridad personal, gocede susbienes ohiriendo
susafeccioneslegitimas.

BENEFICIO DE COMPETENCIA: Es el que seconcedeaciertos deudores para noobligarlos apagar masdeloque
buenamente puedan, segun suclasey circunstancias, hastaque mejorensufortuna.

CASO FORTUITO: Es aquel que noha podido preverse, oque previsto, no hapodido evitarse.

CULPA: "La culpa del deudor en el cumplimiento de la obligacion consiste en la omision de aquellas

(1) Agradezco al Dr. Pablo Oscar Inda, por este material.
189



5 e
Anexo General IT Oratoriay” '?L%Aplicada

diligencias que exigiere lanaturalezade éstay que correspondiesen alas circunstancias de las personas, del
tiempoydellugar.”

DANO: Agravioaunderechosubjetivoquegeneraresponsabilidad.

DANO EMERGENTE: Pérdidasufrida por el acreedora causadel incumplimiento.

DEMORA: Retardodel deudor; esunelementomaterial delamora, peronoeslamoramisma.

DERECHO DE RETENCION: Facultad quecorresponde al tenedor de una cosa ajena, paraconservarlaposesion de
ellahastael pagodeloqueleesdebidoenrazéndelamismacosa.

DEUDOR: Sujetoactivodel pago, quiendeberealizarlo. Tambiénselollama"solvens".

DOLO: Comoviciodelavoluntad, el dolo, engafio, es "toda asercion deloque esfalso o disimulacién delo verdadero,
cualquierartificio, astucia, omaquinacién que seemplee conesefin”. Como elementodel delitocivil eslaintenciondedariar.
Como causadeincumplimiento contractual, consiste enlaintencion deliberadadenocumplir.

INDEMNIZACION: Consisteen lareparacién del dafio causado.

INTERPELACION: Exigencia categéricadel pago.

LEGITIMACIONACTIVA: Aptitud paramandar porindemnizacion.

LEGITIMACIONPASIVA: aptitud paraserdemandadoporindemnizacion.

LUCRO CESANTE: Ganancias dejadasde percibir.

MORA: Estadoenelcual elincumplimiento deuna obligaciénse hacejuridicamenterelevante.

OBLIGACION: Relacién juridicaporlacual unsujeto -deudor- tiene el deber derealizar enfavor deotro
-acreedor- determinadaprestacion.

PACTA SUNT SERVANDA: Loscontratostienenfuerzadeley paralaspartes.

PAGO: Eselcumplimientodelaprestacion quehace al objetodela obligacién. Pagares cumplir.

PRIVILEGIO: Derecho quetiene un acreedor deser pagado con preferenciaa otro.

REBUS SIC STANTIBUS: "Siempre quelas cosas permanezcanigual”.

SIMULACION: Acto juridicoencubierto bajolaaparienciade otroo quecontiene clausulasque noson sincerasofechas
guenosonverdaderas, o porel cual se constituyenotransmitenderechos apersonas interpuestas.

b) Términos del Cédigo Penal

CONDUCTA: Hacervoluntariofinal.

DELITO: Conductatipica, antijuridicay culpable.

DOLO PENAL: Voluntadrealizadoradeltipo objetivo.

ERRORDE TIPO: Desconocimiento de algunos otodos los elementos del tipo objetivo.
FUERZAFISICAIRRESISTIBLE: Aquellaqueoperasobreel hombrecontal entidad quelo haceintervenir comouna
meramasamecanica.

INJUSTO PENAL: Conductatipicay antijuridica.

INVOLUNTABILIDAD: Incapacidad psiquicade conducta; el estado en quese encuentraquien noes psiquicamente
capazdevoluntad.

LEY PENALENBLANCO: Eslaqueestableceunapenaparaunaconductaqueresultaindividualizadaen otraleyformal
omaterial.

TIPO: Instrumentolegal, predominantementedescripto yldgicamente necesario, queindividualiza conductas prohibidas
penalmente.
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CORRIENTES DEL PENSAMIENTO

BARROCO: Estilo ornamental nacido en Italia en el siglo XVI que se caracteriza por exceso de formas
pesadas y retorcidas. En Europa florecid hasta el siglo XVIII, en que triunfé el arte clasico. Su variante
espafiolafue el estilo churrigueresco. Aunque la palabra “barroco” se aplica especialmentea la arquitectura,
también comprende por extension las obras de escultura, pintura y literatura en que predominan el arte
y la pompa. Tipicos artistas barrocos son: en arquitectura, Juan Lorenzo Bernini (1598-1680) y Francisco
Barromini (1599-1667);en escultura Bernini; en pintura, Pietro Barrettini de Cartena (1596-1669) y Pedro
Pablo Rubens (1577-1640).

CLASICISMO: Sistema artistico o literario fundado en laimitacién de los modelos de la antigliedad
griegay romana. Hoy se consideran clasicos un autor o unaobra que son dignos deimitarse en cualquier
literatura o arte. El Clasicismo como movimiento espiritual incluye varias obras surgidas después del
Renacimiento e inspirados en el concepto griego de la belleza: se caracteriza por la pulcritud de la forma
con efectos de regularidad, equilibrio, simplicidad y justeza de proporciones. Lo clasico es igualmente el
culto de lo objetivo en oposicién a las interpretaciones subjetivas que deforman la realidad por defecto
0 por exceso: Romanticismo, Expresionismo, Surrealismo, etcétera.

CONCEPTISMO: Corriente literaria espafiola representada por Don Francisco de Quevedo Yy Villegas
(1580-1645), cuyo verdadero codificador fue Baltasar de Gracian (1601-1658). EI Conceptismo hace
coincidir la calidad del estilo en dos elementos: el concepto, acto de entendimiento, y la agudeza,
ornato del exterior; es un esfuerzointerno que, respetando la lengua tradicional, conduce el pensamiento
mediante acertijos, antitesis, sutilezas y asociaciones inesperadas.

CUBISMO: Escuela que tiende a expresar las emociones subjetivas por medio de figuras geométricas
de variados colores y texturas. El Cubismo nacié en Paris, en el Salén de los Independientes (1908),
cuando Mattise intentd la palabra como critica a un cuadro de Georges Braque, convirtiéndose la critica
en programa. Fueron fundadores de esta escuela Pablo Picasso y Georges Braque. Hay cubistas analiticos,
gue se cifien a unarigida disciplina geométrica y cubistas sintéticos, que introducen elementos mas
suaves y decorativos en su arte.

CULTERANISMO: Corriente literaria y artistica espafiola, llamadatambién Gongorismo por haber sido su
mas insigne exponente, el cordobés Luis de Géngoray Argote (1561-1627). Aspiraba a formas intensas,
“extremadas” en el arte; intentd crear una lengua poética de caracter aristocratico y en un plano superior
a la popular, transplantando al idioma espafiol multitud de vocablos latinos y de otras lenguas; abusé de
las metaforas, de imagenes atrevidas e ingeniosas, de las trasposiciones y de las alusiones mitolégicas.

DADAISMO: Movimiento artistico y literario que florecié durante la Primera Guerra Mundial e inmediata-
mente después de ella. Loinicié en Zurich el judio rumano Tristdn Tzara. Intent6 desacreditar todos
los valores artisticos anteriores para sustituirlos con lo incongruente y lo accidental. En 1917 aparecio
comosu vocerolarevista“Dada”, nombre que encontré de casualidad Tzara hojeando undiccionario. (“Dada”
significa caballo en el vocabulariode los nifios, eidea favorita en el lenguaje familiar). Uno de los principales
exponentes del Dadaismo fue el pintor Kurt Schwitters, que hacia sus composiciones con basuras
y desperdicios para probar que “todo lo que el artista escupe es arte”. El Dadaismo fue un fugaz e
intrascendente movimiento de protesta engendrado en el caos de la guerra.

DECADENTISMO: Llamase asi mas comunmente al movimiento literario que surgié en los cenaculos
bohemios delariberaizquierda del Sena, en Paris, hacia fines del siglo XIX. Se extendi6 luego a otras partes
de Europay a ultramar, y cre6 alrededor de la “Ciudad luz” una aureola de genialidad, de desenfreno, de
pecado y de poesia. Son caracteristicas del Decadentismo un exagerado refinamiento y la sutileza en el
empleo de las palabras; una marcada tendencia a lo artificial que se aleja, adrede, de la sencillez y
naturalidad artisticas. Generalmente el Decadentismo se produce después de un periodo histérico
de esplendor, como reaccién contra la plenitud clasica.

EPICUREISMO: Doctrina de Epicuro, filésofo del siglo Il A.C., que con el Escepticismo y el Estoicismo
forma el grupo de las tres grandes filosofias helenisticas. Epicuro ensefio que el mundo externo es el
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resultado de un concurso fortuito de 4&tomos, y que el mas alto bien de la vida es el placer, que consiste
enla ausencia del dolor: la virtud nos ensefia a renunciar a los placeres inferiores, que pueden acarrear
dolor, y a preferir el goce mas elevado de la paz de espiritu. El Epicureismo es unafilosofia en decadencia,
expresion de una sociedad que vive sin inquietudes, dedicada a gozar los frutos de una cultura que ha
llegado a su apice. Entre sus discipulos romanos figuran Horacio, Atico y Plinio el Joven. Como movimiento
espiritual moderno lo revivié en Francia Pierre Gassendi (1592-1655). Muchos franceses eminentes han
profesado sus principios, entre ellos Moliere, La Rochefoucauld, Rousseau y Voltaire.

ESCEPTICISMO: Movimiento que surgi6 en el siglo Il A.C. cuando se iniciaba la decadencia del mundo
griego. Con el Estoicismo y el Epicureismo forma el grupo de las tres grandes filosofias de la época
helenistica. ElI Escepticismo pone en duda la existencia de la verdad o afirma que el hombre es incapaz de
conocerla. Las principales razones en que se apoya son: el caracter falaz de los medios cognoscitivos de
gue dispone el hombre; la dependencia detodo supuesto conocimiento con respecto a las circunstancias
de sujeto, objeto, tiempo ylugar; la existencia de opiniones contradictorias sobre cada cuestion, etc. En
la antigiiedad fueron sus representantes Pirron y sus discipulos. En la época moderna fueron escépticos,
a su modo Montaigne, Pascal, Hume y otros.

ESCOLASTICISMO: Sistema filosofico de las escuelas monasticas dela Edad Media, cuyos caracteres
fundamentales fueron: 1°) Exposicién de la tesis de Aristételes y discusion silogistica para llegar a la
solucién de cada cuestion; 2°) intima relacién de la Filosofia con la Teologia para demostrar las
concordancias entre los dogmas revelados del Cristianismo y las conclusiones de la razén natural. Fueron
sus grandes figuras: San Anselmo (1033-1109), Guillermo de Champeaux (1070-1121), San Alberto
Magno (1206-1280) y Santo Tomas de Aquino (1227-1274), entre otros. Cay6 luego en decadencia, hasta
el siglo XVl en que tuvo un renacimiento con los teélogos espafioles. A mediados del siglo XIX se inicié
en Italia un movimiento de renovacién que deshecha las formas anticuadas y trata de incorporar a los
principios escolasticos los resultados positivos de la ciencia moderna.

ESTOICISMO: Zendn de Citio (Chipre), antiguo mercader fenicio, establecié su aula filoséfica en la “stoa
poikile” o pértico multicolor de Atenas. De ahi que a su escuela, que continuaron Cleantes y Crisipo, se
le llam6 estoica. Fue el Estoicismo la mas importante de las filosofias “helenisticas”, pues durante cuatro
siglos dominé la vida espiritual del Imperio Romano. Séneca, Epicteto y Marco Aurelio fueron los
maximos exponentes del Estoicismo nuevo, que tuvo un caracter especialmente moral y religioso. Aunque
los estoicos profesaron el materialismo, su concepcion del mundo no es mecanica sino teoldgicay panteista.
Su doctrina ética busca la virtud como Gnico medio de alcanzar la felicidad. La virtud se funda en el saber,
y la mision suprema de la filosofia es ensefiar a ser virtuoso. Las virtudes fundamentales son: la
sabiduria, la fortaleza del alma, que se manifiesta en el dominio de si mismo y en la impasibilidad ante
el dolor y, por ultimo, la justicia.

EXISTENCIALISMO: Movimiento espiritual cuyas fuentes se remontan a la Fenomenologia alemana (a
través de Heidegger) y a ciertas doctrinas del filésofo y tedlogo danés Soren Kierkegaard (1813-1855).
Esta filosofia, que considera a la existencia propia, concreta, como la Gltimarealidad, cristalizé en Francia
en 1943 con Jean Paul Sartre, quien reconoce el postulado de Descartes “pienso, luego existo” como punto
de partida del pensamiento existencialista. Intenta éste hallar un término medio entre el idealismo vy el
materialismo tradicional, y concede granimportancia a la libre decisién personal ante un universo que
no tiene proposito. Mas bien que una filosofia, el Existencialismo es un movimiento o una modalidad que
expresa la crisis espiritual de nuestro siglo.

EXPRESIONISMO: Movimiento artistico surgido en Alemania y propagado en Europa en tiempo de la
Primera Guerra Mundial, como rebelion contra el naturalismo impresionista. Tendi6 ala libre expresion de
las reacciones emotivas del artista, o a la expresion subjetiva de la naturaleza esencial mas que
a la representacion de la apariencia natural de los objetos. Las caracteristicas de éstos aparecen
modificadas o exageradas hasta el linde de la caricatura. Es una de las formas de pintura abstractay
a veces se mezclé con el Cubismo para formar “ismos” de escasa duracion. Sus representantes maximos
son Kokoshka, Hodler, Heckel, Nolde, Rouault, Grosz, Chagall y Kandinsky. El Expresionismo se extendio
también a la escultura (Lehmbruck), al drama (Stridberg, O’Neill), a la novela (Virginia Wolff), a la poesia
y a la musica (Stravinsky, Bartok, etc.).
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FUTURISMO: Movimiento artistico revolucionario encabezado en 1909 por el poeta y dramaturgo italiano
E.F.T. Marinetti. Proclamabael cultoa laméaquinaylavelocidad, el amor al peligro, el habito dela energia,
el movimiento agresivo, la glorificacion de la guerra, la libertad sin trabas de la sintaxis y el rompimiento con
el pasado para libertar a la naciente generacion de artistasy literatos. Los escultores 'y pintores futuristas
(Boccioni, Balla, Carra, Soffici) hicieron gala de una plasticidad delirante, repitiendo figuras en actitudes
sucesivas paraexpresar el movimiento. En musica persiguié el Futurismo la armonia estridente; en
filosofia, moral y politica, laconciliacion de los mas opuestos antagonismos. El Futurismo se desintegro
en menos de tres lustros, pero su culto a la fuerza y a la mecanica sobrevivieron como doctrinas del
Fascismo, del cual Marinetti lleg6 a ser el vate oficial. (Vate: adivino. Poeta).

HUMANISMO: Movimiento cultural que nacié en Italia en el siglo XV; rompié con el Escolasticismo
medieval y formé la primera etapa del Renacimiento, siendo sus precursores Dante, Petrarca y Bocaccio.
La antigliedad clasica, revivida a través de las “letras humanas”, es para los humanistas el modelo ideal
para la educacion del hombre completo.El Humanismo fue en cierto modo una rebelién contra el predominio
eclesiasticoyguié algunos animoshacia la Reforma. Entrelos humanistas descollaron: Pico de Mirandola,
Erasmo, Tomas Moro, Piero Pomponazzi, Luis Vives, etcétera. En afios recientes se ha dado el nombre
de “humanismo u hominismo” a una forma de Pragmatismo surgida en Inglaterra.

IDEALISMO: Es latendencia filoséfica que mantiene que la sustancia intima de lo real es espiritual;
gue la idea es principio del ser y el conocer. En artey literatura, es un proceso imaginativo de elevar
sobre la realidad sensible las cosas que representan o se describen. En el campo de la cultura, es la
aspiracion a perfecciones o ideales que estdn mas alla de la realidad que nos rodea. El Idealismo no ha
sido en si un movimiento espiritual definido, sino mas bien una inspiracién de diversos movimientos.
En filosofia, sus canones estan representados en el Espiritualismo.

IMPRESIONISMO: Escuela pictérica surgida en Parisen la segundamitad del siglo XIX, de tendencias
antiacadémicas y antirromanticas. Su bautismo ocurrié en 1874, cuando Claude Monet, Edouard Manet,
Auguste Renoir, Camille Pissarro, Edgar Degas y otros innovadores exhibian en el “Salén de los
Rehusados”. Monet presenté un cuadro que tituld “Impresién, sol naciente”, y a él y a sus compafieros los
llamaron burlonamente los “impresionistas”. El Impresionismo intenta reflejar la verdad del objeto artistico
a través de la impresion que causa en el artista en un momento dado. Usando soélo los colores
fundamentales del espectro y superponiéndolos a brochazos sobre el lienzo, en vez de mezclarlos
antes en la paleta, lograron los impresionistas admirable luminosidad. La luz fue para ellos el verdadero
objeto de su arte, y cualquier cosa era digna de pintarse si daba ocasion de destacar los efectos de la
luz sobre la naturaleza.

IRRACIONALISMO: Es en cierto sentido una rebelién contra las idealizaciones simplistas de la razoén;
un ansia de experimentacion, de vida profunda e intensa al margen de la disciplina y el orden
establecidos. La corriente irracionalista moderna nacié en el siglo XVIlII como reaccién contra el
Intelectualismo iluministico. En el siglo XIX le dio gran impulso Nietzsche. En los Ultimos decenios el
Irracionalismo se ha erguido en todos los campos de la experienciay en todos los aspectos de la cultura:
en politica con el culto del activismo, del racismo y de la violencia; en educacién, donde las libertades de
la juventud asumen formas extremas; en literatura con el desenfreno dionisiaco de los apetitos y la fantasia.

MATERIALISMO: Pensamiento filosoéfico que s6lo admite como sustancia la materia y atribuye todos
los fenébmenos, inclusivelos mentales, a agentes materiales. Segun él, lo fisico y lo espiritual son aspectos
o modos de la materia; y como ésta puede ser concebida de diversos modos, hay varias clases de
Materialismo. Se encuentra este movimiento espiritual en todos los momentos criticos de la historia de
la humanidad. En la antigiiedad fueron materialistas casi todos los filésofos presocraticos, aunque
de un modo simplista; después del pensamiento espiritualistay teologico de Platony Aristoteles, aparecid
el Materialismo ya como sistema, con Demdcrito y Epicuro, que atribuian el origen de las cosas al
movimiento de los atomos. Fueron intérpretes del Materialismo en el siglo XVIII Holbach, Diderot, La Mettrie,
etcétera; en el siglo XIX Marx, Engels, Vogt, Feuerbach, Moleschott y Buchner. La propia debilidad de la
teoria filoséfica del movimiento lo ha hecho aparecer dogmatico y contradictorio.

MISTICISMO: Doctrina que proclama la comunicacién inmediata entre el hombre y la divinidad por medio
de la vision intuitiva o el éxtasis, para llegar al cual hay que desprenderse de lo sensible y de lo racional.
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El Misticismo aparece en todas las religiones a través de la historia. Busco su inspiracion en la Edad Media,
en las literaturas “romances”, en los cantos épicos, baladas, y leyendas cristianas y caballerescas; se
caracterizd por el lirismo, el predominio de la sensibilidad y la imaginacion sobre la razén, y por la
exageracion del individualismo que hace concebir al hombre la ilusion de que puede disponer de su vida
libremente. La nueva sensibilidad se deleité con lo fantastico, lo extrafio, lo misterioso, lo melancélico, lo
terrifico, lo atormentador, etcétera. Algunos de los romanticos: en Alemania, Schiller, Heine; en
Inglaterra, Scott, Byron; en Francia, Lamaterine, Hugo; en Italia, Manzoni, Leopardi; en Espafia, Larra,
Espronceda, Zorrilla, Bécquer; en Estados Unidos, Poe, Melville; en Hispanoamérica, Acufia, Marmol e
Isaacs, entre otros muchos. El Romanticismo abarcé también otros 6rdenes de la vida: las artes, la politica,
la filosofia y aln las costumbres.

SIMBOLISMO: Movimiento artistico y literario originado en Francia hacia 1876, como reaccién contra el
arte demasiado definido y esclavo de la forma de los parnasianos. Fue su fundador Stéphane Mallarmé
(1842-1898) y su figura mas conspicua fue Paul Verlaine (1844-1896). Su funcién suprema en materia
de arte consistia en expresar sentimientos y emociones por medio deritmosy sonidos, valiéndose de seres
0 asuntos que se introducian en sus composiciones con el Gnico objeto de lograr tal expresién. Los
simbolistas se ocupaban de verdades generales mas bien que de actualidades; como medios de expresion
usaron la alegoria, latrasposicién, la alusién. Avarios de ellos se les tachd de decadentes. La influencia
de la escuela simbolista se dej6 sentir en la América espafiola con el Modernismo de Rubén Dario.

SURREALISMO: Uno de los mas recientes movimientos artisticos VY literarios. Surgié en Paris en 1924
cuando André Breton publicé el “Manifeste du Surréalisme” que anuncié la nueva técnica: influida por
el Psicoandlisis, pretende un “automatismo psiquico puro” que dé expresion a las actividades del
subconciente sincontrol ejercido porlarazén. El escritor surrealista pasa al papel lo que sele va ocurriendo;
asi concibié el poeta Eluard su proverbio: “Los elefantes son contagiosos”. Los surrealistas reconocen
como antecesores al Conde de Lautréamont, autor uruguayo de los “Cantos de Maldodor”, al pintor inglés
William Blake y al francés Odilon Redon. Sus mas destacados exponentes han sido los poetas André
Breton, Paul Eluard y Louis Aragén, ylos pintores Salvador Dali, Giorgio de Chirico, Juan Mir6, Jean Arp,
André Masson, René Magritte, Max Ernst, Alberto Giacometti y Roberto Matta Echaurren.

TERMINOS LEGENDARIOS Y MITOLOGICOS

1 ADONIS. Mancebo de gran belleza y hermosura, adorado como una divinidad en Biblos y Chipre, que
fue objeto de la pasién de Venus. Su nombre es hoy sinénimo de belleza.

2 AGAMENON. Rey de Micenas y de Argos, que dirigié a los griegos en el sitio de Troya y fue asesinado
al terminar la guerra por su esposa Clitemnestra y el amante de ésta, nombrado Egisto.

3 AMAZONAS. Extraordinarias mujeres guerreras, que se extirpaban el pecho derecho para poder disparar
el arco. Seglin la leyenda ayudaron valerosamente a los troyanos cuando éstos fueron sitiados.

4 AMBROSIA. Manjar muy gustado de los dioses, que lo consideraban mucho mas dulce que la miel y
aseguraban que hacia inmortales a quienes lo comian.

5 ANFITRION. Rey de Tirinto que alcanzo fama por los espléndidos banquetes que ofrecia. De ahi que hoy
se llame asi al que tiene convidados a su mesa.

6 APOLO. Dios que haciallegar su poder atodas las esferas delavidahumana, talescomo el arte, la poesia,
la elocuencia, la medicina, etcétera. Era hijo de Jupiter y tuvo numerosos santuarios, de los cuales el de
Delfos era el mas famoso.

7 AQUILES. Sele conocia por el de los pies ligeros y fue el héroe mas notable de la guerra de Troya. Fue
sumergido por su madre en la laguna Estigia, a fin de que fuera invulnerable, pero no se mojo su talon,
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que era la Gnica region de su cuerpo que podia ser herida. Por eso Paris, principe de Troya, dirigio a ese
talon su flecha mortal.

8 ARIEL. Hijo de Lote, idolo de los descendientes de Moab, que habitaban en la Arabia Pétrea. En la obra
de José Enrique Rodo, Ariel representa al vencido que siempre renace, pese a la fuerza bruta de Caliban.
En la Tempestad de Shakespeare, Ariel es un espiritu alegre y astuto que cambia de forma.

9 ATLAS. Hijo de Jupiter, metamorfoseado en montafa por Perseo, a quien habia negado hospitalidad,
y de ahi que se llame Atlas ala cordillera que existe en el norte de Africa. Los antiguos creyeron que estas
montafas llegaban al cielo y por eso se le representa cargando sobre sus hombros la esfera celeste.

10 AURORA. Diosa del amanecer, que tenia como mision la de abrir las puertas de Oriente al sol. Por
eso se llama asi a la sonrosada luz que precede inmediatamente a la salida del sol.

11 AVERNO. Parala mitologia era la entrada al infierno, que estaba situado en el crater de un volcan
de ltalia. Se usa el vocablo como sinénimo de infierno.

12 BACO. Dios del vino y de los borrachos e hijo de Jupiter. Las fiestas que los gentiles hacian en su honor
se llamaban bacanales y bacantes a las sacerdotisas que junto a los Faunos formaban el cortejo de Baco.
Su nombre para los griegos era Dionisio.

13 BUDA. Fundador de unareligion llamada budismo, muy extendida por el Asia central y oriental, que tiene
como objetivo conducir al creyente hasta la nirvana, que es un letargo absoluto.

14 CACO. Dios de los ladrones. Le robé a Hércules cuatro yuntas de bueyes y los escondié en la cueva
gue habitaba, pero aquél lo descubrié y como castigo lo ahogé entre sus poderosos brazos.

15 CAOS. Estado de confusién de los elementos, anterior a la organizacion del universo. En sentido
figurado representa desorden, desconcierto, confusién.

16 CENTAURO. Monstruo mitad hombrey mitad caballo, siendo Quirdn, hijo de Saturno y Quilira, uno
de los méas famosos.

17 CERES. Simboliza la abundancia en la cosecha de los frutos, que produce la fertilidad del suelo. De
esta voz se deriva la palabra cereal, que es una graminea. Cuando se dice “los tesoros de Ceres” se esta
aludiendo a los productos de la agricultura.

18 CICLOPES. Gigantes que tenian un solo ojo en medio de la frente. Polifemo, que era el mas célebre,
fue vencido por Ulises. En sentido figurado significa gigantesco.

19 CUPIDO. Entre los romanos era el dios del amor. Se le representa como un nifio con una aljaba
y flechas que lanzaba para incitar la pasién amorosa de quien era alcanzado por éstas.

20 DIANA. Diosa de la caza, de los bosques y de las doncellas, que habia jurado no casarse nunca, era
hija de Japiter y de Latona. Tenia un hermoso templo en Efeso, que era considerado como una de las
siete maravillas del mundo antiguo.

21 DRAGON. Animal monstruoso con garras de ledn, cola de serpiente y alas de aguila, que representa
el espiritu del mal. Estaba consagrado a Minerva, diosa de la sabiduria y de las artes.

22 ECO. Ninfa que se enamor6 de Narciso, pero era desdefiada por éste. Juno, que era la diosa del
matrimonio, la convirtié en unaroca que repetia las Ultimas palabras de quienes le hacian preguntas.
Por eso se llama eco a un sonido producido por la reflexion de las ondas sonoras.

23 EDIPO. Hijo de Layo y de Yocasta, reyes de Tebas. Advertido Layo por un Oraculo que seria muerto
por su hijo, abandon6 a Edipo recién nacido, en el monte Citerdn, donde fue recogido por unos pastores
y llevado al rey de Corinto, que lo educ6 como un principe. Cuando ya adolescente consulté el Oraculo, éste
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repitié la misma profecia: “Mataria a su padre y se casaria con su madre”. Como creia que sus padres
eran los reyes de Corinto, huyé del lugar para evitar el hecho, dirigiéndose a Tebas, en cuyo camino tuvo
una fatal disputa que culminé con la muerte de Layo, su verdadero padre, casandose con la viuda, sin
saber que era su madre, cumpliéndose asi la profecia del Oraculo. Cuando esto fue descubierto, Yocasta
se ahorco y Edipo se sac6 los ojos y abandond a Tebas, guiado por su hija Antigona.

24 ELISEO. Paraiso o morada de las almas de los griegos y romanos que fallecian, en donde las ondas del
Leteo (rio del infierno) hacian olvidar todas las desgracias y sufrimientos; era un delicioso lugar adonde
iban los justos después de su muerte.

25 ENEAS. Protagonista de la Eneida de Virgilio, era hijo de Venus y uno de los héroes mas destacados
de la guerra de Troya.

26 ESFINGE. Fabuloso animal considerado por los egipcios como el dios del sol; tenia cabeza humana
y cuerpo de leén. Devoraba a quien no descifraba sus enigmas, hasta que Edipo pudo hacerloy al saberse
derrotada se lanzé al mar y se estrell6 contra las rocas.

27 FAUNO. Divinidad romana de los campos y las selvas, protectora de ganados, pastores y agricultores,
gue aparecia con pequefios cuernos y rabo, orejas puntiagudas y pies de cabra.

28 FAMA. Diosajoven del rumor y la calumnia, hija de la Tierray mensajera de Jupiter, de blancas alas, que
mediante una trompeta anunciaba las grandes acciones de los hombres después de la derrota de los
Titanes, que se revelaron contra los dioses del Olimpo.

29 FENIX. Ave famosa y Unica, que después de quemada renacia de sus cenizas.
30 FLORA. Esposa de Céfiro y madre de Primavera, era la diosa de las flores y los jardines.

31 FORTUNA. Divinidad que personificaba la suerte o lacasualidad, representada sobre una rueda
alada y los ojos vendados.

32 HARPIAS. Monstruos fabulosos con rostro de doncella y cuerpo de ave de rapifia, que eran diosas de
los muertos y se llevaban las almas en medio de la tempestad. Hoy llamase arpia a la mujer perversay
de apariencia fisica desagradable. (Harpias = Arpias).

33 HERCULES. Simbolo de la fuerza, hijo de Japiter y Alemena. De nifio ahogé en su cuna a dos serpientes
guele envié Juno, celosa esposade Jupiter, para que lo devorara. Sus hazafias mas famosas fueron ahogar
al leén de Nemea, libertar a Teseo de los infiernos, domar el toro de Creta, limpiar los establos de
Augias, vencer alas Amazonas, matar a Dibmenes y al centauro Neso, entre otras.

34 HERMAFRODITOS. Hijo de Venus o Afrodita y de Hermes o Mercurio, de quien se enamoré una
ninfa de Caria, que pidi6é a los dioses que los unieran para siempre, surgiendo asi un ser de doble sexo.

35 HIMENEO. También llamado Himen, dios del matrimonio, representado por un hermoso joven,
guellevaba cefiida a sus sienes una coronade rosas (simbolo del amor), una antorcha en su mano derecha
(fuego de la pasién amorosa) y un velo a laizquierda (el pudor y la castidad).

36 JANO. Primer rey legendario del Lasio, a quien Saturno favoreci6 para que viera el pasadoy el porvenir,
representandose por eso con dos caras y una llave para abrir el afio. Se llamé Januario al primer mes del
afo (enero o january en inglés).

37 JUVENTA. Ninfa transformada por Jupiter en fuente,que tenia la virtud de rejuvenecer a quienes
sumergian el cuerpo en sus aguas.

38 LEVIATAN. Monstruo marino citado por la Biblia en el Libro de Job. Su nombre es equivalente hoy de
monstruoso y enorme.

196



Oratoria ‘ wgAplicada Anexo General Il

39 MARTE. Dios de la guerra, de quien se dice que fue padre de Romulo y Remo, fundadores de Roma.
Se representa a su esposa Belona guiando el carro de Marte, tirado por los caballos piafantes, que
despiden llamas por la boca y simbolizan el terror.

40 MERCURIO. Mensajeroy embajador de los dioses. Era hijo de Jupiter y la ninfa Maya y ademas dios
del comercio. Mercurio viene de merces, que significa mercancia.

41 MIDAS. Legendario rey de Frigia, a quien Baco otorgd la facultad de trocar en oro cuanto tocaba.

42 MINERVA. Diosa latina dela sabiduria y de las artes, especialmente de la costuray del tejido, de
quien la fabula cuenta que naci6 del cerebro de Jupiter cuando Vulcano le abrié la cabeza de un hachazo.

43 MOMO. Dios del carnaval, la satira y la burla e hijo del suefio y de la noche.

44 MORFEO. Hermano de Momo y dios griego del suefio. Cuando se dice “cayé en brazos de Morfeo”,
se quiere significar que se dispuso a dormir.

45 MUSAS (Las). Eran nueve, hijas de Jupiter, y simbolizaban las artes liberales, sobre todo a la elocuencia
y la poesia. Fueron educadas por Apolo, a virtud de la peticidn que en ese sentido le hiciera Jupiter.

46 NARCISO. Hijo del rio Cefisoy de la ninfa Liriope,que se enamor6 de su propia imagen mirandose en
las aguas de una fuente, en el fondo de la cual se precipitd, convirtiéndose en la flor del mismo nombre.

47 NEPTUNO. Dios del mar, en cuyo fondo guardaba los caballos de doradas crines que arrastraban su
carro sobre las olas, hijo de Saturno y hermano de Japiter y de Plutén, representandosele como un viejo
de largas barbas y un tridente en la mano.

48 NINFAS (Las). Diosas de los mares, rios, lagos, fuentes, bosques y cavernas, de las cuales las mas
famosas eran las Nereidas que personificaban principalmente las olas del Mediterraneo.

49 OLIMPO. Conjunto y morada de los dioses del paganismo, situada en una montafia de Grecia, entre
Tesalia y Macedonia.

50 ORFEO. Hijo de la musa Caliope. Musico y cantor famoso que representaba ademas a la poesia
dionisiaca, es decir, la relativa a Dionisio o Baco, dios del vino y de los borrachos.

51 PANDORA. La primera mujer, algoasi como la Eva de lamitologia griega, a quien suesposo Epimeteo
le regalé una caja que encerraba todos los males.

52 PARNASO. Monte de laantigua Grecia, consagrado a Apolo, dios delos poetas y encarnacién delo bello,
y a las musas, deidades de las artes liberales.

53 PARTENON. Hermoso templo de marmol pantélico, levantado en la Acrépolis de Atenas en honor de
la diosa Minerva, que fue decorado por Fidias. Muchos de sus hermosos frisos se conservan en el Museo
Britanico de Londres.

54 PELOPE. Hijo de Tantalo, rey de Lidia, muerto amanos de su padre y ofrecido como manjar alos dioses.
Fue resucitado por Zeus, se cas6 con Hipodamia y fue rey de Peloponeso.

55 PRIAPO. Hijo de Baco y de Venus y dios de los jardines, las vides y los rebafios.

56 PROMETEO. Hijo del titdn Yapetoy hermano de Atlas, dios del fuego que aparece en lamitologia clasica
como iniciador de la primera civilizacién humana, pues formé al hombre con el barro de la tierra. Sunombre
significa premeditacion o providencia.

57 PSIQUE. Joven bella que personifica el alma humana, amada y raptada por Eros para simbolizar el
destino del alma caida, que después de muchas pruebas acaba uniéndose para siempre al amor divino.
Psicologia se deriva de la raiz psique.
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58 QUIMERA. Monstruo fabuloso cuyo cuerpo era mitad leén y mitad cabra, con cola de dragén, que
vomitaba llamas. Fue muerto por Belerofente, montado por Pegaso. En el lenguaje de hoy es sinbnimo
de delirio, fabula, suefio, ilusion, utopia, etcétera.

59 SATIROS. Monstruosas deidades comparfieros de Baco, que usaban la flauta y llevaban en la mano
una vara con hojas de parra y eran representados por sus puntiagudas orejas, pequefios cuernos y patas
de macho cabrio. En lenguaje figurado significa hombre cinico y propenso a la lujuria o deleite carnal.

60 SATURNO. Dios de la agricultura entre los romanos. Después de haber sido destronado por su hijo
Jupiter, se instalé en el Lacio, haciendo florecer alli la paz y la abundancia, llaméandose la Edad de Oro
a su reinado. Para los griegos es Cronos, que representa el tiempo.

61 SIRENAS. Monstruos marinos, mitad mujery mitad pez, que atraian alos navegantes con sus canticos,
paradespués matarlos. Se asemejan alas arpias, teniéndose en lenguaje figurado por mujeres seductoras.

62 SISIFO. Hijo de Eolo yrey de Corinto, que a su muerte fue condenado en los infiernos a subir una enorme
piedra a la cima de una montafia, como castigo a su crueldad. Hoy se aplica el suplicio de Sisifo a un
trabajo de gran esfuerzo y sin fin.

63 TANTALO. Rey de Libia, que para probar su divinidad dio a comer a los dioses los miembros de su
propio hijo Pélope. Zeus loarrojé al Tartaro y lo condené a padecer hambre y sed inextinguibles. Cuando
se habla hoy del suplicio de Tantalo, se quiere significar el fracaso de un anhelo que ya estaba a punto de
culminar.

64 TITANES. Hijos de Urano y de Gea, que rebelados contra los dioses, intentaron escalar el cielo
amontonando las montafias unas sobre otras, hasta que fueron derribadas por Zeus. Es sinénimo hoy de
esfuerzo gigantesco.

65 TROYA. Ciudad del Asia Menor a orillas del mar Egeo, que sostuvo contra los griegos un sitio de diez
afos, inmortalizado por Homero enLa lliada. El Caballode Troya, gigantesco y de madera, fue abandonado
por los griegos delante de dicha ciudad.

66 ULISES. Rey de laisla Itaca, prudente y astuto que fue uno de los principales héroes del sitio de Troya.
Era esposo de Penélope y padre de Telémaco. Su regreso a la patria, que duré diez afios, esta relatado en
La Odisea.

67 VENUS. Eraladiosade labellezay del amor en la mitologia latina y estaba identificada con Afrodita entre
los griegos. Fue la madre de Cupido, dios del amor, hijo de Vulcano.

68 VESTA. Diosa del fuegoy del hogar entre los romanos, correspondiente a la Hestia de los griegos.
Las Vestales eran sacerdotisas virgenes y castas, asignadas al mantenimiento permanente del fuego
en el hogar. Si dejaban apagar el fuego o violaban el voto de castidad eran enterradas vivas.

69 VULCANO. Dios del fuego y del metal entre los romanos, hijo de Jipiter y de Juno y esposo de Venus,
identificado con el Hefestos de los griegos. Feo y deforme, fue arrojado por sus padres del cielo cayendo
en laisla Lemnos y quedando cojo a causa de la caida. En el volcan Etna tenia sus fraguas, forjando con
la ayuda de los Ciclopes los rayos de Japiter y las armas de los dioses.

70 WALKIRIAS. Deidades de lamitologiaescandinavay mensajeras de Odin, principal dios dela sabiduria,
guetenian ademas como mision servir cerveza e hidromiel a los héroes muertos en combate, a quienes
después besaban y conducian sus almas al Walhalla, sitio destinado a quienes morian gloriosamente en
las batallas.
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ALGUNAS SUGERENCIAS GRAMATICALES

I.- Dequeismo:
Seria innecesario e incompatible con el espiritu de esta obra si al referirme al frecuente y

desagradable vicio del dequeismo, hiciera mencion a términos tales como proposicion sustantiva, objeto
directo o sujeto. Dejemos esas palabrasespecificas para tratados gramaticales mas profundos. No obstante,
voy aintentar volcar algunos consejos utiles paraevitar el mal uso dela preposicion de ydel pronombrerelativo
y conjuncion gque.

Escuchamos muchas veces frases incorrectas como: “Pienso de que usted no va a venir”
obien “Dijo de que usted no vendria”. Obviamente, estas frases estin mal construidas, pero es cierto que
las escuchamos habitualmente de ese modo (no “de que las escuchamos”). Estos errores se aprecian
con frecuencia en los medios de difusion (radio, TV, diarios) que, en lugar de formar comodebiera ser sumision,
deforman el idioma y los oyentes o lectores adoptan esos vicios al tomar a los medios como paradigma. No
todos nacemos sabiendo, pero la profesion de comunicadores sociales (periodistas, locutores) nos obliga

atratar de hablar bien y a corregir cualquier error idiomatico.
Aquellos quetienen bien internalizado este vicio sepreguntaran comocorregirlo. Una forma
facil para detectarlo es transformar la oracion en una interrogacion:
¢ Qué pienso?, ;Quédijo?, ; Qué es cierto?
Las respuestas serian:

“Pienso esto (que usted no va a venir)”.

“Dijo esto (que usted no vendria)”.

“Es cierto esto (que las escuchamos habitualmente de ese modo)”.

Jamas podriamos decir: “Pienso de esto”, “Dijo de esto” o “Lo cierto es de esto”.
Es decir, que si puedo responder con la palabra ESTO no lleva la preposicion DE.

En lugar de ESTO, también podemos usar la palabra ALGO:

“Pienso algo (que usted no va a venir), etcétera. No podemos decir tampoco “Pienso de algo ”.
Existen verbos y expresiones que permiten el uso del “de que” y otros que no. Veamos
algunos ejemplos de ambos casos:
1) Nolo permiten: (No se debe decir de que ).

VERBO FRASE CORRECTA PREGUNTA RESPUESTA
(Entender) Entiendoque... (Qué entiendo? Entiendo esto...
Pedir Pidioque... , Quépidio? Pidio esto...
q 8 p
Pensar Pienso que... ,Qué pienso? Pienso esto...
q 8 p
(Anunciar) Anunci6 que... {Qué anuncio? Anuncib esto...
Sostener Sostengo que... ;,Qué sostengo? Sostengo esto...
g0 q & g g
(Saber) Saben que... (Qué saben? Saben esto...
(Resultar) Resulta que... (Quéresulta? Resulta esto...
(Denunciar) Denunci6 que... (Qué denunci6? Denuncio esto...
Decir Dijoque... ,Quédijo? Dijoesto...
joq & i\ i\
Preguntar Pregunt6 qué pasa , Qué pregunt6? Preguntd esto...
gu g que p & preg g
inar Opinoque... ;,Qué opino? Opino esto...
pimoq & P P
(Esperar) Esperan que... {Qué esperan? Esperan esto...
Informar Informan que... /Quéinforman? Informan esto...
q b
(Comunicar) Comunicoque... (Qué comunicd? Comunicoesto...
Ser posible Es posible que... , Qué es posible? Es posible esto..
p p q & p p
Parecer Me parece que... ,Qué me parece? Me parece esto...
p q & p p
(Ser necesario) | Es necesario que (Qué es necesario? Es necesario esto...
(Notar) Noto que... (Qué noto? Noto esto...
(Contar) Cuentan que... (Qué cuentan? Cuentan esto...
(Advertir) Adpvirtieron que... (Qué advirtieron? Adpvirtieron esto...
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Importante: nétese que es imposible responder entiendo de esto, pido de esto, pienso de esto, anuncio de
esto, sostengo de esto, sabe de esto (Salvo el caso sabe mucho de historia, etc.), resulta de esto, denuncio
de esto, entiendo de esto (salvo el caso entiendo de lo que estaba hablando,donde de lo que estaba hablando
reemplaza a esto),... Hay muchos mas verbos yexpresiones que permiten esta construccion gramatical.
Si nos hacemos la pregunta y la respondemos (utilizando esto), sabremos en cada caso como usarla
correctamente. Logicamente que podemos emplearlos en cualquier tiempo y modo.

2) Silo permiten: (Se debe decir de que).

YERBO FRASE CORRECTA PREGUNTA RESPUESTA
(Hablar) Hablo de que... (De qué hablo? Habl6 de esto...
(Dudar) Dudo de que... (De qué dudo? Dudé de esto...

(Darse cuenta)
(Estar seguro)
(Dar la impresion)
(Quejarse)

(Tener la certeza)
(Estar persuadido)
(Estar convencido)

Se dieron cuenta de que...

Estoy seguro de que...

Me da la impresion de que...

Se quejan de esto...
Tenia la certeza de que...

Estoy persuadido de que...

Estoy convencido de que...

(De qué se dieron cuenta?
(De qué estoy seguro?

(De qué me da la impresion?
(De qué se quejan?

(De qué tenia la certeza?

(De qué estoy persuadido?
(De qué estoy convencido?

Se dieron cuenta de esto...
Estoy seguro de esto...

Me da la impresion de que...
Se quejan de esto...

Tenia la certeza de esto...
Estoy persuadido de esto...
Estoy convencido de esto...

(Enterarse) Estan enterados de que... (De qué estan enterados? Estan enterados de esto...
(Vivir con la

esperanza) ... con la esperanza de que... (De qué ...con la esperanza? ...con la esperanza de esto...
(Llegar a la

conclusion) ...a la conclusion de que... (De qué llegaron a la conclusion? ... a la conclusion de esto..
(Tener la

conviccion) ..la conviccion de que... (De qué tengo la conviccion? Tengo la conviccion de esto...

Importante: este es el casoinverso al anterior. Aqui es imposible responder: hablo esto,dudo esto, se
dieron cuenta esto, estoy seguro esto, da la impresion esto, se quejan esto, tienen la impresion esto, tienen
la certeza esto, viven con laesperanza esto, tienen la conviccion esto, llegaron a la conclusion esto,
estoy persuadido esto, estoy convencido esto. También en este caso existen mas verbos y expresiones que
emplean esta forma de que. Cabe el mismo consejo anterior para hallar el modo correcto.

Ejercicios: (Colocar, si corresponde, la preposicion de delante de las proposiciones sustantivas):

Me enteré........ que habian surgido nuevos valores.

Nos informaron........ que lanueva ley estaba en vigencia.
Muy pronto advirtio........ que su trabajo no era valorado.
Parecia........ que lo estaba observando atentamente.
Cuentan....... que desde ese afio hasta hoy, los “ovnis” no han vuelto a aparecer.
Esnecesario.......que estudien mas.

Se comento.......queestaba deprimido.

Estoy persuadido.......que seras un buen alumno.

Yase olvido........ que en sus afios mozos fumaba con fruicion.
Merefirio........ quenoiriasoloalareunion.

Pensaba.......que su vida era infinita.

Me alegro.......que tus problemas se hayan solucionado.

I1.- Usodelos verbos haber y hacer:

Estos verbos -haber yhacer- en su uso unipersonal adoptan construcciones de tipo
impersonal (es decir que no se refieren a persona algunay se conjugan séloen singular). El mismo caso
sucede con los verbos que expresan fendmenos de la naturaleza.

Veamos algunos ejemplos: Debe decirse hubo fiestas, hubo muchas personas, hace calor,
es temprano, donde las palabras fiestas, personas, calor, temprano, son complemento directo o atributo
de los verbos respectivos. En estos casos el sujeto queda indeterminado, es decir, que seria como expresar
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la gente tuvo fiestas; en la cancha hubo muchas personas, la estacion o el tiempo hace calor, el momento
a que me refiero es temprano.

Los verbos haber yhacer tienen entre sus varias acepciones la deindicar en forma vaga
existencia o presencia, similar a la que corresponde a los verbos ser y estar. Ejemplo: No hay nadie, hace
mucho frio, hace muchos dias (no hay que decir hacen muchos dias, como habitualmente escuchamos).

En algunas provincias espaiiolas y algunos paises hispanoamericanos ambos verbos
se interpretan como verbos personales ysedice-erroneamente- : hubieron fiestas, habian muchas personas,
hubieron o hicieron grandes heladas, en lugar de la forma correcta: hubo fiestas, habia muchas personas,
hubo o hizo grandes [luvias. Eseusoindebidonodejade ser unmerolocalismoy notiene cabida enellenguaje
literario. Lo que ocurre en esos casos errados es que se hace concertar al verbo con sucomplemento
plural, porqueno selo toma como complemento, sino que se lointerpreta como sujeto, yde allila concordancia.

Si se puede decir habian o hubieron siel verbo estd seguido por un participioy cumple
exclusivamente la funcién de verbo auxiliar: habian cantado, habian muerto, habian caminado. En todos
los casos serefiere a la primera persona del plural (ellos). Lo mismo ocurre con hubieron cantado, hubieron
muerto, hubieron caminado, 16gicamente ellos. Es decir, que en estos casos toma la persona y nimero del
sujeto y concuerda con él.

También es incorrecto decir habemos muchos en el aula. Esa forma del verbo haber
(habemos) es un latinismo y no tiene cabida en nuestro idioma actual. Se debe decir: Somos muchos en el
aula.

II1.- Algunos vicios de diccion:

a) Uno de los mds comunes es la mala pronunciacion de la “x” y la doble “c”, (cc).

La “x”y “cc” deben pronunciarse como si fueran “k+s”, ejemplos:
éxito: éksito,; exhibicion: eksibicion; exuberante: eksuberante; éxtasis: ékstasis; axioma: aksioma,
etcétera. O también accion. aksion, acceder: akseder; acceso: akseso, etcétera. (Ensayar mucho con mas
palabras y, si es posible, con grabador).

Lamentablemente, muchas veces escuchamos: ésito, esuberante, esibicion, acion,
etcétera.

El consejo para erradicar este vicio es la practica constante, empleando palabras con “x”
y“cc”, escribiéndolas, sies necesario con “k+s”, hastaque se nos haga costumbre su pronunciacion correcta.

b) Pronunciacion del binomio “ct”:

No concibo como puede existir un programa en nuestra television nacional cuyo conductor
-periodista- pronuncia la union de consonantes “ct”, deesta forma: Ténico, ato, arquiteto, diretor, dotor, fatura,
etoplasma, etcétera.

No lo culpo a él -podriamos alegar ignorancia- culpo a quienes lo rodean por noser lo
suficientemente honestos o profesionales como para corregirlo.

Nuestro idioma no presenta misterios fonéticos, las palabras se pronuncian tal cual se
escriben y ya expresé a lo largo de esta obra que cuando uno habla debe pronunciar todas las palabras y
todas sus letras, por lo tanto, las que llevan “ct”, deben pronunciarse asi:
técnico, acto, arquitecto, doctor, factura, ectoplasma, etcétera.

El mismo vicio se presenta con las duplas “mn”, “tc”, "bs" yotras. (solemne, etcétera,
absoluto...).

IV.-Metatesis (del gr. metd, en otro lugar, y thesis, colocacion): Metaplasmo consistenteen alterarla posicion
de los sonidos de una palabra. (Metaplasmo: Gram. Nombre genérico de las figuras de diccion).

Es un viciomuy comun en nuestros dias ynada hacemos para corregirlo en nosotros mismos
y para corregirselo a quienes nos rodean.
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Son, por ejemplo, metdatesis, las siguientes:

Metereologia, por meteorologia, dentrifico por dentifrico, acnédota por anécdota,
vedera, por vereda, humadera por humareda, ojebto por objeto, asbtracto por abstracto, pots grado por
post grado, etcétera. Hay muchas mas, pero éstas son las mas comunes.

V.- Mal uso del Pretérito Indefinido del Modo Indicativo: (en segunda personadel singular).

Es frecuente también escuchar por radio o television (los diarios se cuidan mas en este
asunto) aberraciones como:

Vinistes, fuistes, vistes, caminastes...y asi con todos los verbos en este tiempo. De mas esta
decir que en este caso sobran todas las “s” finales. Desterremos este error para siempre; corrijamos a
nuestros amigos, hijos, compaiieros de trabajo y, por supuesto, a nosotros mismos si es nuestro caso.

No olvidemos que la conjugacion correcta es:

yo vine/fui/vi/caminé...
‘ ta viniste/fuiste/viste/caminaste... ‘ (o vos..., en Argentina)
él vino/fue/vio/camind...

VI.- Otros consejos: (1)

En castellano cuando se pregunta algo se dice y escribe ;Por qué? (separado y con qué
acentuado ortograficamente).

Al responder se lo hace con una sola palabra “porque” que no lleva tilde (acento
ortografico), sino que tiene acento prosddico en la “o0”. Su pronunciacion seria PORQUE.

Ejemplo: ;Por qué no viniste?
No vine porque me quedé dormido.
(Por qué haces esto?
Porque tengo ganas.

VIIL.- ; Quédice aca?:

Durante todoel librohicereferenciaa la necesidad constante dela observacion como fuente
de nuestros discursos. Hay que ser observadores, estudiosos y perseverantes en esta materia (oratoria).
Por eso, antes del epilogo, dejo a los lectores las siguientes reflexiones: (para que se nos graben).

“UNCURSO APRENDIDOES
ES UN CURSO GANADO”

“CUANDO LASIDEAS SON CLARAS LAS
LAS PALABRAS NUNCA FALTAN”

Ambeas frases fueron leidas y supongo que nos hemos grabado los respectivos mensajes.

Con franqueza, ;leydusted “Un curso aprendido es un curso ganado”y “Cuandolasideas
son claras las palabras nunca faltan”? o leyd en realidad lo que dice. (Seamos buenos observadores,
leamos bien). (Nodice eso, leamoslo otra vez). Exito y mucha practica!!!

(1) Agradezco al Padre Juan San Sebastian por este valioso aporte, muchas veces ignorado.
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1) Mas raices y ejemplos para enriguecer nuestrov___ocabulario :

Durante los cursos dictados en los Gltimos afios tuve que tomar una importante
determinacién en cuanto a los tiempos asignados a cada unidad se refiere. Al principio -tengo que
reconocer-al capitulo deraicesy vocabulariole prestabalaatencién necesaria pero nola suficiente.
La"luzamarilla" se encendié cuando indagué alos cursantes para averiguar hasta qué punto podian
trabajar racionalmente con los vocablos formadostotalmente por prefijos y sufijos griegos, latinos, o
bien de nuestro propio idioma.

Estos son algunas de las sorpresas recibidas:

- Filantropo: "amor o que amaa..." (?) (no respondio).
- Antropomorfo: "formade hombre".

- Misdgino: "que odia a las mujeres".

- Miségamo: "..." (no respondio).

- Poligamo: "muchas uniones o casamientos".

Por lo que se puede apreciar, muchos estudiaban lasraices, unapor una, en forma
aislada e individual y sin relacionarlas. Al ver dos palabras (estaban separadas, no seguidas como
enelejemplo) consimilaresraiceslas desconocian o bien-de memoria- contestaban alguna. Siempre
les insitia en que debian confeccionar listas con cada una de ellas.

Detodos modos hubo casos muy destacados. Uno de ellosfue el de Dora A., quien
al comenzar el curso conocia muy pocas, casi hinguna, de las 240 raices de la pagina 34. Luego
de las primeras clases intenté estudiarlas una por unay fue un fracaso, no las identificaba. Cambié
radicalmente de método de estudioy al cabo de tres meses fue casila mejor alumna en este capitulo.

Un caso similar ocurrié con Nicolas P., quien -como se dice, "no embocaba una".
Me encontré con él dos mafianas pararelacionar en profundidad los prefijosy sufijos. Nicolasencontré
lallavey logré aprobar.

Otrosalumnostuvieron seriosinconvenientes paraidentificas lasraices "disfraza-
das"dentro de las palabras, especialmente cuando, por razones linglisticas, éstas perdianunao mas
letras (por ejemplo en "anemia" = sin sangre, hemas, hematos perdio la "h").

Mas raices para agregar a la lista de la pagina 34: (con ejemplos)

1.- actino (aktis): rayo/radiacion (actinismo/actinometria)
2.- antos(anthos): flor (antologia)
3.- antrax(anthrax): carbén (antracita/antracnosis)
4.- atmos (atmés):  vapor/aire (atmologia/atmosfera)
5.- bata (bathos): profundidad (isobata/batisfera)
6.- cero/a(keras): cuerno (rinoceronte/triceratops)
7.- coleos (kole6s): estuche/coraza (coledptero)
8.- dendro (dendron): éarbol (dendrita/filodendro)
9.- dino (deinds): terrible (dinosaurio/dinoterio/dinornis)
10.- ento (éntomon): insecto (entomélogo)
11.- escato (skor/skatés): excremento (escatéfago/escatofilo)
12.- escato (éskhatos): Ultimo (escatologia)
13.- etio(aitia): causa (etiologia)
14.- etos (ethos): costumbre (etologia)
15.- fero: llenar/contener (auriferoffructifero)
16.- fil/filo (fillum): hilo (filigranaffiliforme)
17.- filo/a(phyllon): hoja (filéfagoffilomania)
18.- filo(filius): hijo (filicidio)
19.- filo(filum): arista/filo (filo)
20.- filo(philos): amigo/amor (filésofo/anglofilia)
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21.- glipto (glyptos): grabado (gliptodonte/gliptica)

22.- helminto (helmins): gusano (helmintofobia/helmintélogo)

23.- ico; relativoa (cOmico/melddico)

24.- ismo: doctrina (peronismo/comunismo/socialismo)
25.- lego: escoger (florilegio)

26.- maquia (markhomai):combate (tauromagquia)

27.- orama(6rama): vista/paisaje (panorama)

28.- ornis: ave (dinornis/ornitorrinco/ornitdlogo)
29.- pitecos (pithekos): mono (australopitecus)

30.- sofia: sabiduria (antroposofiaffilosofia)

31.- telas: impuesto (filatelia)

32.- terio (therion): bestia/animal salvaje (megaterio/dinoterio)

33.- xero (xeros): seco (xerodermia/xeromenia/xeroftalmia)

**|_as cosas por sunombre: (comentario de clase)

Con frecuencia, gran niumero de palabras pueden "decodificarse" por sus propias
raices, otras no.

Siempre que tratamos este tema, comentamos en clase que los antiguos griegos
y latinos llamaban a las cosas por lo que en realidad eran (sin vueltas). Por ejemplo: si veian a un
animal con piel gruesa, no dudaban un instante en decir: "Mira, alla va un piel gruesa "y asi lo
bautizaban: paquidermo =piel gruesa (elefantes, rinocerontes, etc.). Siveian, encambio, unanimal
conalas que asemejaban manos no podian decir otracosamas que "alla vuelaun ala-manos o manos-
alas" (quiréptero) ylo que los asustaba era un murciélago o unvampiro. Es probable que la primera
vez que hubo que matar auna persona paraque no sufriera (tal vez un herido en combate) aesaaccion
ladenominaron buenamuerte (eutanasia). Al punto opuesto al que estamos nosotros debian llamarlo
-obviamente- pie o pata opuesta (antipoda), y asifue. Y siunapersonapadeciaunaenfermedad que
leimpedia expresar sus sentimientos o afectos con palabras, aesa patologialallamaban por su propio
nombre: alexitimia.

Por este breve comentario surge esta reflexion: si en la escuelanos hubiesen dado
estasencillallave de lasraices, jamas habriamos confundido a los paquidermos con los quirépteros
o alaisobaras con las isotermas. (muchas veces sufri este problema cuando era chico).

Lo Unico -no es mucho pedir- que debid hacer el docente eraexplicar que iso esigual
aigual (no es unjuego de palabras), que bata es profundidad, bara es presion, terma temperatura.
Ojald hubiese podido responder bien cuando me preguntaron: "¢, Por qué la Victoria de Samotracia
(estatua) esdiptera? (Conlallave en mipoder: facil. di=dos, ptero=ala, esdecir, que esaescultura
llamada" La Victoria..." tiene dos alas). Todos los cabezones eran "cabeza grande”, megalocéfalos,
y todos los amantes de los perros, cinéfilos = que aman a los perros.

¢, Por qué no esforzarnos un poco, entonces, y conocemos mas afondo las raices
(prefijos, sufijos y pseudosufijos) de nuestro idioma para poder enriquecer de esa manera nuestro
vocabulario en cientos de miles de palabras?

2) Mas palabras y ejemplos para agregar al diccio __nario y enriguecer nuestro vocabulario

Por lo general cuando escuchamos o leemos alguna palabra (no muy usual para
nosotros) la deducimos a medias s6lo porque esta dentro de un contexto. Pero enlos cursos me he
dado cuenta de que cuando les pido el concepto aproximado (no la definicion académica) de alguna
palabra solitaria -"desnuda”, les digo en clase- no pueden responder satisfactoriamente.

Siempre que llego a este punto en la materia, les hago el esquema de la pagina

siguiente:
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a) Palabra desconocida:

(Qué serad?
(Es comestible?

O
o©
entra sale
PALABRA |g = BN 1 » PALABRA
1 o n 11N y se
(Por ejemplo: "latrocinio") pierde

"Tabla con patas

para comer o JT—TU
apoyar algo" § %

b) Palabra conocida:

entra

PALABRA |p = B I HIPALABRA

y queda
retenida

en el cerebro

(Por ejemplo: "mesa"

Este esquema podemosilustrarlo con la siguiente historia: " Si voy caminando por
mi ciudad'y me cruzo con una personaalaqgue no conozco, NO la saludo ni me detengo a conversar
con ella (esa persona es el Sr. "latrocinio”, por ejemplo). En cambio, si la conozco (el caso de la
Sra. "mesa"), me detengo, le estrecho la mano, la llamo por su nombre y hasta me acuerdo de los
nombres de casi toda su familia.

Cuando escuchooleounapalabracomo"latrocinio” o0 "farrago” (que supuestamen-
te no conozco) mi cerebro no se detiene a conversar con ellas, no las captura y las deja escapar.
Por eso, unavez que las aprendo o internalizo, no sélo las retengo sino que comienzan -como por
arte de magia- a aparecer en todas partes (diarios, revistas, radio, TV, etc.). Esto no significa que
antes no estuvieran, siempre estuvieron alli, en el mismo lugar, lo que ocurria es que como no las
conociamos, no las "saludabamos", no las aprehendiamos.

En un curso que acaba de finalizar paso algo parecido con la palabra "coprolito”;
casi nadie la sabia y juraban no haberla escuchado ni leido antes. Después de aprenderla, varios
alumnos trajeron articulos de diarios y revistas que contenian esa palabra y reconocieron que en
realidad habian leido todos esos articulos pero no se habian percatado de la presencia del Sr.
"coprolito”. Sus cerebros no registraron al intruso.

** Dentro y fuera de contexto:

Cotinuando con la analogia entre palabras y personas, también suelo referirme a
esta situacion cotidiana: "Seamos honestos con nosotros mismos y analicemos si muchas veces
no saludamos a la enfermera, al colectivero, al policia o al médico (todos aparentemente
conocidos) y "laembocamos” -como se suele decir- y los saludamos (nos animamos) simplemente
porque los vemos con sus respectivos uniformes o vestimentas peculiares o bien porque estan en
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su propio medio (hospital, colectivo, comisaria, clinica, etc.).

¢, Qué pasaria si un buen dia nos cruzamos con esas mismas personas en la calle
ytodas estuvieran desnudas otal vez con unatunicablanca? Es muy probable que ante esasituacion
particular dudemos bastante y nos pregunrtemos si "ese" que vaallano es el curadel barriovecino,
o el cajero del banco o el mozo del bar. Esto sucede porque en este caso los psudoconocidos estan

todos fuera de su propio contexto, como ocurria con las palabras solitarias.

Encambio, sinos cruzamos con un hermano, amigo intimo o compafiero de trabajo,

aunque lleve latinicablancay esté fuera de su medio, lo reconoceremos.

La moraleja o apotegma es que a las palabras también hay que conocerlas

intimamente.

Por eso, en esta segunda edicion del libro, hemos agregado mas vocablos para

insertar en el minidiccionario de la pagina 159; son los siguientes:

1.-
2.-
3.-
4.-
5.-
6.-

7.-
8.-
9.-

10.-

11.-

12.-

13.-
14.-
15.-
16.-
17.-
18.-
19.-
20.-
21.-
22.-

23.-
24.-

25.-
26.-

27.-
28.-

29.-
30.-

Ablefaria: Falta total o parcial de los parpados, que puede ser adquirida o congénita.

Afilo: Que no tiene hojas.

Androlatria: Cultodivinoaun hombre.

Androsterona: Producto de degradacion de la hormona testicular.

Antracita: Carbon fosil, poco bituminoso, que arde con dificultad.

Antropocentrismo: Fil. Doctrina que considera al hombre como centroy fin absoluto de la
naturaleza.

Anuente: Que consiente.

Apotegma: Dicho breve y sentencioso, especialmente si ha alcanzado celebridad.
Aprehender: Coger, asir. agarrar. Incautarse de géneros de contrabanso. Der. Embargar. Fil.
Percibir las cosas sin formar juicio sobre ellas. Galicismo por temer, sentir aprension.
Aprensivo: Dicese de la persona que todo lo conceptiia peligroso para su salud, o supone que
son graves sus ligeras dolencias (hipocondriaco).

Aquelarre: Supuesta reunion nocturna de brujas y brujos, presidida por el demonio en figura de
macho cabrio.

Arcadia: Sitio ideal, mencionado por Virgilio, Ovidio y otros autores, representacion utopica de
la felicidad, en conjuncion con el arte y la naturaleza.

Arcano: Secreto, recondito, reservado.

Argentar: Platear.

Artero: Astuto, disimulado, mafioso. Se toma en mal sentido.

Astrifero: Poet. Estrellado o lleno de estrellas.

Astrolatria:  Culto religioso dado a los astros.

Bituminoso: Que tiene betln, o se le parece.

Bulimia: Gran voracidad ohambre insaciable.

Buzarda: Cada una de las piezas curvas con que se liga la proa del navio.

Complutense: Natural de Alcala de Henares.

Deontologia: Teoria de los deberes de cada sistema social. Término creado por el filésofo
Bentham.

Digresion: Efecto de romper el hilo de un discurso y de introducir especies extrafias. Draconia-
no: Perteneciente o relativo al legislador Dracon (sanguinario). Fig. dicese de las leyes o
providencias sanguinarias o extremadamente severas.

Entomélogo: Persona que estudia los insectos.

Etiologia: Estudio sobre las causas de las cosas. Med. Parte de la patologia que estudia las
causas de las enfermedades.

Etologia: Biol. Conocimiento de las costumbres de los animales y sus condiciones de vida.
Conocimiento de las costumbres del caracter moral del hombre.

Farrago: Conjunto de cosas innecesarias y desordenadas.

Felonia: Deslealtad, traicion (perfidia).

Helmintélogo: Persona que estudia los gusanos.
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31.- Insigne: Célebre, famoso.

32.- Latrocinio: Hurto o vicio de hurtar.

33.- Lesa: Lastimado, ofendido. Dicese principalmente de la cosa que ha recibido el dafio o la ofensa.

34.- Melindroso: Que usa de melindres (delicadeza afectada en palabras, modales o acciones).

35.- Proverbial: Muy conocido. Relativo al proverbio que lo incluye.

36.- Ramplon: Tosco, vulgar.

37.- Ramploneria: Calidad de ramplon, tosco, vulgar, chabacano.

38.- Recurrir: Querecurre. (Acudir aun juez o autoridad..., Acogerse al favor de alguien..., Volver una
cosa a su lugar. Que efectia un recurso.

39.- Solaz: Placer, esparcimiento, alivio de los trabajos.

40.- Teocracia: Gobiernoejercido directamente por Dios.

41.- Vernaculo: Doméstico, nativo, propio de una casa o pais. Aplicase especialmente al idioma o
lengua.

3) Oratoria, comentarios sobre casos reales

** El Hilo Conductor:

Hace pocosdias, el alumno Edgardo C. paso al frente para dar un discurso (charla).
Luego de algunos segundos se quedd "mudo-", estaba como "perdido”, en las nubes y sin emitir
vocablo.

Enseguidale pregunté qué eralo que queriadecirnosy comenzd espontdneamente
a explicar con sus palabras lo que intentaba exponer. Después le solicité que lo expusiera
"formalmente" otravez; es evidente que estabanerviosoy volvié a sufrir el bloqueo anterior.

¢, Qué paséd? O bien nuncatuvo o perdié su "hilo conductor". En clase a este "hilo"
locomparamos con untren o colectivo que vaparando endistintas estacioneso ciudades. Sien cada
unade ellas depositamosunaimagen de cadaideaprincipal, esimposible perderse. Hay que conocer
elordende las estacionesy, por supuesto, cual eslaestacidén terminal (conclusion del discurso). Con
el ensayo sistematico se soluciona este problema.

** El Miedo Oratorio:

JacintoH. no podia estar frente aun publicoy exponer sobre algiin temarequerido.
Se ponia nervioso, transpiraba y sus charlas eran algo realmente denso e insulso.

Una mafiana, estando €l otra vez ante la clase, le pedi que se sentara sobre el
escritorio, que cruzaralas piernasy se aflojaralacamisa. Tambiénle "fabriqué" un clima: le dije que
estaba ante un grupo de estudiantes secundarios de entre 15 y 17 afios, adolescentes a los que
les tenia que explicar en que consistia su trabajo cotidiano (Jacinto es oficial de policia). Esofue
algo magico para él, repentinamente dio un giro de 180° con respecto a sus anteriores exposiciones
y sucharlafue brillante. Problema solucionado desde esedia. Logrd crear su propio clima, aflojarse
y encontrar su propia seguridad. Jacinto tomé conciencia de que no le hablaba al pablico, sino que
hablaba con el publico.

** La Préactica:

Algo similar le pasé a Marta G.. En el primer curso que realizé no podia emitir
mas de dos palabras juntas. Luego de varios ensayos "se soltd" y logré exponer bastante bien.
Tuvo una notable mejoria pero le faltaba "gimnasia oratoria"

Pasaron tres aflos y Marta volvid atomar el curso. Grande fue mi sorpresa al notar
que habia retornado al punto cero .

¢, Qué habia pasado? La ORATORIA no es algo maravilloso que actda por si solo,
si no hay una practica constante se pierde la habilidad. Marta volvio a practicar y nuevamente pudo

sorprender a sus compafieros con buenas exposiciones. Todavia le falta un largo camino por
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recorrer, pero si continda con la gimnasia lo va a lograr.

** Naturalidad vs. Dureza y Rigidez:

Enunodeloshabituales cursos que dicté enla Asociacion de Comercio de Neuquén
(ACIPAN) destinado a grupos de no mas de ocho personas tuve una grata sorpresa.

VerdnicaR. (19) -estudiante de Derecho- cadavez que pasaba al frente moviauno
de sus pies de maneraincontrolada (no se daba cuenta) y sus exposiciones eran por demasrigidas
y sin naturalidad. Surostro permanecia siempre cerrado o neutro.

Realmente el de Veroénica parecia un caso dificil. Analizdbamos conaudioy sin él
(técnica usual), a veces mirando, otras sélo escuchando, y no habia avances sustanciales. Quiero
destacar que estetipo de cursos eran filmados en su totalidad (no solamente las exposiciones de los
cursantes, sino también mis explicaciones, para permitir la autocorreccion).

Una noche -me jugaba la Ultima carta- le hice una sefia a Jorge (el camarégrafo) y
le pedi a Verdnica que desde sulugar (las mesas estaban dispuestas en forma de "U" cuadrada)nos
dijera alos presentas cual era su hobby o actividad preferida. Se pardy, con un rostro muy abierto,
nos dijo que era el voley. (Bingo!, pudo abrir el rostro). Le pedi entonces que nos "graficara" cémo
actuaba en los partidos.

Resultado: fuetal lanaturalidad con que nos conté su historiay tan sonriente y suave
su rostro que cuando comparamos los videos (duros vs. naturales) ella se dio cuenta de que podia
y se desbloqued como por arte de magia. Y por sifuera poco, fue elegida por sus compafieros para
dar el discurso de despedida del curso. (sus compafieros eran -entre otros- un diputado que era
abogado, un hombre de 70 afios del Club de Leones, dos empresarios y un docente).

¢Milagro? No, voluntad, amor propio y esfuerzo. No olvidemos nunca que todos
podemos mejorar nuestra capacidad para hablar en publico.

** Miles de ejemplos:

Mientras preparabalos borradores de este anexo general |l de la segunda edicién,
me preguntaba cuantos discursos (exposiciones) habia presenciado desde el primer libro editado en
1991. Estimoque el niUmero superalos mil seiscientos. Esta cifranoesunabravuconada de mi parte,
sino que esalgo que hago profesionalmente porque me gusta hacerlo, es parte de mividay me permite
llegar a la reflexién de que hay tantos ejemplos para comentar como discursos he escuchado. No
va al caso -aparte de ser imposible- comentarlos todos; creo que los mencionados son lo
suficientemente significativos como para englobar a los otros. Para muestra basta un botén.

** S6lo un guia:

Nome voy acansar de decir que la oratoria es paratodos, lanecesitamos. Cuando
dicto un curso, les aclaro a los alumnos -0 a los lectores de este libro- que el cambio depende
Unicamente de nosotros mismos. Mi presencia no tiene la intencién de dictar catedra, sino de ser
sélounguia, perolo suficientemente "molesto” (hasta el cansancio, aveces) parague cada uno logre
Su propia meta.

** Soluciones de la "frase pirata" y "qué dice aca "

La "frase pirata" de la pagina 94 es"...en la arena seca...", cosa imposible porque
habiallovidotorrencialmente entodalaregion.

Encuanto al"¢ qué dice aca?" delapagina202, nodice lo que creimos haber leido,
sino que dice " estes" en el primer cuadro y "las+las", en el segundo.

Cuando las ideas son claras, las palabras nunca faltan ! ! !
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* ESQUEMA TiPICO DE UN DISCURSO *

(en las dos paginas siguientes)

* * Consejos universales:

¢, Qué es lo primero? Tener un tema (elegido o impuesto).

¢, Qué hago después? Puedo, paralelamente con la etapa de acopio de materia-
les ("bolsa de gatos" le decimos en clase) elaborar un plan y estrategia, basdndome un poco en
los "qué siento, qué pienso, qué quiero, qué opino sobre el tema a exponer.

También debo:
- Tener bien claro mi objetivo: ¢ qué quiero que pase luego de mi charla? (que compren mi libro,
gue viajen a tal parte, que obedezcan, que aprendan a armar/desarmar una maquina, que se
diviertan, que se conmuevan por tal cosa, y miles de etcétera mas).
- Saber el mensaje que voy adejar:  lo que mas les va a quedar sonando en sus oidos y grabado
en su cerebro (es casi un slogan). Pero cuidado, los mensajes se deben adaptar al pablico, aun
cuando el objetivo sea el mismo. (Ejemplo: Objetivo: persuadir a un "grupo” a ir de vacaciones a
San Martin de los Andes (Neuquén). Mensaje para egresados: "se podran divertir mucho, tienen
de todo". Mensaje para seminaristas: "tendran la posibilidad de encontrar lugares tranquilos para
meditar, contemplary reencontrarse con ustedes mismos". Ambos mensajes sonverdaderos, pero
son distintos, cada uno se adapta al puablico que lo recibe.
- Conocera mipublico: Obviamente para adaptar mi mensaje, adecuar milenguaje y hasta para
armar la estrategia, especialmente lade laintroduccién, enla que debo establecer el "puente" entre
el auditorio y el orador.
- Establecer el tiempo de duracion: (o adecuarme al que me impusieron). No olvidemos que es
muy dificil que un discurso largo sea bueno. Es preferible dar menos informacién que perdure y
no mas informacién que se olvide. No acumulemos datos en nuestro discurso o charla sélo para
llenar el tiempo.
- Ubicarlasideas principalesen el esquema: Luego del acopio ("bolsa de gatos") y de la primera
seleccion (gruesa) ubico los elementos "madre” -de mayor peso- dentro de mi esquema (paginas
208,209).
- Verbos en infinitivo:  Una buena préactica es "relatar" mi discurso en pocos minutos usando sélo
verbos eninfinitivo (decir, reflexionar, enumerar, etc.) o bien comentarlo "desde afuera”, entercera
persona ("en la introduccion el orador relatara la historia de un hombre que...luego presentara un
problema: nuestro mundo se esta muriendo, etc.).
- Ensayo: La primeravez, mirando el esquema, fijo las ideas y trato de practicarlo exponiéndolo
en pocos minutos. Agrego detalles (evidencias) alas ideas madre y extiendo el tiempo hasta lograr
el que me autoimpuse 0 me exigen.
- Recién ahora, si quiero lo escribo:  Muchos alumnos empezaban al revés. Se les asignaba un
temay comenzaban inmediatamente a escribir (a mano, maquina o computadora) y no paraban
hasta llenar una carilla. "Ya estd", decian. Eso no sirve, no hay plan, no hay esquema, no hay
discurso.
- Otros ensayos: Es aconsejable mantener las ideas, pero cambiar las palabras en cada ensayo.
Suena paraddjico, pero cuando mas cambio las palabras durante los ensayos, més se fijan las
ideas. (Probemos el método). Ensayo de pie o sentado, de acuerdo al tenor de la charla.
- Mido los tiempos: Podo o extraigo los complementos de las ideas secundarias y contindio
sacando desde o menos importante a lo mas importante. Esto suena trivial, pero muchos, para
acortar sus discursos, han exterminado lo mas sustancioso. Asi les fue!!!
- Ensayo ante publico "amigo":  Una esposa 0 esposo, un amigo, un compafiero, un hijo o hija
pueden ser jueces validos y criteriosamente criticos a la hora de dar mis Ultimos ensayos. No
dejemos de hacerlo. (Reitero esta idea -casi un axioma-: los argentinos somos bastante reacios
a "ensayar"”, lo vemos como algo innecesario; que equivocados estamos).
- Llegé la hora: Ahora si, luego de haber hecho todo lo anterior (cuanto mas practique mas facil
serd), preparo mis cosas y, con toda tranquilidad, hablo con el publico.
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* ESQUEMA TiPICO DE UN DISCURSO *

TEMA: (por ejemplo) ""El futuro de nuestros hijos esta en nosotros"

(*** CUIDADQO: un mismo objetivo, puede tener distintos mensajes, segiin el publico)

(es importante) B | CL‘
v ﬁ REO EL P*N“
‘0 N \CO\ \1Z ("¢ harfamos lo mismo
0 nosotros?...")
"‘“00 (...0 ya lo estamos
‘ﬁ ' ("un hombre coloco ® mha)éien do..?)
2 una bomba en su casa..."
(SERIO)
= PAUSA...
o =
g o
. C : :
g :
5] o =
&4 £ E
£ 3 \%
2 = g
‘U . s
§ 5 (”nuestro planeta muere un  ("efecto ivernadero, ("especies de animales
3 oco cada dia...") chau sol.. ") que se extinguen, chau leones..'
I e esanon. o ___
Ei E MIREMOS...
] ..,POR QUE
g - PASA TODO
£ 1 2' g ("bajos ESO?"
[=9 =3 "
£ =3 presupuestos...") b
z R o Q g
n ° ("hacemos oidos =
é ?: i ﬁ sordos, estamos d‘(‘é
é (es lmportante) £ ("contaminacion ambiental...") ciegos...") 5 g
« 0 =
= S osta 10 2
[;JJ P -E “)6(0’ ‘7 o.-
< <
5 < «;LP»\
% 6‘&\% ("industrias petroleras contaminan playas...") "...0 ;HABR
=0 _— FRASE ESLABON ALGUNAT'G
e - LLAVE?"
< g [
> o _
: : . 2
= 5 — &
3 g = Q7
o = \%
3 § ("amar al ("curar al ("educar a ("empezar 2
% & planeta...") planeta...") nuestros hijos, hoy...") g
= "
% K3 (OPTIMISMO) % ete.")
a PAUSA...
(es importante)
v ﬁ II Il @ . .
S\O y "Tomemos conciencia
ﬁC‘)‘S S HOY, maiiana
. sera tarde".
CO ] " (ENFASIS) ("largo ("c/esfuerzo ("mundo nuevo.'
1 3 0 camino...") de todos...")
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A

N PUBLICO: TIEMPO
OBJETIVO: MENSAJE: : ESTIMADO:
conmover, "Tomemos conciencia Alumnos de 15 MINUTOS
persuadir, ensefiar. ~ HOY, mafiana es tarde". sexto grado.

ACCIONES MIAS (orador)

IDEAS GENERALES SIMBOLIZADAS EN LA HOJA ANTERIOR

- Relato con detalles la historia de un hombre que destruy6 su casa...
- Pregunto si todos nosotros seriamos capaces de hacer lo mismo...

ﬂ PAUSA...

- Comento que existe un serio problema con nuestro planeta...

CUENTO

HISTORIA - Espero respuestas...

Y PREGUNTO... - Aclaro que ya lo estamos haciendo...
EXPLICO PROBLEMA...

lera. idea madre o ppal.

- Les digo que el planeta se estd mueriendo, como? ...
- Enumero y detallo con ejemplos cada problema...
- Pregunto por qué esta pasando todo esto...miremos qué pasa...

- _- FRASE ESLABON... = — — — —

- Comento cada una de esas causas, con mas ejemplos...
- Pregunto cual es nuestra actitud actual, ciegos, sordos? ...

- Aporto otras soluciones: educacion, decision politica (mas plata)...

ﬂ PAUSA...

- Si hay tiempo, puedo hacer un microresumen de lo dicho...

=
g
=

ACLARO CAUSAS... S|| - Cuota de optimismo: hay soluciones?...
:
-
g
(o}
=
g
=
3

BRINDO SOLUCIONES...
=
g
A

REFLEXIONO
Y - Comento que no es facil, largo camino...
PIDO...

- Insto a que lo hagamos entre todos, no esfuerzo individual...
- ""Sélo si actuamos ya, nuestros hijos podrian mafiana ver el sol".
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ANOTACIONES IMPORTANTES
(palabras, raices, frases, ideas, etc.)
(Ejemplo)
Vexilologia: (l. vexillum, estandarte + logia) f. Disciplina que estudia las

banderas y estandartes. Es el arte de interpretar banderas. Coleccionismo de

banderas.
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Epilogo

Los libros no fenecen. Este tampoco. No olvidemos que lalectura esuna delas principales
fuentes de las que se nutre un orador. Todo aquél que se jacte de ser un buen disertante deberad poseer -
indefectiblemente- una buena biblioteca. Recordemos lo que alguna vez dijo Jean Paul Sartre: "Los libros
s6lo existen cuando se los lee".

Por eso aconsejo leer esta obra cuantas veces sea necesario porque cada vez que lo
hagamos encontraremos cosas nuevas que serdn valiosas para mejorar nuestra capacidad oratoria.

Ya conocemos las técnicas, sabemos que existe una estructura para cada discurso, pero no
olvidemos que esto no es absolutamente rigido. Otro francés, Patrick Grainville, novelistay literato, trata de
conciliar lo nétamente técnico o cartesiano con lo livico e imaginativo. En la oratoria también puede uno
manejarse entre esos limites, sin salirsede la rutafijada, franqueada por elretoricismo aultranzay lamera
vulgaridad.

Es logico que para hablar mejor deberemos incrementar nuestro vocabulario -co-
mencemos practicando conlos términos del diccionario aqui incluido- y nolo hagamos solo para hablar mejor
o "en dificil", sino para comprender mas lo que a partir de hoy leamos o escuchemos.

Hablar bien nos dara sin dudas muchas satisfacciones, es cierto. y también satisfarad al
auditorio, ya que todos estamos avidos de buenos oradores, de aquéllos que en realidad nos dejan un mensaje
vy no un gran vacio de muchas palabras.

Un interrogante logico que se puede plantear el lector es si a partir de ahora todos sus
discursos seran iguales entre si. La respuesta es no, eso es una falacia, cada discurso, cada charla, cada
disertacion serd siempre algo totalmente nuevo. Si no fuera asi, pobres aquellos actores de teatro que
han tenido que representar cientos de veces la misma obra y, sin embargo, cada representacion equivale a
un debut . Siempre existiran variaciones y un nuevo toque personal. Salvando las distancias, lo mismo que
ocurre en el teatro, sucede dentro del mundo de la oratoria.

Seria ingrato de mi parte si no le dedicara un parrafo especial a Carlos Alberto Loprete,
autor de muchos librosy también de Introduccion a la Oratoria Moderna (La Comunicacion Oral), yaque fue
Jjustamente ese libro, que el destino puso en mis manos hace mas de veinte arios, el que sembro en mi la idea
de seguir sus simples pero profundas enserianzas. El aprendizaje sistematico de esa obra fue la génesis de
ésta, mas humilde pero con la misma intencion de crear en todos los lectores la inquietud de querer mejorar
su capacidad de hablar, base de toda la comunicacion humana.

Sin la ayuda de muchos de mis amigos jamds hubiese podido concretar este suefio, vaya para
todos ellos -cada uno sabrd cudles fueron sus aportes- un sincero agradecimiento, porque escribiendo este
libro he podido enseriar algo a alguien.

Sepan también que he aprendido mucho mas de lo que sabia antes de hacerlo, es decir,

que no solo me ha dado nuevos conocimientos, sino que me ha enriquecido como persona.

Ricky Funes
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